
Sanook! เผย 5 อันดับวิธีรับมือพอคาแมขายจอม

ป วน พรอมแนะวิธีรับมือแบบอยูหมัด!

จากกระแสกรณีของพฤติกรรม “ยายยัดดอกไม” ที่ขายของแบบสุดโหดจนมีคลิปออกมาเผยแพรในโลกออนไลน

เกิดการวิพากษวิจารณถึงความไมเหมาะสม Sanook! เว็บไซตผูใหบริการขอมูลขาวสารและสาระบันเทิงชัน้นําของ

ประเทศไทย ไดจัดทํา Sanook! Poll ประจําสัปดาห 19 – 23 ม.ค. 2558 เพื่อสํารวจความคิดเห็นของผูใช

อินเทอรเน็ตผานหน าเว็บ http://news.sanook.com/1733421/ โดยนําเสนอ 5 หัวขอในการรับมือพอคาเเมคาจอม

ยัดเยียด ขอมูลดานลาง คือ ผลโหวตจากจํานวนคนโหวต 1,832 คน

 

อันดับ 1 กลาวปฏิเสธตรงๆ                                                62%

อันดับ 2 ตัดสินใจไมเดินผานเสนทางนัน้                   22%

อันดับ 3 กลาวปฏิเสธตรงๆ และขูแจงความ                12%

อันดับ 4 ยอมซื้อ เพื่อตัดรําคาญ                              2%

อันดับ 5 ยอมซื้อเพื่อชวยเหลือพอคาแมคาเหลานัน้     2%

 

เเละ Sanook! ขอนําเสนอ 5 พฤติกรรมที่พบเจอบอยๆ เเละวิธีการรับมือเเบบงายๆ ดังน้ี

 

พฤติกรรมพอคาเเมคาจอมป วน วิธีรับมือ
1. ตือ้จนสรางความรําคาญ พฤติกรรมการพูดจา
ตื้อใหซื้อของก็เรื่องนึง เเตถึงขนาดฉุดลาก โดนเน้ือ
โดนตัว หรือเดินตามจะใหซื้อใหได ก็ยังพอมีใหพบ
เจอตามตลาดทัว่ไป
 

น่ิงเพื่อสยบทุกความเคลื่อนไหว บางทีการแสดงทาที
สนใจ ยิ่งสอบถามหรือหยิบจับสินคา อาจสรางความ
เขาใจผิดใหกับพอคาเเมคาเหลานัน้วาเราสนใจสินคา
ดังนัน้เลือกดูของเเบบเงียบๆ น่ิงไว ดีกรีความตื้อ
อาจลดน อยลงไปได

2. ยัดเยียดใหซือ้ มาเเรงสุดกับพฤติกรรมน้ี
ตอกยํ้าความดังโดยคลิป “คุณยายยัดดอกไม” ที่ใคร
ไดชมคลิปก็คงสงสารคนซื้อเเบบเขาอกเขาใจ

เชื่อเถอะวาการทํามือไมไมใหวาง เวลาพบเจอกับ
พอคาหรือเเมคาที่มีพฤติกรรมเเบบน้ี ชวยแก
สถานการณน้ีได หลายครัง้ที่เราหิว้ของพะรุงพะรัง
(หรือยุคน้ี อาจหยิบโทรศัพทมือถือขึ้นมาแชทๆ)
ทําใหเขาไมสามารถยัดของใสมือเราได
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3. เจาอารมณ ขี ้หงุดหงิด พฤติกรรมน้ีขึ้นอยูกับ
อารมณสวนบุคคลจริงๆ พอคาเเมคาที่พูดจา บริการ
ดีๆ ก็มีถมเถไป เเตครัง้นึงในชีวิตเชื่อวาคุณตองเจอ
บาง
 

การตอลอตอเถียงกับคนขี้หงุดหงิด ในเชิงจิตวิทยา
ยิ่งเหมือนกับเราไปราดน้ํามันใสกองไฟ การ “เฉย”
และ “ปลอยวาง” และทําตัวอารยะขัดขืน โดยไมไป
ซื้อของเขาอีก ก็อาจทําใหพอคาเเมคาเหลาน้ีนาจะ
คิดได

4. ดาทอเมื่อไมซือ้สินคา บอยครัง้ลูกคาอาจยังไม
ตัดสินใจซื้อเพียงเเคพิจารณาดูกอน เเตแมคามโนไป
เเลววาซื้อ พอลูกคาไมซื้อขึ้นมาก็ไมพอใจมากจนถึง
ขัน้ดาทอตอวาลูกคา

สุภาพเขาไวไมวาพฤติกรรมน้ีจะสรางความเจ็บปวด
ใจกับเรา ในฐานะลูกคาหรือผูซื้อของเเลว เพราะ
ภาพที่สื่อออกไปในสังคม ยิ่งเราเป็นสุภาพชนมาก
เทาไรคนสวนใหญก็จะเห็นใจเรามากเทานัน้นัน่เอง

5. ฝากรานไมรูกาลเทศะ เป็นพฤติกรรมการคา
ขายเเบบมักงายบนโลกออนไลน โดยไมสนใจวารูป
ที่โพสต ขอความที่เจาของโซเชียลตองการสื่อคือ
อะไร เเสดงถึงความมักงายเเละเห็นเเกได
 

ชี้เเจง ประกาศ เเละบล็อคแอคเคาท เป็นขัน้เป็น
ตอนชวยได โดยใชเป็นเเบบ one way
communication ไมเปิดโอกาสใหคนเหลาน้ีไดตอบ
โต ซึ่งจะสรางความขัดเเยงในอนาคต โดยอาจใช
เป็นการ like หากเห็นดวย หรือ คลิก +1 เป็นตน

 


