
Priceza.com ติดสปีดตัง้เป ายอดขายกวา 1,200

ลาน/ปี ชูธงรุกสูอาเซียน

เว็บไซต Priceza.com เว็บไซตเปรียบเทียบราคาชัน้นําของไทย ประกาศพรอมกาวขึน้สูอันดับ 1 ภายใน

3 ปี ดวยยอดขาย 1,200 ลานบาทตอปี เตรียมระดมเงินทุนเพื่อรับตลาดอาเซียนนํารองประเทศแรกที่อิน

โดนีเซีย และกําลังมุงเป าไปที่ประเทศมาเลเซีย, สิงคโปร, เวียดนาม และฟิลิปปินส เผยตัวเลขวิจัยพบ

3ปัจจัยหลักที่ผลักดันใหคนไทยชอปออนไลน  คือ ชวยใหเปรียบเทียบราคาสินคางายและประหยัดเงิน,

คนหาและเปรียบเทียบสินคาไดงาย และชอปตอนไหนที่ไหนก็ได  พรอมสงกิจกรรมการตลาดชวยกระตุน

กําลังซือ้ดวย Priceza Grand Sale บนเว็บไซต Priceza.com งานที่รวมพลรานคาออนไลน ครัง้ใหญที่สุ

ด!! ลดกระจาย พรอมลุนรางวัลมากมาย ตัง้แตวันที่ 1-9 กันยายน 2557 บน www.Priceza.com

 

นายธนาวัฒน มาลาบุปผา ซีอีโอ และผูรวมกอตัง้ เว็บไซตไพรซซาดอทคอม บริษัท ไพรซซา จํากัด กลาว

ถึงความเป็นมาของบริษัท และเป าหมายในการเติบโตภายใน 3 ปีขางหนาวา “เว็บไซต www.Priceza.com

 เป็นเว็บไซตเปรียบเทียบราคารายแรกของไทย เรากอตัง้เมื่อปี 2552 โดยคุณธนาวัฒน ชักชวนเพื่อนที่เรียนจบมา

ดวยกัน จากคณะวิศวกรรมศาสตร จุฬาลงกรณมหาวิทยาลัย คือ คุณวิโรจน สุภาดุลยและ คุณวัชระ นิวาตพันธุมา

รวมสรางธุรกิจดวยกัน จนปัจจุบันเรากําลังกาวสูปีที่  5 โดยเราตัง้เป าใหเว็บไซตน้ีเป็นเว็บไซตเปรียบเทียบราคามีผู

ใชบริการมากที่สุดในประเทศไทย ดวยประสบการณจากการทําเว็บไซตที่ผานๆมา ทําใหเรารูวาเว็บไซตที่ดี คือ

เว็บไซตที่ตอบสนองความตองการลูกคาไดดีที่สุด ไมจําเป็นตองมีฟีเจอรมากมาย จุดน้ีเองทําใหเราเติบโตอยางตอ

เน่ือง โดยในปี 2556มีบริษทัทุนญี่ป ุนสนใจอยากเขามารวมสนับสนุนใหเราเติบโตไปอยางรวดเร็วมากขึ้น

คือCyberAgent Ventures (CAV)เป็นบริษทัญี่ป ุนขนาดใหญที่ลงทุนในธุรกิจ Internet & Ecommerce ใน

หลายๆประเทศ โดยCAV เขามาถือหุนในสัดสวนที่น อยกวาทีมคนไทยที่รวมกอตัง้กันมา มูลคาการลงทุนครัง้น้ีประ

มาณ 20 ลานบาท ถือเป็น Seed Funding ใหเราตอยอดธุรกิจตอไป และในปีเดียวกันน้ีเราตัดสินใจเปิด

 www.Priceza.co.id ซึ่งเป็นเว็บไซตของเราที่ประเทศอินโดนีเซีย เน่ืองจากตลาดอินโดฯ เป็นตลาดใหญกวา

ไทยถึง 3 เทา ซึ่งเรามองเห็นโอกาสทางธุรกิจเป็นอยางมาก เรามีแผนที่จะเปิดตลาดตอในภูมิภาคอาเซียนภายใน 3

ปีน้ี ไดแก ประเทศมาเลเซีย, สิงคโปร, เวียดนาม และฟิลิปปินส”

 

ปัจจุบันทางไพรซซาดอทคอมมีปริมาณผูที่เขาเว็บไซตเดือนละมากกวา 4 ลานครัง้ โดยทัง้ปีน้ีคาดวาจะมีปริมาณผู
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เขาเว็บไซตมากกวา 40 ลานครัง้ โดยตัง้เป าหมายภายใน 3 ปีขางหน าตองมีการเติบโตของผูเขาใชบริการปีละ50%

โดยยอดขายรวม (Gross Merchandise Value; GMV) ของรานคาใน Priceza  มีมากกวา 100 ลานบาท ตอเดือน

และปีน้ี 2557 คาดวาจะสามารถสรางยอดขายรวมทัง้ปีกวา 1,200 ลานบาท เน่ืองจากไพรซซามีสินคามากกวา

1,600,000 รายการ ในประเทศไทย และของอินโดนีเซีย มากกวา 2 ลานรายการ ซึ่งจํานวนรานคาที่รวมกัน 2

ประเทศมีมากกวา 10,000 ราย โดยในประเทศไทยมี 5,000 รานคา และในประเทศอินโดนีเซียอีก 5,000 รานคา

โดยแบงเป็นรานคายอย SME 95% อาทิ ThaiShope, PPDeliver, Miss B Shop, ProMobilEZ, LanlaBuy,

MOXY, Venbi, PetLoft, Sanoga, Lafema เป็นตน และรานคารายใหญ และรานคาแบบตลาดกลาง (Market

Place) อีก 5 % อาทิเชน Central Online, The MALL(MglobeMall), 7-11(ShopAt7), iTrueMart,

HomePro(DirecttoShop), TheOutlet24, Zalora, GoodChoiz(พันธวณิช), Rakuten TARAD.com และ

WeloveShopping.com เป็นตน สําหรับตลาดในประเทศอินโดนีเซีย มีผูเขาใชบริการเดือนละมากกวา 600,000

ราย/เดือน โดยคาดวาทัง้ปี 2557 จะมีผูใชบริการกวา  6 ลานราย ถือวาเป็นสัดสวนที่ดีมาก เมื่อเทียบกับวา Priceza

เป็นบริษทัสัญชาติไทยที่สามารถไปบุกเจาะตลาดอินโดนีเซียที่มีคูแขงจํานวนมาก จนตอนน้ี Priceza Indonesia ถือ

วาเป็น Top3 เว็บไซตเปรียบเทียบราคาที่นัน่ และเป็นเว็บไซตชอปป้ิงที่คนไทยเขามากที่สุดอันดับที่ 4 ของประเทศ

ไทย จัดอันดับโดย Truehits ศูนยวิจัยนวัตกรรมอินเทอรเน็ตไทย

 

จากความมุงมัน่ในการพัฒนาwww.Priceza.com เพื่อใหเป็นเว็บไซตอันดับหน่ึงในดานเว็บไซตเปรียบเทียบราคา

ดังนัน้การพัฒนาเทคโนโลยีเพื่อรองรับการเติบโต จึงเป็นสิ่งที่สําคัญมาก ซึ่งไพรซซาไดใชเทคโนโลยีหลัก 2 สวน คือ

1)       ระบบเว็บไซต Priceza.com:  เว็บไซต Priceza.com พัฒนาบนพื้นฐานของเทคโนโลยี Java และ

ออกแบบใหแสดงผลไดดีบนอุปกรณหลากหลายประเภท ทัง้ Desktop, Tablet และ Mobile โดยใชเทคโนโลยี
Responsive Design

2)       ระบบ PricezaBot: เป็นระบบที่พัฒนาขึ้นเองโดยทีมงาน Priceza ทําหน าที่ในการรวบรวมขอมูลสินคา

และรายละเอียดของสินคาจากเว็บไซตตางๆ โดยระบบจะทําการอัพเดตรายละเอียดการเปลี่ยนแปลงของสินคาโดย

อัตโนมัติทุกวัน, สงรายงานการทํางานอัตโนมัติ รวมทัง้ยังรองรับการขยายปริมาณรานคาเพิ่มขึ้นไดเรื่อยๆ

(Scalability) เพื่อรองรับการขยายตลาดใหครอบคลุมในหลากหลายประเทศในภูมิภาคน้ี

 

ดานพฤติกรรมผูบริโภคในดานการจับจายสินคาออนไลน  นายธนาวัฒน กลาววา “จากขอมูลดานพฤติกรรม

ผูบริโภคของไพรซซาพบวา ในปัจจุบันการซื้อสินคาออนไลน เราพบวาคนไทยเริ่มคุนเคยกับการชอปผาน

โทรศัพทมือถือมากขึ้นเรื่อยๆ เพราะจากสถิติของเราเองพบวาในเดือนสิงหาคม 2557 เป็นครัง้แรกที่จํานวนคนเขา

มา Priceza จากโทรศัพทมือถือมากกวาจํานวนคนที่เขามาผานเครื่องคอมพิวเตอรตัง้โตะหรือโนตบุค โดยอัตราสวน



ตัวเลขเป็นดังน้ี ผาน Mobile 46% , Desktop 44% , Tablet 10% ซึ่งเมื่อเทียบกับปีที่แลวชวงเดียวกัน สัดสวน

ของ Mobile Traffic ยังคงอยูที่ 30% ซึ่งเราสามารถคาดการณไดวา Mobile Traffic จะยังคงโตตอไปจนกิน

สัดสวนมากกวา 50% โดยพฤติกรรมของคนไทยในการชอปออนไลนพบวา3 ปัจจัยผลักดันใหคนไทยชอปอ

อนไลน  คือ ชวยใหเปรียบเทียบราคางายและประหยัดเงิน, คนหาและเปรียบเทียบสินคาไดงาย และ

ชอปตอนไหนที่ไหนก็ได 

โดยสินคาที่มีการหาซื้อกันทางออนไลนมากที่สุด คือ สินคาประเภท IT และเครื่องใชไฟฟ าตางๆ มีสัดสวนถึง 60

เปอรเซ็นต สวนอีก 40 เปอรเซ็นต คือ สินคาประเภทแฟชัน่ เสื้อผา เครื่องสําอาง เป็นตน  สําหรับดานการชําระเงิน

ซื้อสินคาออนไลนที่เคยเป็นสิ่งที่กังวลวาชําระไปแลวจะไดสินคาหรือไมนัน้ เราพบวารานคาออนไลนเริ่มปรับตัว โดย

เริ่มมีการใหชําระเงินสดปลายทางตอนรับสินคา (Cash on Delivery) คือ รับสินคาแลวจายเงินสดกับคนที่มาสงเลย

อาท ิLazada, Zalora, iTrueMart, Cdiscount เป็นตน สําหรับเทรนดตอนน้ี รานคาออนไลนนอกจากจะแขงกันใน

เรื่องของราคาสินคา รานคายังพยายามแขงกันที่ความนาเชื่อถือและบริการตางๆ เชน จัดสงฟรี รับประกันคืนเงิน

ภายใน 30วัน หรือรับประกันสินคาสามารถสงคืนสินคาไดภายใน 1 ปี เป็นตน”

 

ปัจจุบันwww.Priceza.com มีผูเขาชมเว็บไซตมากกวา 11 ลานเพจวิวตอเดือน โดยเป็นลูกคาที่เขามาเป็น

ประจําประมาณ 52 เปอรเซ็น และเป็นลูกคาใหมถึง 48 เปอรเซ็นต สําหรับการเติบโตตอไปของ

www.Priceza.com นัน้ทางทีมงานไดวางแผนงานดานการตลาด โดยมุงเป ารุกตลาดตอเน่ือง ซึ่งตองครอบคลุมทัง้

การรุกไปยัง end-user และ กลุมลูกคาที่เป็นรานคา ดังนัน้ การทําการตลาดอยางตอเน่ืองจึงเป็นสิ่งสําคัญ โดยลาสุด

ไดเตรียมจัดงานPriceza Grand Sale เพื่อกระตุนกําลังซื้อ และกระตุนธุรกิจ E-Commerce ของไทยดวย
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