
MCL งัด​กลยุทธ​ตลาด​เชิง​รุก​เนน​เขา​ถึง​กลุม​เป า

หมาย​ใหม

MCL งัด​กลยุทธ​ตลาด​เชิง​รุก​เนน​เขา​ถึง​กลุม​เป า​หมาย​ใหม​ เดิน​หน า​จัด​กิจกรรม​ทา​พิสูจน​คุณภาพ​แจก​สินคา​ตัว​อยา​ง

MCL งัด​กลยุทธ​ตลาด​เชิง​รุก​ดัน​เครื่อง​สําอาง​แบ​รน​ด “เอม​ซี​แอ​ล” และ​ “จุฬา​ออ​ริ​จิน้” เขา​ถึง​ลูกคา​กลุม​ใหม​ เนน​จัด

กิจกรรม​การ​ตลาด​ใน​ชุม​ชน​ ตลาด​นัด​ อาคาร​สํานัก​งา​น ​มหา​วิทยา​ลัย​ และ​โรง​พยาบาล​ ทา​พิสูจน​คุณภาพ​การ​แจก

สินคา​ตัวอยาง​แบบ​ปู​พรม​ มัน่ใจ​ใช​ดีแลว​กลับ​มา​ซื้อ​คาด​สามารถ​ขยาย​ฐาน​ลูกคา​ได​ไม​น อย​กวา​ 10%

นาย​จิ​รัฏฐ รุง​สิน​เดชา​พัฒน​ ประธาน​กรรม​การ​ บริษทั​ หมอ​จุฬา​ จํากัด​ ผู​ผลิต​และ​จําหนาย​ผลิตภัณฑ​เครื่อง​สําอาง​แบ

รน​ดMCL (เอม​ซี​แอ​ล) เปิด​เผย​วา​หลัง​จาก​ที่​บริษทัฯ​ ได​ให​ความ​สําคัญ​กับ​การ​เปิด​ตลาด​เครื่อง​สําอาง​เอม​ซี​แอล

(MCL)และ​แบรนด​น อง​ใหม​ “จุฬา​ออ​ริ​จิน้” ใน​ตลาด​อา​เซียน​ ทัง้​กัมพู​ชา​ เวียดนาม​ พ​มา ใน​ชวง​ไตรมาส​ที่​ 2​ น้ี MCL

มี​แผนที่​จะ​เปิด​ตลาด​เพื่อ​ให​ผลิตภัณฑ​ทุก​ประ​เภท​ เขา​ถึง​กลุม​เป า​หมาย​ใหม​ ๆ ใน​ประเทศ​ไทย​ แมวา​ที่​ผาน​มา​เครื่อง

สําอาง MCL จะ​เป็น​ที่​รูจัก​และ​ได​รับ​ความ​นิยม​จาก​ผู​บริโภค​ใน​ประเทศ​เป็น​อยาง​ดีแลว​ก็​ตาม​ แต​บริษทัฯ​ ยัง​ตองการ

ขยาย​ฐาน​ลูกคา​ไป​สู​กลุม​ผู​บริโภค​ใหม​ ๆ โดย​มุง​เนน​ที่​กลุม​วัย​รุน​ คน​หนุม​สาว​ กลุม​คน​ทํางา​น ​รวม​ทัง้​กลุม​อื่น​ ๆ ที่

ให​ความ​สําคัญ​กับ​สุขภาพ​และ​ความ​งาม​ ซึ่ง​ที่​ผาน​มา​ได​เนน​เรื่อง​การ​จัด​กิจกรรม​สง​เสริม​การ​ขาย​และ​แนะนําสินคา

ตัวอยาง​ใน​มหาวิทยาลัย​และ​โรง​พยาบาล​ตาง​ ๆ เพื่อ​เปิด​โอกาส​ให​กลุม​คน​รัก​สุขภาพ​และ​นักศึกษา​ได​ทดลอง​ใช​สิน​คา​

ทัง้​ผลิต​ภัณฑ MCL และ​ผลิตภัณฑ​ใน​กลุม​ของ​ “จุฬา​ออ​ริ​จิน้” ซึ่ง​กิจกรรม​ดัง​กลาว​ได​รับ​ความ​สนใจ​จาก​กลุม​เป า

หมาย​เป็น​อยาง​ดี

“ใน​ชวง​ไตรมาส​ 2​ ของ​ปี​น้ี​บริษทัฯ​ ยัง​ให​ความ​สําคัญ​กับ​กิจกรรม​การ​ตลาด​ เพื่อ​ผลัก​ดัน​ให​ผลิตภัณฑ​ตาง​ ๆ เขา​ถึง

กลุม​เป า​หมาย​ได​อยาง​ทัว่​ถึง​ แมวา​จะ​เนน​การ​สื่อสาร​ทัง้​ออฟ​ไลน​และ​ออนไลน​อยู​แลว​ แต​มัน่ใจ​วา​กิจกรรม​การ​ตลาด

ที่​เปิด​โอกาส​ให​ลูกคา​เขา​มา​มี​สวน​รวม​ ทัง้​การ​ทดลอง​ใช​สินคา​ตัวอยาง​และ​รวม​สนุก​กับ​เกมส​ตาง​ ๆ จะ​เป็นการ​สราง

ประสบการณ​ใหม​ ๆ ที่​สามารถ​สราง​ความ​ประทับ​ใจ​ให​กับ​ลูกคา​ได​เป็น​อยาง​ดี​ เห็น​ได​จาก​ใน​ชวง​ที่​ผาน​มา​เริ่ม​มี​การ​สัง่

ซื้อ​ผลิตภัณฑ​ตาง​ ๆ ใน​สัดสวน​ที่​เพิ่ม​ขึ้น​ ทัง้​การ​ขาย​ปลีก​และ​การ​สัง่​ซื้อ​จาก​ตัวแทน​จําหนาย​” นาย​จิ​รัฎฐกลาว​และ

เปิด​เผย​เพิ่ม​เติม​วา​ จาก​น้ี​บริษทัฯ​ มี​แผนที่​จะ​นําผลิตภัณฑ​เขาไป​ถึง​ลูกคา​ทัง้​ใน​ชุม​ชน​ ตลาด​นัด​ อาคาร​สํานัก​งา​น ฯ

ลฯ ทัง้​น้ี​ การ​จัด​กิจกรรม​การ​ตลาด​แบบ​เขา​ถึง​กลุม​เป า​หมาย​โดย​ตรง​ เพื่อ​ให​มี​โอกาส​ได​ทดลอง​ใช​สินคา​ตัว​อยาง​

นอกจาก​จะ​เป็นการ​ชวย​กระตุน​ให​เกิด​การ​ซื้อ​ผาน​ชอง​ทาง​ออนไลน​และ​คอ​ลเซ็นเตอร​กับ​บริษทัฯ​ ยัง​สามารถ​ชวย

ทํากระตุน​ให​เกิด​การ​ตัดสิน​ใจ​ซื้อ​กับ​ตัวแทน​จําหนาย​ดวย​เชน​กัน​ เชื่อ​วา​กิจกรรม​ดัง​กลาว​จะ​สามารถ​ชวย​สราง​ยอด

ขาย​ใน​ประเทศ​และ​สราง​ฐาน​ลูกคา​ใหม​เพิ่ม​ขึ้น​อยาง​น อย​ 10%

https://www.thaimediapr.com/mcl-%e0%b8%87%e0%b8%b1%e0%b8%94%e0%b8%81%e0%b8%a5%e0%b8%a2%e0%b8%b8%e0%b8%97%e0%b8%98%e0%b9%8c%e0%b8%95%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b9%80%e0%b8%8a%e0%b8%b4%e0%b8%87%e0%b8%a3%e0%b8%b8%e0%b8%81/
https://www.thaimediapr.com/mcl-%e0%b8%87%e0%b8%b1%e0%b8%94%e0%b8%81%e0%b8%a5%e0%b8%a2%e0%b8%b8%e0%b8%97%e0%b8%98%e0%b9%8c%e0%b8%95%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b9%80%e0%b8%8a%e0%b8%b4%e0%b8%87%e0%b8%a3%e0%b8%b8%e0%b8%81/
https://www.thaimediapr.com/mcl-%e0%b8%87%e0%b8%b1%e0%b8%94%e0%b8%81%e0%b8%a5%e0%b8%a2%e0%b8%b8%e0%b8%97%e0%b8%98%e0%b9%8c%e0%b8%95%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b9%80%e0%b8%8a%e0%b8%b4%e0%b8%87%e0%b8%a3%e0%b8%b8%e0%b8%81/


สําหรับ​ผู​ที่​สนใจ​สอบถาม​ขอมูล​เพิ่ม​เติม​เกี่ยว​กับ​ผลิตภัณฑ​ดาน​ผิว​พรรณ​และ​เครื่อง​สําอาง MCLหรือ​ตองการ​เป็น

ตัวแทน​จําหนาย​สอบถาม​ได​ที่ MCL โทร.02-101-3499,JulaOriginโทร.

084-375-1888www.mcl.co.thหรือFacebook.com/julaorigin

สื่อมวลชน​สอบถาม​เพิ่ม​เติม​ไดที่​ฝ าย​ประ​ชา​สัมพัน​ธ PR BOOM โทร​ 090-993-4548 คุณ​ปัญญา​ โทร​.​0

81-438-7353 คุณ​มนัส​วิน


