
ITI ดึงมือดีน่ังแทน “ซีอีโอ” ขับเคลื่อนองคกรตาม

แผน 5 ปี พรอมปรับโครงสรางธุรกิจ ดันยอดขาย

4,800 ลานบาท

ITI เดินเกมรุกตัง้ผูบริหารคนนอกนัง่แทนซีอีโอ ขับเคลื่อนองคกรเติบโตกาวกระโดดภายใน 5 ปี พรอมปรับ

โครงสรางธุรกิจตัง้ 5 สายงาน เจาะตามเซกเมนทลูกคา ตอบโจทยลูกคาแบบครบวงจร ชูนโยบาย “บริการเป็นเลิศ”

เสริมแกรง สูเป ายอดขาย 4,800 ลานบาทในปี 2559

นายยุทธชัย จรณะจิตต ประธานกรรมการและประธานเจาหน าที่บริหารกลุมบริษทัอิตัลไทย เปิดเผยทิศทางดําเนิน

ธุรกิจของบริษทั อิตัลไทยอุตสาหกรรม จํากัด (ITI) ผูนําเขาจัดจําหนาย และใหบริการหลังการขายเครื่องจักรกล

หนักแบรนดชัน้นําระดับโลก วาตามที่บริษทัฯ กําหนดแผนธุรกิจ 5 ปี ตัง้เป าผลักดันรายไดเติบโต 2 เทาจาก 4,000

ลานบาท เป็น 8,000 ลานบาท และเพิ่มสวนแบงการตลาดเครื่องจักรกลหนักในไทยจาก 14 % เป็น 20 % ภายในปี

พ.ศ.2562

ทัง้น้ีเพื่อเพิ่มประสิทธิภาพการบริหารจัดการใหบรรลุตามเป าหมาย บริษทัฯ ไดประกาศแตงตัง้ นายอดิศร พฤกษ

พัฒนรักษ ซึ่งมีความเชี่ยวชาญดานการตลาดและการขายจากองคกรธุรกิจชัน้นําทัง้ในประเทศและตางประเทศกวา

25 ปี เขามาดํารงตําแหนงประธานเจาหน าที่บริหาร (ซีอีโอ) บริษทั อิตัลไทยอุตสาหกรรม จํากัด มีผลตัง้แตวันที่ 1

เมษายน พ.ศ.2559 เป็นตนมา

โดยมีบทบาทสําคัญ ในการขับเคลื่อนและบริหารจัดการองคกรภายใตทิศทางธุรกิจใหม ซึ่งไดปรับกลยุทธการตลาด

แบบมัลติแบรนด พรอมปรับโครงสรางสายงานตลาดและงานขายในแบบเซ็กเมนเทชัน่ตามกลุมลูกคา เพื่อให

ประสิทธิภาพการทํางานมีความคลองตัว สามารถนําเสนอสินคาและบริการที่ตอบโจทยความตองการของลูกคาได

แบบครบวงจรโดยแบงเป็น 5 สายงาน

ประกอบดวย 1.สายงานขายกลุมงานอุตสาหกรรมทัว่ไป โดยมีวอลโว – เอสดีแอลจี – ทาดาโน เป็น 3 แบรนดหลัก

กลุมลูกคาเป าหมายคือผูรับเหมารายยอยสําหรับโครงการทัว่ไป 2.สายงานขายกลุมมัลติแบรนดเพื่อธุรกิจเหมือง โรง

โม โครงการ และราชการ เนนลูกคา 4 กลุม ดวยการทําตลาดแบบมัลติแบรนด มุงนําเสนอสินคาที่ตอบโจทยทัง้ดาน

ธุรกิจ ขนาดโครงการ และงบประมาณ เพื่อใหเขาถึงไดครบ Value Chain ตามที่แตละกลุมตองการ โดยมีรถ

บรรทุกแบรนดยูตงเป็นหัวหอกหลักสําหรับกลุมเหมืองโรงโม 3.สายงานขายกลุมเครื่องจักรงานถนน ทําตลาดแบบ

https://www.thaimediapr.com/iti-%e0%b8%94%e0%b8%b6%e0%b8%87%e0%b8%a1%e0%b8%b7%e0%b8%ad%e0%b8%94%e0%b8%b5%e0%b8%99%e0%b8%b1%e0%b9%88%e0%b8%87%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b9%88%e0%b8%99-%e0%b8%8b%e0%b8%b5%e0%b8%ad%e0%b8%b5-2/
https://www.thaimediapr.com/iti-%e0%b8%94%e0%b8%b6%e0%b8%87%e0%b8%a1%e0%b8%b7%e0%b8%ad%e0%b8%94%e0%b8%b5%e0%b8%99%e0%b8%b1%e0%b9%88%e0%b8%87%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b9%88%e0%b8%99-%e0%b8%8b%e0%b8%b5%e0%b8%ad%e0%b8%b5-2/
https://www.thaimediapr.com/iti-%e0%b8%94%e0%b8%b6%e0%b8%87%e0%b8%a1%e0%b8%b7%e0%b8%ad%e0%b8%94%e0%b8%b5%e0%b8%99%e0%b8%b1%e0%b9%88%e0%b8%87%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b9%88%e0%b8%99-%e0%b8%8b%e0%b8%b5%e0%b8%ad%e0%b8%b5-2/
https://www.thaimediapr.com/iti-%e0%b8%94%e0%b8%b6%e0%b8%87%e0%b8%a1%e0%b8%b7%e0%b8%ad%e0%b8%94%e0%b8%b5%e0%b8%99%e0%b8%b1%e0%b9%88%e0%b8%87%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b9%88%e0%b8%99-%e0%b8%8b%e0%b8%b5%e0%b8%ad%e0%b8%b5-2/


มัลติแบรนดกับกลุมผูรับเหมา ซึ่งบริษทัฯ มองโอกาสจากนโยบายรัฐบาล ทัง้งานสรางและปรับปรุงถนน

4.สายงานกลุมอุตสาหกรรมเกษตร มุงเนนลูกคากลุมลานมัน ขาว ออยและยาง โดยมีรถตักลอยางแบรนดเอสดีแอ

ลจี เป็นหัวหอกหลักของกลุมน้ี และ 5.สายงานบริการหลังการขาย และลูกคาสัมพันธ รับผิดชอบงานบริการหลังการ

ขายตางๆ อาทิ งานอะไหล ตรวจเช็ค ซอมบํารุง ฯลฯ ที่แยกออกจากทีมขาย เพื่อเพิ่มความคลองตัวในการใหบริการ

ตอบสนองความตองการลูกคาไดอยางรวดเร็ว

ทัง้น้ีภายใตนโยบาย “บริการที่เป็นเลิศ” (Service Excellence) ในการพัฒนายกระดับมาตรฐานการใหบริการของ

ทุกสวนงานและทุกสาขาใหเป็นมาตรฐานเดียวกัน ซึ่งจากนโยบายดังกลาวคาดวาปีน้ีบริษทัฯ จะสามารถทํายอดขาย

ได 4,800 ลานบาท ตามที่ตัง้เป าไว

นายยุทธชัย กลาวเสริมวา การปรับโครงสรางธุรกิจครัง้น้ี เพื่อมุงเสริมความแข็งแกรง และเพิ่มชองทางธุรกิจให

รองรับโอกาสการเติบโตในอนาคต ที่จะเกิดขึ้นจากนโยบายสงเสริมการลงทุนของรัฐบาล และการเติบโตของ

ประเทศเพื่อนบาน ทัง้โครงการสาธารณูปโภคพื้นฐานขนาดใหญ อาทิ ถนน รถไฟ รถไฟฟ า ระบบชลประทานและ

บริหารจัดการน้ํา รวมทัง้งานกอสรางในพื้นที่เขตเศรษฐกิจพิเศษและระดับทองถิ่น โดยคาดวาจะชวยสรางการเติบโต

ใหกับธุรกิจเครื่องจักรกลหนักไดอีกอยางน อย 6-8 ปี และจะทําใหบริษทัฯ สามารถเติบโตอยางกาวกระโดดและ

แขงขันกับแบรนดอื่นๆ ไดอยางยัง่ยืน

สําหรับภาพรวมธุรกิจเครื่องจักรกลหนักปี 2559 คาดวาจะมีการเติบโตประมาณ 10% จากเดิมที่ตลาดมีมูลคาประมา

ณ 40,000 – 50,000 ลานบาท

อน่ึง บริษทั อิตัลไทยอุตสาหกรรม จํากัด หรือ ITI คือ หน่ึงในธุรกิจหลักของกลุมบริษทัอิตัลไทย ดําเนินธุรกิจจัด

จําหนายและใหบริการหลังการขายเครื่องจักรกลหนักแบรนดชัน้นําระดับโลก อาทิ วอลโว – เอสดีแอลจี -ทาดาโน –

ยูตง – บอบแคทส – ดูซาน – แอตลาสตคอปโค และ พาวเวอรสกรีน ที่สามารถตอบโจทยภาคอุตสาหกรรมกอสราง

ไดแบบครบวงจร


