
ITEL อวดผลงานกําไร Q2/62 พุง 39% รายไดโต 2

0% มั่นใจผลงานครึ่งปีหลังโตกระฉูด ลุยตลาด B2G

รับชวงไฮซีซั่นธุรกิจ

ITEL อวดผลงานไตรมาส 2/2562 บริษทัมีรายไดรวมอยูที่ 592 ลานบาท เพิ่มขึ้น 100 ลานบาท หรือ 20% เมื่อ

เทียบกับงวดเดียวกันของปีกอนอยูที่ 492 ลานบาท และมีกําไรสุทธิ 47 ลานบาท เพิ่มขึ้น 13 ลานบาท หรือ 39%

เมื่อเทียบกับงวดเดียวกันของปีกอน สืบเน่ืองมาจากประสิทธิภาพและเสถียรภาพและโครงขาย ประกอบกับการ

รักษาฐานลูกคาไดอยางเหนียวแนน จากบริการเชื่อมตอขอมูลและธุรกิจใหบริการพื้นที่ดาตา เซ็นเตอรซึ่งเป็นบริการ

หลักของบริษทั โดยรายไดจากงานใหบริการโครงขายโต 39% สวนงานใหบริการติดตัง้โครงขายโต 11% และราย

ไดจากธุรกิจใหบริการพื้นที่ดาตา เซ็นเตอรโต 18% “ณัฐนัย อนันตรัมพร” เอ็มดี มัน่ใจผลงานครึ่งปีหลังโตกระฉูด

หลังตุน Backlog แลวกวา 5,312 ลานบาท หนุนรายไดทัง้ปีเติบโตไมตํ่ากวา 40% เรงเดินแผนบริหารจัดการ และ

การรุกตลาดใหมๆ รับความตองการใชโครงขายวงจรสื่อสารความเร็วสูง

นายณัฐนัย อนันตรัมพร กรรมการผูจัดการ บริษทั อินเตอรลิง้ค เทเลคอม จํากัด (มหาชน) หรือ ITEL เปิดเผยวาผล
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ประกอบการไตรมาส 2/2562 ณ วันที่ 30 มิถุนายน 2562 บริษทัมีรายไดรวมอยูที่ 592 ลานบาท เพิ่มขึ้น 100 ลาน

บาท เพิ่มขึ้น 20% เมื่อเทียบกับงวดเดียวกันของปีกอนอยูที่ 492 ลานบาท และมีกําไรสุทธิ 47 ลานบาท เพิ่มขึ้น

13 ลานบาท หรือเพิ่มขึ้น 39% เมื่อเทียบกับงวดเดียวกันของปีกอน

ในไตรมาส 2/2562 บริษทัมีรายไดจากงานบริการโครงขายอยูที่ 214 ลานบาท คิดเป็นสัดสวนรอยละ37 ของรายได

จากการใหบริการ เทียบกับไตรมาส 2/2561 ที่มีรายได 154 ลานบาท เป็นผลสืบเน่ืองจากโครงขายของบริษทัฯ

ครอบคลุมทุกพื้นที่มากขึ้น รวมทัง้การเพิ่มเสนทางเชื่อมตอไปยังลูกคา ในขณะเดียวกันโครงขายของบริษทัฯเป็นที่

รูจักและไดรับความไววางใจดวยคุณภาพของการใหบริการ จึงทําใหบริษทัสามารถขยายฐานลูกคาไดอยางตอเน่ือง

ตอมาเป็นการใหบริการติดตัง้โครงขาย คิดเป็นสัดสวนรอยละ 59 หรือมีรายไดอยูที่ 349 ลานบาท ขณะที่รายไดจาก

ธุรกิจใหบริการพื้นที่ดาตาเซ็นเตอร คิดเป็นสัดสวน รอยละ 4 ของรายไดจากการใหบริการ หรือมีรายไดจํานวน 24

ลานบาท ปัจจุบันอัตราการเขาใชงานดาตาเซ็นเตอรเพิ่มขึ้นเป็น 95% อีกทัง้บริษทัฯ ยังมุงเนนการหาโซลูชัน่ใหม ๆ

ตามความกาวหน าทางเทคโนโลยี รวมทัง้ความตองการของลูกคา เพื่อเขาถึงลูกคากลุมเป าหมายทัว่ประเทศ ควบคู

กับการบริหารจัดการภายใน ควบคุมคาใชจายในอัตราที่เหมาะสม

นายณัฐนัยกลาวตอวา “ผลงานครึ่งปีแรกเติบโตขึ้นเป็นที่นาพอใจ จากการขยายตัวของอุตสาหกรรมโทรคมนาคม

ซึ่งมีการเติบโตสูง ตัง้แตในชวงปลายปีที่ผานมา นับเป็นอีกปัจจัยสําคัญ ตอภาพรวมผลการดําเนินงานของบริษทัฯ ที่

คาดวาจะขยายตัวไดดีขึ้น จากงานโครงการที่เริ่มทยอยออกมาประมูลอยางตอเน่ือง และเป็นโอกาสที่ ITEL จะ

นําความเชี่ยวชาญจากทีมวิศวกรและจุดแข็งของบริการเป็นบทพิสูจนความแข็งแกรงในการดําเนินธุรกิจและการ

บริหารงานในยุคดิจิทัลอยางมีประสิทธิภาพ ทัง้น้ีผลประกอบการของบริษทัฯ มีทิศทางที่ดีขึ้นอยางตอเน่ืองดวย

ปัจจัยสนับสนุนจากนโยบายกระตุนเศรษฐกิจโครงการขนาดใหญของภาครัฐลาสุด บริษทัฯ และบมจ.อินฟอรเมชัน่

แอนด คอมมิวนิเคชัน่ เน็ทเวิรคส (ICN) ในนาม “กิจการคารวมอินเตอรลิง้คและไอซีเอ็น” ชนะการประกวดราคาใน

งานจัดซื้อพรอมติดตัง้เคเบิลใยเกวนําแสง แบบ Figure-8 Corrugated Steel Type Amour ชนิด G.652D ขนาด

24 Cores ของการไฟฟ าสวนภูมิภาค (กฟภ.) มูลคางานทัง้สิน้ 213 ลานบาท รวมภาษีมูลคาเพิ่ม คาดวาจะไดมีการ

ลงนามสัญญาจางในเดือนส.ค. 62 และมีกําหนดแลวเสร็จภายใน 365 วัน นับจากวันลงนามในสัญญาโดยแบง

สัดสวนการดําเนินโครงการของ ITEL มูลคารวม 128 ลานบาท รวมภาษีมูลคาเพิ่ม และสัดสวนการดําเนินโครงการ

ของ ICN มูลคางาน 85 ลานบาท รวมภาษีมูลคาเพิ่ม อีกทัง้บริษทัฯยังไดรับคัดเลือกใหเป็นผูใหบริการโครงขาย

กลองวงจรปิดคูกับสัญญาที่ไดรับจากงานกรุงเทพมหานคร อยางน อย 4 พื้นที่จาก 6 พื้นที่ คิดเป็นมูลคารวมกวา 30

ลานบาท โดยคาดวาสัญญาจะเริ่มตนในเดือน ม.ค. 63 และสัญญาใหบริการคิดเป็นระยะเวลาทัง้สิน้ 2 ปี ทัง้น้ีระบบ

รักษาความปลอดภัยและกลองวงจรปิด ถือเป็นสิ่งสําคัญสําหรับกรุงเทพมหานคร ดวยจํานวนประชากรที่อยูอาศัย

อีกทัง้นักทองเที่ยวจํานวนมาก เรื่องความปลอดภัยจึงเป็นสิ่งสําคัญอันดับตนๆ ซึ่งหากโครงการน้ีเริ่มใหบริการแลว

บริษทัคาดวาการใหบริการนาจะมีความตอเน่ืองไดในอนาคต

ดาน MD มัน่ใจครึ่งปีหลังแรงไดอีก รับไฮซีซัน่ธุรกิจ สงซิกแนวโนมผลงานไตรมาส 3/62 รอนแรง มองแนวโนมการ

ใหบริการโครงขายวงจรสื่อสารความเร็วสูง และงานประมูลภาครัฐและเอกชนดีตอเน่ือง คาดปีน้ี รายไดแตะ 2,000



ลานตามเป าหมาย อยางไรก็ตามในชวงครึ่งปีหลังมีทิศทางที่ดี เน่ืองจากการทยอยรับรูรายไดจากงานอินเทอรเน็ต

ชายพื้นที่หางไกล USO Phase 2 สัญญาเริ่มดําเนินการตัง้แต 31 มกราคม 2562 ปัจจุบัน ดําเนินการไปแลวทัง้สิน้

317 ลานบาท คาดวาจะดําเนินการอีก 40% ภายในปี 2562 คิดเป็นมูลคาทัง้สิน้ 420 ลานบาท ซึ่งความคืบหน าการ

กอสรางและสงมอบจะเพิ่มมากขึ้นในชวงไตรมาส 3 – 4 และเป็นชวงไฮซีซัน่ของธุรกิจ ชวยหนุนใหผลประกอบการ

ปีน้ีนิวไฮตอเน่ือง นอกจากน้ียังไดเล็งเห็นเทรนดธุรกิจที่กําลังเติบโตและขยายเขามาในประเทศไทย จึงมุงเนนการ

เพิ่มกลุมบริการใหม ๆ พรอมตัง้ทีมผูบริหารและทีมงานเขามาดูแลอยางเฉพาะเจาะจง ไดแก Clound, Big Data

Analytics, AI ที่สามารถตอบสนองความตองการของลูกคา ที่ขับเคลื่อนธุรกิจดวยไอที รุกทัง้ตลาด B2B และ การ

รุกตลาดภาครัฐ B2G เพราะในอนาคตการทํางานในองคกรภาครัฐในยุคดิจิทัล จะตองมีความรวดเร็ว วองไว และ

สามารถตอบโจทยประชาชนได โซลูชัน่ของ ITEL จึงเป็นทางเลือกสําคัญที่จะชวยยกระดับการทํางานและบริการ

ของภาครัฐใหมีประสิทธิภาพมากขึ้น อีกทัง้ยังสามารถชวยลดตนทุนระยะยาวใหกับลูกคาเพื่อเสริมความแข็งแกรง

ดานนวัตกรรมและเทคโนโลยีพรอมเดินสายนําเสนอโซลูชัน่เพื่อการตอยอดทางธุรกิจ

อยางไรก็ตาม จากการบริหารจัดการที่ดีในการประกอบธุรกิจเป็นผูใหบริการโครงขายโทรคมนาคม และการรุกการ

ใหบริการในทุกธุรกิจ สนับสนุนใหผลงานปีน้ีมีการเติบโตสูงขึ้นตามแผนงานที่วางไว โดยปัจจุบันมีสัญญาในมือ

(Backlog) อยูที่ 5,312 พันลานบาท เป็นงานบริการโครงขาย 3,850 ลานบาท งานใหบริการติดตัง้โครงขาย 1,369

ลานบาท และงานใหบริการพื้นที่ดาตา เซ็นเตอร 93 ลานบาท สนับสนุนเป าหมายทัง้ปี 2562 ที่วางไวจะมีรายได

เติบโตไมตํ่ากวา 40% จากปีกอน โดยมีรายไดแตะ 2,000 ลานบาท ขณะเดียวกัน คาดวากําไรสุทธิจะปรับตัวเพิ่ม

ขึ้น สอดคลองกับการเพิ่มขึ้นของรายได ประกาศชัดพรอมเติบโตระยะยาวและยืนหยัดเป็นธุรกิจเบอรตนๆ ใน

อุตสาหกรรมโทรคมนาคม


