
ITEL กางแผนครึ่งปีหลัง มั่นใจโกยรายไดตามเป า

แตะ 2,000 ลบ. เตรียมประมูลงานใหม มูลคารวม

ราว 4,000 ลบ.มองครึ่งปีหลังแรงตอ เขาสูไฮซี

ซั่นธุรกิจ

บริษทั อินเตอรลิง้ค เทเลคอม จํากัด (มหาชน) หรือ ITEL ผูใหบริการโครงขายใยแกวนําแสง ใหบริการติดตัง้โครง

ขายและใหบริการพื้นที่ศูนยสํารองขอมูลหรือดาตา เซ็นเตอร (Data Center) กางแผนการดําเนินงานครึ่งปีหลัง

มัน่ใจผลงานดีมากกวาครึ่งปีแรก ทัง้รายไดและกําไร เตรียมรุกตลาดโทรคมนาคมแบบเขมขน ขยายกลุมเป าหมาย

การันตีดวยผลงานไตรมาส 2/2562 บริษทัมีรายไดรวมอยูที่ 592 ลานบาท เพิ่มขึ้น 100 ลานบาท หรือ 20% เมื่อ

เทียบกับงวดเดียวกันของปีกอนอยูที่ 492 ลานบาท พรอมรุกตลาดในทุกมิติ ทัง้ขยายและสรางฐานลูกคาใหม เจาะ

ตลาดลูกคาภาครัฐและภาคเอกชน โดยแผนการดําเนินงานที่เหลือของปีน้ี บริษทัฯ จะเรงขยายโครงขายให

ครอบคลุมทัว่ทุกพื้นที่ ภายใตกลยุทธการใหบริการผานโครงขายใยแกวนําแสงทัง้เสนทาง (End to End Fiber
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Optic) การใหบริการตามความตองการของผูใชบริการ (Customization) และ การดูแลหลังการขายโดยทีมวิศวกร

ผูเชี่ยวชาญ 100% พรอมมุงสรางนวัตกรรมในธุรกิจโทรคมนาคม เพื่อพลิกเกมธุรกิจ และเปลี่ยนพฤติกรรมลูกคาสู

วิถีชีวิตยุคดิจิทัลอยางยัง่ยืน

นายณัฐนัย อนันตรัมพร กรรมการผูจัดการ เปิดเผยวา ไตรมาส 3-4/2562 น้ี บริษทัฯ เตรียมที่จะเขาประมูลงาน

ใหญ หลายโครงการ รวมมูลคาไมตํ่ากวา 4,000 ลานบาท และคาดหวังจะไดงานประมาณ 1,400 ลานบาท เขามา

เติม Backlog ที่ถูกรับรูรายไดไปในชวงตนปี สงผลใหปีน้ีบริษทัฯ มีผลการดําเนินงานเติบโตอยางกาวกระโดด มัน่ใจ

ผลงานครึ่งปีหลังโตกระฉูด หลังตุน Backlog แลวกวา 5,312 ลานบาท หนุนรายไดทัง้ปีเติบโตไมตํ่ากวา 40% และ

ในชวงครึ่งปีหลังภาพรวมอุตสาหกรรมโทรคมนาคมจะมีความคึกคักมากขึ้น เน่ืองจากภาครัฐมีความจําเป็นในการ

เรงรัดการเบิกจายงบประมาณโครงการลงทุนตางๆ ซึ่งคาดวาในชวงไตรมาส 3/2562 ภาครัฐนาจะมีความชัดเจนการ

เปิดประมูลโครงการดังกลาว และเริ่มกอสรางไดในปีหน า โดยบริษทัเชื่อวาจะไดรับสวนแบงงานอยางแนนอนและไม

หยุดน่ิงที่จะมองโอกาสเพื่อขยายการเติบโตในรูปแบบอื่นๆ

สําหรับผลประกอบการไตรมาส 2/2562 บริษทัมีรายไดรวมอยูที่ 592 ลานบาท เพิ่มขึ้น 20% หรือเพิ่มขึ้น 100 ลาน

บาท เมื่อเทียบกับงวดเดียวกันของปีกอนอยูที่ 492 ลานบาท และมีกําไรสุทธิ 47 ลานบาท เพิ่มขึ้น 39%เพิ่ม หรือ

เพิ่มขึ้น 13 ลานบาท เมื่อเทียบกับงวดเดียวกันของปีกอน โดยการใหบริการโครงขาย (Data Service) ซึ่งเป็น

บริการหลักของบริษทั มีการเติบโตมาจากโครงขายที่ครอบคลุมถึง 75 จังหวัดและลูกคาที่ทยอยเขามาใชบริการอัน

เน่ืองมาจากประสิทธิภาพและเสถียรภาพของโครงขาย เชนกลุมบริษทัหลักทรัพย ไมวาจะเป็น บริษทัหลักทรัพย

ภัทร จํากัด (มหาชน)กลุมใหบริการเงินกู เชน เงินติดลอ , ซัมมิท แคปปิตอล กลุมการขนสงทางระบบทอลําเลียง

เชน บริษทั ขนสงน้ํามันทางทอ จํากัด และกลุมธุรกิจประกัน เชน บริษทั ไทยประกันชีวิต จํากัด โดยคาดการณวา

จะมีแนวโนมการเติบโตในอนาคตเฉลี่ย 20 % ทุกปี อีกทัง้คาดการณวาอัตรากําไรขัน้ตนจะเพิ่มขึ้นแตะ 40 %

ภายใน 2 ปี การใหบริการติดตัง้โครงขาย (Installation) เชน กลุมภาครัฐ ลูกคาการไฟฟ าสวนภูมิภาค (กฟภ.) คาด

เร็วๆน้ีจะมีขาวดีจอเซ็นสัญญากับกรมสื่อสารอิเล็กทรอนิกสทหารอากาศปลายเดือนกันยายน เสริมความแข็งแกรง

ดวยธุรกิจ Data Center ซึ่งมีถึง 2 แหง โดยในแหงแรกไดสรางเสร็จและใหบริการเต็มพื้นที่เรียบรอยแลว คาด

Data Center แหงที่ 2 จะมียอดการเขาใชงานที่ 30 % ภายในไตรมาสที่ 3 ปีน้ีและหวังจะมีลูกคาทยอยเขามาใช

บริการ 60 % ในสิน้ปี จากการบริหารจัดการที่ดีในการประกอบธุรกิจสนับสนุนใหผลงานปีน้ีมีการเติบโตสูงขึ้นตาม

แผนงานที่วางไว โดยปัจจุบันมีสัญญาในมือ (Backlog) อยูที่ 5,312 พันลานบาท แบงเป็นงานการใหบริการโครง

ขาย 3,850 ลานบาท งานใหบริการติดตัง้โครงขาย 1,369 ลานบาท และงานใหบริการพื้นที่ดาตา เซ็นเตอร 93 ลาน

บาท สนับสนุนเป าหมายทัง้ปี 2562 ที่วางไวจะมีรายไดเติบโตไมตํ่ากวา 40% จากปีกอน โดยมีรายไดแตะ 2,000

ลานบาท

สําหรับแผนธุรกิจของบริษทัฯ ในปี 2562 จะใหความสําคัญและจะขยายไปในธุรกิจหลักๆ 3 ลักษณะงาน คือ 1.การ

ใหบริการโครงขาย (Data Service) โดยใชโครงขาย Interlink Fiber Optic ซึ่งกอสรางโดยนําเทคโนโลยี

Internet Protocol (IP) ที่ทันสมัยและเป็นพื้นฐานสําหรับการรับ-สงขอมูล โดยอาศัยเทคโนโลยีที่สําคัญ ไดแก



Dense Wavelength Division Multiplexing (DWDM) และ Multi-Protocol Label Switching (MPLS) ซึ่งเป็น

เทคโนโลยีที่จะเพิ่มขีดความสามารถของระบบโครงขายและสามารถใหบริการรับ-สงขอมูลไดครบทุกรูปแบบ 2. การ

ใหบริการติดตัง้โครงขาย (Installation)การใหบริการติดตัง้โครงขายโทรคมนาคมแบบครบวงจร ตัง้แตการให

บริการดานการใหคําปรึกษา ออกแบบและดําเนินการติดตัง้โครงขายที่เกี่ยวของกับระบบสื่อสารความเร็วสูง 3.การให

บริการพื้นที่ดาตา เซ็นเตอร(Data Center) ถูกสรางขึ้นบนพื้นฐานของเทคโนโลยีที่ลํ้าสมัย เพื่อใหการรับ-สงขอมูล

และทุกการสื่อสารสะดวกรวดเร็วขึ้น ซึ่งงานทัง้ 3 สวนบริษทัฯไดดําเนินการไปแลว มัน่ใจวาทัง้ 3 บริการดังกลาวจะ

ผลักดันใหบริษทัฯมีผลการดําเนินงานในปีน้ีเติบโตอยางกาวกระโดดตอเน่ืองสอดคลองกับภาพรวมอุตสาหกรรม

โทรคมนาคมในปี 2562 คาดวาจะเติบโตตอเน่ือง โดยบริษทัฯ เองมีฐานลูกคาในสวนของภาคเอกชนประมาณ 85%

ที่เหลืออีก 15% เป็นภาครัฐบาล ซึ่งในสวนภาครัฐก็ใหความสําคัญกับการเพิ่มงบประมาณดานโซลูชัน่ใหมๆเพราะ

ตองการสรางโครงสรางพื้นฐานที่ดี ใหมีความมัน่คงปลอดภัยใหกับทุกภาคสวน

นายณัฐนัย กลาวอีกวา “ ITEL เป็นมากกวาผูใหบริการโครงขาย แตเรามุงสูการเป็นองคกรที่มากประสบการณและ

ใหความสําคัญทุกเรื่องโซลูชัน่อยางครบวงจรตัง้แตการใหบริการดานการใหคําปรึกษา ออกแบบและดําเนินการติดตัง้

และบริการหลังการขายที่เป็นเลิศ รวมถึงเทรนดเทคโนโลย ีIoT และ Cloud ที่จะทําใหเกิดการเชื่อมโยงระหวาง

ลูกคาและโครงขายของเรา ITEL ก็เตรียมขยายสูบริการดังกลาวในรูปแบบใหคําแนะนําดานเทคโนโลยีและบริการที่

เหมาะสมกับธุรกิจของลูกคา ซึ่งเชื่อวาจะเป็นการเติมเต็มใหธุรกิจของเรามากขึ้น สิ่งเหลาน้ีชวยยืนยันถึงความ

พรอมของ ITEL ที่พรอมรับการเปลี่ยนแปลงอยูตลอดเวลา เพื่อทําใหธุรกิจไดประโยชนจากการเปลี่ยนแปลงในยุค

ดิจิทัล”


