
EASY CUT ปรับโฉมใหมในรอบ 10 ปี เดินหนา

ธุรกิจรานตัดผมสไตลญี่ป ุน ตอบโจทยความตองการ

ของหน ุมสาวยุคดิจิตอล

เพราะ LIFESTYLE การใชชีวิตของคนเมืองในสังคมปัจจุบันเต็มไปดวยความเรงรีบ สินคาและการใหบริการหลาย

ประเภท จึงสรางสรรคขึ้นเพื่อตอบโจทยความสะดวกสบายใหกับผูบริโภค ทัง้เครื่องสําอาง, อาหาร, การคมนาคม

ฯลฯ รวมถึงรานตัดผม ซึ่งความตองการการตอบสนองที่รวดเร็วของคนรุนใหมน้ีเองคือชองวางทางธุรกิจที่ทําให

EASY CUT รานตัดผมที่ใหบริการดวยความรวดเร็ว สะอาด ทันสมัย และประหยัด เติบโตขึ้นอยางแข็งแรงในรอบ

10 ปี พรอมกาวสูปีที่ 11 ดวยการปรับเปลี่ยนโฉมจุดใหบริการ และการบริการที่เขาถึงหัวใจของผูบริโภคยุคดิจิตอล

มากขึ้น หวังเพิ่มจํานวนกลุมลูกคาที่มารับบริการอีก 15% ภายในปีน้ี

มานพ ภูทอง ผูจัดการสวนธุรกิจ 3 บมจ.โอซีซี เปิดเผยวา “ธุรกิจบริการตัดผมที่เกิดขึ้นในประเทศไทย ไมวาจะเป็น

แบบบารเบอรหรือแบบซาลอนก็ตาม ถือเป็นวัฒนธรรมการตัดผมที่นิยมโดยทัว่ไปของคนไทยติดตอกันมาหลายทศ

วรรษ การเขามาดําเนินธุรกิจบริการตัดผมในประเทศไทยของ EASY CUT ในรอบ 10 ปีที่ผานมา ไดปรับเปลี่ยน

วัฒนธรรมการบริการตัดผมแบบเดิม ๆ โดยสรางความแตกตางทัง้ดานภาพลักษณของราน การบริการ ราคา และ

ความรวดเร็วในการตัดผมเพียงแค 10 นาที ฉีกกฎการตัดผมรูปแบบเดิม ๆ เพื่อให EASY CUT เป็นทางเลือกใหม

ของคนเมือง ที่ตองการใชเวลาอยางคุมคา ในราคาที่จายไดอยางสบายกระเป า ปัจจุบันมูลคาตลาดรวมของธุรกิจที่ให

บริการตัดผมทุกประเภทในประเทศไทย จะอยูประมาณ 1,000 ลานบาทตอเดือน โดย EASY CUT มีสวนแบง

ทางการตลาดโดยประมาณเพียง 0.25 เทานัน้ ซึ่งนับวายังน อยมากเมื่อเปรียบเทียบกับตลาดที่มีอยูในปัจจุบัน ซึ่ง

กลุมลูกคาเป าหมายหลักของ EASY CUT คือกลุมผูชายวัยทํางานในทุกอาชีพ ที่มีอายุอยูในชวงระหวาง 23 – 50 ปี

กลุมเป าหมายรองคือกลุมผูชายในวัยเรียนตัง้แตชัน้ประถมศึกษา-มหาวิทยาลัย ที่มีอายุระหวาง 10 – 22 ปี ทัง้สอง

กลุมน้ีคิดเป็นรอย 85 ของจํานวนลูกคาทัง้หมด นอกเหนือจากนัน้จะเป็นผูหญิงวัยเรียนและวัยทํางาน ที่มีอายุระ

หวาง 15 – 35 ปี ประมาณรอยละ 15 เทานัน้”

“สําหรับผลประกอบการของ EASY CUT ในปี 2560 นัน้ อยูที่ประมาณ 20 ลานบาท คิดเป็นรอยละ 2 ของรายได

ทัง้หมดขององคกร แต 2 ไตรมาสที่ผานมาของปี 2561 EASY CUT เติบโตขึ้นคิดเป็นรอยละ 25 โดยในปีน้ี EASY

CUT ตัง้เป าตัวเลขรวมผลประกอบการไวที่ 26 ลานบาท หวังแชรสัดสวนทางการตลาดที่ 0.35 ในปีน้ี และเชื่อมัน่วา

ธุรกิจของ EASY CUT สามารถเติบโตได แมวาเศรษฐกิจโดยรวมของประเทศในปีน้ีจะยังคงอยูในสภาวะชะลอตัวก็

https://www.thaimediapr.com/easy-cut-%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b9%82%e0%b8%89%e0%b8%a1%e0%b9%83%e0%b8%ab%e0%b8%a1%e0%b9%88%e0%b9%83%e0%b8%99%e0%b8%a3%e0%b8%ad%e0%b8%9a-10-%e0%b8%9b%e0%b8%b5-%e0%b9%80%e0%b8%94/
https://www.thaimediapr.com/easy-cut-%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b9%82%e0%b8%89%e0%b8%a1%e0%b9%83%e0%b8%ab%e0%b8%a1%e0%b9%88%e0%b9%83%e0%b8%99%e0%b8%a3%e0%b8%ad%e0%b8%9a-10-%e0%b8%9b%e0%b8%b5-%e0%b9%80%e0%b8%94/
https://www.thaimediapr.com/easy-cut-%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b9%82%e0%b8%89%e0%b8%a1%e0%b9%83%e0%b8%ab%e0%b8%a1%e0%b9%88%e0%b9%83%e0%b8%99%e0%b8%a3%e0%b8%ad%e0%b8%9a-10-%e0%b8%9b%e0%b8%b5-%e0%b9%80%e0%b8%94/
https://www.thaimediapr.com/easy-cut-%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b9%82%e0%b8%89%e0%b8%a1%e0%b9%83%e0%b8%ab%e0%b8%a1%e0%b9%88%e0%b9%83%e0%b8%99%e0%b8%a3%e0%b8%ad%e0%b8%9a-10-%e0%b8%9b%e0%b8%b5-%e0%b9%80%e0%b8%94/


ตาม ซึ่งแผนการดําเนินธุรกิจเพื่อให EASY CUT เดินหน าไปถึงเป าหมายที่วางไว คือการทยอยปรับโฉมจุดใหบริการ

ใหมีความทันสมัยยิ่งขึ้น ขยายรานรองรับลูกคาจากเดิม 18 สาขา เป็น 22 สาขาภายในปีน้ี (กรุงเทพ 12 จุด ตางจัง

หวัด 10 จุด) การบริการยังคงยึดมัน่ในความสะอาด รวดเร็ว และเก็บทรงใหสวยถูกใจตามที่ลูกคาตองการในราคา

120 บาททุกทรงภายในเวลา 10 นาที อีกทัง้จัดกิจกรรมสงเสริมการตลาดอยางตอเน่ือง อาทิ โปรโมชัน่ ณ จุด

บริการ กิจกรรมทาง ONLINE เพิ่มสื่อโฆษณา – ประชาสัมพันธที่เขาถึงกลุมเป าหมายตลอดไตรมาสที่ 3 และ 4

โดยใชงบประมาณในสวนของการ RENOVATE รานตัดผม กวา 3 ลานบาท และงบประมาณในสวนของการสงเสริม

ดานการตลาดไวที่ 1 ลานบาท
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