
6 Step มือใหม เริ่มตนเป็นเจาของแบรนดเครื่อง

สําอางค

หลายคนคงมีความฝันที่จะเป็นเจาของธุรกิจ มีแบรนดเป็นของตัวเอง ซึ่งปัจจุบันมีแบรนดใหมๆเกิดขึ้นมากมายใน

ตลาด โดยตลาดที่นาสนใจและมีมูลคาสูงมากในตอนน้ี คือตลาดเครื่องสําอางมีมูลคารวมกวา 210,000 ลานบาท ถือ

เป็นตัวเลขที่วาวมาก หากไดสวนแบงจากตลาดเพียง 1 เปอรเซ็นตก็ถือวามูลคาสูงมากแลว จึงเป็นตลาดที่นาลงทุน

มาก ถาคุณไมรูวาจะเริ่มยังไง มาดู 6 step เริ่มเป็นเจาของแบรนดเครื่องสําอาง เพื่อเป็นแนวทางในการสานฝันการ

เป็นเจาของแบรนดเครื่องสําอางกันเลย

Step 1 จุดเริ่มตน ตัง้คําถาม?

เป็นการมองภาพรวมแบบกวางๆกอน ถามตัวเองวาอยากจะขายเป็นเครื่องสําอางอะไร แบบไหนดี ลงรายละเอียดถึง

ประเภทแยกยอย เมื่อไดคําตอบแลววาอยากจะขายสินคาประเภทไหน วางแผนภาพรวมของสินคาประเภทที่เลือก

วาเหมาะกับกลุมเป าหมายไหน หรือเราตัง้ใจที่จะเจาะกลุมเป าหมายชวงอายุที่เทาไหร ซึ่งมีกําลังซื้อและพฤติกรรมที่

ตางกัน ศึกษาถึงโอกาสและความเป็นไปไดของการทําสินคานัน้ เพื่อลดความเสี่ยงในเรื่องของการลงทุน ดูเรื่องชวง

ราคาที่จําหนายในตลาดและเทรนดชวงน้ีเป็นอยางไร อะไรที่กําลังมาแรง ตองตัง้คําถามและตอบคําถามใหตัวเองได

แบบชัดเจนเพราะคําตอบจากการเริ่มตนน้ี จะเป็นตัวกําหนดหนทางขัน้ตอไปไดอยางดี

Step 2 เจาะลึกที่ คูแขง

สํานวนที่วา รูเขา รูเรา รบรอยครัง้ชนะรอยครัง้ ยังคงคลาสสิคเสมอ ดังนัน้ในการทําธุรกิจตองศึกษาแบรนดคูแข็ง

อยางละเอียด เมื่อวางแผนแบบคราวๆแลววาจะทําเครื่องสําอางประเภทไหน กลุมเป าหมายไหน ตัง้ราคาในชวงที่

เทาไหร ปัจจัยเหลาน้ีจะทําใหกําหนดคูแขงไดชัดเจนยิ่งขึ้น มองหาแบรนดที่ขายสินคาในแบบเดียวกัน ราคาและ

กลุมเป าหมายใกลเคียงกัน โดยสํารวจวามีสินคากี่แบบที่วางขายอยูตอนน้ี มีชองทางการจําหนายอยางไร อาน

คําแนะนําติชมของลูกคาในแบรนดคูแขงตางๆ รวมถึงโปรโมทชัน่ของแตละแบรนดเพื่อเป็นขอมูลในการกําหนด

ทิศทางและวางแผนแบรนดของเราตอไป

Step 3 ทําความรูจักกลุมลูกคา

เมื่อกําหนดกลุมเป าหมายชัดเจนแลววาอยูในชวงอายุไหน ก็เป็นเรื่องของการสังเกตพฤติกรรมในชวงอายุนัน้วาเป็น

อยางไร รับสื่อจากทางไหนและสื่อไหนมีอิธิพลกับเขามากที่สุด โดยอาจจะหาขอมูลจากการแบงลักษะ
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เป็นgenerations ตางๆซึ่งมีพฤติกรรมเบื้องตนของกลุมชวงอายุนัน้ๆวามีความคิดและพฤติกรรมไปทางไหน หรือ

เลือกใช Google Trends เขามาเป็นตัวชวยที่เราสามารถใสคียเวิรดในการเสิรจหาจากกูเกิลเพื่อดูไดเลยวา ในชวง

ระยะเวลาที่ผานมีการเสิรจหาของคําๆ น้ีมีเทรนดเป็นอยางไรบาง การเสิรจหา ประเภทสินคา เป็นอยางไร มียอด

เสิรจมากในชวงเดือนไหน และยังสามารถดูไดอีกดวยวา ผูบริโภคโซนใดมีการเสิรจหาคียเวิรดคําน้ีมากที่สุด จึงเป็น

ตัวชวยที่ดีมากสําหรับการศึกษาพฤติกรรมการเสิรจหาของผูบริโภค พฤติกรรมการเลือกซื้อ และเทรนดที่มาแรงของ

ผูบริโภค

Step 4 พัฒนาสินคา

นําขอมูลจากขัน้ตอนกอนหน าทัง้หมดมาประมวลผลและหาจุดยืนใหกับ แบรนดของตนเองวา มีจุดเดนตรงไหน

ตองการจดุเดนจากการพฒันาสตูรเองซึ่งขัน้ตอนการพฒันาผลติภณัฑจนไดสตูรที่ลงตวัอาจจะใชเวลานาน ขัน้ตอนน้ี

ควรจะตองทํางานรวมกับแลปทดลอง จากบริษทั OEM ที่ไดมาตรฐาน หรือเนนความโดดเดนในเรื่องภาพลักษณ ก็

สามารถเลือกใชสูตรที่สําเร็จจากโรงงาน OEM เครื่องสําอาง ปรับสี กลิ่น หรือบรรจุภัณฑ เพื่อสรางเอกลักษณของ

แบรนด แลวนํามาสรางแบรนดเพื่อขายไดเลย

Step 5 เลือกโรงงานผลิต

ในปัจจุบันจะเห็นวามีโรงงาน OEM เหลาน้ีอยูมากมาย การบริการก็หลากหลาย มีทัง้แบบที่รับผลิตและพัฒนาสูตร

ในแลป พรอมกับบริการจด อย.ใหพรอม โดยรวมแลวควรพิจารณาโรงงานสําหรับผลิตสินคาที่มีความนาเชื่อถือ และ

มีมาตรฐานรับรอง ซึ่งนับวาเป็นปัจจัยที่สําคัญมาก ไมวาจะเป็นเรื่องความสะอาดของสถานที่ผลิต ความชํานาญใน

การผลิต เครื่องจักรที่ไดมาตรฐาน ทุกอยางควรตรวจสอบไดและโปรงใส ซึ่งเราสามารถตรวจสอบไดในเว็บไซตของ

กรมโรงงานอุตสาหกรรม วัตถุดิบที่ใชมีคุณภาพ มีความชํานาญการ โรงงานมีแลปในการพัฒนาสินคาโดยผู

เชี่ยวชาญที่มีความรูจริง ใชสวนผสมที่ปลอดภัยตรวจสอบที่มาได ปลอดภัยกับผูบริโภค ดูแลเอาใจใสดี สะดวกและ

ตอบคําถามเราได เพราะการผลิตสินคาแตละชิน้นัน้ไมงายเลย บางทีเราก็ อยากถามคําถามมากมาย

Step 6 วางแผนการตลาด

ขัน้ตอนที่สําคัญตองดูในหลายๆเรื่องทัง้เรื่องชองทางการจัดหนาย วิธีการในการทําใหกลุมเป าหมายไดรูจักสินคา

โดยตองเลือกวิธีและชองทางที่ตรงกับพฤติกรรมของกลุมเป าหมายมากที่สุด เพื่อใหตอบโจทยยางตรงใจกับกลุมเป า

หมาย รวมทัง้การตัง้ชื่อแบรนด โลโก การใชสี ฟอนต และคอนเซ็ปตของแบรนดโดยรวม ควรจะตองจํางาย ดึงดูด

เพราะแบรนดเป็นเครื่องมือสื่อสารถึงผูบริโภควา แบรนดเรามีจุดยืนอยางไร

ขอแนะนํา 6 step ในการเริ่มตนทําแบรนดเครื่องสําอางที่เรียกวาตลาดความงามไมมีวันตาย ไมวายุคสมัยไหน มา

หาความรูเพิ่มเติมแบบแนนๆ ในการเริ่มตนธุรกิจและมองหาไอเดียเด็ดๆ พรอมกับพบปะผูผลิตแบบครบวงจร ทัง้

สินคาประเภทเครื่องสําอาง ผลิตภัณฑอาหารเสริม และอุปกรณเพื่อความงามอื่นๆ ไดในงาน OEM
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