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ชู “บัตรอีลิทการด” 4 รูปแบบใหม ดึงเม็ดเงินตางชาติ

“ไทยแลนด พริวิเลจ คารด” เผยทิศทางการดําเนินธุรกิจรับปี2017 มุงเนนพัฒนาผลิตภัณฑและราคาใหมีความ

หลากหลาย เพื่อตอบโจทยกลุมลูกคาเป าหมายที่มีความตองการแตกตางกัน พรอมเปิดตัวบัตรสมาชิกพิเศษ “ไทย

แลนด อีลิทคารด” 4รูปแบบใหม ขยายฐานสูกลุมลูกคายุโรป กระตุนการทองเที่ยว ดึงเม็ดเงินนักทองเที่ยว-นัก

ลงทุนตางชาติในระยะยาว มัน่ใจรายไดเติบโตเพิ่มขึ้น 10%

บริษทั ไทยแลนด พริวิเลจ คารด จํากัด ผูดําเนินงาน โครงการบัตรสมาชิกพิเศษ “ไทยแลนด พริวิเลจ คารด” จัด

งานเปิดตัว “บัตรอีลิทการด รูปแบบใหม” อยางเป็นทางการ โดยมี นางกอบกาญจน วัฒนวรางกูร รัฐมนตรีวาการ

กระทรวงการทองเที่ยวและกีฬา เป็นประธานเปิดงาน รวมดวย นายพงษภาณุ เศวตรุนทร ปลัดกระทรวงการทอง

เที่ยวและกีฬา นายนภดล ภาคพรต กรรมการบริษทัไทยแลนด พริวิเลจ คารด จํากัด และรองผูวาการดานสินคาและ

ธุรกิจทองเที่ยว การทองเที่ยวแหงประเทศไทย(ททท.) นายพฤทธิ์ บุปผาคํา ผูจัดการใหญ บริษทั ไทยแลนด พริวิ

เลจ คารด จํากัด (ทีพีซี) ณ โรงแรมเดอะ เซนต รีจิส

นายพฤทธิ์ บุปผาคํา ผูจัดการใหญ บริษทัไทยแลนด พริวิเลจ คารด จํากัด (ทีพีซี) ผูดําเนินงาน โครงการบัตรสมาชิก

พิเศษ “ไทยแลนด พริวิเลจ คารด” เปิดเผยถึงกลยุทธและแผนการดําเนินธุรกิจปี 2017มี 3 ดาน คือ 1. กลยุทธ

ดานผลิตภัณฑ ซึ่งพัฒนาผลิตภัณฑใหมีความหลากหลายมากขึ้น ใหสอดคลองกับความตองการของตลาดและกลุม

เป าหมายมากที่สุด 2. กลยุทธดานราคา โดยตัง้ราคาบัตรสมาชิกใหมีความหลากหลาย เพื่อใหกลุมเป าหมายเลือก

ผลิตภัณฑบัตรสมาชิกในระดับราคาที่พอใจ และ3. กลยุทธดานชองทางการจําหนาย ผานตัวแทนจําหนายระดับโลก

โดยลาสุดไดแตงตัง้ บริษทั เฮนลีย แอนด พารทเนอรส โฮลดิง้ส จํากัด ซึ่งมีสํานักงานและเครือขายกระจายอยูทัว่

โลกเป็น Concessionaire Global Partnership เพื่อใหสามารถเขาถึงกลุมเป าหมายไดทัว่โลกไดอยางรวดเร็วมาก

ขึ้น รวมถึงการเพิ่มชองทางโดยตัวแทนจําหนายของบริษทัมีทัง้ ประเภทนิติบุคคล และประเภทบุคคลธรรมดา โดย

มีประเภทบุคคลธรรม (Individual Sales Repesentative) อยูที่ 38 ราย และ General Sales and Services

Agents (GSSA) อยูที่ 21 ราย เพื่อใหการขายบัตรสมาชิกทุกประเภทกระจายเขาถึงกลุมเป าหมายใหครอบคลุม

https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%84%e0%b8%97%e0%b8%a2%e0%b9%81%e0%b8%a5%e0%b8%99%e0%b8%94%e0%b9%8c-%e0%b8%9e%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b8%a7%e0%b8%b4%e0%b9%80%e0%b8%a5%e0%b8%88-%e0%b8%84%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%94%e0%b8%af/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%84%e0%b8%97%e0%b8%a2%e0%b9%81%e0%b8%a5%e0%b8%99%e0%b8%94%e0%b9%8c-%e0%b8%9e%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b8%a7%e0%b8%b4%e0%b9%80%e0%b8%a5%e0%b8%88-%e0%b8%84%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%94%e0%b8%af/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%84%e0%b8%97%e0%b8%a2%e0%b9%81%e0%b8%a5%e0%b8%99%e0%b8%94%e0%b9%8c-%e0%b8%9e%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b8%a7%e0%b8%b4%e0%b9%80%e0%b8%a5%e0%b8%88-%e0%b8%84%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%94%e0%b8%af/


ประเทศที่เป็นเป าหมาย พรอมกันน้ียังเปิดจําหนายบัตรผานเจาหน าที่ และเว็บไซตบริษทัฯ อีกดวย

ซึ่งทางบริษทัฯไดสํารวจและเก็บขอมูลตัง้แตปี 2556 พบวา ลูกคากลุมเป าหมายเป็นนักทองเที่ยว ที่เดินทางมายัง

ประเทศไทยและถือบัตรไทยแลนด อีลิทคารด มีอายุตัง้แต 30-60 ปี สวนใหญเป็นสมาชิกชาย 80% และเป็นสมาชิก

หญิง 20% และเพื่อตอบสนองความตองการของลูกคาเป าหมายที่มีความตองการแตกตางกัน บริษทัฯจึงไดเปิดตัว

“บัตรไทยแลนด อีลิทคารด” ใหมอีก 4 ประเภท คือ

1.) “อีลิทแฟมิลี เอ็กซเคอรชัน่ (Elite Family Excursion) ” ราคา 8 แสนบาท อายุบัตร 5 ปี

2.) “อีลิทแฟมิลี่ อัลเทอรเนทีฟ (Elite Family Alternative)” ราคา 8 แสนบาท อายุ 10 ปี

3.) “อีลิทพริเวลแอคเซส (Elite Privilege Access)” ราคา 1 ลานบาท อายุบัตร 10 ปี

4.) “อีลิทซูพีเรียริตีเ้อ็กซเทนชัน่ (Elite Superiority Extension) ” ราคา 1 ลานบาท อายุบัตร 20 ปี

จากเดิมบัตรสมาชิกไทยแลนด อีลิทคารด มี 4 ประเภท คือ บัตรประเภทบุคคล (Individual) บัตรสมาชิกที่ขายรวม

กับอสังหาริมทรัพย บัตรสมาชิกประเภท Elite Easy Access และบัตรสมาชิกประเภทครอบครัว รวมทัง้สิน้ขณะน้ี

เรามีบัตรสมาชิกไทยแลนด อีลิทการด ทัง้หมด 8 ประเภท ทัง้น้ี บริษทัฯยังมีกลยุทธเพิ่มมูลคาและพัฒนาสิทธิ

ประโยชนสําหรับสมาชิกประเภทบุคคล (Individual Membership) เพื่อใหสอดคลองกับการใชชีวิตของกลุมเป า

หมาย โดยขยายสิทธิประโยชนเพิ่มเติมจาก กอลฟ สปา อาทิ สิทธิประโยชนในการทองเที่ยว และการพักผอน ดวย

นอกจากน้ี บริษทัฯ ไดจัดโปรโมชัน่ตางๆ อาทิ ขายบัตรประเภทครอบครัวในราคาเดียว เพื่อใหผูซื้อรูสึกวาการซื้อคู

คุมคากวาการซื้อแบบเดี่ยว การโฆษณาประชาสัมพันธ ผานชองทางออนไลน และออฟไลน ทัง้ในประเทศและตาง

ประเทศ รวมกับตัวแทนจําหนายระดับโลก รวมงาน Event กับหนวยงานภาครัฐและเอกชน ทัง้งาน ททท. และรวม

กับตัวแทนจําหนาย ทัง้ในประเทศไทยและตางประเทศ เพื่อทําการประชาสัมพันธและสรางการรับรู เพื่อใหเกิดยอด

ขาย รวมทัง้การจัดทํา Promotion ระยะสัน้เพื่อกระตุนยอดขาย เพื่อใหเขาถึงกลุมเป าหมายในประเทศไทยและตาง

ประเทศ”

สําหรับตลาดกลุมเป าหมายแบงตามกลุมอาชีพได 5 กลุมคือ 1.นักทองเที่ยว กลุมระดับสูง 2. ผูประกอบการเจาของ

กิจการ 3. คนในวัยเกษยีณ 4.นักลงทุน และ 5. นักเรียนนักศึกษา และจากสถิติ พบวาเป็นกลุมฯที่มีการเดินทางเขา

ออกประเทศไทยบอยครัง้ โดยเฉพาะกลุมเป าหมายที่เป็นประเทศ 10 อันดับแรก ไดแก ประเทศอังกฤษ จีน อเมริกา

ฝรัง่เศส ญี่ป ุน ออสเตรเลีย บังคลาเทศ รัสเซีย สแกนดิเนเวีย เยอรมัน และสิงคโปร และในปีถัดไปจะขยายกลุมเป า

หมายออกไปยังประเทศในประเทศแถบยุโรปและแอฟริกา แถบสแกนดิเนเวีย และอินเดีย และขยายออกไปในแถบ

ประเทศเพื่อนบาน เชน ลาว อินโดนีเซีย พมา กัมพูชา เวียดนาม และมาเลเซีย เป็นตน

ทัง้น้ี บริษทัฯ มัน่ใจวาจากการเปิดตัว “บัตรไทยแลนด อีลิทคารด” เพิ่มเติมจากเดิมรวมทัง้กลยุทธและแผนการ

ตลาดที่วางไว จะสามารถผลักดันยอดรายไดจากการขายใหเป็นไปตามเป าหมายที่บริษทัตัง้ไวอยางแนนอน โดย

บริษทัฯไดตัง้เป าหมายการเติบโตประมาณ 10 % ในปีน้ี 2560 และมีรายไดจากการขายบัตรเพิ่มขึ้น 400 ลานบาท

และมียอดสมาชิกเพิ่มขึ้น 678 ราย โดยในปีที่ผานมา ไทยแลนด อีลิทคารด มียอดสมาชิกรวมมากกวา 4,037 ราย

มีสมาชิกใหมเติบโตสูงกวาที่ตัง้เป าไวกวา 10% และ สามารถสรางผลกําไรรวมมากกวา 195.07 ลานบาท ซึ่งเพิ่ม



ขึ้นจากชวงเดียวกันของปีกอนถึง 82% นอกจากน้ีจากสถิติในปีงบประมาณ 2559 พบวามีสมาชิกเดินทางเขามากวา

14,768 ครัง้ ซึ่งคาดวาจะสรางรายไดโดยตรงใหประเทศกวา 17,000 ลานบาท และเชื่อวาลูกคาที่มีกําลังซื้อสูงเหลา

น้ีนาจะมีการใชจายดานอื่นๆ อาทิ การลงทุนซื้ออสังหาริมทรัพย รถยนตหรู การเขามาการติดตอธุรกิจและทํากิจการ

ลงทุนตางๆ ซึ่งเป็นการชวยกระตุนเศรษฐกิจของประเทศไทยทางออมอีกดวย

สื่อมวลชนตองการขอมูลเพิ่มเติม กรุณาติดตอ; ฝายประชาสัมพันธ บริษทั คอมมูนิเคชัน่ แอนด มอร จํากัด

คุณบุษบา สุขบัติ (บุษ) / คุณชลียาพันธุ นุนสวัสดิ ์ (กิฟ๊ฟ ู)
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