
“โฮมโปร” ปรับสินคาเนนทันสมัย-แรงบันดาลใจ

กาวสูผูนําธุรกิจศูนยรวมตกแตงบานเต็มรูปแบบ

“โฮมโปร” ยกระดับสูความเป็นผูนําสมบูรณ แบบ ปรับนโยบายดานสินคาเนนความทันสมัย และสรางแรง

บันดาลใจมากขึน้ ประเดิมกับกลุมหองน้ําและกระเบือ้ง เปิดตัวสินคาใหมลาสุด 9 คอลเลคชั่นลงตลาด พ

รอมเพิ่มความสะดวกดวยทีมชางคุณภาพHome Service ชูสาขาเมกาบางนาเป็น Flagship Store จัดโชว

โมเดลรูมสินคาอยางตอเน่ือง พรอมเปิดใหสั่งซือ้สินคาออนไลน ผานเว็บไซต www.directtoshop.com

และCall Center 02-831-6000 ปีหนาเตรียมขยายสาขาเพิ่มอีก 8 แหง ดวยงบลงทุนกวา 5,000 ลาน

บาท

 

นายณัฏฐ จริตชนะ ผูชวยกรรมการผูจัดการ กลุมการตลาด บริษทั โฮม โปรดักส เซ็นเตอร จํากัด (มหาชน)

หรือ “โฮมโปร” ผูนําธุรกิจศูนยรวมวัสดุและอุปกรณตกแตงบานครบวงจร เปิดเผยวา ตลอดระยะเวลา 16 ปีที่ผาน

มา บริษทัฯ ไดพัฒนาสูความเป็นผูนําในธุรกิจศูนยรวมวัสดุและอุปกรณตกแตงบานสมัยใหมอยางครบวงจรใน

ประเทศไทย ทัง้ในดานของยอดขาย และจํานวนสาขาที่มีมากที่สุด ซึ่งในโอกาสที่เขาสูปีที่ 17 บริษทัฯ ตองการจะ

พัฒนาความแข็งแกรงใหมากขึ้น โดยการปรับนโยบายในเรื่องสินคา ซึ่งที่ผานมาไดรับการยอมรับในเรื่องของฟัง

กชัน่การใชงาน คุณภาพ และความคุมคา มาเนนเพิ่มเติมในสวนของความทันสมัย และการสรางแรงบันดาลใจใหแก

ลูกคาเพิ่มมากขึ้น

“การปรับนโยบายในครัง้น้ี จะผลักดันใหโฮมโปร เป็นผูนําในธุรกิจน้ีอยางสมบูรณแบบ จากที่เรามีสาขาครอบคลุม

มากที่สุด มีการบริการครบวงจรที่สุด เราจะเพิ่มความหลากหลายของสินคาใหมากขึ้น ทัง้การแนะนําสินคาคอ

ลเลคชัน่ใหมในทุกกลุมสินคา รวมถึงการนําสินคามาทํา Show Case เพื่อสรางแรงบันดาลใจใหแกลูกคา” นาย

ณัฏฐกลาวและวา

 

การปรับนโยบายดานสินคาดังกลาว บริษัทฯ ไดเริ่มดําเนินการกับกลุมสินคาหองน้ํา และกระเบือ้ง (Bath and

Tile) เป็นอันดับแรก โดยทําการเปิดตัวคอลเลคชัน่วัสดุและอุปกรณหองน้ํา ไมวาจะเป็นกระเบื้องพื้น-ผนัง สุข

ภัณฑ กอก ฝักบัว แผนกันลื่น และสวนประกอบตาง ๆ ลงสูตลาดพรอมกัน 9 คอลเลคชัน่ พรอมจัดทําแคตตาล็อก
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เพื่อใหลูกคาไดเกิดไอเดีย ในการสราง และปรับปรุงหองน้ํา โดยสามารถสัมผัสกับสินคาตัวจริงไดตัง้แตวันน้ีที่โฮม

โปร และโฮมโปรพลัส ทุกสาขา

 

สินคาคอลเลคชัน่ใหมทัง้ 9 แบบ จะครอบคลุมทุกความตองการทุกรูปแบบ ประกอบดวย Minimal Bath ควา

มเรียบงายในโทนสีขาวสะอาดตา Feminine Bath บรรยากาศอบอวนดวยดอกไมแสนหวาน Retro Bath โทนสี

เขียวสดใส Country Bath โทนสีน้ําตาลแข็งแรงและหนักแนน Colorful Bath หลากสีสันเพิ่มความสดใส Chic

Bath ความลงตัวระหวางสีขาวดํา Mix Bath การผสมผสานที่หลากหลายแตลงตัว Sport Bath เพื่อผูลงไหลใน

โลกกีฬา Girl Bath สีสันสดใสในวัยแรกรุน

 

 “คอนเซปตคอลเลคชั่นนี้ คือ หองน้ําขนาดเล็ก ที่การปรับเปลี่ยนไมตองใชงบประมาณมาก และก็

สอดคลองกับปัจจุบัน ซึ่งที่พักอาศัยเป็นประเภทคอนโดมิเนียมนัน้มาแรง ประการสําคัญก็คือ เราใชสินคา

House Brand เป็นหัวหอกหลัก อาทิ สุขภัณฑภายใตแบรนด Moya กระเบือ้ง TARA Tile หรืออุปกรณ

ภายในหองน้ํา Venesa ซึ่งเป็นสินคาที่มีคุณภาพมาตรฐาน แตราคายอมเยาว โดยเฉพาะอยางยิ่ง เป็น

ดีไซน เฉพาะโฮมโปรเทานัน้ ซึ่งเมื่อรวมกับสินคาของพันธมิตรทางธุรกิจ ทําใหเราสามารถออกคอ

ลเลคชั่นที่มีเฉพาะโฮมโปรเทานัน้” นายณัฏฐกลาวและวา

 

นอกจากความพรอมในสวนของสินคาแลว โฮมโปร ยังไดเพิ่มความสะดวกใหแกลูกคาดวยการบริการจาก

Home Service ตัง้แตเริ่มตนการออกแบบใหแกลูกคาดวยระบบคอมพิวเตอร 3D พรอมประเมินราคา

วัสดุใหทัง้หมด บริการจัดหาชางทัง้การปรับโฉมหองน้ําทัง้หมด หรือ แคการปรับเปลี่ยนบางจุด อาทิ การ

เปลี่ยนสุขภัณฑ ที่มีราคาเรี่มตนเพียง 500 บาทตอจุด ซึ่งลูกคาสามารถมั่นใจจากการรับประกันคุณภาพ

งาน และความรับผิดชอบไมทิง้งาน ซึ่งทําใหโฮมโปรสามารถสนองความตองการของลูกคาไดครบวงจรทัง้

สินคาคุณภาพในราคาที่คุมคา การสรางแรงบันดาลใจ และทีมชางที่ทํางานใหเกิดขึน้จริง

 

พรอมกันน้ี บริษทัฯ ยังไดกําหนดใหโฮมโปร สาขาเมกาบางนา เป็น Flagship Store ในการนําเสนอสินคาคอ

ลเลคชัน่ใหม โดยบริษทัฯ ไดลงทุนในการจัดทําหองน้ําโมเดลตนแบบดวยกันทัง้หมด 8 หอง 8 แบบ เพื่อสรางแรง

บันดาลใจใหแกลูกคา และจะมีการปรับเปลี่ยนทุกครัง้ที่มีการเปิดตัวคอลเลคชัน่ใหมในทุกกลุมสินคา โดยลูกคา

สามารถสัมผัสของจริงได ณ โฮมโปร สาขากาบางนา พรอมกันนัน้ ลูกคายังสามารถขอรับแคตตาล็อก Bath &

Tile ไดที่โฮมโปร และโฮมโปร พลัสทุกสาขา หรือเขาไปดูรายละเอียด หรือดาวนโหลดแคตตาล็อก หรือลง

ทะเบียนรับเลมแคตตาล็อกไดที่ www.homepro.co.th



ตัง้แตวันนี้ และเพื่ออํานวยความสะดวกใหแกลูกคา บริษัทฯ ยังใหลูกคาสามารถชอปออนไลน ผานทางเว็บ

ไซต www.directtoshop.com และCall Center 02-831-6000

 

การเปิดดําเนินการสาขาเมกาบางนา ถือวาประสบความสําเร็จอยางมาก โดยสามารถทํายอดขายไดเกินกวาเป าหมาย

ที่ตัง้ไวอยางตอเน่ือง ประกอบกับโพซิชัน่ของสาขาน้ี เราวางไวใหเป็นโมเดลที่ทันสมัยในรูปแบบ Your Home

Store อยูแลว เราจึงเลือกใหเป็น Flagship Store ในเรื่องน้ี

 

“ตอนแรกตัง้เป ายอดของปีน้ีนาจะโตอีก 15% แตวายอดขายของเราดีกวาที่คาดไว คิดวาสิน้ปีนาจะอยูที่ 18%  โดย

สวนของ Home Service ตัวเลขแตละปี สามารถทํายอดไดถึง 100 ลานบาท ซึ่งก็เป็นตัวเลขที่ดีขึ้นเรื่อยๆ  อีกทัง้

แผนในปี 2556  เล็งเปิดอีก 8 สาขา  อาทิ จันทบุรี , กาญจนบุรี และชุมพร  ใชงบประมาณ 4 – 4.5 พันลานบาท

และจะมีการปรับโฉมสาขาที่เขาใหญประมาณ 40%  เพื่อรองรับความตองการของนักทองเที่ยวที่มากขึ้น ซึ่งรวมการ

ลงทุน และปรับโฉมสาขาตาง ๆ จะใชงบประมาณไมตํ่ากวา 5,000 ลานบาท ซึ่งตองดูวาแตละสาขามีการปรับปรุง

มากน อยเพียงใด  แตคงไมตํ่ากวาสาขาละ 50 ลานบาท   ทัง้น้ีปัจจุบัน สาขารังสิตเป็นสาขาทีตองปรับโฉมมากที่สุด

และยังเป็นสาขาที่ทํายอดขายไดมากที่สุด ประมาณ 130-150 ลานบาทตอเดือน เพราะเป็นจุดที่รองรับลูกคาทัง้ใน

กรุงเทพมหานครและจังหวัดใกลเคียง” นายณัฏฐกลาวทิง้ทาย


