
แสน​สิริ​เผย​แผน​ธุรกิจ​ปี​ 2​560 ตัง้​เป า​ยอด​ขาย​

36,000 ลาน​บาท​ วาง​เป า​ยอด​ขาย​ตาง​ชาติ​โต​เกือบ

40%-ไฮไลทเปิด​โครงการ​ที่​อยู​อาศัย​ระ​ดับ​บน

แสน​สิริ​เผย​แผน​ธุรกิจ​ปี​ 2​560 เดิน​หน า​เปิด​ตัว​โครงการ​ใหม​ 19 โครงการ​ มู​ลคา​รวม​กวา​ 41,200 ลาน​บาท​ บุก​ตอ

ตลาด​ตาง​ประ​เทศ​ โดย​ตัง้​เป า​ยอด​ขาย​ตลาด​ตาง​ชา​ติ​ 7,500 ลาน​บาท​ เติบโต​เกือบ​ 40% เตรียม​เปิด​ตัว​โครง​การ “98

Wireless” (ไน​นตีเ้อ​ท ไว​รเลส) แฟลกชิป​คอนโดมิเนียม​ที่​ดี​ที่สุด​ทัง้​ใน​ประเทศไทย​และ​ใน​เอเชีย​ตะวัน​ออก​เฉียง​ใต​

บน​ทําเล​ที่พัก​อาศัย​ระดับ​เอ็กซ​คลูซี​ฟบน​ถนน​วิทยุ​ มู​ลคา​โครงการ​รวม​กวา​ 8,700 ลาน​บาท​อยาง​เป็น​ทาง​การ​ มี​.​ค.​น้ี​

กาง​แผน​รุก​เปิด​ตัว​ที่​อยู​อาศัย​ระดับ​บน​ เตรียม​นําแบรนด​บาน​เดี่ยว​ “บาน​แสน​สิ​ริ​” กลับ​มา​พัฒนา​อีก​ครัง้​ พ​รอม​ปฏิวัติ

วง​กา​รอ​สังหาฯ​ ส ู“Digital Transformation” ตัง้​เป า​ยอด​ขาย​ปี​ 60 ประ​มา​ณ 36,000 ลาน​บาท​ และ​วาง​เป า​ราย​ได

ประ​มา​ณ 34,000 ลาน​บาท​ ขณะ​ที่​สรุป​ผล​การ​ดําเนิน​งาน​ปี​ 2​559 บริษทั​มี​ยอด​ขาย​กวา​ 31,100 ลาน​บาท​ โดย​สราง

ยอด​ขาย​ตาง​ชาติ​ทะลุ​เกิน​เป า​ที่​วาง​ไว​ได​ถึง​ 5,400 ลาน​บาท​ คาด​การณ​ราย​ได​พุง​ 34,000 ลาน​บาท​ โดย​แบง​เป็น​ราย

ได​จาก​การ​ขาย​รวม​จาก​การ​ที่​บริษทั​เริ่ม​บุค​ราย​ได​จาก​การ​บริหาร​โครงการ​ภาย​ใต​บริษทั​รวม​ทุน​กับ​บีที​เอ​สรวม​กับ​ราย

ได​อื่นๆ

นาย​เศรษฐ​า ทวี​สิ​น ​กรรมการ​ผู​จัดการ​ใหญ​ บริษทั​ แสน​สิ​ริ​ จํากัด​ (มหา​ชน​) หรือ SIRI เปิด​เผย​ถึง​ผล​การ​ดําเนิน

ธุรกิจ​ปี​ 2​559 บริษทั​มี​ยอด​ขาย​ (พรี​เซล​) ประ​มา​ณ 31,100 ลาน​บาท​ เติบโต​ประมาณ​ 9​% จาก​ปี​กอ​น ​ที่​มี​ยอด​ขาย​ 2

8,512 ลาน​บาท​ ควา​มสําเร็จ​จาก​การ​ได​รับ​การ​ตอบ​รับ​ใน​ที่​อยู​อาศัย​ของ​แสน​สิริ​ทัง้​ใน​กรุง​เทพ​ฯ และ​ตาง​จัง​หวัด​ รวม

ทัง้​การ​ตอบ​รับ​ที่​ดี​จาก​ลูกคา​ทัง้​ใน​และ​ตาง​ประ​เทศ​ รวม​ถึง​ความ​รวม​มือ​กับ​ บีที​เอ​ส กรุปฯ (BTS) ตาม​แผน​ความ​รวม

มือ​ใน​ชวง​ระยะ​ยาว​ 5 ปี​ที่​มี​แผน​รวม​มือ​กัน​พัฒนา​โครงการ​คอนโดมิเนียม​ใน​แนว​เสน​ทาง​ระบบ​ขนสง​มวล​ชน​ ภาย​ใต

บริษทั​รวม​ทุ​น ​ซึ่ง​มี​สัดสวน​การ​ถือ​หุน​ระ​หวาง​ กลุม​บริษทั​บีที​เอ​ส และ​บริษทั​ แสน​สิ​ริ​ จํากัด​ (มหา​ชน​) 50 : 50

จํานวน​ทัง้​สิน้​ประมาณ​ 2​5 โครงการ​ มู​ลคา​โครงการ​รวม​ประ​มา​ณ 1 แสน​ลาน​บาท​ ลาสุด​ดวย​ความ​แข็งแกรง​ใน​ดาน

เงิน​ทุน​ของ​กลุม​บริษทั​บีที​เอ​สที่​เตรียม​พรอม​ไว​เพื่อ​รองรับ​การ​ลงทุน​ใน​การ​ขยาย​ธุรกิจ​รถไฟ​ฟ า​ และ​ความ​พรอม​ดาน

บุ​คลา​กร​ รวม​ถึง​การ​มี​ที่ดิน​ที่​พรอม​พัฒนา​ใน​มือ​ของ​กลุม​บริษทั​ ผสาน​กับ​ความ​เชี่ยวชาญ​ดาน​การ​พัฒนา​โครงการ

อสังหาริมทรัพย​ของ​แสน​สิ​ริ​ สง​ผล​ให​ทัง้​สอง​บริษทั​พัฒนา​โครงการ​คอนโดมิเนียม​รวม​กัน​ไป​แลว​จํานวน​รวม​ทัง้​สิน้​ 8

โครงการ​ มู​ลคา​รวม​ 30,000 ลาน​บาท​ ปัจจุบัน​มี​ยอด​ขาย​ 70% รวม​มูลคา​ 2​1,000 ลาน​บาท​ จาก​จํานวน​รวม​ทัง้​สิน้​

4,382 ยู​นิต​ ซึ่ง​เกือบ​ทุก​โครงการ​ลวน​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ใน​การ​เปิด​การ​ขาย​ โดย​ 4 ใน​ 8 โครงการ​สามารถ​ปิด​การ

https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%81%e0%b8%aa%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b4%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b9%80%e0%b8%9c%e0%b8%a2%e0%b9%81%e0%b8%9c%e0%b8%99%e0%b8%98%e0%b8%b8%e0%b8%a3%e0%b8%81%e0%b8%b4%e0%b8%88%e0%b8%9b%e0%b8%b5-2560/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%81%e0%b8%aa%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b4%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b9%80%e0%b8%9c%e0%b8%a2%e0%b9%81%e0%b8%9c%e0%b8%99%e0%b8%98%e0%b8%b8%e0%b8%a3%e0%b8%81%e0%b8%b4%e0%b8%88%e0%b8%9b%e0%b8%b5-2560/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%81%e0%b8%aa%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b4%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b9%80%e0%b8%9c%e0%b8%a2%e0%b9%81%e0%b8%9c%e0%b8%99%e0%b8%98%e0%b8%b8%e0%b8%a3%e0%b8%81%e0%b8%b4%e0%b8%88%e0%b8%9b%e0%b8%b5-2560/


ขาย (Sold Out) ลง​อยาง​รวดเร็ว​ตัง้แต​วัน​เปิด​พรี​เซลล​ ใน​ขณะ​ที่​อีก​ 4 โครงการ​ที่​เปิด​ตัว​ใน​ปี​น้ี​ก็​มี​การ​ตอบ​รับ​ที่​ดี

จาก​ลูกคา​เชน​กัน​ดวย​ยอด​ขาย​รวม​กัน​แลวก​วา​ 7,500 ลาน​บาท​ แสดง​ให​เห็น​ถึง​ความ​เชื่อ​มัน่​ใน​แบรนด​แสน​สิริ​และ

บีที​เอ​ส รวม​ทัง้​ดีมานด​ความ​ตองการ​คอนโดมิเนียม​ใกล​รถไฟฟ า​ที่​ยัง​คง​มี​อยาง​ตอ​เน่ือง​ทัง้​จาก​ลูกคา​ชาว​ไทย​และ​ตาง

ชา​ติ

นอกจาก​น้ี​บริษทั​ยัง​ประสบ​ความ​สําเร็จ​จาก​ตลาด​ตาง​ชา​ติ​ โดย​บริษทั​สามารถ​ปิด​ยอด​ขาย​ตลาด​ตาง​ชาติ​ใน​ปี​ 59 ไป​ได

ถึง​ 5,400 ลาน​บาท​ เกิน​จาก​เป า​ยอด​ขาย​ที่​วาง​ไว​ 5,000 ลาน​บาท​ และ​เติบโต​ขึ้น​ถึง​ 55% จาก​ปี​ 2​558 ที่​มี​ยอด​ขาย

ตลาด​ตาง​ชา​ติ​ 3,500 ลาน​บาท​ สําหรับ​โครงการ​ที่​ขาย​ดี​สําหรับ​ตาง​ชา​ติ​ คือ​ เดอะ​ ไลน​ อโศก​-รัช​ดา​ ซึ่ง​ได​รับ​การ​ตอบ

รับ​ที่​ดี​มาก​จาก​การ​ไป​โรดโชว​ที่​ประ​เทศ​ ฮอ​งก​ง สิงคโปร​ ไตหวัน​และ​จี​น ​โกย​ยอด​ขาย​ได​ประ​มา​ณ 1,300 ลาน​บาท​

นับ​วา​เป็น​มูลคา​สูง​ที่สุด​ที่​แสน​สิริ​เคย​ทําได​จาก​การ​สราง​ยอด​ขาย​ตลาด​ตาง​ชาติ​ใน​ขณะ​น้ี

สําหรับ​ปัจจัย​ที่​ทําให​กลุม​ลูกคา​ชาว​ตาง​ชาติ​ซื้อ​โครงการ​ที่​อยู​อาศัย​ของ​แสน​สิ​ริ​ คือ​ ควา​มเชื่อ​มัน่​และ​ไว​วางใจ​ใน

แบรนด​แสน​สิ​ริ​ ซึ่ง​เป็น​ที่​ยอมรับ​มายา​วนา​นก​วา​ 33 ปี​ ใน​ฐานะ​ผูนําดาน​การ​พัฒนา​โครงการ​อสังหาริมทรัพย​ที่​ไม​ได

มอบ​แค​ที่​อยู​อาศัย​คุณภาพ​แต​ยัง​มอบ​ไลฟ ​สไตล​การ​ใช​ชี​วิ​ต รวม​ถึง​ความ​สําเร็จ​จาก​การ​วาง​กลยุทธ​การ​ตลาด​ใน​ปี​ที่

ผาน​มา​โดย​การ​ทํา Collaboration กับ​แบรนด​ระดับ​โลก​ เพื่อ​ยก​ระดับ​แบรนด​แสน​สิริ​ให​เขา​สู​ระ​ดับ International

มาก​ยิ่ง​ขึ้น​ อาทิ​ การ​จับ​มือ YOO Design Studio บริษทั​ดีไซน​ระดับ​โลก​ และ Philippe Starck พัฒนา​โครง​การ

KHUN by YOO inspired by Starck (คุณ​ บาย​ ยู​ อิน​สไป​ร บาย​ สตา​รค) ซึ่ง​เป็น​โครง​การ Branded

Condominium แหง​แรก​ของ​ประเทศไทย​ มู​ลคา​ 4,000 ลาน​บาท​บน​สุด​ยอด​ทําเล​ใจกลาง​ทอง​หลอ​ เป็น​ตน

ขณะ​ที่​ใน​ตลาด​ตาง​จังหวัด​และ​ทําเล​ที่​อยู​อาศัย​รอบ​นอก​กรุง​เทพ​ฯ บริษทั​ได​รับ​การ​ตอบ​รับ​ที่​ดี​ใน​ที่​อยู​อา​ศัย

Affordable Condominium หรือ​คอนโดมิเนียม​พรอม​อยู​รา​คา​ 1 – 3 ลาน​บาท​ อาทิ​ ดี​คอน​โด​ รัง​สิต​ ซึ่ง​ปิด​การ​ขาย​

100%, ดี​คอน​โด​ ออน​นุช​ – พระราม​ 9​ ซึ่ง​มี​ยอด​ขาย​แลว​ถึง​ 85% และ​ดี​คอน​โด​ นิ​ม เชียง​ใหม​ ซึ่ง​มี​ยอด​ขาย​แลว​ถึง​

70% นอกจาก​น้ี​ใน​ปี​ที่​ผาน​มาบ​ริ​ษทัยัง​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ได​รับ​การ​ตอบ​รับ​ที่​ดี​ใน​ที่​อยู​อาศัย​ประเภท​บาน​เดี่ยว​ระดับ

บน​ หรือ​ระดับ​ราคา​ประ​มา​ณ 8 – 20 ลาน​บาท​ อาทิ​ โครง​การ​ เศรษฐ​สิ​ริ​ จรัญฯ – ป่ิน​เก​ลา​ ซึ่ง​มี​ยอด​ขาย​แลว​ถึง​ 70%

“สําหรับ​แผน​ธุรกิจ​ใน​ปี​ 2​560 บริษทั​ได​วางแผน​การ​ดําเนิน​ธุรกิจ​ ดวย​การ​พัฒนา​โครงการ​อสังหาริมทรัพย​เพื่อ​ตอบ

รับ​ความ​ตองการ​ที่​อยู​อาศัย​ของ​กลุม​ลูกคา​ทัง้​ชาว​ไทย​และ​ชาว​ตาง​ชา​ติ​ โดย​วางแผน​เปิด​ตัว​โครงการ​ใหม​ใน​ปี​น้ี​ 19

โครงการ​ มู​ลคา​โครงการ​รวม​ประ​มา​ณ 41,200 ลาน​บาท​ ทัง้น้ี​บริษทั​ได​แบง​ประเภท​การ​พัฒนา​โครงการ​เป็น​ที่​อยู

อาศัย​ประเภท​คอน​โด​มิ​เนียม​ 8 โครง​การ​ โครงการ​บาน​เดี่ยว​ 9​ โครงการ​และ​โครงการ​ทาวน​เฮา​ส 2 โครง​การ​ หาก​ดู

ตาม​เซ​กเมน​ตหรือ​ระดับ​ราคา​จาก​แผน​เปิด​ตัว​โครงการ​ใน​ปี​น้ี​จะ​อยู​ใน​ระ​ดับ medium–end และ hi–end เป็น​สวน

ใหญ​ โดย​บริษทั​ตัง้​เป า​หมาย​ยอด​ขาย​รวม​สําหรับ​ปี​ 2​560 ไว​ประ​มา​ณ 36,000 ลาน​บาท​ รวม​ทัง้​ประมาณ​การณ​ราย

รวม​ได​ไว​ที่​ 34,000 ลาน​บาท​” นาย​เศรษฐ​า กลา​ว

แนวทาง​การ​พัฒนา​โครงการ​ใน​ปี​ 2​560 บริษทั​จะ​ตอย​อด​ความ​สําเร็จ​จาก​ปี​ที่​ผาน​มา​ ได​แก​ 1.​การ​สาน​ตอ​ความ​สําเร็จ



ของ​โครงการ​ภาย​ใต​บริษทั​รวม​ทุน​กับ​บีที​เอ​ส ดวย​การ​เปิด​ตัว​โครงการ​ใหม​ตอ​เน่ือง​อีก​จํานว​น ​4 โครงการ​ มู​ลคา​กวา​

12,000 ลาน​บาท​ ภาย​ใต​แบ​รน​ด “เดอะ​ โม​นูเมน​ต” และ​ “เดอะ​ เบส​” เป็น​ตน​ นอกจาก​น้ี​ บริษทั​ยัง​ทยอย​โอ​น

เดอะ​ ไลน​ สุขุม​วิ​ท71 โครงการ​คอนโดมิเนียม​ที่​แลว​เสร็จ​ 100% เป็น​โครงการ​แรก​ภาย​ใต​ความ​รวม​มือ​ของ​สอง

บริษทั​ที่​จะ​เริ่ม​รับ​รู​กําไร​ รวม​ทัง้​จอ​คิว​โอน​โครง​การ​ เดอะ​ ไลน​ จตุ​จักร​ – หมอ​ชิต​ ซึ่ง​จะ​แลว​เสร็จ​เป็น​โครงการ​ตอ​ไป

ใน​ชวง​ปลาย​ปี​ 2​560

2.​บริษทั​จะ​มี​การ​เปิด​ตัว​โครงการ​ระ​ดับ​ไฮเอน​ดใน​สัดสวน​ที่​มาก​ขึ้น​ โดย​ไฮไลทที่​สําคัญ​สําหรับ​ปี​น้ี​ คือ​ การ​เปิด​ตัว

โครงการ​บาน​เดี่ยว​ระดับ​บน​ เซ​กเมน​ตราคา​สูง​ที่สุด​ของ​แสน​สิ​ริ​ ภาย​ใต​แบ​รน​ด “บาน​แสน​สิ​ริ​” ที่​จะ​นํากลับ​มา​พัฒนา

อีก​ครัง้​ หลัง​ประสบ​ความ​สําเร็จ​จาก​การ​พัฒนา​โครง​การ​ “บาน​แสน​สิ​ริ​ สุขุม​วิ​ท 67” ใน​ปี​ 2​549 รวม​ถึง​การ​พัฒนา

คอนโดมิเนียม​เพื่อ​รองรับ​ความ​ตองการ​คอนโดมิเนียม​ใน​ระ​ดับ​พรี​เมี่​ยม​ของ​กลุม​ลูกคา​ระดับ​บน​ ซึ่ง​มี​ความ​ตองการ

ซื้อ​ทัง้​เพื่อ​อยู​อาศัย​เอง​ ลงทุน​หรือ​เก็บ​เป็น​สิน​ทรัพย​ โดย​ใน​ปี​น้ี​ แสน​สิริ​ยัง​ได​เตรียม​เปิด​ตัว​โครง​การ “98 Wireless”

(ไน​นตีเ้อ​ท ไว​รเลส) แฟลกชิป​คอนโดมิเนียม​ที่​ดี​ที่สุด​ทัง้​ใน​ประเทศไทย​และ​ใน​เอเชีย​ตะวัน​ออก​เฉียง​ใต​ บน​ทําเล

ที่พัก​อาศัย​ระดับ​เอ็กซ​คลูซี​ฟบน​ถนน​วิทยุ​ มู​ลคา​โครงการ​รวม​กวา​ 8,700 ลาน​บาท​อยาง​เป็น​ทางการ​ใน​เดือน​มี​นาค​ม

3.​ การ​รุก​ทําการ​ตลาด​เจาะ​กลุม​ลูกคา​ตาง​ชาติ​มาก​ขึ้น​อยาง​ตอ​เน่ือง​ โดย​บริษทั​ตัง้​เป า​ยอด​ขาย​ตลาด​ตาง​ชาติ​ใน​ปี​น้ี​ไว

ถึง​ 7,500 ลาน​บาท​ เติบโต​จาก​ปี​ที่​ผาน​มา​ที่​บริษทั​สามารถ​สราง​ยอด​ขาย​ตลาด​ตาง​ชาติ​ได​ 5,400 ลาน​บาท​ ถึง​เกือบ​

40% ซึ่ง​การ​ตัง้​เป า​หมาย​ยอด​ขาย​ตลาด​ตาง​ชาติ​สูง​ถึง​ 7,500 ลาน​บาท​ใน​ปี​น้ี​ ยัง​สง​ผล​ให​แสน​สิริ​นับ​เป็น​บริษทั

อสังหาริมทรัพย​ไทย​ที่​ครอง​สวน​แบง​ทางการ​ตลาด​ของ​ตลาด​ตาง​ชาติ​สูงสุด​จาก​การ​เป็น​บริษทั​อสังหาริมทรัพย​ไทย

บริษทั​เดียว​ที่​เปิด​การ​ขาย​โครงการ​ใน​ตาง​ประเทศ​พรอม​กัน​ใน​หลาย​ประ​เทศ (Global Launch) และ​จัด​กิจกรรม​หลัง

การ​ขาย​กับ​ลูกคา​ตาง​ชาติ​อยาง​ตอ​เน่ือง

4.​ เตรียม​ปฏิวัติ​วง​กา​รอ​สังหาฯ​ สู “Digital Transformation” ไฮไลทสําคัญ​ของ​แสน​สิริ​ใน​ปี​น้ี​ ใน​การ​กาว​ทัน​ยุค

ดิจิตอล​ ที่​จะ​ยก​ระดับ​สู​บริษทั​อสังหาริมทรัพย​ชัน้​นําดาน​เทคโนโลยี​ที่​คลอ​บคลุม​อสังหาริมทรัพย​และ​การ​อยู​อาศัย

อยาง​เต็ม​รูป​แบบ​ โดย​ขัน้​ตอน​แรก​ที่​จะ​ได​เห็น​ใน​ปี​น้ี​ คือ​การ​จัด​ตัง้​สวน​งาน​ใหม​ที่​เรียก​วา Data Analytics and

Business Intelligence ขึ้น​มา​โดย​เฉ​พา​ะ เพื่อ​ทําหน าที่​ใน​การ​วาง​โร​ดแมพของ enterprise data ใหม​ทัง้หมด​และ

เป็น​ทีม​หลัก​ใน​การ​ผลัก​ดัน​ให​แสน​สิริ​ปรับ​เปลี่ยน​เป็น​องคกร​ที่​ให​ความ​สําคัญ​กับ data analytics capabilities ซึ่ง​ใน

สวน​ของ​การ​จัด​ตัง้​สวน​งาน​ขึ้น​มา​ใหม​น้ี​ นับ​เป็นการ​ลงทุน​ทาง​ทรัพยากร​บุคคล​เพื่อ​เฟ น​หา​บุคคล​ที่​มี​ความ​รู​ความ

สามารถ​เฉพาะ​ดาน​มา​ทํางาน​รวม​กับ​หนวย​งาน​ภายใน​เดิม​ที่​มี​ความ​รู​ลึก​เกี่ยว​กับ​ธุรกิจ​อสังหาฯ​ และ​กระบวนการ​ตางๆ​

เป็น​อยาง​ดี​เพื่อ​สราง​ทีม​ที่​มี​ความ​เหมาะ​สม​ โดย​การ​ใช​ขอมูล​ใน​การ​วางแผน​ทาง​ธุรกิจ​ ซึ่ง​จะ​ทําให​เกิด​ความ​มี

ประสิทธิภาพ​ใน​การ​ทํางาน​และ​สามารถ​ลด​คา​ใช​จาย​ใน​การ​ดําเนิน​ธุรกิจ​ได​ นับ​เป็น​การ​ ตอย​อด​จา​กน​โย​บาย EFG

หรือ Engineering for Growth ที่​แสน​สิริ​ทําตอ​เน่ือง​ตลอด​ 2​-3​ ปี​ที่​ผา​นมา

5.​ นอกจาก​น้ี​ จะ​มี​กา​รส​รา​ง Innovation and digital ecosystem โดย​การ​จัด​ตัง้​บริษทั​ลูก​ใน​ลักษณะ​ของ Venture



Capital ขึ้น​เพื่อ​มอง​หา​โอกาส​ใน​การ​ลงทุน​ธุรกิจ​ประ​เภท “Property Tech” ที่​มี​ความ​เชื่อม​โยง​อยาง​ใกล​ชิด​กับ​ธุรกิจ

หลัก​ของ​กลุม​บริษทั​แสน​สิ​ริ​ และ​จะ​มี​สวน​ชวย​ผลัก​ดัน​ธุรกิจ​หลัก​ของ​แสน​สิริ​ให​มี​ประสิทธิภาพ​และ​มี​ความ​คลอง​ตัว​ยิ่ง

ขึ้น​ รวม​ถึง​มอง​หา​โอกาส​และ Innovation ทาง​ธุรกิจ​และ​กระบวนการ​ธุรกิจ​ใหมๆ​ เพื่อ​เสริม​ความ​แข็ง​แกรง​ โดย​คาด

วา​ธุรกิจ​ใหม​น้ี​จะ​เป็น​ชอง​ทาง​ราย​ได​ใหม​ของ​ แสน​สิริ​ได​ใน​อนาคต​ โดย​มี​แผน​จะ​เปิด​ตัว​บริษทั​รวม​ทุน​และ​ให​ขอมูล

โดย​ละเอียด​อีก​ครัง้​ใน​การ​แถลง​ขาว​วัน​ที่​ 2​5 มก​รา​คม​น้ี

“บริษทั​คาด​วา​จะ​มี​ราย​ได​รวม​ใน​ปี​ 2​559 ประ​มา​ณ 34,000 ลาน​บาท​ โดย​แบง​เป็น​ราย​ได​จาก​การ​ขาย​รวม​กับ​การ​ที่

บริษทั​เริ่ม​มี​ราย​ได​จาก​การ​บริหาร​โครงการ​ภาย​ใต​บริษทั​รวม​ทุน​กับ​บีที​เอ​ส ความ​สําเร็จ​จาก​ราย​ได​รวม​ เติบโต​จาก

การ​ทยอย​รับ​รู​ราย​ได​จาก​โครงการ​คอนโดมิเนียม​ที่​ทยอย​โอน​ทัง้​ใน​กรุง​เทพ​ฯ และ​ตาง​จัง​หวัด​ อา​ทิ The XXXIX’

(เดอะ​ เท​อรที​ไน​น), ดี​คอน​โด​ รัง​สิต​, ดี​คอน​โด​ แคมปัส​ รี​สอ​รท บาง​แสน​, บาน​ปลาย​หาด​ วงศ​อมาตย​ พัทยา​, ดี​คอน

โด​ นิ​ม เชียง​ใหม​ รวม​ถึง​ลาสุด​บริษทั​ยัง​ได​เริ่ม​โอน​โครงการ​คอนโดมิเนียม​เอ​ดจ สุขุม​วิท 23 (EDGE Sukhumvit

23) ใน​ชวง​ปลาย​ปี​ที่​ผาน​มา​ นอกจาก​น้ี​ปัจจุบัน​แสน​สิริ​และ​บริษทั​รวม​ทุน​กับ​บีที​เอ​ส ยัง​มี​ยอด​ขาย​รอ​รับ​รู​ราย​ได

(Presale backlog) ที่​รองรับ​การ​รับ​รู​ราย​ได​ใน​อีก​ 4 ปี​ขาง​หน า​แลว​ประ​มา​ณ 39,000 ลาน​บาท​ โดย​แบง​เป็น​ยอด​ขาย

รอ​รับ​รู​ราย​ได​ของ​แสน​สิ​ริ​ 18,600 ลาน​บาท​ และ​ยอด​ขาย​รอ​รับ​รู​ราย​ได​ของ​บริษทั​รวม​ทุน​กับ​บีที​เอ​สอีก​ 2​0,400 ลาน

บาท​” นาย​เศรษฐ​า กลา​ว
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