
แสงชัยฯ บุกตลาด AEC ประเดิมพมา พรอมเปิดตัว

“BLUEAIR” เจาะกลุมลูกคา Premium

“แสงชัยแอรฯ” ศึกษาชองทางเขาสู AEC ประเดิมบุกตลาดพมาเป็นที่แรก กอนไปลาว และกัมพูชาตอ

ดวยกลยุทธใหตัวเองเป็น Hub หรือ Stock Point ใหกับ Partner เพื่อที่ตัวแทนของแตละประเทศไมตอง

รับภาระสต็อคสินคา พรอมเตรียมขนโปรดักสเขาไทยเพียบ ทัง้ SIEMENS, Honeywell และนองใหมมา

แรงอยาง BLUEAIR เจาะกลุมลูกคาระดับ Premium มั่นใจดวยคาทดสอบที่สูง ตัง้เป ายอดขายโตกวา

100%

นายบุญฤทธิ์  ฉันสุวรรณ ผูจัดการทัว่ไป บริษทั แสงชัยแอรควอลิตี้ จํากัด ผูนําเขาและจัดจําหนายเครื่องฟอกอากา

ศ “HONEYWELL” ผูนําตลาดเครื่องฟอกอากาศ และพัดลมดีไซน มากวา 10 ปี เปิดเผยวา ปัจจุบัน บริษทัฯ ได

แตกกลุมธุรกิจของบริษทัฯออกเป็น Health Home and Commercial โดยกลุม health จะมีผลิตภัณฑเครื่องฟอก

อากาศ Honeywell และกลุม home (บาน) โครงการบานจัดสรร จะมีพัดลมดีไซนและอุปกรณไฟฟ า เชน สวิตชไฟ,

ปลัก๊ไฟ, ตูโหลด, เบรกเกอรของแบรนด Siemens ซึ่งเป็นสินคาหลัก สวนกลุม commercial/project (งานตึกสูง

high rise building ) จะมีอุปกรณไฟฟ า คือ สวิตชไฟ, ปลัก๊ไฟ และตูไฟ ที่ใชในงานคอนโดมิเนียม, บานจัดสรร

และโครงการตาง ๆ โดยสัดสวนรายไดเป็นของกลุม health ประมาณ 30%, กลุม home 40%, กลุม high rise
30%

 

และขณะน้ีบริษทัฯ ไดเตรียมความพรอมที่จะเขาสู ประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน (Asean Economic Community :

AEC) ที่จะเกิดขึ้นภายใน 3 ปีขางหน า ซึ่งตอนน้ีทางบริษทัเริ่มเดินทางเพื่อหาพันธมิตรทางธุรกิจ (Strategic

Partner) สําหรับการเป็นตัวแทนในการดูแลสินคาที่มีอยูของบริษทัทัง้ 3 แบรนด ไดแก เครื่องฟอกอากาศ และพัด

ลม Honeywell จากประเทศอเมริกา , อุปกรณสวิทซปลัก๊ SIEMENS จากประเทศเยอรมัน และเครื่องฟอกอากาศ

นองใหมมาแรงอยาง BLUEAIR จากประเทศสวีเดน

 

ซึ่งขณะน้ีไดทําการเจรจาติดตอกลุมโรงแรมบางโครงการในประเทศพมา เพื่อเริ่มทําการนําเขาสินคากลุมสวิทซปลัก๊

ของ SIEMENS จากประเทศไทย อีกทัง้ยังเริ่มติดตอตัวแทนในประเทศกัมพูชาเพื่อเป็นตัวแทนการนําเขาสินคา

ของ Honeywell  แลวดวย
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“บริษทัวางกลยุทธไวโดยที่บริษทัจะทําหน าที่เป็น Hub หรือ Stock Point ใหกับ Partner เพื่อที่ตัวแทนของแตละ

ประเทศ จะไดไมตองรับภาระเรื่องสต็อคสินคาและการจัดสงจากประเทศไทย ซึ่งทาง Supplier ก็ใหการสนับสนุน

อยางเต็มที่ไมวาจะเป็น SIEMENS หรือ BLUEAIR เพราะตองการผลักดันใหประเทศไทยเป็นจุดกระจายสินคา

(Stock Point) เรื่องการจัดสง (Logistic) ไปยังประเทศเพื่อนบานอยาง  พมา ลาว และกัมพูชา เพราะประเทศไทยมี

ความไดเปรียบทางดานภูมิศาสตร จากชายแดนติดกัน  อีกทัง้การขนสงก็มีความสะดวก รวดเร็ว สามารถสงไดทัง้

ทางรถบรรทุกและทางเรือในราคาที่ไมสูงจนเกินไปดวย”  นายบุญฤทธิ ์ กลาว

 

นายบุญฤทธิ ์ กลาวตออีกวา ปัจจุบันบริษทัมียอดขายจากสินคาอุปกรณไฟฟ าแรงตํ่า (Low Voltagae)  และตัวสวิ

ทซปลัก๊ไฟฟ าจาก SIEMENS สูงที่สุด และยังมีสินคาใหม คือ เครื่องฟอกอากาศจาก “BLUEAIR” ที่นํามาเปิดตัว

เป็นสินคาที่มีการเติบโตเร็วที่สุด ดวยนวัตกรรมแหงการฟอกอากาศจากประเทศสวีเดน โดยทางแสงชัยฯ ไดรับ

ความไววางใจจาก BLUEAIR SWEDEN ใหเป็นผูจัดจําหนายแตเพียงผูเดียวในประเทศไทย

 

ทัง้น้ีมองวาปัจจุบันผูคนตางใหความใสใจและหวงใยสุขภาพกันมากขึ้น ดวยปัญหาภูมิแพ ที่อัตราผูปวยเพิ่มขึ้น  อีก

ทัง้การแขงขันในตลาดเครื่องฟอกอากาศโดยเฉพาะแบรนดจากญี่ป ุน ที่เป็นกลุมสําหรับหองขนาดเล็ก ราคาอยูที่ประ

มาณ 10,000 บาท ขึ้นไปนัน้มีสูง แตเครื่องฟอกอากาศในกลุม Premium ราคาตัง้แต 15,000 – 30,000 บาท ซี่งมี

ประสิทธิภาพการฟอกเร็วและเงียบมากนัน้ คูแขงจากประเทศญี่ป ุนยังไมมี

 

เห็นไดชัดวาที่ผานมาผลตอบรับของ BLUEAIR คอนขางดีมาก ถึงแมเป็นแบรนดน องใหมในตลาดโลก แตเน่ืองจาก

ไดรับคาทดสอบที่สูง จากหลายสถาบันระดับโลก อีกทัง้ผลการทดสอบยังออกมาวามีประสิทธิภาพการฟอกอากาศสูง

และเร็วที่สุด ดวยเทคโนโลยีการเก็บเสียงที่ทําใหทํางานเป็นไปอยางเงียบที่สุด ผนวกกับผูบริโภคมีความรูและเขาถึง

ขอมูลตางๆ จากอินเตอรเน็ตอยางงายดาย จึงทําใหยอดขายของ BLUEAIR เติบโตในอัตรานาพอใจ

“ในไตรมาส 4 ปี 2555 จะทําการเปิดตัวสินคาใหม คือ สวิทซปลัก๊จาก SIEMENS ในกลุมตลาด Premium ซึ่งเจาะ

กลุมคอนโดมิเนียมราคาสูงในตัวเมือง รวมไปถึงบานราคาสูง  โดยสินคาที่นําเขามา จะเป็น Series ใหมที่ใชชื่อวา

“Valere”  ที่ใชวัสดุระดับ Premium ไมวาจะเป็นกรอบกระจก Temper Glass หรือ กรอบอลูมิเนียมแทปัดเงา ดวย

รูปทรงสี่เหลี่ยมจัตุรัส เนนรูปลักษณและดีไซนตามแบบยุโรป คุณภาพสูงตามมาตรฐาน SIEMENS จากประเทศ

เยอรมัน แตอยูในราคาที่คนไทยสามารถจับตองได ซึ่งขณะน้ีก็ไดรับการตอบรับและเจรจาทางธุรกิจเพื่อเริ่มใชแลว

กับ Strategic partner หรือพันธมิตรทางธุรกิจอยาง กลุม แสนสิริ สําหรับกลุมบานระดับบนแลว

 



รวมถึงในตนปี 2555 จะมีการเปิดตัวเครื่องฟอกอากาศ BLUEAIR ที่เป็นสินคาในกลุมหองขนาดเล็ก ระดับราคา

ตํ่ากวา 15,000 บาท โดยมีสีสันที่สวยงาม ใหเลือก แตยังคงคอนเซปตที่เป็นเอกสิทธิ ์เฉพาะตัวของ BLUEAIR ไมวา

จะเป็นโครงสรางที่ทําดวยเหล็ก เนนความเรียบหรู ประสิทธิภาพการฟอกอากาศที่สูงมากๆ บนระดับของเสียงที่

ตํ่ามากๆ ออกมา ซึ่งจะเปิดตัวพรอมกันในประเทศของเอเชีย” นายบุญฤทธิ ์ กลาวปิดทาย
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