
เอสเอ็มทีปริน้เซส งัดกลยุทธเรงยอดขายและสราง

แบรนดสบู “ควินนส”

เอสเอ็มทีปริน้เซส งัดกลยุทธเรงยอดขายและสรางแบรนดสบู “ควินนส” ทุมงบโฆษณาทุกชองทางเจาะลูกคาใหมตัง้

เป ายอดขายทุกสินคา 300 ล.

เอ็สเอ็มทีปริน้เซสเผยแผนตลาดรุกออนไลนควบคูออฟไลน 50/50 เนนสรางแบรนดสบู “ควินนส” ทุมงบโฆษณาทุก

ชองทางเจาะลูกคากลุมใหม ยืนยันใหความสําคัญกับภาพลักษณกระตุนจํานวนตัวแทนจําหนาย หวังดันยอดขายทุก

สินคาทัง้กลุมสบูและอาหารเสริมทะลุ 300 ลานบาท

นางสาวทมิตา กิติรัตนชัย กรรมการบริหาร บริษทั เอ็สเอ็ม ที ปริน้เซส จํากัด เปิดเผยวา ในชวง 2 ปีที่ผานมาบริ

ษทัฯ ประสบความสําเร็จในการทําตลาดผานสื่อออนไลนเป็นอยางดีโดยสามารถเขาถึงกลุมเป าหมายไดในวงกวางทัง้

ในและตางประเทศ สงผลใหผลประกอบการมีแนวโนมเติบโตอยางตอเน่ือง ทัง้ยังทําใหสินคาและบริการทุกประเภท

เขาถึงกลุมลูกคาไดอยางมีประสิทธิภาพ แตในชวงจากน้ีไปบริษทัฯกําลังศึกษาชองทางใหม ๆ ในการเขาถึงผูบริโภค

ผานกิจกรรมการตลาดและสื่อตาง ๆ เพื่อตอกยํ้าผลิตภัณฑเขาถึงกลุมลูกคาใหม โดย มีนโยบายในการใหความ

สําคัญกับสื่อออฟไลนมากขึ้น โดยจะทําการสื่อสารการตลาดออนไลนและออฟไลนในสัดสวน 50:50 เพื่อตองการให

สินคาหลักของบริษทั “สบูควินนส” เป็นที่รูจักของลูกคาทุกกลุม ซึ่งไดตัง้งบประมาณสําหรับการทําตลาดในปีน้ีไว

ประมาณ 100 ลานบาท และตัง้เป ายอดขายสินคาทุกกลุมทัง้อาหารเสริมและสบูไวที่ 300 ลานบาท

บริษทัฯ ไดกําหนดให “สบูควินนส” เป็นสินคานําตลาดของบริษทัฯ โดยขณะน้ีไดเริ่มสื่อสารผานสื่อป ายโฆษณานอก

บานประเภทตาง ๆ เชน ป ายกันสาดหน ารานคาในเขตชุมชนตาง ๆ ในเขตกรุงเทพฯและปริมณฑล 200 ป าย รวม

ทัง้จังหวัดหัวเมืองของภูมิภาคจํานวน 500 ป ายป ายโฆษณาในสถานีเติมน้ํามัน บนสถานีรถไฟ BTSและป ายโฆษณา

ในสนามบินจํานวน 18 แหง รวมทัง้ป ายโฆษณาในรถขนสงมวลชน นอกจากน้ีแลวยังใหความสําคัญกับกิจกรรมการ

ตลาดตาง ๆ เชน การโฆษณาผานรถแหหรือขบวนคาราวานเพื่อแนะนําสินคา การสนับสนุนผลิตภัณฑผานกิจกรรม

ตาง ๆ โดยเมื่อเร็ว ๆ น้ีไดนําผลิตภัณฑซันซา (sunxa) วิตามินสําหรับทานกันแดดแจกและสนันับสนุนกิจกรรมให

กับกลุมนักป่ันจักรยานกลางแจง

ทางดานนางสาวสุภาพร วิกรัยธนาคม กรรมการบริหารดานการตลาด บริษทั เอสเอ็ม ที ปริน้เซส จํากัด เปิดเผยวาที่

ผานมายอดขายสินคาประเภทสบูไดเพิ่มขึ้นประมาณ 20% ทุกเดือน แตในชวงฤดูรอนของทุกปียอดขายสบูจะมี

สัดสวนเพิ่มขึ้น โดยเชื่อวาในชวงไตรมาส 2 ของปีน้ีความตองการบริโภค “สบูควินนส” จะเพิ่มขึ้นอยางแนนอน

เห็นไดจากในชวงที่ผานมาตัวแทนจําหนายเริ่มมีการสัง่ซื้อสินคา เพื่อรองรับความตองการของลูกคาในชวงฤดูรอน

https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%80%e0%b8%ad%e0%b8%aa%e0%b9%80%e0%b8%ad%e0%b9%87%e0%b8%a1%e0%b8%97%e0%b8%b5%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b9%89%e0%b8%99%e0%b9%80%e0%b8%8b%e0%b8%aa-%e0%b8%87%e0%b8%b1%e0%b8%94%e0%b8%81%e0%b8%a5/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%80%e0%b8%ad%e0%b8%aa%e0%b9%80%e0%b8%ad%e0%b9%87%e0%b8%a1%e0%b8%97%e0%b8%b5%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b9%89%e0%b8%99%e0%b9%80%e0%b8%8b%e0%b8%aa-%e0%b8%87%e0%b8%b1%e0%b8%94%e0%b8%81%e0%b8%a5/


เน่ืองจากพฤติกรรมของผูบริโภคจะเพิ่มความถี่ในการอาบน้ํา ในขณะเดียวกันลูกคาสวนใหญก็พึงพอใจในสรรพคุณ

ของสบูควินนสในการแกปัญหาตางๆ ของผิวพรรณ

“ที่ผานมาบริษทัฯ ไดใหความสําคัญกับคุณภาพของสินคาซึ่งถือวาเป็นนโยบายหลักของบริษทัฯ เพื่อตองการใหลูกคา

เกิดความพึงพอใจสูงสุด แมวาที่ผานมาฝ ายการตลาดไมไดจัดโปรโมชัน่ใด ๆ กับสินคาประเภทสบูเลย แตความ

ตองการซื้อยังสูงอยางตอเน่ือง เพราะลูกคาสวนใหญพึงพอใจในคุณภาพ แตการจัดโปรโมชัน่จัดเฉพาะกับตัวแทน

ฝายขาย เพื่อสนับสนุนและสงเสริมใหเกิดยอดขายเพิ่มขึ้น เชน การแจกรางวัลทองเที่ยวตางประเทศสําหรับตัวแทน

ที่สามารถทํายอดขายตามที่กําหนด โดยในเดือนพฤษภาคมน้ีบริษทัฯ จะจัดทริปทองเที่ยวประเทศญี่ป ุน สําหรับ

ตัวแทนที่สามารถทํายอดขายไดสูงสุดในรอบปีที่ผานมาอยางไรก็ตาม ในชวงที่บริษทัฯ กําลังสรางแบรนด “สบูควิน

นส” ใหมีความนาเชื่อถือผานสื่อตางๆ มีสวนทําใหตัวแทนขายสินคาไดงายขึ้น ทัง้ยังมีสัดสวนของตัวแทนขายเพิ่ม

ขึ้นอยางตอเน่ือง ทัง้ตัวแทนขายใหมและตัวแทนขายที่เคยทําธุรกิจผานออนไลนและธุรกิจขายตรงมากอน ซึ่งถือวา

เป็นปัจจัยสําคัญที่จะสนับสนุนใหเป าหมายของบริษทัมีความเป็นไปไดสูง” นางสาวสุภาพรกลาว

ผูที่สนใจผลิตภัณฑหรือตองการสมัครเป็นตัวแทนจําหนาย สอบถามขอมูลเพิ่มเติมไดที่ โทรศัพท 061-657-2559
LINE: @quinns, https://www.facebook.com/quinnssoap/ , http://www.quinnssoap.com/,

สื่อมวลชนสอบถามเพิ่มเติมไดที่ฝ ายประชาสัมพันธ โทร 090-993-4548 คุณธีรพร


