
เอสเอ็มทีปริน้เซสเปิดแผนรุกตลาดเรงเพิ่มตัวแทน

เอสเอ็มทีปริน้เซสเปิดแผนรุกตลาดเรงเพิ่มตัวแทน เผยชองทางออนไลนเป็นกลยุทธหลักทัง้ในและตางประเทศ

เอสเอ็มทีปริน้เซส(SMT PRINCESS) เผยตลาดออนไลนดันธุรกิจอาหารเสริมเพื่อสุขภาพและความงามโตสวนกระ

แส มัน่ใจคุณภาพสินคาดันยอดตัวแทนจําหนายทัง้ในและตางประเทศสิน้ปีน้ีทะลุ 1,500 รายและยอดรายไดแตะ

150 ลานบาท ยํ้าเทรนดสุขภาพและความงามยังขายไดตอเน่ือง ยึดนโยบายทําธุรกิจควบคูกับสังคม

นางสาวทมิตา กิติรัตนชัย กรรมการบริหาร บริษทั เอสเอ็ม ที ปริน้เซสจํากัด(SMT PRINCESS)ผูผลิตและจําหนาย

อาหารเสริมและผลิตภัณฑความงาม เปิดเผยวา ตลาดสินคาเพื่อสุขภาพและความงามมีอัตราการเติบโตอยางตอ

เน่ือง เพราะเป็นตลาดที่มีขนาดใหญและผลิตภัณฑสวนใหญอยูในความตองการของผูบริโภค ในขณะน้ีผูประกอบ

การในธุรกิจน้ีไดมีการแขงขันกันพัฒนาสินคาเพื่อใหมีคุณภาพสูงสุดและสามารถแขงขันในตลาดได เห็นไดวาธุรกิจที่

จําหนายสินคากลุมดังกลาวที่มีผลประกอบการเพราะไดรับการยอมรับจากผูบริโภค มักจะใหความสําคัญกับเรื่องดัง

กลาวเป็นอยางดี โดยเฉพาะแบรนดที่ใชชองทางการตลาดผานสื่อออนไลน หากไมเนนเรื่องคุณภาพที่สามารถตอบ

โจทยลูกคา จะไมสามารถยืนหยัดอยูในตลาดได ดังนัน้ เอสเอ็มทีปริน้เซสจึงไดใหความสําคัญในการกระบวนผลิต

และการคัดเลือกวัตถุดิบที่มีประคุณภาพสูง ในการผลิตสินคาทุกประเภทไมวาจะเป็นสบูควินนส รวมทัง้สินคากลุม

อาหารเสริมทัง้เพื่อความงามและลดน้ําหนัก ทําใหชวง 3 ไตรมาสที่ผานมายอดขายเป็นไปตามที่ตัง้ไว และคาดวา

ภายในสิน้ปีน้ีจะสามารถทํายอดขายไดไมตํ่ากวา 150 ลานบาท

“ที่ผานมาบริษทัประสบความสําเร็จในการทําการตลาดผานสื่อออนไลน รวมทัง้การขายผานตัวแทนจําหนาย ซึ่งขณะ

น้ีมีอยูประมาณกวา 1,000 ราย และคาดวาภายในสิน้ปีน้ีจะมียอดตัวแทนจําหนายทัง้ในและตางประเทศขึ้นประมาณ

1,500 ราย เน่ืองจากบริษทัฯ ไดมุงใชกลยุทธดานตาง ๆ เพื่อกระตุนใหเกิดการตัดสินใจบริโภคสินคา ลูกคาสวนใหญ

เมื่อเกิดความประทับใจและพึงพอใจจึงสมัครเป็นตัวแทนจําหนาย ในจํานวนตัวแทนที่มีอยูมีกลุมที่ทําเป็นอาชีพหลัก

ประมาณ 80% สวนที่เหลืออีก 20% คือกลุมที่ทําเป็นอาชีพเสริมและบริโภคสินคาเอง” นางสาวทมิตากลาว

นางสาวทมิตา.กลาววาอีกวา ที่ผานมาเอสเอ็มทีปริน้เซสไดมุงเนนการขยายฐานตัวแทนจําหนายอยางตอเน่ือง ซึ่งมี

ทัง้ในประเทศไทย ประเทศเพื่อนบานในภูมิภาคอาเซียน และประเทศในแถบยุโรป ซึ่งมัน่ใจวาในปี 2560 ตัวแทน

จําหนายที่เพิ่มขึ้นจะมีสวนชวยใหผลประกอบการในปีหน าเติบโตไมน อยกวา 30% เน่ืองจากสินคาอาหารเสริมกลุม

ดูแลผิวพรรณอาท ิV-FACE และสินคาอาหารเสริมกลุมควบคุมน้ําหนักเชนZo-Ko, OKI ของบริษทัยังเป็นสินคาที่มี

ความตองการของตลาดอยางตอเน่ือง ซื่งถาเราสามารถขยายตัวแทนจําหนายใหครอบคลุมพื้นที่ที่มีลูกคาอยูไดอยาง

กวางขึ้น จะมีสวนสําคัญในการชวยเพิ่มอัตราการเติบโตของบริษทัเป็นไปตามเป าหมายอยางแนนอนนอกจากจะมีน

https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%80%e0%b8%ad%e0%b8%aa%e0%b9%80%e0%b8%ad%e0%b9%87%e0%b8%a1%e0%b8%97%e0%b8%b5%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b9%89%e0%b8%99%e0%b9%80%e0%b8%8b%e0%b8%aa%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b9%81/


โยบายในการเพิ่มตัวแทนแลวทางบริษทัยังมีนโยบายในการพัฒนาศักยภาพของตัวแทนใหมีทักษะในการขายผาน

ออนไลน ซึ่งบริษทัมีการจัดอบรม และทําเวิรคช็อปจากประสบการณในการทํางานจริงอยางสมํ่าเสมอ พรอมมีทีมงาน

ที่มีประสบการณคอยใหคําปรึกษาอยางใกลชิด

“กลยุทธการทํางานของเอสเอ็มทีปริน้เซสยังคงใหความสําคัญกับการเจาะกลุมลูกคาที่เนนใหความสําคัญกับเรื่อง

สุขภาพและการใสใจในการดูแลตัวเองเป็นหลักซึ่งถือวาเป็นกลุมเป าหมายที่ใหญมาก ไมวาจะเป็นเพศหญิงหรือชาย

นอกจากนัน้บริษทัยังมีนโยบายทางดานสังคมที่จะชวยเหลือและใหคําปรึกษากับกลุมลูกคาที่ขาดโอกาสโดยใน

ไตรมาสที่ผานมาบริษทัไดจัดโครงการใหคําปรึกษาฟรีในการลดน้ําหนัก และโครงการ “สบูควินนสชวยเหลือผูมี

ปัญหาสะเก็ดเงิน” ซึ่งไดรับการตอบรับเป็นอยางดีและเป็นนโยบายของบริษทัที่จะทําธุรกิจควบคูไปกับการ

ทํากิจกรรมทางดานสังคมที่บริษทัจะยึดถือเป็นหลักปฎิบัติในการดําเนินธุรกิจตอไปนางสาวทมิตากลาว

ผูที่สนใจผลิตภัณฑหรือตองการสมัครเป็นตัวแทนจําหนาย สอบถามขอมูลเพิ่มเติมไดที่ โทรศัพท 061-657-2559
LINE: @quinns , https://www.facebook.com/quinnssoap/ , http://www.quinnssoap.com/

สื่อมวลชนสอบถามเพิ่มเติมไดที่ฝ ายประชาสัมพันธ โทร 090-993-4548 คุณธีรพร


