
เพยออลรับกระแสอีคอมเมิรซพุงรับยอดโตสูงกวา 2

00 % หลังเปิดบริการเพียง 1 ปี เตรียมอัดงบอีก

100 ลานบาท หวังขึน้แทนผูนําแอพพลิเคชั่น
FINTECH

เพยออล ตอบรับกระแสการพัฒนา ประเทศไทย 4.0 ชูผลสําเร็จในรอบ 1 ปีของการเปิดใหบริการในรูปแบบแอพพลิ

เคชัน่ ที่ดําเนินธุรกิจการใหบริการดานการเงินที่ตอบสนองไลฟ สไตลยุคดิจิตอลพรอมปฏิบัติงานรวมกับระบบการ

บริหารงานเครือขายในรูปแบบ MLC หรือ Multi Level Consumer สงผลใหธุรกิจเติบโตสูงสุดกวา 200 % หรือ

ประมาณ 250 ลานบาทจากจํานวนสมาชิกที่ดาวนโหลดแอพพลิเคชัน่ไปใชแลวกวา 1 แสนคน คาดวาภายในสิน้ปีน้ี

จํานวนสมาชิกที่เขามาในระบบอาจสูงเพิ่มขึ้นอีก 1 เทาตัว พรอมเดินหน าขยายองคกรเชิงรุกอัดฉีดงบเพิ่มอีก 100

ลานบาท เตรียมผลักดันขึ้นสูผูนํากลุมแอพพลิเคชัน่ FINTECH

นายรัฐภูมิ โตคงทรัพย ประธานกรรมการบริหาร ผูกอตัง้ บริษทั เพยออล กรุป จํากัด เปิดเผยถึงผลการดําเนินงาน

ที่ผานมาวา “ยอมรับวากระแสการตอบรับดีเกินคาด ภายหลังจากเปิดใหบริการเพียง 1 ปี ยอดดาวนโหลดแอพพลิ

เคชัน่เพยออล ปัจจุบันมีถึง 1 แสนคน คาดวาภายในสิน้ปีน้ี จํานวนสมาชิกที่เขามาในระบบอาจสูงเพิ่มขึ้นอีก 1 เทา

ตัว และนาจะทําใหรายไดภายในสิน้ปีน้ี จะเติบโตสูงถึง 300 % เน่ืองมาจากการนําแอพพลิเคชัน่เพยออล ที่รวบรวม

สินคาและบริการที่มีอยูในชีวิตประจําวันมารวมอยูในที่เดียว ทําใหผูใชงานสามารถจับจายใชสอยสินคาอุปโภค

บริโภค ใชบริการชําระเงินตางๆ อยางเต็มรูปแบบ รองรับการใชงานบน Smart Phone ทัง้ระบบ IOS และ Android

ตามแนวคิดเปลี่ยนรายจายเป็นรายรับ ไป Run บน Business Platform หรือ ระบบบริหารการจัดการแบบ MLC (

Multi Level Consumer ) ซอฟตแวรที่พัฒนาขึ้นโดยเพยออล เพื่อเขามาชวยบริหารการจัดการดานการทํางานใหมี

ประสิทธิภาพมากขึ้นเป็นที่แรกในโลก สงผลใหบริษทัตองเรงพัฒนาการใหบริการเพื่อรองรับการขยายตัวที่เพิ่มมาก

ขึ้นอยางกาวกระโดด โดยภายในปีน้ี บริษทัไดเตรียมเพิ่มงบประมาณในสวนน้ีถึง 100 ลานบาทโดยแบงเป็นงบ

ประมาณในสวนการพัฒนาระบบการปฏิบัติการและการตลาดประมาณ 60 : 40 ทัง้น้ีรวมถึง การขยายพื้นที่

สํานักงานและการบริการเพิ่มเป็น 6 เทาของพื้นที่เดิมที่มีอยูเดิมประมาณ 500 ตารางเมตร เป็น 3,000 ตารางเมตร

ไมวาจะเป็นหองประชุม Lobby ในสวนตอนรับและการใหบริการ ซึ่งขณะน้ี กําลังอยูระหวางการดําเนินการ โดยคาด

วาจะเป็นสํานักงานใหม ในยานถนนรัชดาภิเษก รวมถึงการปรับระบบงานโดยใชSoftware เขามาชวยในการบริหาร

จัดการแทนคน เพื่อเป็นการเพิ่มประสิทธิภาพในการทํางานไดสะดวกรวดเร็วยิ่งขึ้น” นายรัฐภูมิ กลาวและเพิ่มเติม

วา
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นอกจากจะเป็นแอพพลิเคชัน่ที่ชวยอํานวยความสะดวกตามที่กลาวมาแลว เพยออล ยังเป็น Startup Company ที่มี

เเพลตฟอรมอัฉริยะ สามารถสรางรายไดใหกับผูที่เป็นสมาชิก ดวยคอนเซปต “ทํารายจายใหเป็นรายได… สรางคน

ไทยใหเป็นเศรษฐี…” สามารถสรางรายไดใหกับสมาชิกโดยรับสวนลดและสะสมพอยทจากการซื้อสินคา และนําพอ

ยทมาแลกเป็นรายได โดยพอทยจะเกิดขึ้นเมื่อมีการแนะนําสมาชิกใหมหรือมีการซื้อสินคา ยิ่งใชบริหารมากขึ้นเรื่อย

ๆ ก็ยิ่งทําใหสมาชิกมีรายไดเพิ่มขึ้นมากขึ้น ดวยนโยบายของธุรกิจที่จะแบงปันสวนลดที่รานคาไดใหกับเพยออล

แบงไปยังสมาชิกตามแผนงาน MLC (Multi Level Consumer) และเพื่อสมาชิกมัน่ใจระบบการใชงานเพยออล แอ

พพลิเคชัน่เพยออลไดวางแผนการเชื่อมตอระบบโครงขายขยายใหญ โดยการออกแบบสถาปัตยกรรมเป็นรูปแบบ

Cloud Computing ที่จะทําใหระบบสามารถออนไลนไดตลอดเวลา โอกาสเกิดลมน อยที่สุด อีกทัง้สามารถรองรับ

การขยายโครงสรางพื้นฐานไดอยางรวดเร็วในอนาคต

ปัจจุบันฐานขอมูลสมาชิกของเพยออล มีประมาณ 100,000 กวาคน มีเงินหมุนเวียนเพื่อใชจายในระบบมูลคากวา

30 ลานบาทตอเดือน และมีแนวโนมเพิ่มขึ้นเป็น 2 เทาทุกเดือน ซึ่งเป็นตัวบงบอกความสําเร็จของเพยออลแอพพลิ

เคชัน่ไดเป็นอยางดี โดยคาดวาจํานวนสมาชิกที่เขามาในระบบภายในสิน้ปีน้ีนาจะเพิ่มสูงขึ้นอีก 1 เทาตัว ซึ่ง

สอดคลองกับเป าหมายของเพยออลที่เตรียมขยายฐานขอมูลสมาชิกใหถึง 1,000,000 คน ภายในปี 2560

ทัง้น้ี นายรัฐภูมิไดกลาวสรุปเพิ่มเติม ถึงทิศทางการเติบโตในปีน้ีของเพยออลวา “ สําหรับเป าหมายของบริษทัคือ

การเรงสรางแบรนดแอพพลิเคชัน่เพยออลใหเป็นที่รูจัก และใชงานไดเต็มประสิทธิภาพเพิ่มมากขึ้นทุกดานเพื่อให

สมาชิกและผูที่เขามาใชบริการไดรับความสะดวกสบายเพิ่มมากขึ้นเพียงปลายน้ิวสัมผัส ไมวาจะเป็นระบบปฏิบัติการ

หรือกลุมสินคาและบริการที่เขารวมเป็นพันธมิตรกับบริษทั โดยปัจจุบัน มีบริการที่หลากหลาย ไดแก เพยชอป

(PayShop) เพยดีล (PayDeal) เพยแคช (PayCash) เพยบิล (PayBill) เพยสตาร (PayStar) มีรานคา และบริการที่

เขารวมอยูกวา 1,000 รานคา พรอมเตรียมเปิดบริการใหมในเร็ว ๆ น้ี ไดแก เพยดรีม (ดูดวงกับหมอลักษณฟังธง)

เพยอินชัวร (ขายประกัน) เพยไดรว (เรียกใชบริการ Taxi) และอื่นๆ อีกมากมาย ลาสุดเพยออลยังเชื่อมระบบกับ ลา

ซาดา ( LAZADA ) ซึ่งมีรานคาอยูในเครืออีกกวา 1 แสนราย จึงมัน่ใจวาแผนรุกตลาดและการสรางแบรนดอยางตอ

เน่ืองจะผลักดันให แอพพลิเคชัน่เพยออลขึ้นสูแอพพลิเคชัน่ในระดับสากลที่สามารถสรางรายไดใหกับสมาชิกได

สูงสุดตอบรับกระแสของเทคโนโลยีทางการเงิน หรือ FINTECH (Financial Technology) ที่มาแรงทัว่โลก ทําให

เพยออล ไมหยุดที่จะพัฒนาใหกาวไปสูผูนําดานแอพพลิเคชัน่ FINTECH แนวหน าของประเทศไทยที่ตอบโจทยการ

ใชชีวิตประจําวันลูกคายุคดิจิตอลไดอยางครบวงจร

จากผลการวิจัยดานการตลาดจากเอไอบี ที่ระบุวา ในปี 2558 ที่ผานมาการชอปป้ิงผานอุปกรณไรสายจะสรางรายได

รวมกันทัว่โลกได 163 พันลานเหรียญสหรัฐ หรือคิดเป็น 12% ของรายไดจากการขาย

ผานชองทางอี-คอมเมิรซ ซึ่งผลการวิจัยดังกลาวสอดคลองกับการคาดการณของบริษทั ที่มองวาการซื้อขายสินคา

และบริการผานอุปกรณไรสายจะมีมูลคา 31 พันลานเหรียญสหรัฐในปี 2559


