
เปิดตัว “คลอสโมโนโพล” บริษัทนําเขาไวน เบอรกันดี

ที่ใหญที่สุดในไทย

นายดุษฎี พูลศิริ ผูรวมกอตัง้และกรรมการผูจัดการ บริษทั คลอสโมโนโพล จํากัด (Clos Monopole Company

Limited) กลาววา “บริษทัเกิดจากความรวมมือกันของสองบริษทัผูนําเขาไวนเบอรกันดีชัน้นําของประเทศ ระหวาง

บริษทั เอ็สเตลลา จํากัด (Estella Wine) และบริษทั โกลบอล วินยารด (ประเทศไทย) จํากัด หรือ Global

Vineyards (Thailand) เพื่อขับเคลื่อนตลาดไวนเบอรกันดีในประเทศไทยใหสามารถทัดเทียมกับประเทศตางๆ ใน

เอเชีย เน่ืองจากเล็งเห็นถึงศักยภาพและความตองการของตลาดที่กําลังเติบโตขึ้นอยางตอเน่ือง ไมวาโรงแรมหรือ

รานอาหารที่ตางเปิดตัวเพิ่มขึ้น รวมถึงการจัดอันดับตางๆ ของรานอาหาร ทําใหกระแสการกินการดื่มเป็นที่นิยมมาก

ขึ้นในสังคม อีกทัง้โปรดักทมีความนาสนใจเน่ืองจากไวนเบอรกันดีไดรับการยอมรับวาเป็นไวนจากพื้นที่ปลูกองุนที่ดี

ที่สุดในโลก และเป็นที่ตองการของผูบริโภค ไมวาจะเป็นไวนแดงหรือไวนขาวลวนติดอยูในลิสตตนๆ ของโลก และ

ที่สําคัญ ตลาดไวนเบอรกันดีในประเทศไทยยังสามารถโตไดอีกมาก เน่ืองจากมี Demand ความตองการอยูเป็นทุน

เดิมแลว แต Supply ไมเพียงพอ

คลอสโมโนโพล มีเป าหมายเพื่อเป็นผูนําเขาไวนเบอรกันดีชัน้นําในเอเชีย ตอนน้ีประเทศไทยถือไดวาเป็นตลาดไวน

เบอรกันดีที่ขยายตัวเร็วที่สุดในเอเชียตะวันออกเฉียงใต โดยตลาดใหญที่สุดในเอเชียคือประเทศญี่ป ุน สิงคโปร ฮอ

งกง

ทัง้น้ี คลอสโมโนโพล มีคอนเซ็ปตที่ตองการใหมีไวนจากผูผลิตที่หลากหลายในประเทศไทย ไมวาจะเป็นผูผลิตที่มี

ขนาดใหญหรือขนาดเล็ก ผูผลิตที่มีชื่อเสียงหรือผูผลิตรายใหมๆ โดยบริษทัไดรวมมืออยางใกลชิดกับผูผลิตไวน

ตางๆ ในแควนเบอรกันดี ประเทศฝรัง่เศสโดยตรง เพื่อใหลูกคาคนไทยไดรับไวนที่ดีจากผูผลิต และในราคาเหมาะ

สม โดยขณะน้ี คลอสโมโนโพล นําเขาไวนจากผูผลิตไวนจากพื้นที่ตางๆ ของเขตเบอรกันดี จํานวนมากถึงกวา 60

ราย ซึ่งนับวาเป็นผูนําเขาไวนเบอรกันดีที่ใหญที่สุดในประเทศไทย และอีกจุดเดนหน่ึงของ คลอสโมโนโพล คือเป็น

ผูนําเขารายเดียวที่นําเขาเฉพาะไวนเบอรกันดีเกือบทัง้หมด ทําใหมีความเชี่ยวชาญเฉพาะทาง สวนสาเหตุที่เรา

เจาะจงไวนเบอรกันดี เน่ืองจากเป็นไวนคุณภาพดี เกรดพรีเมี่ยม หายาก ราคาสูง และเป็นที่ตองการของตลาด โดย

เฉพาะผูดื่มในประเทศไทยที่ยังมีความตองการไวนชนิดน้ีอยูมาก

กลุมเป าหมายของเรา แบงเป็น กลุม HORECA (ธุรกิจโรงแรม รานอาหาร และจัดเลีย้ง) 60% และ Private

Customer 40% โดยจําหนายผานฐานขอมูลลูกคาของบริษทั 7,000 – 8,000 ราย นอกจากน้ียังมีลูกคาที่เป็น

https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7-%e0%b8%84%e0%b8%a5%e0%b8%ad%e0%b8%aa%e0%b9%82%e0%b8%a1%e0%b9%82%e0%b8%99%e0%b9%82%e0%b8%9e%e0%b8%a5-%e0%b8%9a%e0%b8%a3/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7-%e0%b8%84%e0%b8%a5%e0%b8%ad%e0%b8%aa%e0%b9%82%e0%b8%a1%e0%b9%82%e0%b8%99%e0%b9%82%e0%b8%9e%e0%b8%a5-%e0%b8%9a%e0%b8%a3/


สมาชิกแบบ Exclusive อีกดวย และในอนาคตบริษทัมีแพลนที่จะเปิดรานคาปลีก (Retail Store) เพื่อเป็นอีกชอง

ทางในการจัดจําหนายและขยายไปสูกลุมลูกคาที่กวางขึ้น

ไวนเบอรกันดีที่นําเขามา เราเนนใหครอบคลุมลูกคาทุกระดับ ราคาไวนจึงมีตัง้แตขวดละ 800 – 900 บาท ไปจนถึง

ขวดละ 60,000 – 70,000 บาท ถาลูกคาตองการไวนราคาแพง มีชื่อเสียง (Top Brand) หรือกระทัง่แบรนดใหมแต

มาแรง (Rising Star) เราก็สามารถจัดหาใหได เน่ืองจากเรานําเขาไวนจากผูผลิตจํานวนมาก จึงสามารถคัดสรรได

ตามตองการ

นอกจากการนําเขาและซื้อขายแลว บริษทัยังมีกลยุทธการตลาดในการสรางการรับรูแกลูกคา ดวยการจัดอีเวนทและ

กิจกรรมเพื่อสรางเสริมความรูความเขาใจในการดื่มไวน รวมทัง้สรางความสัมพันธและการถายทอดวัฒนธรรม

ระหวางผูดื่มไวนในประเทศและผูผลิต โดยเชิญผูผลิตไวนจากฝรัง่เศสมาเลาถึงกรรมวิธีการผลิต รวมทัง้วัฒนธรรม

สภาพแวดลอม แกลูกคาในประเทศไทย เน่ืองจากสิ่งที่สําคัญที่สุดสําหรับไวนเบอรกันดีนัน้คือ แตคคัวค (Terroir)

หรือลักษณะสิ่งแวดลอมของสถานที่ที่ปลูกองุน ซึ่งบริษทัใหความสําคัญและเคารพในความเป็นมาและวัฒนธรรม

เหลาน้ีเป็นอยางยิ่ง โดยงานที่จะเกิดขึ้นลําดับแรก เราไดรับเกียรติจากผูผลิตไวน Domiane Dubere (โดเมน ดูเบเร

) โดย Mr. Blair Bethel (มร. แบลร เบเธล) จากเบอรกันดี ตอบรับในการเขามาเยือนประเทศไทยในเดือนตุลาคมน้ี

ซึ่งเราจะจัดเป็นไวนดินเนอรและเวิรคชอป เพื่อใหลูกคาและผูที่สนใจไดเขาใจเกี่ยวกับแตคคัวคจากผูที่ผลิตไวนโดย

ตรง

อีกทัง้ คลอสโมโนโพล จะสงเสริมใหมีการจัดงาน La Paulee de Bangkok (ลาโปเลย เดอ บางกอก) สําหรับผูที่ชื่น

ชอบไวนเบอรกันดี ใหเกิดขึ้นเป็นประจําในทุกปี และรวบรวมไวซึ่งความหลากหลาย ซึ่งงาน La Paulee ถือเป็นงาน

ประเพณีประจําปีของผูผลิตไวนในเบอรกันดี ที่ฝรัง่เศส จัดขึ้นชวงสัปดาหที่ 3 ของเดือนพฤศจิกายน เพื่อรวมฉลอง

หลังการเก็บเกี่ยวองุนเป็นที่เรียบรอย

สําหรับการลงทุน ในเบื้องตนบริษทัฯ ลงทุนไปกวา 30 ลาน ซึ่งรวมทัง้ดานการบริหารการจัดการและการจัดกิจกรรม

ตางๆ โดยยอดขายเมื่อสิน้ปี 2561 คาดวาจะอยูที่ 50 ลานบาท ทัง้น้ี ปีหน าเมื่อสินคาทุกแบรนดจะเขามาครบครัน

คาดวาจะสามารถทํายอดขายใหเติบโตขึ้นอีก 30% สวนภาพรวมของตลาด เรามองวาตอนน้ีกลุมลูกคาเริ่มหาไวนที่

หลากหลายมากขึ้น ทําใหไวนเบอรกันดีเป็นที่ตองการของลูกคามากขึ้น ซึ่งเป็นเทรนดที่เกิดขึ้นแบบเดียวกันทัง้โลก

ฉะนัน้ตลาดนาจะยังโตไดอีกเรื่อยๆ” นายดุษฎี กลาว


