
“เจ​มา​รท” ปรับ​โฉม​ช็อป​ใหม​รับ​ตลาด​สมา​รทโฟน​บูม

เจ​มา​รท อดั​งบ​กวา​ 10 ลาน​บาท​ รี​โน​เวท​ชอ็ป​ใหม​สาขา​สยาม​พารา​กอ​น ​                      พรอม​ชู​บรกิาร​ Jaymart Quality

Service ยก​ระดบั​คณุภาพ​การ​ให​บรกิาร​ และ​เป็น​มาตรฐาน​เดยีว​กนั​                       ใน​ทกุ​สา​ขา​ หวงั​สราง​ความ​ประทบั​ใจ

ให​ผู​บรโิภค​และ​จดจาํแบรนด​มาก​ขึ้น​ ทัง้​เผย​แผน​ปี​หน า​เตรยีม​งบ​                   กวา​ 2​00 ลาน​บาท​ ปรบัปรงุ​และ​เปิด​ชอ็ป

ใหม​ทัว่​ประ​เทศ​ คาด​สิน้​ปี​ 56 มี​ชอ็ป​ทัง้หมด​ 2​80 สา​ขา​                      รองรบั​การ​เตบิโต​อตุสาหกรรม​ไอที​ใน​ประ​เทศ

นาย​อดิ​ศักดิ์ ​ สุขุม​วิทย​า ประธาน​เจา​หน าที่​บริหาร​ บริษัท​ เจ​ มา​รทจํากัด​ (มหา​ชน) เปิด​เผย​วา​ ปัจจุบัน​กระแส

การ​ใช​งาน​สมา​รทดี​ไว​ซได​รับ​ความ​นิยม​อยาง​แพร​หลาย​มาก​ขึ้น​ไม​วา​จะ​อยู​ที่ไหน​ก็​สามารถ​เชื่อม​ตอ​อินเทอรเน็ต​ได

ทุก​ที่​ทุก​เวลา​ ประกอบ​กับ​เทคโนโลยี​ 3 จี​บน​คลื่น​ความถี่​ยาน​ 2​.​1 กิกะ​เฮิ​รตที่​ได​ประมูล​ใน​ชวง​เดือน​ตุลาคม​ที่​ผาน​มา​

และ​คาด​วา​จะ​เปิด​ให​บรกิาร​ได​อยาง​เตม็​รปู​แบบ​ชวง​กลาง​ปี​ 2​556 จะ​ทาํให​                 การ​ใช​งาน​มี​ประสทิธภิาพ​มาก​ขึ้น​

สง​ผล​ให​ปรมิาณ​ความ​ตองการ​ใช​งาน​โทรศพัท​สมา​รทโฟน​เตบิ​โต​                     อยาง​ตอ​เน่ือง​ ดงั​นัน้เจ​มา​รทใน​ฐานะ

ตัวแทน​จําหนาย​อุปกรณ​โทรศัพท​มือ​ถือ​และ​อุปกรณ​ไอที​แบบ​ครบ​วง​จร​ จึง​ได​ปรับปรุง​และ​พัฒนา​ช็อป​ให​มี​ความ​ทัน

สมัย​ดวย​การ​เนน​จําหนาย​สินคา​โทรศัพท​ประเภท​สมา​รทโฟน​             มาก​ขึ้น

ลาสุด​ได​ปรับ​ปรุ​งเจ​มา​รท ช็อป สาขา​สยาม​พารา​กอ​น ​โดย​ใช​งบ​ประมาณ​ใน​การ​รี​โน​เวท​ช็อป​ครัง้​น้ี​มาก​กวา​ 10 ลาน

บาท​ เพื่อ​ให​ช็อป​ใหม​น้ี​มี​ความ​แตก​ตาง​จาก​รูป​แบบ​เดิม​ ทัง้​ใน​เรื่อง​ของ​สินคา​ที่​จะ​เนน​สินคา​ระ​ดับ​ไฮเอน​ท (Hi-end)

โดย​เฉพาะ​โทรศัพท​มือ​ถือ​สมา​รทโฟน​หลาก​หลาย​รุน​ เพื่อ​ให​สอดคลอง​กับ​คอน​เซ​ปต “Smartphone&Tablet” พรอม

กับ “Gadget Zone” สามารถ​ตอบ​สนอง​กับ​ไลฟ ​สไตล​ของ​กลุม​ผู​ใช​สมา​รทโฟน​ รวม​ถึง​ได​เพิ่ม​เติม​โซน​ใหม​ “เจ​

คลับ”(Jclub)ขึ้น​มา​ ซึ่ง​เป็น​มุม​พัก​ผอน​สําหรับ​ลูก​คา​ มี​บริการ​น้ําดื่ม​ กาแฟ​ นิตย​สาร​ และFree Wifi สราง​ความ

สะดวก​สบาย​ให​กับ​ลูกคา​เมื่อ​มา​ใช​บริ​การ

ทัง้​น้ีเจ​มา​รท ช็อป​ยัง​ได​ใช​งบ​ประ​มา​ณ 5 ลาน​บาท​ใน​การ​พัฒนา​บริการ​ใหม​ขึ้น​มา​ภาย​ใต​ชื่อ​

                    Jaymart Quality Service หรือ​ JQS ซึ่ง​เป็นการ​พัฒนา​บริการ​ให​มี​ความ​เป็น​มาตรฐาน​เดียวกัน

ใน​ทุก​สาขา​ตัง้แต​เขา​มา​ใช​บริการ​ใน​ช็อป​ดวย​ความ​พิถีพิถัน​ใน​ทุก​ขัน้​ตอน​ของ​การ​ให​บริการ​ดวย Service Mind และ

                มี​บรกิาร​ดาน​ตาง ​ๆมาก​ขึ้น​ อาทิ​ บรกิาร​น้ําดื่ม​ ลกู​อม​ กาแฟ​ และ​บริ​การ Free-Wifi เพื่อ​สราง​ความ​ประทบั​ใจ

        ใน​บริการ​ให​กับ​ลูก​คา

“จาก​การ​พัฒนา​บริการ​ดัง​กลาว​ขึ้น​มา​นัน้​ เรา​เชื่อ​มัน่​วา​จะ​สราง​ความ​ประทับ​ใจ​และ​สะดวก​สบาย​   ให​แก​ลูก​คา​ รวม​ถึง

ลกูคา​จะ​มี​ความ​เชื่อ​มัน่​ใน​แบ​รน​ดเจ​มา​รทมาก​ยิง่​ขึ้น​ และ​รบั​รู​ถงึ​ความ​แตก​ตาง​               ทาง​ดาน​บรกิาร​ที่​มอบ​ให​ได​เป็น

อยาง​ดี”
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นาย​อดิ​ศักดิ์ กลาว​ตอ​วา​ ภายใน​ปี​ 2​556 เจ​มา​รทมี​แผน​ดําเนิน​การ​รี​โน​เวท​ช็อป​และ​เปิด​สาขา​ใหม​ โดย​ตัง้​เป า​หมาย

จะ​ขยาย​เดือน​ละ​ประ​มา​ณ 3 สา​ขา​ และ​จะ​เปิด​ช็อป​ใหม​เพิ่ม​อีก​ 60 สา​ขา​ ทําให​จนถึง​สิน้​ปี​หน าเจ​มา​รทจะ​มี​ช็อป​ให

บรกิาร​ทัง้หมด​ 2​80 สา​ขา​ ดวย​งบ​ประมาณ​ใน​การ​ปรบัปรงุ​สาขา​และ​เปิด​ชอ็ป​ใหม​                   กวา​ 2​00 ลาน​บาท​ เพื่อ

รองรับ​กับ​การ​เติบโต​ของ​อุตสาหกรรม​ไอที​ใน​ประ​เทศ

นอกจาก​น้ี​ใน​การ​ฉลอง​ปรับปรุง​สาขา​ใหม​จะ​มี​การ​จัด​โปร​โม​ชัน่พิเศษ​ลด​สูง​สุด​ 40% สําหรับ​สมา​รทโฟน​ และ​แท็บเลต

จาก​แบรนด​ตางๆ​ พ​รอม​รับ​ฟรี​ของ​พรี​เมี่​ยม​ อาทิ​ ซัม​ซุง​,โน​เกีย​,โซ​น่ี​ อี​ริ​คสัน Xperia                              และ

Blackberry เป็น​ตน

สาํหรบั​ปี​น้ีเจ​มา​รทตัง้​เป า​ราย​ได​ไว​ที่​ 7,800 ลาน​บาท​ หรอื​เตบิ​โต​ 30% จาก​ปี​ที่​ผา​นมาเจ​มา​รท                  มี​ราย​ได​อยู​ที่​

6,000 ลาน​บาท​ โดย​ยอด​ขาย​จาก​โทรศัพท​มือ​ถือ​ประ​มา​ณ 1.​2 ลาน​เครื่อง​หรือ​ 7,000 ลาน​บาท​ โดย​ปี​น้ี​คาด​วา​จะ​มี

กําไร​ 300 ลาน​บาท​ และ​แผนการ​ขยาย​สาขา​ใน​ปี​หน า​เชื่อ​วา​ราย​ได​และ​กําไร​จะ​เติบโต​อยู​ที่​ 30%


