
อิน​เตอร​ โฮม​แคร​ ขยาย​ตลาด​ ผาน​บารเ​ทอ​รคา​รด

อิน​เตอร​ โฮม​แคร​ ผูนําเขา​และ​จัด​จําหนาย​วัสดุ​อุปกรณ​ตกแตง​บาน​ใน​เครือ​อิน​เตอร​ สุข​ภัณฑ​ เผย​กลยุทธ​เด็ด​ขยาย

ฐาน​ลูก​คา​ กระตุน​ยอด​ขาย​ดวย​แคมเปญ​พิเศษ​ สง​เสริม​การ​ตลาด​ โดยที่​ไม​ตอง​ใช​เงิน​สด​ ผาน​ระบบ​บารเ​ทอ​รคา​รด

นางสาว​รส​สุ​คนธ​  โฆษิต​เจรญิ​กลุ​ กรรมการ​ผู​จดั​การ​ บรษัิท​ อนิ​เตอร​ โฮม​แคร​ จาํกดั​         ( บาง​นา​ ) ผนํูาเขา

และ​จัด​จําหนาย​วัสดุ​อุปกรณ​ตกแตง​บา​น ​ดวย​ประสบการณ​ที่​มาก​กวา​ 30 ปี​ ราย​ใหญ​ราย​หน่ึง​ใน​ประเทศ​ไทย​ อาทิ​

กระ​เบื้อง​ หิน​เทียม​ สุข​ภัณฑ​ และ​อุปกรณ​ตกแตง​หอง​น้ํา หอง​ครัว​ ที่​คัด​สรร​และ​รวบรวม​สินคา​คุณภาพ​ชัน้​เยี่ยม​จาก

ทัว่​ทุก​มุม​โลก​ เพื่อ​สราง​ความ​แตก​ตาง​ และ​ตอบ​สนอง​ความ​หลาก​หลาย​ใน​ตลาด​วัสดุ​อุปกรณ​ตกแตง​บาน​ที่​เติบโต

อยาง​ตอ​เน่ือง​ เปิด​เผย​วา

 

            “ ใน​ปัจจุบัน​ธุรกิจ​การ​กอสราง​มี​การ​ขยาย​ตัว​ขึ้น​อยาง​รวด​เร็ว​ ทัง้​จาก​การ​เติบโต​ของ​อุตสาหกรรม​การ​กอ

สราง​ ตลาด​บาน​มือ​สอง​ และ​ตลาด​ซอมแซม​บา​น ​สง​ผล​ให​ความ​ตองการ​ของ​สินคา​ใน​กลุม​วัสดุ​อุปกรณ​ตกแตง​ภาย​ใน​

นัน้​มี​อยู​อยาง​ตอ​เน่ือง​ อิน​เตอร​ โฮม​แคร​ จึง​ได​เตรียม​รับมือ​กับ​การ​แขงขัน​ที่​สูง​มาก​ขึ้น​ ดวย​กลยุทธ​ทางการ​ตลาด​ ที่

มอบ​ผล​ประโยชน​ทัง้​ลูกคา​และ​บริษทัฯ​ บารเ​ทอ​รคา​รดได​มี​บทบาท​ใน​การ​ชวย​ประหยัด​เงินสด​ที่​เป็น​งบ​ประมาณ​ดาน

การ​สง​เสริม​การ​ตลาด​  โดย​ใน​แตละ​ปี​ บริษทัฯ​ ได​จัด​แคมเปญ​พิเศษ​ เพื่อ​เป็นการ​ขอบคุณ​และ​คืน​กําไร​ให​แก​ลูก​คา​ ที่

ไว​วางใจ​ใน​สินคา​ของ​เรา​ เชน​ กิจกรรม​เที่ยว​ทัว่​ไทย​กับ​เซรา​มิค​ ดวย​ความ​หลาก​หลาย​ของ​สมาชิก​ใน​ระบบ​บารเ​ทอ

รคา​รด ที่​ครอบคลุม​กวา​ 3,000 ธุรกิจ​ใน​ประเทศ​ไทย​ ชวย​ให​เรา​ได​ประหยัด​เงินสด​ใน​การ​จัดหา​ที่​พัก​ สถาน​ที่​ทอง

เที่ยว​ การ​บริการ​จัด​เลีย้ง​อา​หาร​ ตลอด​จน​บริการ​รถ​ทัวร​ และ​บริการ​ดาน​การ​ทอง​เที่ยว​ตางๆ​ ที่​มี​อยู​ใน​ระบบ​บารเ​ทอ

รคา​รดให​เกิด​ผล​ประโยชน​สูง​สุด​ ”

 

    นางสาว​ภัทร​านุช​ โฆษิต​เจริญ​กุล ผู​จัดการ​ฝ าย​ขาย​โครง​การ บริษัท​ อิน​เตอร​ สุข​ภัณฑ​ เซรา​มิค​ จํากัด​ (

รัช​ดา​ภิเษก ) กลาว​เพิ่ม​เติม​วา​ “ บารเ​ทอ​รคา​รด นับ​เป็น​อีก​หน่ึง​ชอง​ทาง​ที่​ชวย​ให​เรา​ได​พบ​ปะ​ สราง​สัมพันธ​ที่​ดี​ และ

เพิ่ม​โอกาส​ใน​การ​ขยาย​ฐาน​ลูกคา​ใหม​จาก​เครือ​ขาย​สมาชิก​บารเ​ทอ​รคา​รดดวย​กัน​ โดย​มี​ทีม​งาน​ฝาย​พัฒนา​ธุรกิจ​ของ

บารเ​ทอ​รคา​รด หรอื​ BDM ทีช่วย​ทาํงาน​เสมอืน​กบั​ฝาย​ขาย​                 ใน​การ​ชวย​หา​ลกูคา​ใหม​จาก​กลมุ​สมาชกิ​บารเ​ทอ

รคา​รด และ​ใน​ขณะ​เดียวกัน​ก็​ยัง​ทําหนาที่​เปรียบ​เสมือน​ฝาย​จัด​ซื้อ​ ชวย​บริหาร​จัด​การ และ​แนะนําการ​ใช​บารเ​ทอ​รคา

รดให​เกิด​ประโยชน​สูง​สุด​ เพื่อ​ลด​ภาระ​คา​ใช​จาย​ที่​เป็น​เงิน​สด นอกจาก​น้ี​ยัง​รวม​ไป​ถึง​ การ​ได​เขา​รวม​กิจกรรม​พิเศษ

ตางๆ​ อาทิ​                                 งาน​บารเ​ทอ​รคา​รด เน็ต​เวิรค​กิง้ ที่​จัด​ขึ้น​อยาง​ตอ​เน่ือง​ ” ภัทร​านุช​ กลา​ว
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สําหรับ​บารเ​ทอ​รคา​รด หรือ​ผู​ให​บริการ​แลก​เปลี่ยน​สินคา​และ​บริการ​โดย​ไม​ตอง​ใช​เงินสด​ราย​ใหญ​ที่สุด​ใน​โลก​ที่​มี

เอกลักษณ​เฉพาะ​ตัว​ ใน​รูป​แบบ Business to Business (B2B) ทาง​เลือก​ใหม​สําหรับ​ธุรกิจ​ขนาด​กลาง​และ​ขนาด​ยอม​

ใน​การ​ชวย​ลด​ตนทุน​ดาน​เงิน​สด​ และ​ลด​คา​ใช​จาย​ตางๆ​ เสริม​สภาพ​คลอง​ทางการ​เงิน​ ตลอด​จน​ชวย​เพิ่ม​โอกาส​ทาง

ธุรกิจ​ ได​เปิด​ดําเนิน​การ​ใน​ประเทศไทย​เป็น​ครัง้​แรก​เมื่อ​ 16 ปี​ที่​แลว​ ปัจจุบัน​มี​สมาชิก​กวา​ 3,000 ธุรกิจ​ใน​ประเทศ

ไทย​ และ​สา​ขา​แฟรน​ไช​สอีก​ 6 สาขา​ได​แก​ สาขา​ลาด​พราว​ สาขา​สี​ลม​ สาขา​ทอง​หลอ​ สาขา​พัทยา​ สาขา​เชียง​ใหม​

และ​สาขา​ภู​เก็ต


