
อารเอ็กซเดินหนาสง “แอรเอ็กซ” รุกตลาดตาง

ประเทศรับเออีซี มั่นใจยอดขายสิน้ปี 250 ลานบาท

กรุงเทพฯ – อารเอ็กซเรงเดินหนาทําตลาด สง “แอรเอ็กซ” บุกประเทศในกลุมเออีซี ครองตําแหนง

ผูนําตลาดยาลดกาซในประเทศไทยดวยสวนแบงตลาดกวารอยละ 50 เผยตัง้เป ายอดขายแอรเอ็กซสิน้

ปีทะล ุ250 ลานบาท พรอมตอกยํา้ความสําเร็จเดินหนาสรางแบรนดในตลาดตางประเทศ รุกใหการ

สนับสนุนดานการตลาดกับผูแทนจําหนายอยางจริงจังและตอเน่ือง

 

เภสัชกรชาญชัย อุดมลาภธรรม ประธานบริหาร  บริษัท อารเอ็กซ จํากัด ผูจัดจําหนายผลิตภัณฑยา “แอร

เอก็ซ” และเครื่องมอืแพทย เปิดเผยวา ปัจจบุนัรายไดหลกัของบรษิทัฯ มาจากกลมุผลติภณัฑยา           ถงึรอยละ

65 อาทิ ยาลดกาซ และยาปฏิชีวนะตางๆ มีทัง้ยาที่นําเขามาจากตางประเทศ และยาที่ผลิตโดย บริษทั อารเอ็กซ

แมนูแฟคเจอริ่ง จํากัด  ซึ่งเป็นบริษทัลูกของเรา โดยมีชองทางการจัดจําหนาย คือ โรงพยาบาล รานขายยา คลินิก

ในประเทศไทยและในประเทศตางๆ ของเอเชีย ซึ่งอารเอ็กซไดเริ่มเขาไปทําตลาดตางประเทศมาระยะหน่ึงแลว โดย

เฉพาะประเทศในกลุมเออีซี อาทิ พมา ลาว เวียดนาม ฟิลิปปินส กัมพูชา ฮองกง เป็นตน โดยอาศัย          การ

แนะนําผลิตภัณฑใหกับโรงพยาบาลตางๆ เพื่อสรางแบรนดใหเป็นที่รูจักในกลุมเป าหมายของประเทศนัน้ๆ ตลอดจน

การสรางความคุนเคยในตัวผลิตภัณฑอีกดวย

 

“ผลิตภัณฑที่เราเลือกเพื่อเขาไปทําตลาดในตางประเทศ มีอยูหลายผลิตภัณฑดวยกัน แตจะเนนไปที่ผลิตภัณฑ

ยาลดกาซ ‘แอรเอ็กซ’ เน่ืองจากเป็นผลิตภัณฑประเภทยาสามัญที่มีความตองการในตลาดเพิ่มขึ้น จากรูปแบบการใช

ชีวิตที่เปลี่ยนไปของกลุมเปาหมาย ที่มักเกิดความเครียดจากการทํางานและการใชชีวิตที่เรงรีบในปัจจุบัน ซึ่งปัจจัย

เหลาน้ีลวนเป็นตนเหตุของอาการทองอืด ตลอดจน “แอรเอ็กซ” ไดรับการยอมรับจากผูบริโภคเป็นอยางดี ดวยวิธี

การรับประทานที่สะดวก ประสิทธิภาพของตัวยา ความปลอดภัย เหมาะกับทุกเพศทุกวัย และมีหลากหลายรสชาติ

ใหเลือก และที่สําคัญเป็นผลิตภัณฑที่มีหลายรูปแบบซึ่งถูกคิดคนและพัฒนาขึ้น เพื่อใหเหมาะกับกลุมเปาหมายทุก

กลุม อาทิ แอรเอ็กซ ดรอป ชนิดน้ําสําหรับเด็ก” เภสัชกรชาญชัยอธิบาย

 

จากการที่อารเอ็กซเขาไปทําตลาดในประเทศตางๆ ในกลุมเออีซี สงผลใหอารเอ็กซสามารถสงออกผลิตภัณฑยา

“แอรเอ็กซ” ไดมากถึง 120 ลานเม็ด อันเป็นผลมาจากการใชกลยุทธดานการใชสื่อโฆษณา การจัดการประชุม “แอร
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เอ็กซ อินเตอรเนชัน่แนล มีทติง้ (Air-x International Meeting)” ใหกับผูแทนจําหนายจากประเทศตางๆ เพื่อให

ขอมูลความเคลื่อนไหวเกี่ยวกับผลิตภัณฑ ตลอดจนการใหการสนับสนุนดานการตลาดกับผูแทนจําหนายในตาง

ประเทศอยางจริงจังและตอเน่ือง อาทิ การชวยสนับสนุนงบประมาณดานโฆษณา เพื่อเป็นการเรงสราง    แบรนดให

เป็นที่รูจัก และสรางความนาเชื่อถือในกลุมเป าหมาย เป็นผลใหในปัจุบัน “แอรเอ็กซ” เป็นผลิตภัณฑที่มีสวนแบงใน

ตลาดยาลดกาซสูงถึงกวารอยละ 50  ทัง้น้ีอารเอ็กซมัน่ใจวาจะสามารถทํายอดขายปี 2555 ไดถึง 1,300 ลานบาท

เพิ่มขึ้นคิดเป็นรอยละ 20 เมื่อเทียบกับยอดขายปีที่ผานมา

 

เภสัชกรชาญชัย กลาวเพิ่มเติมวา “ในขณะเดียวกัน อารเอ็กซก็มีแผนที่จะขยายการทําตลาดในประเทศควบคูกัน

ไปเชนเดียวกัน โดยมีการคิดคนและพัฒนาผลิตภัณฑใหม ตลอดจนการวางแผนขยายฐานการผลิตทัง้ในดาน

โรงงานและเครื่องจักรไลนการผลิต เน่ืองจากกําลังในการผลิตยา “แอรเอ็กซ” ในปัจจุบันเริ่มไมเพียงพอตอความ

ตองการของตลาด จากเดิมที่ผลิตอยูที่จํานวนหน่ึงลานเม็ดตอวัน ตัง้เป าที่จะขยายกําลังการผลิตใหไดถึง 2-3 ลาน

เม็ดตอวัน โดยวางงบประมาณเพื่อขยายฐานการผลิตไวประมาณ 100 ลานบาท เพื่อใหสามารถผลิต “แอรเอ็กซ” ได

เพียงพอตอความตองการของตลาดอยางเต็มที่

 

สําหรับภาพรวมของตลาดยาประเทศไทยในปัจจุบัน มีมูลคากวา 1 แสนลานบาท โดยแบงเป็นยาสําหรับโรงพยาบาล

รอยละ 70 และรานขายยารอยละ 30 โดยในชวงระยะ 2-3 ปีที่ผานมา มีการเตบิโตรวมน อยกวา         รอยละ 5 อนั

เน่ืองมาจากการแขงขนัทางดานราคาสงูขึ้น จงึสงผลใหมลูคารวมของตลาดยาจงึไมคอยมี            การเปลีย่นแปลงมาก

นัก พรอมกันน้ี เรื่องการรวมกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน หรือ เออีซี (AEC) ก็เป็นอีกหน่ึงปัจจัยสําคัญที่ทําให

การแขงขันในตลาดยาเพิ่มสูงขึ้น

 

“ในฐานะที่เป็นหน่ึงในกลุมผูนําบริษทัผูผลิตยาในประเทศไทย เราคอนขางมัน่ใจวา การที่เราดําเนินธุรกิจมากวา 37

ปี จะชวยใหเราไดเปรียบในเรื่องความคุนเคยและไดรับความนาเชื่อถือในแบรนดจากผูบริโภค ตลอดจนการ สง

“แอรเอ็กซ” เขาไปทําตลาดตางประเทศในกลุมเออีซีมาระยะหน่ึง และการใชสื่อโฆษณาในการแนะนําผลิตภัณฑ จะ

ชวยสงผลใหการทาํการตลาดสาํหรบัผลติภณัฑ “แอรเอก็ซ” สามารถทาํไดอยางมีประสทิธิผล          มากขึ้นอยางแน

นอน” เภสัชกรชาญชัยกลาวทิง้ทาย


