
อารียาทํายอดขายไตรมาสแรก 2,218 ลบ. โต 11%

อารียา พรอพเพอรตี ้โกยยอดขายบานไตรมาสแรก 2,218 ลานบาท โต 11% ยอดโอนทะลุ 1,152 ลานบาท มอง

ดีมานดที่อยูอาศัยยังมี เรงเปิดตัว 4 โครงการไตรมาส 2 – อัดแคมเปญกระตุนยอดตอเน่ืองเพิ่มชองทางขายหวัง

ยอดโอนในไตรมาส 2 ที่ 1,600 ลานบาท ดันรายไดทัง้ปีโตตามเป า 38 %

นายวิวัฒน เลาหพูนรังษ ีกรรมการบริหาร บริษทั อารียา พรอพเพอรตี ้จํากัด (มหาชน) เปิดเผยวาผลประกอบการ

ไตรมาส 1 ปี 2560 มียอดขาย 2,218 ลานบาท เติบโต 11% เมื่อเทียบกับระยะเดียวกันปีกอน มียอดรับรูราย หรือ

ยอดโอน จํานวน 1,152 ลานบาท เพิ่มขึ้นเล็กน อยจากระยะเดียวกันปีกอน โดยมาจาก 30 โครงการ แบงเป็น

โครงการบานแนวราบ 25 โครงการ และแนวสูง 5 โครงการ ซึ่งไมเป็นไปตามเป าหมายที่บริษทัวางไว เน่ืองจาก

ตลาดอสังหาริมทรัพยอยูในสภาวะทรงตัว เพราะขาดปัจจัยสนับสนุนจากมาตรการของภาครัฐเชนเดียวกับปี 2559

แมวากําลังซื้อในชวงไตรมาสแรกปีน้ีปรับเพิ่มขึ้นก็ตาม ประกอบกับสถาบันการเงินมีความกังวลเกี่ยวกับภาระหน้ี

ครัวเรือนที่ยังคงอยูในระดับสูง และสินเชื่อที่ไมกอใหเกิดรายได (NPL) ที่ปรับเพิ่มขึ้น ทําใหผลการขอสินเชื่อที่อยู

อาศัยไดรับอนุมัติน อยกวาที่คาดไว อยางไรก็ตามบริษทัยังคงมัน่ใจวาตลอดปี 2560 จะมียอดรับรูรายได 6,400 ลาน

บาท และมีเป าหมายการเติบโตรายไดไมน อยกวา 35 – 38 % เมื่อเทียบกับผลประกอบการปี 2559 ภายใตกลยุทธ

การใชฟังกชัน่และดีไซนบานที่ตอบโจทยผูอยูอาศัย ดวยการใชเทคโนโลยีการกอสรางสมัยใหม และสุดทายนโยบาย

หลักที่เนนเรื่องการบริการ คือการดูแลลูกบานทัง้กอนและหลังการขายไมวาโซนไหนลูกคาตองการสินคาคุณภาพ

ดูแลดี เชื่อถือได

“ยอดขายในไตรมาสแรกปีน้ีแมจะเพิ่มขึ้น แตเรายอมรับวาทําไดไมถึงเป าหมายที่ตัง้ไว เน่ืองจากการชะลอตัวของ

ภาคอสังหาฯ ที่มีมาตัง้แตปีกอน และผลกระทบจากการปลอยสินเชื่อรายยอยของธนาคาร ซึ่งมีอัตราการปฏิเสธสิน

เชื่อสูงถึง 40 % ของยอดขอสินเชื่อ แตบริษทัมีการเพิ่มชองทางเพื่อโฆษณามากขึ้นไมวาจะเป็นโฆษณาออนไลน

การจัดงานสงเสริมการตลาด และขยายฐานลูกคาชาวตางชาติมากขึ้นทําใหโดยรวมแลวสามารถทํากําไรสุทธิไตรมาส

แรกปีน้ีจํานวน 29.07 ลานบาท” นายวิวัฒน กลาว

นายวิวัฒน กลาว อารียา พรอพเพอรตี ้ยังคงมองเห็นความตองการที่อยูอาศัยในปีน้ีเพิ่มขึ้น แมจะทรงตัวหรือเติบโต

เล็กน อยเมื่อเทียบกับปี 2559 สงผลใหบริษทัมีแผนเปิดตัวโครงการใหมในชวงไตรมาส 2 จํานวน 4 โครงการมูลคา

3,000 ลาน ไดแก โครงการเดอะ เพลส กาญจนาภิเษก-ราชพฤกษ 2 โครงการเดอะวิลเลจ รังสิต-วงแหวน โครงการ

เดอะ คัลเลอรส มิกซ รังสิต-วงแหวน และโครงการ เดอะ คัลเลอรส วงแหวน-รามอินทรา 2 พรอมการทําแคมเปญ

การตลาดเพื่อกระตุนยอดขายอยางตอเน่ือง ทําใหคาดวาจะมียอดโอนในไตรมาส 2 ที่ 1,600 ลานบาท โดยเป็น
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โครงการแนวราบ 1,200 ลานบาท และโครงการแนวสูง 400 ลานบาท

สําหรับการเปิดโครงการใหมในชวงครึ่งปีหลัง มีแผนเปิดโครงการไฮไลท ประเภทคอนโดมิเนียม 2 โครงการในโซน

บางนามูลคาประมาณ 2,500 ลานบาท และโซนสุขุมวิท ทองหลอ 1 โครงการ มูลคาโครงการ 1,350 ลานบาท
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