
อลิอันซ อยุธยา เปิดตัวแมทัพใหมชองทางตัวแทน

ตัง้เป าขึน้แทนท็อป 3 ภายในปี 2560

บมจ. อลิอันซ อยุธยา ประกันชีวิต เปิดตัวแมทัพใหม เดินหนาสรางการเติบโตชองทางตัวแทน ประกาศแตงตัง้นาย

วิทยา ชาญพานิชย มือเกาชื่อดังของวงการประกันชีวิต ขึ้นเป็นรองกรรมการผูจัดการใหญสายงานบริหารตัวแทน

ลัน่เดินหนาขึ้นแทนเป็นผูนําดานผลิตภัณฑคุมครองชีวิตและสุขภาพ สานตอกลยุทธบานสีน้ําเงิน ลุยสรางและ

พัฒนาตัวแทนมืออาชีพ พรอมเป็นบริษทัประกันชีวิตที่ตัวแทนอยากรวมงานดวยมากที่สุด  มัน่ใจสามารถ นําพาชอง

ทางตัวแทน  ของ อลิอันซ อยุธยา ขึ้นแทนท็อป 3 ภายในปี 2560 

 

มร.ไบรอัน สมิธ กรรมการผูจัดการใหญและประธานเจาหนาที่บริหาร บมจ. อลิอันซ อยุธยา ประกันชีวิต เปิดเผยวา

จากเปาหมายของบริษทัในปีน้ี ที่จะกาวขึ้นเป็นผูนําดานผลิตภัณฑคุมครองชีวิตของไทย บริษทัไดออกผลิตภัณฑ

เพื่อคุมครองชีวิตและสุขภาพเพื่อขายผานชองทางตัวแทนอยางตอเน่ือง ไมวาจะเป็น “สุขภาพ ปลดล็อค” และ

“แพคคู สุขภาพดี”  ซึ่งไดรับเสียงตอบรับที่ดี โดยเบื้องหลังความสําเร็จครัง้น้ี เป็นผลมาจากการทํางานที่มี

ประสิทธิภาพของชองทางตัวแทนซึ่งเป็นชองทางหลักที่สรางรายไดใหกับบริษทัฯ  และเพื่อเป็นการเสริมชองทางน้ีให

มีความแข็งแกรง และเติบโตตอเน่ืองอยางมัน่คง บริษทัฯจึงไดแตงตัง้ คุณวิทยา ชาญพานิชย ซึ่งเป็นผู

มีประสบการณและความเชี่ยวชาญในธุรกิจประกันชีวิตมากวา 34 ปี ขึ้นดํารงตําแหนงรองกรรมการผูจัดการใหญ

สายงานบริหารตัวแทน  จากความสําเร็จในการบริหารงานธุรกิจประกันชีวิตโดยเฉพาะชองทางตัวแทนที่ผานมาของ

คุณวิทยา ทําใหผมมัน่ใจวา คุณวิทยา จะนําพาชองตัวแทน ไปสูความสําเร็จอันโดดเดน และบรรลุเป าหมายของ อลิ

อันซ อยุธยา ที่จะขึ้นสูท็อป 3 ภายในปี 2560  ไดอยางแนนอน

 

ดานนายวิทยา ชาญพานิชย รองกรรมการผูจัดการใหญ สายงานบริหารตัวแทน บมจ. อลิอันซ อยุธยา ประกันชีวิต

เปิดเผยถึงแนวทางการบริหารงานชองทางตัวแทนวา  ในฐานะที่ชองทางตัวแทนเป็นหน่ึงในเสาหลักที่สําคัญของ

บริษทัฯ เรามีเป าหมายชัดเจนที่จะเติบโตตอเน่ือง และกาวสูการเป็นท็อป 3 ของธุรกิจประกันชีวิตภายในปี 2560

โดยกลยุทธสําคัญที่เนนใหความสําคัญ คือ 1) การฝึกอบรมเพื่อสรางความเป็นมืออาชีพใหกับฝ ายขาย 2) การสรรหา

ตัวแทนใหม และผลักดันใหอลิอันซ อยุธยา เป็นบริษทัที่ตัวแทนอยากรวมงานมากที่สุด 3) การพัฒนาผลิตภัณฑที่

มีนวัตกรรมใหมๆและตอบโจทยความตองการของลูกคา และ 4) การบริหารกิจกรรมการขายเพื่อสงเสริมการสราง

ผลงานของตัวแทนอยางตอเน่ือง
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“ดวยประสบการณการทํางานที่ยาวนานและความเชี่ยวชาญในธุรกิจประกันชีวิตของตัวผม ประกอบกับความมุงมัน่

ของทีมงานฝายขายทุกคนที่ทุมเททํางานอยางหนักไปพรอมๆ กัน ผมมัน่ใจวา จะสามารถขับเคลื่อน     อลิอันซ

อยุธยา ไปสูความสําเร็จ สามารถนําพาชองทางตัวแทนของ อลิอันซ อยุธยา ขึ้นสูท็อป 3 ภายในปี 2560 ไดตามเปา

หมายอยางแนนอน” รองกรรมการผูจัดการใหญ สายงานบริหารตัวแทน กลาวทิง้ทาย 


