
อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ เปิด​ตัว​แมทัพ​ใหม​ชอง​ทาง​ขาย​ผาน

ตัว​แทน​ ลุย​ป้ัน​ตัวแทน​มือ​อา​ชีพ​ พิชิต​เป า​หมาย​ “ปี

แหง​การ​เติบโต​ทวี​คูณ​”

กรุง​เทพ​ฯ — 2​4 มกราคม​ 2​556— บมจ.​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ประกัน​ชี​วิ​ต เปิด​ตัว​แมทัพ​ใหม​รับ​แผนการ​ตลาด​เชิง​รุก​ที่

กําหนด​ให​ปี​ 2​556 เป็น​ “ปี​แหง​การ​เติบโต​ทวี​คูณ​” ประกาศ​แตง​ตัง้​นาย​สงา​ พิชญังกู​ร ลูก​หมอ​เกา​ฝีมือ​ดี​ เจาของ

ตําแหนง​สูงสุด​ของ​ฝาย​ขาย​ที่​มี​ผล​งาน​ยอด​เยี่ยม​อัน​ดับ​ 1 ติดตอ​กัน​ถึง​ 8 ปี​ซอ​น ​ขึ้น​เป็นรอง​กรรมการ​ผู​จัดการ​ใหญ​

สาย​งา​นบ​ริ​หารชอง​ทาง​ขาย​ผา​นตัว​แทน ลัน่​เดิน​หนา​กลยุทธ​บาน​สีน้ําเงิน​ลุย​สราง​และ​พัฒนา​ตัวแทน​มือ​อาชีพ​ พ​รอม

ตัง้​เปา​เติบโต​ทวีคูณ​ใน​ทุก​ดาน​ พ​รอม​เป็น​บริษทั​ประกัน​ชีวิต​ที่​ตัวแทน​อยาก​รวม​งาน​ดวย​มาก​ที่​สุด​

 

มร​.​ไบร​อัน​ สมิ​ธ กรรมการ​ผู​จัดการ​ใหญ​และ​ประธาน​เจา​หนาที่​บริหาร​ บมจ.​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ประกัน​ชี​วิ​ต เปิด​เผย​วา​

ดวย​ประสบการณ​และ​ความ​เชี่ยวชาญ​ใน​ธุรกิจ​ประกัน​ชีวิต​กวา​ 2​4 ปี​ของ​คุณ​สงา​ ผู​กอ​ตัง้​กลุม​วิ​คตอ​รี่​และ​อดีต​ผู

อํานวย​การ​บริหาร​อาวุโส​ฝาย​ขาย​ ชอง​ทาง​ขาย​ผาน​ตัว​แทน​ ตลอด​ระยะ​เวลา​ที่​ผาน​มา​ เขา​ได​นํากลุม​วิ​คตอ​รี่​ ประสบ

ความ​สําเร็จ​อยาง​ยิ่ง​ยวด​ และ​ได​แสดง​ให​เห็น​ถึง​ความ​เป็น​มือ​อาชีพ​และ​ความ​เป็น​ผูนําใน​การ​บริหาร​ธุรกิจ​ ไม​วา​จะ

เป็นการ​วางแผน​เชิงกล​ยุทธ​ การ​บริหาร​งาน​ขาย​ การ​สรรหา​ตัว​แทน​ การ​ฝึก​อบรม​ตัว​แทน​ การ​สราง​แรง​บันดาล​ใจ​

การ​สอน​งา​น ​การ​เป็น​หัวหนา​งา​น ​และ​การ​เป็น​ผูนําให​กับ​ตัวแทน​ ควา​มสําเร็จ​อัน​โดด​เดน​น้ี​สง​ผล​ให​เขา​ได​รับ​รางวัล

สูงสุด​ของ​ฝาย​ขาย​ที่​มี​ผล​งาน​ยอด​เยี่ยม​ คือ​ตําแหนง​ผู​บริหาร​ฝาย​ขาย​ยอด​เยี่ยม​อัน​ดับ​ 1 ติดตอ​กัน​นาน​ถึง​ 8 ปี​ซอ​น

ตัง้แต​ปี​ 2​546 ถึง​ปี​ 2​554

 

“ดวย​คุณสมบัติ​ของ​ผูนําที่​โดด​เด​น ​มี​ผล​งาน​กา​รัน​ตีความ​สําเร็จ​มาก​มาย​ ทําให​ผม​มัน่ใจ​วา​คุณ​สงา​ จะ​นําพา​ชอง​ทาง

ขาย​ผาน​ตัวแทน​ของ​เรา​ไป​สู​ความ​สําเร็จ​ ดวย​เป า​หมาย​การ​สราง​ทีม​ขาย​ที่​มี​ตัวแทน​ระดับ​มือ​อาชีพ​มาก​ที่สุด​ใน

ประเทศ​ไทย​ และ​บรรลุ​เป า​หมาย​ใน​การ​ทําให​ปี​ 2​556 น้ี​ เป็น​ปี​แหง​การ​เติบโต​ทวีคูณ​ได​ไม​ยาก​” มร​.​ สมิ​ธ กลา​ว

 

ดานนาย​สงา​ พชิญงักู​ร รอง​กรรมการ​ผู​จดัการ​ใหญ​ สาย​งา​นบ​ริ​หารชอง​ทาง​ขาย​ผา​นตวั​แทน                บมจ.​ อลิ​อนั​ซ

อยธุยา​ ประกนั​ชี​วิ​ต เปิด​เผย​ถงึ​แนวทาง​การ​ดาํเนิน​งาน​ใน​ปี​ 2​556 ที่​บรษิทัฯ​ กาํหนด​ให​เป็น​            “ปี​แหง​การ​เตบิโต
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ทวี​คูณ​” ทางชอง​ทาง​ขาย​ผา​นตัว​แทน​ จึง​ไดกําหนด​วิสัย​ทัศน​ของ​ชอง​ทาง​ไว​คือ​ ตองการ​เป็น​บริษทั​ที่​ตัวแทน​ตองการ

รวม​งาน​ดวย​มาก​ที่​สุด​ และ​ตัง้​เปา​เติบโต​ทวีคูณ​ใน​ทุก​ดาน​ พ​รอม​ดวย​พันธ​กิจ​ ที่​จะ​เนน​การ​สราง​และ​พัฒนา​ตัวแทน​ใน

ฐานะ​คู​คา​ทาง​ธุรกิจ​ โดย​ใช​กลยุทธ​ใน​การ​ขับ​เคลื่อน​ ผาน​หลาย​กระบวน​การ​ เริ่ม​จาก​ปรับ​โครงสราง​ผล​ตอบ​แทน​ เนน

การ​เชิดชู​ฝ าย​ขาย​ที่​มี​ผล​งาน​โดด​เด​น ​จัด​ให​มี​คุณวุฒิ​การ​แขงขัน​ที่​สราง​แรง​บันดาล​ใจ​และ​กระตุน​ยอด​ขาย​ให​กับ

ตัวแทน​อยาง​ตอ​เน่ือง​ตลอด​ทัง้​ปี​ อีก​ทัง้​ยัง​มี​โครงสราง​ผล​ประโยชน​ที่​สราง​ราย​ได​และ​ความ​พึง​พอใจ​ให​กับ​ตัวแทน​เป็น

อยาง​มาก​ นอกจาก​นัน้​ยัง​มี​โอกาส​เติบโต​ใน​สาย​อาชีพ​อยาง​รวดเร็ว​โดย​เนน​ผล​งาน​เป็น​หลัก

 

 

“นอกจาก​น้ี​ บริษทั​ยัง​ได​พัฒนา​แบบ​ประกัน​ที่​ตรง​กับ​ความ​ตองการ​ของ​ลูกคา​และ​มี​จุด​เดน​ที่​สามารถ​สนับสนุน​การ​ขาย

ของ​ตัว​แทน​ โดย​ยัง​คง​ทุมเท​เอาใจ​ใส​ใน​การ​พัฒนาการ​บริการ​เพื่อ​อํานวย​ความ​สะดวก​ รวด​เร็ว​ และ​พรอม​มอบ​บริการ

ที่​ดี​ที่สุด​ให​แก​ลูกคา​ซึ่ง​เป็น​บุคคล​สําคัญ​สําหรับ​เรา​ สวน​ใน​ดาน​การ​สง​เสริม​การ​ฝึก​อบรม​บริษทั​ได​จัด​ให​มี​หลักสูตร​ฝึก

อบรม​มาก​มาย​ รวม​ถึง​หลักสูตร​ระดับ​โลก​ขอ​งอ​ลิ​อัน​ซที่​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ และ​นํามา​ปรับ​ใช​ให​เหมาะ​กับ​ประเทศ

ไทย​ เนน​ใน​เรื่อง​การ​เพิ่ม​ผลผลิต​ให​ตัวแทน​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ใน​อาชีพ​ตัง้แต​วัน​แรก​ที่​ตัดสิน​ใจ​เป็น​ตัวแทน​โดย​มี​การ

กําหนด​เปา​หมาย​ที่​ชัด​เจน​” 

ใน​แง​ของ​การ​เพิ่ม​การ​สนับสนุน​ บริษทัฯ​ ได​พัฒนา​วิธี​การ​ทํางาน​ระหวาง​พนักงาน​และ​ฝาย​ขาย​ เนน​ความ​งาย​และ​มี

ประสิทธิภาพ​ใน​การ​ทํางาน​ พ​รอม​ทัง้​การ​พัฒนา​ระบบ​เทคโนโลยี​ให​ทัน​สมัย​ เพื่อ​พัฒนา​และ​เพิ่ม​ประสิทธิภาพ​ให​กับ

ชอง​ทางการ​ขาย​ โดย​ฝาย​ขาย​สามารถ​ทําธุรกรรม​ทาง​อินเทอรเน็ต​ได​สะดวก​ยิ่ง​ขึ้น​ อาทิ​ การก​รอก​ใบ​คําขอ​เอา

ประกัน​ทาง​อิน​เท​อรเน็ต​ (e-application) การ​สมัคร​สอบ​ทาง​อิน​เท​อรเน็ต​ (e-registration) รวม​ทัง้​การ​พิมพ​ใบ​เสร็จ

รับ​เงิน​ชัว่คราว​ทาง​อิน​เท​อรเน็ต​ (e-TR) เป็น​ตน

“เรา​มัน่ใจ​วา​ดวย​กลยุทธ​เชิง​รุก​ที่​กําหนด​ให​ปี​ 2​556 เป็น “ปี​แหง​การ​เติบโต​ทวี​คูณ​” ใน​ครัง้​น้ีจะ​ทําให​         อลิ​อัน​ซ

อยุธยา​ มี​ความ​พรอม​ใน​ทุก​ดาน​ และ​เป็น​ทาง​เลือก​ที่​ดี​ที่สุด​ให​กับ​ตัวแทน​ใน​ฐานะ​คู​คา​ทาง​ธุรกิจ​ เพื่อ​พิชิต​เปา​หมาย​ที่

จะ​ทําให​ชอง​ทาง​ตัวแทน​เติบโต​ใน​ทุก​ดาน​ ไม​วา​จะ​เป็น​ดาน​เบีย้​ประกัน​ภัย​รับ​ปี​แรก​ จํานวน​ตัวแทน​ใหม​ จํานวน

ตัวแทน​ที่​มี​ผล​งาน​สมํ่าเสมอ​ (Active Agent) รวม​ถึง​การ​เพิ่ม​กิจกรรม​สนับสนุน​ฝาย​ขาย​ โดย​ใน​ชวง​ 3 เดือน​แรก

ของ​ปี​น้ี​นับ​เป็น​ชวง​เริ่ม​ตน​ที่​สําคัญ​ ทีม​งาน​และ​ฝาย​ขายชอง​ทาง​ขาย​ผาน​ตัว​แทนทุก​คน​จะ​ทุมเท​ทํางาน​อยาง​หนัก​ไป

พรอมๆ​ กับ​การ​ปรับ​ตัว​ที่​ดี​ ซึ่ง​เชื่อ​มัน่​วา​จะ​นํามา​ซึ่ง​ผล​งาน​ที่​นา​พอใจ​อยาง​แน​นอน​” รอง​กรรมการ​ผู​จัดการ​ใหญ​ สาย

งา​นบ​ริ​หารชอง​ทาง​ขาย​ผา​นตัว​แทน  กลาว​ทิง้​ทาย​ 


