
อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ มั่นใจ​ครอง​แชมป ​ขาย​ตรง​ 7 ปี​ซอ​น

ทุม​งบ​อัดฉีด​โฆษ​ณา

ผลิตภัณฑ​ใหม​ “สูง​วัย​ โรค​ราย​ หาย​หวง​” เจา​เดียว​ที่​ให​ผล​ประโยชน ​ 2​ ตอ​ พ​รอม​เดิน​หนา​พิชิต​เป า​เบีย้​รับ

รวม​ผาน​ชอง​ทาง​ขาย​ตรง​ 4.​3 พัน​ลาน​บาท​ ภายใน​สิน้​ปี​  

กรุง​เทพ​ฯ — 2​5 สิง​หา​คม 2557  — บมจ.​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ประกัน​ชี​วิ​ต เดิน​หน า​ทุม​งบ​อัดฉีด​โฆษณา​รุก​ตลาด​ขาย

ตรง​ผาน​โทร​ทัศน​ ลา​สุด​ เปิด​ตัว​ภาพยนตร​โฆษณา​ชุด​ใหม​ ดึง​นัก​แสดง​รุน​ใหญ​  จอน​น่ี​ แอ​นโฟเน เป็น​พรี​เซน​เตอร​

เจาะ​กลุม​เป า​หมาย​หลัก​ผู​สูง​วัย​ดวย​ผลิตภัณฑ​ใหม​ลา​สุด​ “สูง​วัย​ โรค​ราย​ หาย​หวง​” โชว​จุด​เดน​มอบ​ผล​ประโยชน​ 2​

ตอ​ คุม​ครอง​ 10 โรค​ราย​แรง​ยอด​ฮิต​ของ​คน​ไทย​ พ​รอมต​อก​ยํ้าจุด​ขาย​เดิม​ เขาใจ​งาย​ คุม​คา​รา​คา​ อนุมัติ​งาย​ ไม​ตอง

ตรวจ​และ​ตอบ​คําถาม​สุข​ภาพ​ ตัง้​เป า​รักษา​แชมป ​ชอง​ทาง​ขาย​ตรง​เป็น​ปี​ที่​ 7 ดวย​ยอด​ เบีย้​รับ​ปี​แรก​ 1.​8 พัน​ลาน​บาท​

เบีย้​รับ​รวม​ 4.​3 พัน​ลาน​บาท​ ภายใน​สิน้​ปี​ 2​557

นาย​ไบร​อัน​ สมิ​ธ กรรมการ​ผู​จัดการ​ใหญ​ และ​ประธาน​เจา​หน าที่​บริหาร​ บมจ.​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ประกัน​ชี​วิ​ต เปิด​เผย

วา​ ชอง​ทาง​ขาย​ตรง​เป็น​ชอง​ทาง​ที่​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ สามารถ​ครอง​อัน​ดับ​ 1 ทัง้​ใน​ดาน​เบีย้​ประกัน​ภัย​รับ​ปี​แรก​ เบีย้

ประกัน​ภัย​รับ​รวม​ และ​ดาน​สวน​แบง​การ​ตลาด​สูงสุด​ใน​ตลาด​ประกัน​ชีวิต​เมือง​ไทย​มา​ติดตอ​กัน​ถึง​ 6 ปี​ซอ​น ​โดย​ใน

ชวง​ครึ่ง​แรก​ของ​ปี​ 2​557 มี​เบีย้​ประกัน​รับ​ปี​แรก​เติบ​โต​ 14% เทียบ​กับ​ชวง​เดียวกัน​ของ​ปี​ที่​ผาน​มา​ ซึ่ง​สูง​กวา​อัตรา

การ​เติบโต​ของ​ตลาด​ที่​เติบโต​เพียง​ 7% โดย​สามารถ​ครอง​สวน​แบง​ทางการ​ตลาด​ได​ถึง​ 33% ดวย​มูลคา​เบีย้​ประกัน

ภัย​รับ​ปี​แรก​ 771 ลาน​บาท​ และ​มี​เบีย้​ประกัน​ภัย​รับ​รวม​ 2​,161 ลาน​บาท

“สําหรับ​ชอง​ทางการ​ขาย​ผาน​โทรทัศน​เป็น​ชอง​ทาง​ที่​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ เขา​มา​ทําตลาด​ได​ไม​นา​น ​แต​ได​รับ​ความ​สําเร็จ

อยาง​ตอ​เน่ือง​ โดย​ปัจจัย​สําคัญ​ซึ่ง​อยู​เบื้อง​หลังค​วาม​สําเร็จ​ของ​ชอง​ทาง​น้ี​คือ​กลยุทธ​ยึด​ลูกคา​เป็น​ศูนย​กลาง​ ดวย​การ

ทําวิจัย​และ​ศึกษา​ตลาด​อยาง​ตอ​เน่ือง​ รวม​ทัง้​นําเอา​ผล​ตอบ​รับ​ที่​ได​จาก​พนักงาน​ทีม​ขาย​ผาน​โทรศัพท​มา​วิเคราะห​รวม

กัน​ กอน​ที่​จะ​ออก​ผลิตภัณฑ​ใหม​ทุก​ครัง้​ ทําให​ทราบ​ถึง​ความ​ตองการ​ของ​ลูกคา​ใน​กลุม​ตางๆ​ อยาง​ชัด​เจ​น ​ซึ่ง​ถือวา

ประ​สบ​บความ​สําเร็จ​เป็น​ที่​นา​พอ​ใจ​ สามารถ​สราง​ยอด​เบีย้​ประกัน​รับ​รวม​ตัง้แต​เริ่ม​ดําเนิน​งาน​กวา​ 2​60 ลาน​บาท​ มี

ปริมาณ​สาย​โทร​เขา​รวม​กวา​ 2​30,000 สาย

อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ มี​การ​ดําเนิน​กลยุทธ​ที่​เนน​การ​สราง​ความ​แข็งแกรง​ให​หลาก​หลาย​ชอง​ทาง​ขาย​ สามารถ​ตอบ​สนอง

ความ​ตองการ​ที่​แตก​ตาง​ของ​ลูกคา​แตละ​กลุม​ได​อยาง​ตรง​จุด​ โดย​ชอง​ทาง​ตัวแทน​และ​ชอง​ทาง​ขาย​ผาน​ธนาคาร​เจาะ

กลุม​ลูกคา​ระดับ​บน​และ​เนน​การ​บริหาร​ความ​เสี่ยง​ให​ลูก​คา​ ทัง้​ใน​เรื่อง​ความ​มัง่คัง่​และ​การ​คุมครอง​ชีวิต​และ​สุข​ภาพ​
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ขณะ​ที่​ชอง​ทาง​ขาย​ตรง​ที่​รวม​ถึง​การ​ขาย​ผาน​โทร​ศัพท​ การ​ขาย​ผาน​โทร​ทัศน​ และ​การ​ขาย​ผาน​สาขา​คู​คา​จะ​เจาะ​กลุม

ลูกคา​ระดับ​กลาง​ถึง​ระดับ​มวล​ชน

โดย​เฉพาะ​ใน​สวน​ของ​ชอง​ทางการ​ตลาด​ขาย​ตรง​ที่​บริษทัฯ​ครอง​แชมป ​มาก​วา​ 6 ปี​ ควา​มสําเร็จ​ดัง​กลาว​ มา​จาก​ 3

ชอง​ทาง​หลัก​คือ​  ชอง​ทางการ​ขาย​ตรง​ผาน​โทร​ศัพท [Outbound telesales]  การ​ขาย​ผาน​สาขา​ของ​คู​คา(Face-To-

Face) ซึ่ง​ถือ​เป็น​กลยุทธ​ใหม​ที่​เพิ่ม​ขึ้น​มา​ใน​ปี​ที่​แลว​ และ​ชอง​ทาง​ขาย​ตรง​ผาน​โทร​ทัศ​น [DRTV] ซึ่ง​ชอง​ทาง​น้ี​ตัง้​เป า

เบีย้​ประกัน​ภัย​รับ​ราย​ปี​ไว​ที่​ 130 ลา​น ​เติบ​โต​ 30% จาก​ปี​ที่​แลว​ ลาสุด​เรา​ได​ตอย​อด​ความ​สําเร็จ​ใน​ชอง​ทาง​น้ี​โดย​ยัง

คง​พุง​เป า​ไป​ที่​กลุม​ผู​สูง​วัย​ ดวย​การ​ออก​ผลิตภัณฑ​ใหม​เพื่อ​ตอบ​โจทย​ความ​กังวล​ดาน​สุขภาพ​ของ​ผู​ที่​มีอายุ​มาก​ขึ้น​

ภาย​ใต​ชื่อ​ “สูง​วัย​ โรค​ราย​ หาย​หวง​” นาย​ไบร​อัน​ กลา​ว

สําหรับ​ราย​ละเอียด​ของ​ผลิต​ภัณฑ​ “สูง​วัย​ โรค​ราย​ หาย​หวง​” นางสาว​พัช​รา​ ทวี​ชัย​วัฒนะ​ รอง​กรรมการ​ผู​จัดการ​ใหญ​

ฝ าย​บริหาร​การ​ตลาด​และ​สื่อสาร​องค​กร​ บมจ.​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ประกัน​ชี​วิ​ต กลาว​วา​ ผลิต​ภัณฑ​ “สูง​วัย​ โรค​ราย​ หาย

หวง​” เป็น​ผลิตภัณฑ​ที่​ขาย​ผาน​ชอง​ทาง​ขาย​ผาน​โทร​ทัศน​ ผาน​การ​บอก​เลา​และ​เชิญ​ชวน​จาก​พรี​เซนเตอร​ใน​หนัง

โฆษณา​ คือ​ คุณ​จอน​น่ี​ แอ​นโฟเนนัก​แสดง​ชื่อ​ดัง​ที่​กลุม​เป า​หมาย​รูจัก​เป็น​อยาง​ดี​ ดวย​ภาพ​ลักษณ​และ​บุคลิก​ที่​เป็น​ผู

ใหญ​ มาด​สุ​ขุม​ เครง​ขรึม​ แต​เขา​ถึง​งาย​ เป็น​กัน​เอง​ และ​มี​ความ​นา​เชื่อ​ถือ​ ซึ่ง​ตรง​กับ​บุคลิกลักษณะ​ของ​แบ​รน​ดอลิ​อัน

ซ อยุธยา​ และ​เหมาะ​กับ​ ผลิตภัณฑ​ที่​เรา​จะ​โฆษณา​ บวก​กับ​ชื่อ​เสียง​ที่​เป็น​ที่​รูจัก​อยาง​แพร​หลาย​ใน​กลุม​คน​ทุก​รุน​ทุก

วัย​ ทัง้​ใน​ กรุง​เทพ​ฯ และ​ตาง​จัง​หวัด​ ทําให​เรา​เลือก​คุณ​จอน​น่ี​มา​เป็น​พรี​เซน​เตอร​ ซึ่ง​จะ​มา​ใน​ฐานะ​โพ​รดัก​ส แอ​มบา

สเดอรอีก​คน​หน่ึง​ของ​เรา

ทัง้​น้ี​ กลุม​เป า​หมาย​หลัก​จะ​เนน​ที่​กลุม​ผู​ที่​มีอายุ​ตัง้​แต​ 50-70 ปี​ที่​ตองการ​ความ​คุมครอง​แบบ​ครอบ​คลุม​ ทัง้​โรค​ราย

แรง​ ประกัน​อุบัติ​เห​ตุ​ และ​ประกัน​ชี​วิ​ต ขณะ​ที่​เป า​หมาย​รอง​ คือ​ ลูก​ที่​ตองการ​ซื้อ​ประกัน​ให​พอ​แม​เพื่อ​สราง​หลัก

ประกัน​และ​ความ​อุน​ใจ​ให​กับ​พอ​แม

ใน​สวน​ของ​จุด​ขาย​ของ​ผลิต​ภัณฑ​ “สูง​วัย​ โรค​ราย​ หาย​หวง​” อยู​ที่​การ​ให​ความ​คุมครอง​ 2​ ตอ​ คือ​ทัง้​โรค​ราย​แรง​และ

คุมครอง​ชีวิต​ตอ​เน่ือง​ ซึ่ง​อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ถือ​เป็น​บริษทั​ประกัน​ชีวิต​เจา​แรก​ ที่​มี​การ​คุมครอง​ตอ​เน่ือง​เชน​น้ี​ เพื่อ​ให

ลูกคา​หมด​หวง​จาก​ภาระ​คา​ใช​จาย​จาก​โรค​ราย​ โดย​จะ​ได​รับ​เงิน​กอน​รวม​เมื่อ​ตรวจ​พบ​โรค​ราย​ สูง​สุด​ 150,000 บาท​

ทัง้​ยัง​อุน​ใจ​ได​กับ​การ​ความ​คุมครอง​กรณี​เสีย​ชี​วิ​ต ทัง้​จาก​การ​เจ็บ​ปวย​และ​อุบัติ​เห​ตุ​ สูงสุด​ถึง​ 350,000 บาท​ ที่​สําคัญ​

ไม​ได​เป็นการ​จาย​เบีย้​สูญ​เปลา​ เพราะ​จะ​ได​รับ​เงิน​คืน​สูงสุด​ 2​40,000 บาท​ เมื่อ​อยู​ครบ​กําหนด​สัญญา​ รับ​ความ

คุมครอง​ชีวิต​ยาว​จนถึง​อายุ​ 9​0 ปี​ สมัคร​งาย​ ไม​ตอง​ตรวจ​หรือ​ตอบ​คําถาม​สุข​ภาพ​ จาย​เบีย้​เริ่ม​ตน​เพียง​วัน​ละ​ 10

บาท​เทา​นัน้

ลูกคา​ผู​สนใจ​สามารถ​สมัคร​ได​งายๆ​ เพียง​โทรศัพท​มา​ที่​ 02-793-0333  และ​ซื้อ​ผาน​โทรศัพท​ได​ทันที​โดย​ไม​ตอง

กรอก​ใบ​คําขอ​เอา​ประกัน​ชี​วิ​ต และ​สามารถ​รับ​เงิน​คืน​หาก​ยกเลิก​สัญญา​ภาย​ใน​ 30 วัน



“ดวย​จุด​แข็ง​ที่​เรา​ตัง้ใจ​ออกแบบ​มา​เพื่อ​เติม​เต็ม​ความ​ตองการ​ของ​ลูกคา​กลุม​ผู​สูง​อา​ยุ​ ให​สามารถ​บริหาร​ความ​เสี่ยง

ของ​ตน​ได​ดี​ขึ้น​ ลด​ภาระ​คา​ใช​จาย​ และ​ไม​เป็น​ภาระ​กับ​บุตร​หลา​น ​ทําให​เรา​มัน่ใจ​วา​ผลิตภัณฑ​ใหม​น้ี​จะ​ได​รับ​การ​ตอบ

รับ​อยาง​ดี​เชน​ที่​ผาน​มา​ โดย​ตัง้​เป า​ยอด​เบีย้​ประกัน​ไว​ที่​ 2​30 ลาน​บาท​จาก​ผลิตภัณฑ​น้ี​ ขณะ​ที่​ชอง​ทาง​ขาย​ผาน​โทร

ทัศน​ ณ สิน้​ปี​ 2​557 คาด​วา​จะ​พิชิต​เบีย้​ประกัน​ภัย​รับ​ราย​ปี​ 130 ลา​น ​เติบ​โต​ 30% จาก​ปี​ที่​แลว​ โดย​จะ​เป็น​กลยุทธ

สําคัญ​ที่​ชวย​เติม​เต็ม​ชอง​ทาง​ขาย​ตรง​ให​แข็ง​แกรง​ และ​ผลัก​ดัน​ให​ชอง​ทาง​ขาย​ตรง​สามารถ​พิชิต​เบีย้​ประกัน​ภัย​รับ

รวม​ได​ที่​ 4,300 ลาน​บาท​ ณ สิน้​ปี​ 2​557 พรอม​เดิน​หน า​รักษา​แชมป ​ชอง​ทาง​น้ี​ได​เป็น​ปี​ที่​ 7 ติดตอ​กัน​” นางสาว​พัช​รา​

กลาว​ทิง้​ทา​ย


