
อลิอันซ อยุธยา จัดงานสัมมนาผูบริหารตัวแทน
“Discover Your New Best”

อลิอันซ อยุธยา จัดงานสัมมนาผูบริหารตัวแทน “Discover Your New Best” ติดอาวุธพลังตัวแทนดวยแอปพลิ

เคชัน Allianz Discover พรอมจัดชาแลนจพิเศษ 100 วัน ดันเบีย้ 100 ลานบาท

อลิอันซ อยุธยา ประกันชีวิต เดินหน าเสริมแกรงชองทางตัวแทน ดวยการจัดงานสัมมนาผูบริหารตัวแทน ภายใต

แนวคิด “Discover Your New Best …คนพบที่สุดในตัวคุณ” มีผูบริหารตัวแทนรวมงานกวา 1,100 คนจากทัว่ประ

เทศ มุงหวังพัฒนาศักยภาพและเพิ่มจํานวนตัวแทนคุณภาพ สรางความเป็นมืออาชีพใหกับตัวแทนเพื่อเป็นรากฐาน

อันแข็งแกรงใหบริษทัเติบโตอยางมัน่คงและยัง่ยืน พรอมเปิดตัวแอปพลิเคชัน Allianz Discover เครื่องมือดาน

ดิจิทัลที่ชวยใหการเสนอขายสะดวกรวดเร็ว ซึ่งเป็นโครงการระดับภูมิภาคที่จะใชกับตัวแทนของอลิอันซทัว่ภูมิภาค

เอเชียแปซิฟิก นอกจากน้ี ยังมีการจัดแขงขันครัง้ยิ่งใหญ “Allianz Discover Challenge” เพื่อกระตุนการใชงานแอ

ปพลิเคชันอยางแพรหลาย และยังกระตุนการสรางผลงานของตัวแทนผานแพลทฟอรมน้ี โดยตัง้เป าสรางเบีย้ประกัน

ภัยรับรายปี (ANP) 100 ลานบาท ตลอด 100 วันของแคมเปญ โดยทีมฝ ายขายที่ชนะเลิศ รับเงินรางวัลสูงสุดถึง 1

ลานบาท

นายวิรงค พัฒนกําจร รองกรรมการผูจัดการใหญ สายงานบริหารตัวแทน บมจ. อลิอันซ อยุธยา ประกันชีวิต เปิด

เผยวา จากกลยุทธหลักในการสรางการเติบโตใหกับชองทางตัวแทนที่มุงเนนใน 5 ประเด็น อันไดแก การสรรหา

ตัวแทนคุณภาพ (Recruitment) การพัฒนาพลังตัวแทน (In-force agent management) การพัฒนาผูบริหารตัว

แทน (Agency Leaders) การบริหารฝ ายตัวแทน (Agency Management) และเครื่องมือดิจิทัลเพื่อสนับสนุนการ

ขาย (Digital Tool) โดยขับเคลื่อนผานผูบริหารตัวแทน เราจึงใหความสําคัญมากกับการใหความรูและทําความ

เขาใจกับผูบริหารตัวแทน ใหมีการทํางานไปในทิศทางเดียวกัน จึงเป็นที่มาของการจัดงานในวันน้ี โดยการสัมมนา

นอกจากจะเนนหลักสูตรเพื่อการบริหารทีม เพื่อเป็นประโยชนในการสรางทีมอยางมีประสิทธิภาพแลว ไฮไลตของ

การสัมมนาในครัง้น้ี ยังเนนไปที่การเปิดตัว แอปพลิเคชัน Allianz Discover เครื่องมือดานดิจิทัลที่จะชวยใหการ

เสนอขายสะดวกรวดเร็ว ซึ่งเป็นโครงการระดับภูมิภาคที่จะใชกับตัวแทนของอลิอันซทัว่ภูมิภาคเอเชียแปซิฟิก

สําหรับแอปพลิเคชัน Allianz Discover ถูกพัฒนาขึ้นโดยกลุมอลิอันซเพื่อใหตัวแทนของอลิอันซทัว่ภูมิภาคเอเชีย

แปซิฟิกไดใชงาน โดยมีวัตถุประสงคหลักเพื่อเป็นเครื่องมือดิจิทัลใหตัวแทนสามารถเสนอขายและปิดการขายได

อยางสะดวกรวดเร็ว และเพื่อสนองความตองการของผูบริโภคในยุค 4.0 โดย Allianz Discover มีฟังกชัน่เพื่อการ

เสนอขายครบวงจร ตัง้แตการคนหาผลิตภัณฑที่เหมาะกับความตองการของลูกคา (Need-based selling) การออก
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ใบเสนอราคา การกรอกใบคําขอ การสงใบคําขอ รวมทัง้การชําระเงินผานระบบ e-payment และในกรณีที่ลูกคามี

ประวัติสุขภาพที่ดี ทางฝ ายพิจารณาประกันสามารถที่จะอนุมัติกรมธรรมไดภายใน 15 นาที นอกจากนัน้ ยังมีระบบ

การกระจายผูมุงหวังใหกับตัวแทน ผานสัญญาณ GPS โดยระบบจะคนหาตัวแทนที่อยูใกลผูมุงหวังมากที่สุด และสง

ชื่อและขอมูลของผูมุงหวังใหตัวแทนติดตอเพื่อเสนอความคุมครองไดอยางรวดเร็ว และแมนยํามากขึ้น

“นอกจากนัน้ เรายังมีการประกาศการแขงขันครัง้ยิ่งใหญ นัน่คือ “Allianz Discover Challenge” เพื่อกระตุนให

เกิดการใชงานแอปพลิเคชัน Allianz Discover กันอยางแพรหลาย และยังกระตุนการสรางผลงานของตัวแทนอีก

ดวย โดยการแขงขันครัง้น้ี นับผลงานของทีมฝ ายขายที่เขาแขงขันเป็นระยะเวลาทัง้สิน้ 100 วัน โดยทีมที่

ทําคะแนนไดสูงสุด จะไดรับรางวัล 1 ลานบาท นอกจากจะเป็นกลยุทในการใหทีมตัวแทนไดสรางความคุนเคยใน

การใชแอปพลิเคชัน่น้ีแลว บริษทัฯยังคาดหวังวาจะสรางเบีย้ได 100 ลานบาทตลอดชวงการทาทายพิเศษน้ี ” นายวิ

รงค กลาวเพิ่มเติม

การสัมมนาในครัง้น้ี มีผูบริหารตัวแทนรวมงานกวา 1,100 คน จากทัว่ประเทศ โดยนอกจากการเปิดตัวแอปพลิ

เคชัน Allianz Discover แลว ยังมีกิจกรรมนาสนใจและเป็นประโยชนมุงใหความรู ติดอาวุธทางปัญญาแกผูบริหาร

ตัวแทนมากมาย อาทิ การบรรยายในหัวขอ Reflection of Generation โดย คุณสงา พิชญังกูร, Discover Your

Mind โดย คุณขุนเขา สินธุเสน เขจรบุตร, Discover Your Passion โดย คุณขวัญชนก สิขิวัฒน, Discover Your

Mission โดย คุณพราวพิมล ภูริพงศทัศน รวมทัง้การแชรประสบการณจากผูบริหารฝ ายขายที่ติดคุณวุฒิ LAMP

และ MDRT พรอมดวยเวิรคช็อปกลุมยอยที่ผูบริหารฝ ายขายที่มีผลงานยอดเยี่ยมมารวมแบงปันเทคนิคการบริหาร

งาน กลยุทธการชักชวนตัวแทนและสรางแรงบันดาลใจที่เหมาะสมกับGenerationที่แตกตางกัน

“การสัมมนาตลอดทัง้ 2 วันน้ี อัดแนนไปดวยเน้ือหาวิชาการที่เขมขน รวมทัง้การสรางแรงบันดาลใจดีๆ จาก

วิทยากรผูทรงคุณวุฒิมากมาย ซึ่งเชื่อแนวาพลังผูบริหารตัวแทนทัง้หมด 1,100 กวาคนที่เขารวมงานจะไดรับ

ประโยชนอยางเต็มที่ พรอมเดินหน าสรางสรรคผลงานในตลอดครึ่งปีหลังน้ีอยางมุงมัน่ หลังจากที่เรามีการใชงานแอ

ปพลิเคชัน Allianz Discover ซึ่งเชื่อมัน่อยางยิ่งวาทีมงานของเราจะสามารถสรางผลงานไดอยางโดดเดนและพิชิต

เป าหมายการเติบโตในทุกดาน ไมวาจะเป็นจํานวนตัวแทนใหมกวา 6,500 รายในปีน้ี ซึ่งจะสนับสนุนใหบริษทั

สามารถเป็นผูนําดานผลิตภัณฑคุมครองชีวิตและสุขภาพ และพิชิตเป าเบีย้ประกันภัยรับรวม 3.25 หมื่นลานบาทได

สําเร็จอยางที่ตัง้เป าไวอยางแนนอน” นายวิรงค กลาวอยางมัน่ใจ


