
“วอลโวเอเชีย จับมือ อิตัลไทยอุตสาหกรรม” เปิด

เกมรุกตลาดรถขุดตัก ชิงเคก “งานถนน-กอสรางทั่ว

ไป” ชูไทยเป็นฮับขยายฐาน CLMV

“วอลโวเอเชีย จับมือ อิตัลไทยอุตสาหกรรม” เปิดเกมรุกตลาดรถขุดตัก

ชิงเคก “งานถนน-กอสรางทัว่ไป” ชูไทยเป็นฮับขยายฐาน CLMV

“วอลโวเอเชีย” ผนึก “อิตัลไทยอุตสาหกรรม” รุกขยายตลาดรถขุดตักสําหรับ “งานถนน-กอสรางทัว่ไป” ชี้ทิศทาง

ตลาดโตตอเน่ืองมูลคารวมปีละกวา 2.5 หมื่นลานบาท ประเดิมสงรถขุดวอลโว EC200D ลุยหัวเมืองใหญทัว่ประ

เทศ ปีแรกหวังกวาดแชร 10% พรอมชูไทยเป็นฮับขยายฐานตลาด CLMV

นายอดิศร พฤกษพัฒนรักษ ประธานเจาหน าที่บริหาร บริษทั อิตัลไทยอุตสาหกรรม จํากัด เปิดเผยวา บริษทั

อิตัลไทยอุตสาหกรรม จํากัด รวมมือกับ วอลโว คอนสตรัคชัน่ อีควิปเมนท เปิดตัวรถขุดวอลโว EC200D รุนลาสุด

เพื่อรองรับการขยายฐานลูกคา “กลุมงานถนนและกอสรางทัว่ไป” ซึ่งตลาดรถขุดสําหรับงานกอสรางดังกลาว มูลคา

ตลาดปีน้ีอยูที่ประมาณ 25,000 ลานบาท นับวาเป็นตลาดที่มีการเติบโตที่ดีตามทิศทางขยายการลงทุนโครงสรางพื้น

ฐาน และระบบคมนาคมในประเทศไทย รวมทัง้ในกลุมประเทศเพื่อนบาน CLMV (กัมพูชา-ลาว- เมียนมา-เวียดนาม

)

ทัง้น้ี การที่บริษทัฯ ผนึกกําลังรวมเป็นพันธมิตรธุรกิจกับวอลโว คอนสตรัคชัน่ อีควิปเมนท แบรนดเครื่องจักรกล

หนักระดับโลกที่ไดรับการยอมรับดานคุณภาพ ความปลอดภัยมายาวนาน จึงสอดรับกับยุทธศาสตรการขับเคลื่อน

ธุรกิจของบริษทัฯ ที่วางไว คือ มุงเนน “การหาโซลูชัน่ที่เหมาะสมใหกับลูกคาแตละกลุมผสานกับการจัดตัง้สายงาน

ขายกลุมมัลติแบรนด เพื่อบริหารจัดการใหตอบโจทยครบทุกความตองการของงานกอสราง” ตัง้แตกลุมโครงการ

และงานราชการ กลุม Key Account กลุมเหมืองและโรงโม กลุมงานกอสรางถนน

นายอดิศร กลาววา บริษทัฯ มุงเนน 3 กลยุทธหลักในการขยายตลาด คือ 1. เลือกพันธมิตรธุรกิจที่เหมาะสม 2.

สรางสรรคกิจกรรมสงเสริมการตลาดที่เขาถึงลูกคา โดยชูจุดเดนผลิตภัณฑ “คงทน คุมคา คุมราคา” 3. ความพรอม

ดานงานบริการหลังการขายและลูกคาสัมพันธที่มีศูนยบริการอิตัลไทยเซ็นเตอร 14 แหง ครอบคลุมพื้นที่สําคัญทัง้ใน

ไทย และ สปป.ลาว

“ยุทธศาสตรดังกลาวทําใหปีที่ผานมา บริษทัฯ ประสบความสําเร็จในการเขาถึงลูกคาไดทุกระดับตัง้แตผูรับเหมาราย

ยอยและขนาดกลาง จนถึงโครงการขนาดใหญ ทัง้เจาะตลาดกลุมเหมืองและโรงโมไดแลวในระดับหน่ึง และปีน้ีตัง้
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เป าที่จะผลักดันรายไดใหเติบโตกวา 40% จากปีที่ผานมา”

มร.โรเจอร ตัน รองกรรมการผูจัดการศูนยเอเชียตะวันออกเฉียงใต บริษทั วอลโว คอนสตรัคชัน่ อีควิปเมนท

ประจําภูมิภาคเอเชียแปซิฟิก กลาววา เหตุผลที่วอลโวเลือกอิตัลไทยอุตสาหกรรมเป็นคูคาในการทําตลาดเครื่องจักร

กลหนักมายาวนาน เพราะเล็งเห็นถึงศักยภาพวาเป็นองคกรที่มีความเขาใจตลาดในประเทศไทยเป็นอยางดี มีความ

พรอมและพัฒนาการที่ตอเน่ือง ทัง้ดานระบบรวมถึงทีมงานที่ไดรับการอบรมโดยตรงจากทางวอลโว

ขณะที่การเปิดตัวรถขุดวอลโว EC200D เพิ่มเติมจากรุนอื่นๆ ที่มีอยูในตลาด ก็เพราะเชื่อมัน่และมองเห็นโอกาสจาก

ตลาดเครื่องจักรกลหนักในประเทศไทยอันเป็นตลาดใหญของภูมิภาค วามีความนาสนใจทัง้ดวยนโยบายขับเคลื่อน

การลงทุนโครงสรางพื้นทางของรัฐบาล รวมถึงการลงทุนภาคเอกชนที่มีการขยายตัว

ทัง้น้ี วอลโวและอิตัลไทยอุตสาหกรรม ไดเตรียมแผนขยายตลาดเครื่องจักรกลหนักรวมกัน โดยระยะสัน้จะเนนการ

ทําตลาดในกลุมงานกอสรางสําหรับโครงสรางพื้นฐาน ขณะที่ระยะยาว จะเนนการสรางความเชื่อมัน่ถึงคุณภาพและ

เทคโนโลยีเครื่องจักรกล รวมถึงบริการระดับสากลใหกับภาคอุตสาหกรรมกอสรางไทย โดยวอลโวพรอมใหการ

สนับสนุนทัง้ดานเทคโนโลยี การฝึกอบรมและใหความรูในการดูแลเครื่องจักรกลใหกับอิตัลไทยอุตสาหกรรม

นายสมเกียรติ จิวิริยะวัฒน ผูอํานวยการสายงานอาวุโส ฝายขาย บริษทั อิตัลไทยอุตสาหกรรม จํากัด กลาววา จุด

เดนรถขุดวอลโว EC200D คือ รถขุดขนาด 20 ตันที่มี “ผลิตผลสูง ทนทาน ตักไว และใชงานไดคุมคา ภายใต

มาตรฐานวอลโว” จึงเหมาะสําหรับลูกคากลุมงานกอสรางถนน กอสรางอาคาร ปรับพื้นที่และสาธารณูปโภคทัว่ไป ที่

ถือเป็นสัดสวน 75% ของตลาดรถขุด 20 ตันในไทย

สําหรับแผนการทําตลาดรถขุดวอลโว รุน EC200D จะมุงเนนทัง้การตอยอดฐานลูกคาเดิมและการขยายฐานลูกคา

ใหม ปูพรมตัง้แตผูรับเหมารายยอยจนถึงผูประกอบการขนาดใหญ โดยนําขอมูลลูกคามาวิเคราะหหาโอกาสและชอง

วางทางการตลาด พรอมการจัดทํากิจกรรมสงเสริมการขายที่เหมาะสมกับแตละหัวเมืองหลัก ที่มีศูนยบริการ

อิตัลไทยเซ็นเตอรตัง้อยู ไดแก ลําปาง ชลบุรี ขอนแกน อุบลราชธานี และสุราษฎรธานี กอนขยายฐานใหครอบคลุม

ทัว่ประเทศ และ CLMV อาทิ ลาว กัมพูชา ตอไป

บริษทัฯ คาดวาปี 2561 รถขุดวอลโว EC200D จะสามารถทํายอดขายไดประมาณ 350 ยูนิต ดวยมูลคามากกวา

1,500 ลานบาท ครองสวนแบงในตลาดรถขุด 20 ตัน ประมาณ 10%

อน่ึง บริษทั อิตัลไทยอุตสาหกรรม จํากัด หรือ ITI คือ หน่ึงในธุรกิจหลักของกลุมบริษทัอิตัลไทย ดําเนินธุรกิจจัด

จําหนายและใหบริการหลังการขายเครื่องจักรกลหนักแบรนดชัน้นําระดับโลก อาทิ วอลโว – เอสดีแอลจี – ทาดาโน

– ยูตง – บอบแคท – แอตลาส คอบโก – พาวเวอรเคิรบเบอรแอนดพาวเวอรเพฟเวอร และดีเอ็มไอ ที่สามารถ ตอบ

โจทยภาคอุตสาหกรรมกอสรางไดแบบครบวงจร
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