
ลีดเวยฯ จับมือ ซูมิโตโม ญี่ป ุนตอกยํา้ความเป็นผูนํา

ขยายตลาดเครื่องจักรกลหนัก ตัง้เป ายอดขายสิน้ปี

500 คัน ปีหนาลุยยอดกระฉูดเพิ่มขึน้ 6 %

ลีดเวยฯ ควงบริษทัแม ซูมิโตโม คอนสตรัคชัน่ แมชชีนเนอรี่ ประเทศญี่ป ุน ประกาศรุกตลาดเครื่องจักรกลหนักรถ

ขุดไฮโดรลิกตัง้เป าสิน้ปี 58 ขายครบ 500 คัน พรอมนําสื่อมวลชนเยี่ยมชมสายการผลิตในโรงงานที่โตเกียว เมืองชิ

บะ คาดปีหน ายอดขายพุงเพิ่มขึ้น 6 %

นายฉกาจ แสนจัน กรรมการผูจัดการบริษทั ลีดเวย เฮฟวี่ แมชชีนเนอรี่ จํากัด ซึ่งเป็นตัวแทนจําหนายเครื่องจักรกล

หนักจากญี่ป ุน ภายใตแบรนด ซูมิโตโม หน่ึงเดียวในประเทศไทย กลาวถึงการทําตลาดเครื่องจักรกลหนักใน

ประเทศไทยวา “ปัจจุบัน บริษทั ลีดเวยฯ ไดดําเนินธุรกิจในประเทศไทยยางเขาปีที่ 4 แลว โดยมีรถขุดซูมิโตโม ที่

จําหนายอยูในตลาด ครอบคลุมทุกความตองการของลูกคา ไมวาจะเป็นรถขุดขนาดเล็ก 8-20 ตัน รถขุดขนาดกลาง

20-40 ตัน และรถขุดขนาดใหญ 40-80 ตัน โดยบริษทัมีอัตราการเติบโตทุกปี สําหรับรถ 2 รุน ที่ลีดเวยฯ นําเขามา

ทําตลาดในประเทศไทย แบงเป็น 2 ประเภท คือ รถขุด และรถปูยาง แยกตามน้ําหนักและกําลังการใชงาน ทัง้น้ีจุด

แข็ง ของแบรนดซูมิโตโม ที่ลีดเวยฯ นําเขามาจําหนายคือเทคโนโลยีระบบไฮโดรลิกที่มีสมรรถนะดี มีแรงขุด ขณะ

เดียวกันยังประหยัดน้ํามัน ตางจากรถขุดคูแขง ซึ่งถามีแรงขุดดีก็จะสิน้เปลืองน้ํามันดวย เพราะซูมิโตโม ไดถูก

พัฒนาเพื่อการ ใชงานทีคุมคา โดยมีการรับประกันการใชงานสูงสุดถึง 1 ปี หรือ 25,000 ชม. ในขณะเดียวกันฟรีคา

บํารุงรักษา 7,000 ชม. ทัง้คาแรง คารถและคาอะไหล”

สวนเป าหมายในการขาย ลีดเวยฯ ตัง้เป าในการขยายตัวเพิ่มขึ้นทุกปี ซึ่งในสิน้ปี 2558 น้ี ลีดเวยฯ ตัง้เป ายอดขาย

รวมไวที่ 500 คัน และในปีหน า ทัง้ลีดเวย และซูมิโตโมตัง้เป ายอดขายรถขุดเพิ่มจากเดิมไวที่ 250 คัน รถปูยาง 25

คัน ซึ่งคาดวาจะทําใหยอดขายรวมของปีหน าเพิ่มขึ้นเป็นประมาณ 750 คัน กลยุทธในการทําตลาดของบริษทัลีดเวย

คุณฉกาจ กลาวเสริมวา “ในปีหน าเราจะเจาะกลุมลูกคาตางจังหวัดใหมากขึ้นเพื่อตอบสนองมาตรการกระตุน

เศรษฐกิจของภาครัฐ รวมถึงโครงการกอสรางตาง ๆ ในนิคมอุตสาหกรรมที่กําลังจะเกิดขึ้นบนพื้นที่เศรษฐกิจพิเศษ

สําหรับรถขุดของซูมิโตโม ทางภาคกลางถือวามียอดจําหนายสูงสุด คิดจากยอดขายรวมแลวอยูที่ 42% เป็นแหลง

รวมรถขุดขนาด 35 ตัน และ 48 ตัน สวนทางภาคใตนัน้จะอยูที่ 27% ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ 20% ในปีหน าน้ี ลี

ดเวยฯ จะเจาะตลาดไปยังภาคเหนือมากขึ้น โดยใชกลยุทธแบบปาลอมเมือง เพราะลีดเวยฯ เพิ่งเขามาทําตลาดใน

ประเทศไทยเพียงแค 3 ปี จึงใชรูปแบบการขายแบบเซลสและโบรกเกอร ซึ่งเป็นนายหน าทีมีความเชี่ยวชาญในพื้นที่
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นัน้ ๆ มาชวยขาย เชน ตางจังหวัดและ 3 จังหวัดชายแดนภาคใต

ขณะเดียวกัน ลีดเวยฯ จะติดตามโครงการภาครัฐในสวนการลงทุนสาธารณูโภคพื้นฐาน ทัง้เรื่องระบบชลประทาน

การสรางรถไฟฟ า เหมืองแร ซึ่งมีสวนผลักดันใหสินคาในกลุมอุตสาหกรรมกอสราง โดยเฉพาะรถขุดสามารถเพิ่ม

ยอดขายไดมากขึ้น ลีดเวยฯ มองวาเศรษฐกิจดีขึ้น อยูที่การพัฒนาพื้นฐานกอน ประเทศไทยยังเป็นประเทศที่ตอง

พัฒนา ขยาย และ ซอมแซม โดยเฉพาะปัญหาเรื่องการจัดการน้ําถือเป็นเรื่องสําคัญที่รัฐบาลตองทําแนนอน”

ดานนายมิคิโอะ อิเดะ ประธานเจาหน าที่บริหาร กลาวถึงตลาดรถขุดไฮโดรลิกในภูมิภาคเอเซียนวา “นอกจากตลาด

ใหญๆ อยางในญี่ป ุน จีน อเมริกาเหนือ และในยุโรปแลว ตลาดในเอเชียตะวันออกเฉียงใต ซึ่งรวมถึงประเทศไทยก็

ถือเป็นตลาดใหญที่มีความสําคัญไมแพกันและเพื่อเป็นการตอบสนองความตองการของกลุมเป าหมายในภาคพื้นเอ

เชีย

อยางแทจริง ซูมิโตโมจึงไดกอสรางโรงงานผลิตขึ้นในอินโดนีเซียเมื่อสี่ปีที่ผานมา และไดมีการจัดสงผลิตภัณฑในรุน

ตางๆ ไปยังประเทศไทย และประเทศอื่นๆ ในเอเชียตะวันออกเฉียงใตอีกดวย ประเทศไทยเป็นตลาดใหญที่มีความ

ตองการรถขุดไฮโดรลิคเป็นอันดับสองของประเทศในเอเชียตะวันออกเฉียงใต ซูมิโตโมเองมีความมุงมัน่ที่จะตอบ

สนองความตองการที่เพิ่มมากขึ้นในประเทศไทยทัง้ในเรื่องผลิตภัณฑคุณภาพระดับโลก รวมทัง้กิจกรรมตางๆ

นอกจากน้ี ในชวงสองปีที่ผานมาอีกเชนกันที่ซูมิโตโมไดเปิดตัว SH130-5 MaCan ซึ่งถือเป็นผลิตภัณฑรุนแรกที่

ออกแบบสําหรับใชในประเทศในเอเชียตะวันออกเฉียงใต โดยเฉพาะในตลาดที่มีการเติบโตอยางตอเน่ืองอยาง

น้ํามันปาลม ในประเทศอินโดนีเซีย ไทย และทางตะวันออกของมาเลเซีย ในสวนของตลาดในญี่ป ุนเองนัน้ ในระยะ

เวลาครึ่งปีแรกของปีน้ี ซูมิโตโมมีสวนแบงการตลาดอยูที่ 12% ซึ่งถือเป็นความสําเร็จที่นาภูมิใจยิ่ง เราคาดหวังที่จะ

ตอยอดความแข็งแกรงทางธุรกิจน้ีทัง้ในญี่ป ุน และประเทศอื่น ๆ รวมทัง้ประเทศไทยดวย”

ดานนายมาซูฮิโก ซาซากิ ประธานอํานวยการ กลาววา “ธุรกิจรถขุดไฮโดรลิคของซูมิโตโมไดเขามาในประเทศไทย

เมื่อประมาณ 40 ปีมาแลว โดยเริ่มจากรถขุดมือสองสงลงเรือมาจากญี่ป ุน ในชวงแรกใชในอุตสาหกรรมเหมือง

พลอย ที่กาญจนบุรี จากนัน้รถขุดของซูมิโตโมก็เป็นที่ยอมรับกันอยางแพรหลายในอุตสาหกรรมเลีย้งกุงในกระบี่

และภูเก็ต ในชวงสามปีที่ผานมา หลังจากที่รวมธุรกิจเป็นพันธมิตรกับลีดเวยฯ ตลาดรถขุดไฮโดรลิคของซูมิโตโมก็

ขยายใหญขึ้น ปีน้ีเรามีสวนแบงการตลาดในประเทศไทยถึง 7% และมีแนวโนมจะเพิ่มสูงขึ้น ความสําเร็จดังกลาว

เกิดจากการยอมรับในคุณภาพผลิตภัณฑของผูใช และการใหบริการดูแลและใหคําแนะนําอยางมืออาชีพ รวมทัง้

บริการหลังการขายถึง 7,000 ชัว่โมงการใชงาน หลังจากสงมอบสินคาแลว เรามัน่ใจในความสําเร็จที่จะเติบโตอยาง

ตอเน่ือง และรูสึกเป็นเกียรติที่จะไดสนับสนุนธุรกิจอุตสาหกรรมเครื่องจักรหนักน้ีใหเจริญรุงเรืองตอไป”

ดานแผนการลงทุนในอนาคต ลีดเวยฯ จะใชงบประมาณ 50 ลานบาท ในการนําเขารถขุดพรอมทัง้ขยายสาขาเพิ่ม

อีก 4 สาขาเพื่อใหครอบคลุมกลุมลูกคาและการดูแลบริการหลังการขายไดสะดวกมากยิ่งขึ้น จากเดิม 6 สาขาที่

ลําปาง ขอนแกน สุราษฎรธานี นครศรีธรรมราช อุบลราชธานี และบางปะกง รวมทัง้จะมีการเพิ่มบุคลากรเพื่อขยาย



ตลาดและใหครอบคลุมการดูแลบริการหลังการขายมากยิ่งขึ้น

ไมเพียงแตตลาดในประเทศเทานัน้ที่ลีดเวยฯ จะขยายการลงทุน แตลีดเวยฯ ใหความสําคัญกับตลาดในตางประเทศ

เชนเดียวกัน โดยจะเริ่มผลักดันตลาดที่พมาใหแข็งแกรงมากยิ่งขึ้น ที่ผานมามียอดขายในประเทศพมา 100 คัน ซึ่ง

เราตัง้เป าไว 120 คันภายในสิน้ปี 2558 น้ี สวนปีหน าตัง้เป าไวที่ 150 คัน


