
มาส​ดาเติบโต​อยาง​ยั่งยืน​ เผย​ปี​’5​5 ยอด​ขาย​พุง​เกิน​

70,000 คัน​ เติบ​โต​ 76%

Ø ปี’5​5 ยอด​ขาย​รวม​ 73,764 คัน​ เติบ​โต​ 76%  

Ø ปี’5​6 คาด​การณ ​ยอด​ขาย​เติบ​โต​ มาก​กวา​ 80,000 คัน​

Ø เปิด​ตัว​รถ​รุน​ใหม​และ​รุน​พิเศษ​ทุก​ไตร​มาส

Ø เดิน​หนา​ลุย​ทําการ​ตลาด​เชิง​รุก​ ดวย​ผลิตภัณฑ​ใหม​ ภาพ​ลักษณ ​แบรนด​ที่​แตก​ตาง​ ดีไซน ​และ​เท

คโน​โลยี

กรุง​เทพ​ฯ – ประเทศ​ไทย, 16 มก​รา​คม 2556 – มาส​ดา เซลส​ (ประเทศ​ไทย​) จํากัด เปิด​แถลง​ขาว​กล​ยุทธ​

ทิศทาง​การ​ตลาด​กาว​ยาง​ครัง้​สําคัญ​ รวม​ถึง​แผน​งาน​และ​ยุทธศาสตร​สู​ความ​สําเร็จ​อยาง​ยิ่ง​ยืน​ของ​มาส​ดาใน

อนาคต​ พ​รอม​ประกาศ​ตัวเลข​ยอด​ขาย​รถยนต​ประจําปี 2555 ที่​ผาน​มา​ สามารถ​ทําลาย​ทุก​สถิติ​ลง​อยาง

ราบ​คาบ​ ทํายอด​ขาย​สูงสุด​นับ​ตัง้แต​เขา​มา​ดําเนิน​ธุรกิจ​ใน​ประเทศ​ไทย​ โดย​มี​ยอด​ขาย​ทะลุ​เกือบ​ 74,000

คัน​ เติบโต​เพิ่ม​ขึน้​สูงสุด​ถึง​ 76% ปี​นี้​คาด​ยอด​ขาย​เติบโต​ทะ​ลุ​ 80,000 คัน​ หรือ​เพิ่ม​ขึน้​อีก​ประ​มา​ณ 10%

โดย​เฉพาะ​กลยุทธ​สราง​ความ​แตก​ตาง​ดาน​การ​ตลาด​เตรียม​เปิด​รถยนต​รุน​ใหม​และ​รุน​พิเศษ​ใน​ทุก​ๆ ไตร

มาส​ และ​ความ​เป็น​ผูนําดาน​การ​ออกแบบ​และ​เทคโนโลยี​

นาย​โชอิชิ​ ยู​กิ กรรมการ​ผู​จัด​การ​ บริษัท​ มาส​ดา เซลส​ (ประเทศ​ไทย​) จํากัด​ กลาว​วา ใน​ปี​ 2​555 ที่​ผาน​มา​

มาส​ดาประสบ​ความ​สําเร็จ​อยาง​สูง​สุด​ มี​ยอด​ขาย​รถยนต​ทุก​รุน​ถึง​ 73,764 คัน​ มี​อัตรา​การ​เติบโต​เพิ่ม​ขึ้น​ถึง​ 76% ใน

ขณะ​ที่​ตลาด​รถยนต​ใน​ปี​ที่​ผาน​มา​นัน้​มี​การ​เติบโต​อยาง​ที่​ไม​เคย​เกิด​ขึ้น​มา​กอน​เชน​เดียว​กัน​ มี​ยอด​ขาย​รวม​ทัง้​สิน้​สูง

เกือบ​ 1,420,000 คัน​ หรือ​มี​อัตรา​การ​เติบโต​เพิ่ม​ขึ้น​ถึง​ 79 เปอร​เซ็น​ต ซึ่ง​ถือ​เป็นการ​เติบโต​ที่​สูง​มาก​ สําหรับ​ปี​ 2​556

น้ี​มาส​ดาคาด​การณ​วา​สถานการณ​ตลาด​รถยนต​ของ​ประเทศไทย​จะ​ยัง​คง​รอน​แรง​ตอ​เน่ือง​ แมวา​ปัจจัย​บวก​จาก

โครงการ​รถยนต​รถยนต​คัน​แรก​จะ​สิน้​สุด​โครงการ​ไป​แลว​ก็​ตาม​ แต​ดวย​ปริมาณ​ยอด​จอง​ที่​มี​อยู​ใน​ปริมาณ​มาก​จะ​สง

ผล​ให​ตลาด​รถยนต​ใน​ไตรมาส​แรก​และ​ไตรมาส​ที่​สอง​จะ​ยัง​คง​มี​ยอด​การ​จําหนาย​ที่​สูง​อยู​ และ​ใน​ชวง​ครึ่ง​ปี​หลัง​นัน้​การ

แขงขัน​จะ​เริ่ม​ทวี​ความ​รุนแรง​มาก​ยิ่ง​ขึ้น​ ซึ่ง​คาด​วา​ตลาด​ใน​ปี​น้ี​จะ​ทะลุ​เกิน​ 1.​2 ถึง​ 1.​3 ลาน​คัน

“ที่​สําคัญ​มาส​ดาตัง้​เป า​สําหรับ​การ​ขาย​ใน​ปี​น้ี​ไว​สูง​ถึง​ 80,000 คัน​ หรือ​เติบโต​เพิ่ม​ขึ้น​ 10% โดย​แบง​สัดสวน​ออก​เป็น

รถยนต​นัง่​ 60% และ​รถ​เพื่อ​การ​พาณิชย​ 40% ซึ่ง​นับ​วา​เป็น​ความ​ทาทาย​อยาง​ยิ่ง​สําหรับ​มาส​ดาใน​ประเทศไทย​ที่​จะ

เขา​ใกล​ตัว​เลข​ 100,000 คัน​ ใน​อีก​ไม​นาน​สิ่ง​ที่​สําคัญ​เหนือ​อื่น​ใด​ คือ​ การ​เอาใจ​ใส​ดูแล​ลูก​คา​ การ​ขยาย​เครือ​ขาย​ศูนย

บริการ​ให​ลูกคา​สะดวก​ยิ่ง​ขึ้น​ใน​การ​เขา​ถึง​และ​รองรับ​ความ​ตองการ​ทาง​ดาน​อะไหล​ การ​พัฒนา​และ​ยก​ระดับ​การ
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บริการ​หลัง​การ​ขาย​ให​มี​มาตรฐาน​ที่​สูง​ใน​ระดับ​เดียวกัน​ทัว่​ประ​เทศ​ รวม​ทัง้​คุณภาพ​ของ​งาน​บริการ​และ​การ​สราง

ความ​พึง​พอใจ​สูงสุด​ให​กับ​ลูก​คา​ ใน​ปี​ 2​556 น้ี​ มาส​ดาเตรียม​แผน​ขยาย​โชวรูม​พรอม​ศูนย​บริการ​เพิ่ม​ขึ้น​อีก​ 2​0 แหง​

ครอบคลุม​ทัง้​ใน​เขต​กรุงเทพฯ​และ​ตาม​ตาง​จัง​หวัด​ โดย​ใน​ปัจจุบัน​น้ี​มาส​ดามี​ศูนย​จําหนาย​และ​บริการ​ครอบคลุม​ทุก

จังหวัด​แลว​ และ​กําลัง​ขยาย​ไป​ยัง​อําเภอ​ตางๆ​ และ​บน​ถนน​สาย​หลัก​สําคัญ​ๆ ซึ่ง​จะ​ทําให​มาส​ดามี​โชวรูม​เพิ่ม​ขึ้น​เป็น​

165 แหง​ จาก​ปี​ที่​ผาน​มา​สามารถ​ขยาย​ได​ถึง​ 145 แหง​” นาย​โชอิชิ​ ยู​กิ กลาว​เพิ่ม​เติม

สําหรับ​ยอด​ขาย​รถยนต​มาส​ดาใน​ปี​ 2​555 ที่​ผาน​มา​ จะ​เห็น​ได​วา​ตลาด​เริ่ม​คึกคัก​มา​ตัง้แต​ชวง​ตน​ปี​ ภาย​หลัง​จาก​ที่

สถานการณ​ตางๆ​ เริ่ม​คลี่​คลาย​ รวม​ทัง้​การ​เดิน​หน า​เพิ่ม​กําลัง​การ​ผลิต​เพื่อ​ป อน​เขา​ตลาด​ ประกอบ​กับ​ความ​ตอง

รถยนต​ใหม​ของ​ลูกคา​ที่​มี​อยู​จํานวน​มาก​ ทวม​กลาง​การ​ความ​รอน​แรง​ของ​ตลาด​ ผนวก​กับ​แขงขัน​ที่​เขม​ขน​ของ​ทุก

คาย​รถ​ยนต​ ที่​ตาง​ตอง​ชวง​ชิง​สวน​แบง​ทางการ​ตลาด​ให​ได​มาก​ที่​สุด​ แต​มาส​ดาก็​ยัง​สามารถ​รักษา​สวน​แบง​ตลาด​เอา​ไว

ได​ดวย​กลยุทธ​เปิด​ตัว​รถยนต​รุน​ใหม​ และ​รุน​ปรับ​โฉม​เขา​สู​ตลาด​ ทําให​สามารถ​ควา​ยอด​ขาย​เพิ่ม​สูง​ขึ้น​ถึง​ 73,764

คัน​ หรือ​เติบโต​เพิ่ม​ขึ้น​ถึง​ 76% โดย​แบง​ออก​เป็น​รถยนต​สปอรต​มาส​ดา2 ซึ่ง​ยัง​คง​สามารถ​ครอง​ลูกคา​ได​อยาง​เหนียว

แนน​มี​ยอด​ขาย​สูงสุด​ถึง​ 39,577 คัน​ มี​อัตรา​การ​เติบโต​เพิ่ม​ขึ้น​ 43% ตาม​มา​ดวย​รถ​ปิกอัพ​มาส​ดา บีที​-5​0 โปร​ใหม​ มี

ยอด​ขาย​สูง​ถึง​ 2​8,433 คัน​ หรือ​เติบโต​เพิ่ม​ขึ้น​ถึง​ 2​25% สวน​รถยนต​นัง่​มาส​ดา3 ซึ่ง​มี​จําหนาย​ทัง้​รุน​ 2​.​0​ และ​เครื่อง

ยนต​ 1.​6 ลิตร​ มี​ยอด​ขาย​ใน​ตลาด​คอม​แพ็คคา​รที่​คอน​ขาง​ซบเซา​ถึง​ 5,727 คัน​ เติบโต​ขึ้น​ 5% พรอม​กัน​น้ี​สวน​รถ​ใน

กลุม​พรี​เมี่​ยม​คา​รทัง้​สปอรต​โร​ดสเตอร​มาส​ดา เอ็มเอ็กซ​-5​ และ​สปอรต​ครอ​สโอเวอร​สุด​หรู​ 7 ที่​นัง่​ มาส​ดา ซี​เอ็กซ​-9​

ยอด​ขาย​รวม​ทัง้​สิน้​ 2​7 คัน​ นอกจาก​น้ี​ยัง​มี​ใน​สวน​ของ​ยอด​จอง​ซื้อ​สะสม​มา​ตัง้แต​ปี​ที่​ผาน​มา​ และ​ปัจจุบัน​ก็​ยัง​คง​มี​เขา

มา​อยาง​ตอ​เน่ืองจาก​ทัว่​ประ​เทศ​ ซึ่ง​ขณะ​น้ี​มาส​ดากําลัง​เรง​เดิน​หน า​สง​มอบ​ให​กับ​ลูกคา​ตอ​ไป

นางสาว​สุ​รี​ทิพย​ ละออง​ทอง​ โฉม​ทอง​ดี​ ผู​อํานวย​การ​ฝ าย​การ​ตล​าด ได​กลาว​วา​ มาส​ดาม​อง​วา​ตลาด​รถยนต​ใน​ปี​

2​556 น้ี​จะ​ลด​ลง​ไม​มาก​หรือ​เต็ม​ที่​ก็​ทรง​ตัว​ อาจ​จะ​ตํ่าลง​กวา​ปี​ 2​555 แต​จะ​มี​ยอด​ขาย​ที่​เติบโต​กวา​ปี​ 2​554 แน​นอ​น

โดย​เฉพาะ​ตลาด​รถยนต​นัง่​ขนาด​เล็ก​ที่​จะ​หด​ตัว​ลง​เน่ืองจาก​ปี​ที่​ผาน​มา​ถือ​เป็น​ปี​ทอง​ของ​เซ็ก​เมน​ตน้ี​ สวน​ตลาด​รถ

ปิกอัพ​คาด​วา​จะ​ยัง​คง​มี​การ​แขงขัน​สูง​กวา​ปี​ที่​แลว​ ที่​สําคัญ​ตลาด​ใน​แตละ​เซ็ก​เมน​ตจะ​กลับ​มา​เป็นการ​แขงขัน​ตาม

กลไก​ตลาด​ที่แท​จริง​ โดย​เนน​ไป​ที่​ความ​แตก​ตาง​ของ​ตัว​สินคา​เป็น​หลัก​ รวม​ถึง​การ​แขงขัน​ดาน​ภาพ​ลักษณ​ของ

แบรนด​ที่​บอก​ผาน​โฆษณา​-ปร​ะชา​สัมพันธ​ตรง​สวน​น้ี​ ใน​ปี​น้ี​จะ​ตอง​คึกคัก​แน​นอ​น ​ทุก​คน​ก็​จะ​ลง​มา​ใช​เม็ด​เงิน​โฆษณา

มาก​ขึ้น​ อัด​โปร​โม​ชัน่สง​เสริม​การ​ขาย​มาก​ขึ้น​ โดย​เฉพาะ​สื่อ​โฆษณา​ใน​รูป​ใหมๆ​ ที่​คาด​วา​ปี​น้ี​จะ​ถูก​จับตา​มอง​เป็น

พิเศษ​ ทัง้​กลุม​เคเบิล้ที​วี​ กลุม​สื่อ​ออนไลน​ กลุม​โซ​เชีย​ลเน็ต​เวิรค​ ตลอด​จน​สื่อ​หลักๆ​ ยัง​คงจะ​มี​การ​ใช​ควบคู​กัน​ไป

สําหรับ​แนว​โนม​และ​ทิศทาง​การ​ทําตลาด​ใน​ปี​น้ี​นอกจาก​การ​เปิด​รถยนต​รุน​ใหม​ รถ​โฉม​ใหมๆ​ เขา​สู​ตลาด​แลว​ มาส

ดามุง​เนน​ไป​ที่​ตัว​ผลิตภัณฑ​หรือ​โปร​ดัก​ซ ตอง​สราง​ความ​สด​ใหม​อยู​ตลอด​เวลา​ดวย​รุน​พิเศษ​หรือ​ลิ​มิ​เต็ด อิดิชัน่ ​ที่​ตรง

ใจ​กลุม​เป า​หมาย​และ​ชวย​สราง​ความ​ชัดเจน​ใน​ความ​เป็น​แบรนด​ของ​มาส​ดาได​อยาง​แตก​ตาง​จาก​แบรนด​อื่นๆ​ และ​ที่

สําคัญ​ใน​ปี​น้ี​ลูกคา​จะ​ได​สัมผัส​สุด​ยอด​ของ​นวัตกรรม​การ​ออกแบบ​และ​เทคโนโลยี​แห​งอ​นาค​ต



สรุป​ยอด​จําหนาย​รถยนต​มาส​ดา มก​ราค​ม-​ธันวา​คม​ ปี​ พ​.​ศ.​ 2​555 เปรียบ​เทียบ​กับ​ พ​.​ศ.​ 2554

Model ธันวา​คม 55 ธันวา​คม 54 เปลี่ยน​แป​ลง% ม.​ค.​- ธ.​ค.​ 55 ม.​ค.​- ธ.​ค.​ 54 เปลี่ยน​แป​ลง%
Mazda2 3,930 4,160 – 6% 39,577 27,714 + 43%
Mazda3 515 593 – 13% 5,727 5,476 + 5%
Mazda
BT-50 3,254 96 + 3,290% 28,433 8,744 + 225%
Premium
Car 3 6 – 50% 27 46 – 41%
ยอ​ดร​วม 7,702 4,855 + 59% 73,764 41,980 + 76%
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