
มาสดาเดินหนาขยายเครือขายบริการรองรับลูกคา

ขยายตัว เปิดศูนยอยางตอเน่ืองคลุมทุกจังหวัดและ

เขตหลักในกรุงเทพฯ

– ประเทศไทย, 18 ธันวาคม 2555 – บริษัท มาสดา เซลส (ประเทศไทย) จํากัด เปิดเผยวา หลังจาก

รถยนตมาสดาประสบความสําเร็จเป็นอยางสูงไดรับการตอบรับจากลูกคาอยางดียิ่ง สงผลใหปริมาณ

รถยนตมาสดาเพิ่มสูงขึน้อยางรวดเร็ว โดยเฉพาะในชวง 10 ปีที่ผานมามีปริมาณยนตมาสดาอยูบนทอง

ถนนมากวา 250,000 คัน โดยเฉพาะในอนาคตอันใกลนี้ที่ปริมาณรถมาสดากําลังจะเพิ่มขึน้อีกมากจาก

จํานวนยอดจองที่ยังมีอยูอยางลนหลาม การเปิดโชวรูมและศูนยบริการแหงใหมในครัง้นี้เพื่อรองรับกับ

จํานวนรถยนตที่เพิ่มสูงขึน้ รวมทัง้เป็นการขยายธุรกิจเขาไปยังแหลงชุมชนที่มีกําลังซือ้สูง โดยเฉพาะยาน

เอกมัย ทองหลอ โดยจับมือกับพันธมิตรที่อยูวงการรถยนตมานาน แตงตัง้ บิซ มอเตอร รวมทัง้รุกจังหวัด

ที่ใหญสุดและเป็นแหลงรวมเศรษฐกิจของอีสานตอนลาง คือ มาสดาอุบลพิจิตรเพชร ซึ่งเป็นผูจําหนาย

อยางเป็นทางการรายใหมลาสุดที่พรอมเดินหนาสรางความแข็งแกรงใหกับแบรนดมาสดา
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นายโชอิชิ ยูกิ กรรมการผูจัดการ บริษัท มาสดา เซลส ประเทศไทย จํากัด กลาววา การขยายเครือขายโชวรูม

พรอมศูนยบริการของมาสดาที่เป็นมาตรฐานเดียวกันทัว่ประเทศจะยังคงเพิ่มขึ้นอยางตอเน่ืองตอไป ดวยความเชื่อ

มัน่อยางสูงของพันธมิตรที่พรอมรวมมือทางธุรกิจและพรอมเติบโตไปกับมาสดา โดยเฉพาะในเขตชุมชนและแหลง

รวมของเศรษฐกิจที่มาสดากําลังรุกคืบอยางตอเน่ือง ดวยนโยบายการวางแผนการลงทุนและการดําเนินธุรกิจที่เป็น

รูปธรรมรวมถึงการขยายตัวอยางรวดเร็วของตลาดรถยนต สงผลใหวันน้ีมาสดาสามารถแสดงศักยภาพเตรียมขยาย

โชวรูมใหครอบคลุมในทุกพื้นที่ ทุกจังหวัดทัว่ประเทศ ซึ่งเป าหมายที่สําคัญของมาสดาคือการขยายเครือขายไปสู

อําเภอและหัวเมืองหลักๆ ในแตละพื้นที่ รวมทัง้ในเขตกรุงเทพมหานครและปริมณฑล และบนถนนสายหลักสําคัญๆ

ที่เรากําลังจะรุกเขาเจาะในแตละพื้นที่ และจํากัดขอบเขตการบริการใหกระชับมากขึ้น เพื่อลอมกรอบการบริการให

กินพื้นที่แคบลง ซึ่งจะสงผลใหเราสามารถใหบริการลูกคาเพิ่มสูงขึ้นภายใตนโยบายการสรางความเป็นปึกแผนเดียว

กัน หรือ “One Mazda” เพื่อสรางความแข็งแกรงใหกับแบรนดมาสดาในประเทศไทย

สําหรับการพิธีเปิดตัวโชวรูมพรอมศูนยบริการมาสดาแหงใหมทัง้ 2 แหง อยางเป็นทางการในครัง้น้ี อยูภายใตคอน

เซ็ปตรูปแบบโชวรูมใหมภายใตชื่อ MCI (Mazda Corporate Identity) ซึ่งเป็นภาพลักษณโฉมใหมของโชวรูมมาส
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ดา ถูกออกแบบใหมหมด เนนการสื่อสารแบรนด และความทันสมัยในการออกแบบเป็นหลัก เพื่อสงเสริมภาพลักษณ

ซูม-ซูม แบบยัง่ยืนของมาสดาทัว่โลก (Sustainable Zoom-Zoom) การเปิดมาสดายานเอกมัยและที่จังหวัด

อุบลราชธานีใหมในครัง้น้ี อยูในแผนนโยบายการขยายเครือขายผูจําหนายของมาสดาอยางตอเน่ืองเพื่อใหครบทัง้

หมด 155 แหง ภายในหน า ทัง้น้ีเพื่อเป็นการรองรับการใหบริการดานการขายและการบริการหลังการขายที่ไดมาตร

ฐาน และมีประสิทธิภาพสูงสุด ซึ่งมาสดาตระหนักดีในการใหบริการที่เป็นเลิศ และการสรางความพึงพอใจสูงสุดให

กับลูกคา

นางแกวใจ แมคโดนัล ประธานเจาหนาที่บริหาร กลุมบริษัทไทยรุง เทรดดิง้ จํากัด กลาววา ดวยทําเลที่ตัง้ที่

มีความสําคัญ มาสดา บิซ มอเตอร ตัง้อยูปากซอยสุขุมวิท 65 ซึ่งเป็นยานใจกลางเมืองแหลงรวมธุรกิจที่สําคัญของ

กรุงเทพฯ เป็นโชวรูมแหงใหมลาสุด ซึ่งเป็นอาคารขนาดใหญ 2 ชัน้ มีพื้นที่เกือบ 2 ไร ที่เพียบพรอมไปดวยทีมงานที่

บริหารงานแบบมืออาชีพ ทัง้ดานการขาย การบริการ ที่ปรึกษาการขาย ชางเทคนิค พรอมศูนยบริการที่สามารถให

บริการแบบครบวงจรครอบคลุมพื้นที่ทัง้ยานเอกมัย พระโขนง คลองตัน พระราม 4 ทองหลอ มุงเนนคุณภาพดาน

การบริการพรอมเอาใจใสดูแลลูกคาดวยความเป็นเลิศ รวมทัง้ทีมงานที่ใสใจในคุณภาพของการบริการเตรียมรับ

ประชาคมอาเซียน หรือ AEC สรางความพรอมดานคุณภาพของบุคลากรกาวสูการเป็นผูนําดานตัวแทนจําหนาย

รถยนตในประเทศ และกาวสูเวทีระดับสากล เพื่อรองรับการขยายตัวของธุรกิจรถยนตที่กําลังเบงบาน โดยเปิดให

บริการทุกวันไมเวนวันหยุดราชการตัง้แตเชาและปิดบริการถึง 3 ทุม เพื่อรองรับลูกคากลุมพนักงานออฟฟิศและนัก

ธุรกิจ

นายโชอิชิ ยูกิ กลาวเพิ่มเติมวา นอกจากจะบุกใจกลางเมืองหลวงแลว มาสดายังเดินหน าขยายเครือขายสูภาคอีสาน

ตอนลาง ดวยการเปิดตัวแนะนําผูจําหนายแหงใหมลาสุดของภาคอีสานตอนลาง และถือเป็นโชวรูมพรอมศูนยบริการ

ที่ใหญที่สุดในประเทศ มาสดาจังหวัดอุบลราชธานี ภายใตชื่อ อุบลพิจิตรเพชร มอเตอรคาร จํากัด บริหารงานภาย

ใตการกํากับดูแลของ คุณสมชายและคุณไพวรรณ สรางถาวร ซึ่งเป็นนักธุรกิจที่มีสายสัมพันธอยางแนนหนากับ

ชาวอุบลฯ และเป็นผูคลุกคลีอยูกับลูกคายาวนานและไดรับความไววางใจเป็นอยางสูงจากชาวอุบลฯ และชาวอํานาจ

เจริญ ซึ่งการเปิดโชวรูมแหงใหมน้ีถือเป็นโชวรูมที่มีขนาดใหญและพื้นที่ใหบริการมากที่สุดในประเทศไทย และยัง

กาวขึ้นมาเป็นผูจําหนายที่มียอดขายติดท็อปอันดับตนๆ ของประเทศโดยเฉลี่ยตอเดือนมากกวา 100 คัน ดวยความ

รูความสามารถผนวกกับการทํางานแบบเขาถึงลูกคา ดวยสไตลการทํางานแบบลุยถึงที่ บริการประทับใจ เขาไปใน

ทุกหยอมหญา สรางใหมาสดาอุบลฯ และมาสดา อํานาจเจริญ กลายเป็นโชวรูมที่อยูในใจของชาวบานริมฝ่ังแมน้ําโขง

เป็นที่เรียบรอยแลว พรอมเดินหน าสรางความแข็งแกรงตอไป


