
มาสดายึดมั่นฐานไทยผนึกกําลังดันยอดขายโตไม

หยุด เตรียมสยายปีกนําบริการสูความเป็นเลิศรอง

รับ AEC

4 เดือนแรกของปี 2555 ยอดขายสูงถึง 18,873 คัน เติบโต 44%

มาสดา บีที-50 โปร ใหม เติบโตสูงสุดถึง 187%

กรุงเทพฯ – ประเทศไทย, 9 พฤษภาคม 2555 – บริษัท มาสดา เซลส (ประเทศไทย) จํากัด เปิดเผยวา ใน

ชวงระยะเวลา 1-2 ปีที่ผานมา ตัวเลขยอดขายรถยนตมาสดากลายเป็นอีกหน่ึงยี่หอที่นาจับตามองมากที่

สุด โดยเฉพาะหลังการสงมาสดา2 และมาสดา บีที-50 โปร ใหม เขาสูตลาด สงผลใหยอดขายรถยนตมาส

ดาสามารถทะยานขึน้สูหลักหมื่นและหลักหลายหมื่นในเวลาอันรวดเร็ว ซึ่งเป็นที่นาจับตามองอยางยิ่ง โดย

เฉพาะตลาดในชวงขาขึน้ที่หลายๆ คายตางฟาดฟันกันอยางหนัก โดยเฉพาะการเดินหนาผลิตรถยนตให

ทันกับความตองการของลูกคา รวมถึงการแขงขันเพื่อเสริมทัพรุนใหมๆ เขาสูตลาด โดยเฉพาะโปรดักซ

แชมป เปียน ทัง้ปิกอัพ และรถยนตน่ังขนาดเล็ก แมวามาสดาจะไมมีอีโคคาร หรือรถประหยัดพลังงาน แต

การชูเอาสปอรตเกงเล็กอยางมาสดา2 ซึ่งเป็นบีคารแทๆ สามารถตอกรกับคูแขงอยางสมน้ําสมเน้ือ ดวย

ยอดขายที่ยังแรงตอเน่ืองผานมา 4 เดือน กรวดยอดขายไปแลวถึง 12,226  คัน หรือเติบโตเพิ่มขึน้กวา

52% รวมถึงการเปิดมิติใหมแหงรถปิกอัพดวยดีไซน สไตลเกงที่พิสูจน ใหลูกคาใหการยอมรับอยางรวดเร็ว

ดวยยอดขายสูงถึง 5,592 คันหลังการเปิดตัว พรอมกับยอดจองอีกเป็นหมื่นคัน น่ีคือบทพิสูจน ความแรง

ของมาสดาที่ชูความเป็นรถยนตสัญชาติญี่ป ุนมาโดยตลอด

นายโชอิชิ ยูกิ กรรมการผูจัดการ มาสดา เซลส (ประเทศไทย) จํากัด กลาววา มาสดาเริ่มเขามาทําตลาดอยาง

จริงจังเมื่อปี พ.ศ. 2542 มีสวนแบงทางการตลาดเพียง 2.0% และมีผูจําหนายเพียง 50 แหงเทานัน้ หลังจากเริ่มวาง

โครงสรางการบริหารทัง้ระบบ การบริหารจัดการ พรอมกับเปิดตัวมาสดา3 และมาสดา2 สถานการณเริ่มดีขึ้นเรื่อยๆ

สงผลใหรถยนตมาสดาเริ่มไดรับการยอมรับอยางรวดเร็ว โดยในปีที่ผานมาเรามียอดขายทัง้สิน้ 42,000 คัน หรือ

เพิ่มขึ้นเกือบ 1,000% ครองสวนแบงทางการตลาดสูงถึง 5.3% และปัจจุบันมีผูจําหนายครอบคลุมเกือบทุกจังหวัด

รวมแลวทัว่ประเทศมากถึง 135 แหงในทุกจังหวัดของประเทศไทย ซึ่งถือเป็นการเติบโตอยางรวดเร็ว โดยใชระยะ

เวลาเพียง 13 ปีเทานัน้
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แนนอนวายอดขายที่เพิ่มสูงขึ้นอยางตอเน่ืองนัน้ ไมสามารถที่จะหยุดการเติบโตของมาสดาได โดยในปี พ.ศ. 2555

น้ี เราไดวางเป าหมายยอดขายเพิ่มสูงสูดเป็นประวัติการณ นัน่คือ 60,000 คัน นับเป็นสิ่งที่ทาทายของทีมงานเป็น

อยางมาก ซึ้งเรามัน่ใจวาจะสามารถบรรลุตามเป าหมายที่วางไวอยางแนนอน หลังจากที่เราเริ่มโหมกิจกรรมทางการ

ตลาดมาอยางตอเน่ืองทัง้ในกรุงเทพฯและตางจังหวัดสงผลใหยอดขายใน 4 เดือนแรกของปีน้ีเติบโตสูงถึง 44%

หรือ มียอดขายรวมทัง้สิน้ 18,873 คัน ที่สําคัญในเดือนเมษายนที่ผานมามียอดขายสูงถึง 4,609 คัน เติบโตเพิ่มขึ้น

ถึง 47% โดยเฉพาะรถปิกอัพสไตลเกงที่กําลังเรงผลิตใหทันกับความตองการของลูกคา และมียอดสงมอบ 1,959

คัน หรือ เติบโตเพิ่มขึ้นมากที่สุดถึง 187% นายโชอิชิ ยูกิ กลาวเสริม

นายโชอิชิ ยูกิ กลาวเพิ่มเติมวา “นอกจากตัวเลขดานยอดขายที่เพิ่มสูงขึ้นแลว มาสดายังมุงมัน่ในการพัฒนาบุคลา

กร เพื่อยกระดับการบริการควบคูกันไปเพื่อรองรับการเปิดประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน หรือ AEC (Asean

Economic Community) ในปี 2558 ที่กําลังใกลเขามา ซึ่งจะทําใหการคาขายขยายตัวอยางน อย 25% ในสวนของ

อุตสาหกรรมบางอยาง เชน อุสาหกรรมรถยนต, การทองเที่ยว รวมถึงระบบการคมนาคมการขนสง และความรวม

มือระหวางอาเซียนดวยกัน

นางสาวสุรีทิพย ละอองทอง โฉมทองดี ผูอํานวยการฝ ายการตลาด ที่คลุกคลีปลุกป้ันมาสดามาตัง้แตเริ่มตน

กลาววา ตลอดระยะเวลาที่ผานมา ทีมงานมาสดาไดทุมเทอยางหนักในการสรางแบรนดใหสามารถเป็นที่ยอมรับและ

จดจําของลูกคาใหไดอยางรวดเร็ว โดยงัดเอากลยุทธตางๆ มากมายมาใชใหเกิดประโยชนสูงสุด ทัง้ดานกิจกรรมสง

เสริมการตลาดในทุกๆ ดาน โดยเฉพาะกิจกรรมที่มีแปลกใหมและแตกตางไดสรางสีสันใหกับวงการณรถยนตอยาง

มากมาย โดยเฉพาะการประสบความสําเร็จในการเฟ นหาตัวฟรีเซนเตอรเขามาชวยในการสื่อสารแทนตัวโปรดักซ

เพื่อใหเขาถึงลูกคาไดงายและรวดเร็ว ตลอดจนการสื่อสารดานการโฆษณาและประชาสัมพันธที่ตรงกลุมลูกคา การ

ออกบูธอีเวนททัง้กรุงเทพฯและตางจังหวัด เอ็นเตอรเทรนเมนตมารเก็ตติง้ สปอรตมารเก็ตติง้ รวมถึงกิจกรรมบีโลว

เดอะลายด ซึ่งสงผลใหรถยนตมาสดาสามารถเขาไปอยูในใจของลูกคาไดอยางรวดเร็ว

ความสําเร็จดานยอดขายถือเป็นปัจจัยหน่ึงที่บงบอกความสําเร็จไดชัดเจน สําหรับมาสดาเรายังคงมุงมัน่ตอไปเพื่อ

นํารถยนตที่เป่ียมดวยคุณภาพมาสูตลาดเมืองไทย โดยเฉพาะการสรางผลิตภัณฑใหมีความสดใหมอยูเสมอ รวมถึง

การใสอุปกรณเพิ่มเติม สิ่งอํานวยความสะดวกตางๆ รวมถึงอุปกรณเพิ่มความปลอดภัย เพื่อเพิ่มความคุมคาคุมราคา

ใหกับตัวรถอยูเสมอ

นอกจากการนําเสนอรถยนตที่เป่ียมคุณภาพและสมรรถนะสูงสุด จนประสบความสําเร็จที่เกิดขึ้นทัง้ยอดขายและการ

สรางแบรนดที่แข็งแกรงแลว อีกสวนที่สําคัญอยางยิ่งสําหรับมาสดา นัน่คือ การเอาใจใสในบริการหลังการขายที่ตอง

มีมาตรฐานเดียวกันทัว่โลก โดยเฉพาะมาตรฐานและคุณภาพของการบริการที่ตองใสใจเป็นพิเศษ รวมถึงอะไหลแท

จากมาสดา การรับประกันคุณภาพ 3 ปี หรือ 100,000 กิโลเมตร รวมถึงการบริการชวยความชวยเหลือฉุกเฉินตลอด

24 ชัว่โมง ซึ่งปัจจุบันเรามีโชวรูมและศูนยบริการทัว่ประเทศทัง้หมด 135 แหง ครอบคลุมในทุกพื้นที่และกําลัง



ขยายเพิ่มขึ้นอยางตอเน่ือง สุรีทิพย กลาวเพิ่มเติม

ตารางยอดจําหนายรถยนตมาสดา มกราคม-เมษายน ปี พ.ศ. 2554 และปี พ.ศ. 2555

Model เมษายน 54เมษายน 55 เปลี่ยนแปลง% ม.ค.-เม.ย. 54ม.ค.-เม.ย. 55เปลี่ยนแปลง%
Mazda2 2,054 2,485 + 21% 8.017 12,226 + 53%
Mazda3 399 160 – 60% 1,617 1,041 – 36%
Mazda BT-50
PRO 682 1,959 + 187% 3,437 5,592 + 63%
Mazda MX-5 3 1 – 67% 10 8 – 20%
Mazda CX-9 3 4 + 33% 8 6 – 25%
ยอดรวม 3,134 4,609 + 67% 13.089 18,873 + 44%

ทัง้น้ี ลูกคามาสดาทุกทานไมควรพลาดโอกาสการในการเป็นเจาของรถยนตนัง่สปอรตมาสดา2 รุนปรับโฉมใหมปี 2

011 รถยนตนัง่สปอรตมาสดา3 2.0ลิตรใหม รถปิกอัพฮีโร มาสดา บีที-50 โปร ใหม และยานยนตสายพันธสปอรต

จากมาสดาที่ใหความสนุกสนานในการขับขี่ที่เราใจ สมรรถนะเป็นเยี่ยม ใหความมัน่ใจในความปลอดภัยอบอุนใจ

ตลอดการเดินทางพรอมรับขอเสนอและเงื่อนไขสุดพิเศษจากมาสดา ทัง้น้ีรถยนตมาสดาทุกรุนรับประกันคุณภาพ

นานถึง 3 ปี หรือ 100,000 กิโลเมตร

เชิญสัมผัสและทดลองขับรถสปอรตมาสดา2 สปอรต และมาสดา2 เอลิแกนซ รถยนตนัง่สปอรตมาสดา3 2.0ลิตร

ใหม ปิกอัพฮีโร มาสดา บีที-50 โปร ใหม และรถสปอรตโรดสเตอรมาสดา เอ็มเอ็กซ-5 และรถสปอรตครอสโอเวอร

หรู 7 ที่นัง่ มาสดา ซีเอ็กซ-9 ไดที่โชวรูมและศูนยบริการมาตรฐานของมาสดา 135 แหงทัว่ประเทศ หรือสอบถาม

รายละเอียดเพิ่มเติมไดที่ มาสดา สปีดไลน หมายเลขโทรศัพท (02) 664-4888 หรือตางจังหวัดโทรฟรี ไดที่หมาย

เลข1-800-226-408
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