
มาสดาปิดไตรมาสแรกยอดขายเติบโตขึน้ 27%

Ø เอาใจแฟนพันธุสปอรตขยายโปรโมชั่นมอเตอรโชวถึงสิน้เดือนเมษายนนี้เทานัน้

กรุงเทพฯ – ประเทศไทย, 9 เมษายน 2556 – บริษัท มาสดา เซลส (ประเทศไทย) จํากัด เปิดเผยยอดการ

จําหนายรถยนตในไตรมาสแรก เหตุผลหลักเป็นเพราะการวางตําแหนงของแบรนดและของผลิตภัณฑที่มุง

เนนที่การขายที่ตัวสินคา โดยเฉพาะอยางยิ่งการออกรถรุนพิเศษ ทัง้มาสดา3 เอสพลัส และสปอรต

พรีเมียมใหม มาสดา2 ลิมิเต็ด เอดิชั่น พรอมขยายเวลาโปรโมชั่นมอเตอรโชวเอาใจแฟนพันธุแทสายพันธุ

สปอรตจากมาสดาถึง 30 เมษายน 2556.

มาสดายังคงยึดมัน่ในการทําตลาดระยะยาวมากกวาระยะสัน้ ไดแก การมุงหน าเสริมภาพลักษณความเป็นสปอรต

และแอคทีฟของแบรนด ดวยการมุงเนนปรับปรุงตัวผลิตภัณฑ การวางตลาดรุนพิเศษเพื่อเขาหากลุมลูกคาที่มีคา

แร็คเตอรเดียวกับมาสดา และมีไลฟ สไตลของตัวเองที่ชัดเจน ซึ่งแนวทางน้ีนอกจากจะเป็นการดูแลปกป องแบรนด

แลว ยังทําใหมาสดาสามารถสรางความโดดเดนไดในภาวะที่ตลาดหดตัวเชนน้ี สงผลใหปิดไตรมาสแรกมียอดขายสูง

ถึงเกือบ 20,000 คัน หรือคิดเป็นการเติบโตเพิ่มขึ้นถึง 27%

นอกจากน้ี มาสดาจะยังคงจัดกิจกรรมการตลาดที่เนนสรางแบรนดเป็นหลักอยางตอเน่ืองและหลากหลาย โดยเฉพาะ

ในดานเอ็นเตอรเทนเมนมารเก็ตติง้ เพื่อตองการจับกลุมเป าหมายที่ตรงกับแบรนด อาทิเชน การทําโปรโมชัน่สําหรับ

รถมาสดา2 สปอรต รวมกับภาพยนตรไทยสุดฮา “พี่มาก…พระโขนง” ที่สามารถสรางประวัติศาสตรภาพยนตรไทยที่

กวาดรายไดสูงสุดเกิน 200 ลานบาทไปแลว ควบคูกับการสงมาสดา2 เอลิแกนซ เขารวมทําโปรโมชัน่ประกบคูกับ

ณเดช คูกิมิยะ ซึ่งเป็นพรีเซ็นเตอรของมาสดาที่แสดงนําในภาพยนตรฟอรมยักษเรื่อง “คูกรรม” รวมไปถึงการเขาสู

สปอรตมารเก็ตติง้ มอเตอรสปอรตมารเก็ตติง้ และรวบดวยกิจกรรมสงเสริมการขายเพื่อเขาถึงลูกคาทัง้ในกรุงเทพฯ

และตางจังหวัด โดยเร็วๆ น้ี มาสดาขอเชิญชวนชาวสุราษฎรฯ และจังหวัดใกลเคียง รวมถึงชาวปักษใตทุกทาน

เตรียมพบกับรถยนตสายพันธุสปอรตจากมาสดาทุกรุนพรอมกิจกรรมสนุกสนานตางๆ มากมายไดในงานไทยแลนด

มอเตอรเฟสติวัล ระหวางวันที่ 19 – 28 เมษายนน้ีที่ศูนยการคา เซ็นทรัล พลาซา จังหวัดสุราษฎรธานี

สถานการณตลาดรถยนตของประเทศไทยโดยรวมในชวงไตรมาสแรกน้ี ถือวาความตองการจับจองรถใหมหดตัวลง

พอสมควรโดย เฉพาะในสวนของรถยนตนัง่ขนาดเล็กที่อยูในกลุมโครงการรถยนตคันแรกและตอนน้ีไดสิน้สุด

โครงการไปแลวนัน้ แมวาบริษทัรถจะมียอดจองซื้ออยูในมือจํานวนมาก แตยังไมสามารถที่จะสงมอบรถยนตใหมให

กับลูกคาได เน่ืองจากมีลูกคาหลายรายขอเลื่อนการรับรถออกไป รถที่ผลิตมาเพื่อรอสงมอบจึงตองถูกนําไปสงมอบ

ใหลูกคาที่จองใหมในปีน้ีแทน ซึ่งก็ตองใชแนวทางการบริหารจัดการอยางรัดกุมมากขึ้น  ในไตรมาสแรกน้ี มาสดายัง
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สามารถสรางยอดขายไดสูงถึง 18,125 คัน โดยหลักยังคงมาจากมาสดา2 อยูที่ 9,000 คัน ตามมาดวยปิกอัพสไตล

เกงมาสดา บีที-50 โปร ที่แทบไมไดรับผลกระทบใดๆ และยังคงเป็นที่ตองการของลูกคาในตลาดอยางตอเน่ือง สราง

ยอดขายไดถึง 7,500 คัน เติบโตเพิ่มขึ้นถึง 109%

นายโชอิชิ ยูกิ กรรมการผูจัดการ มาสดา เซลส ประเทศไทย จํากัด กลาววา จะเห็นไดวายอดขายรถยนตมาส

ดาในเดือนมีนาคมที่ผานมายังคงเติบโตเพิ่มขึ้นเมื่อเทียบกับชวงเดียวกันของปีที่ผานมา โดยมียอดขายรวมทัง้สิน้สูง

ถึง 6,372 คัน เติบโต ยังคงเติบโตเพิ่มขึ้นถึง 6% เมื่อเทียบกับชวงเดียวกันของปีที่ผานมามียอดขาย 6,001 คัน

แมวาขณะน้ีสถานการณของตลาดรถยนตจะประสบกับภาวะของตลาดที่กําลังซื้อเกิดการชะลอตัวลงก็ตาม รถที่เป็น

ที่ตองการสูงของลูกคามาสดาปัจจุบันน้ีเป็นรุนปิกอัพมาสดา บีที-50 โปร ที่เดือนน้ีสงมอบใหลูกคาถึง 2,809 คัน

เติบโตเพิ่มขึ้นถึง 16% นอกจากน้ีในสวนของรถยนตนัง่มาสดา2 ทัง้เอลิแกนซ ซีดาน และสปอรต แฮตชแบค มียอด

ขายรวมกันถึง 3,074 คัน ยังคงรักษาระดับเพดานการขายที่สามพันคันตอเดือนไวไดอยางเหนียวแนน และสปอรต

คอมแพ็ค อยางมาสดา3 ทัง้สองรุน 2.0ลิตร และ 1.6 ลิตร มียอดขายทัง้สิน้ 487 คัน และอีก 2 คัน มาจากรถใน

กลุมพรีเมียมคาร

ทามกลางสภาพอากาศเมืองไทยที่รอนจัดกวาทุกปีแตวงการรถยนตก็รอนแรงไมแพกัน โดยเฉพาะภายในงาน

มอเตอรโชวที่ผานมา เกิดภาพการแขงขันที่สูงมาก  คายรถสวนใหญหันมาเลนกลยุทธระยะสัน้ดวยการออก

แคมเปญฟาดฟันกันอยางหนัก เพื่อประคองยอดขายของตัวเอง  รถยนตมาสดาสามารถควาสวนแบงยอดจองมาสูง

ถึง 2,224 คัน ซึ่งยอดจองสวนใหญยังคงมาจากมาสดา2 ที่ครองความรอนแรงมาทุกงาน ตามมาดวย บีที-50 โปร ที่

เริ่มตีตลาดปิกอัพในกรุงเทพฯ เสริมความสําเร็จของยอดจองดวยสปอรตตัวพี่อยางมาสดา3 ซึ่งปีน้ีถือวารถยนตคอม

แพ็คคารกลับมารับไดความนิยมเพิ่มสูงขึ้น

สงผลใหยอดขายมาสดาไตรมาสแรกของปี 2556 ก็ไดรับอานิสงคน้ีเชนเดียวกัน แมวาตลาดในชวงแรกของปีน้ีไม

คอยสดใสนักแตมาสดายังคงรักษาการเติบโตเพิ่มขึ้นถึง 27% ดวยยอดการจําหนายรวมทัง้สิน้ 18,125 คัน โดย

เฉพาะรถยนตนัง่มาสดา2 ใหม รุนสปอรต แฮตชแบค 5 ประตู และรุนเอลิแกนซ ซีดาน 4 ประตู มียอดขายรวมทัง้

สิน้สูงถึง 9,260 คัน ตามมาดวยสปอรตปิกอัพสไตลเกงที่วันน้ีสามารถกาวขึ้นมาพิสูจนถึงสมรรถนะความแข็งแกรง

ยืนอยูแถวหน าของวงการปิกอัพไดอยางสงางามสามารถทะลุมาไดถึง 7,575 คัน เติบโตเพิ่มขึ้นถึง 109% สวน

รถยนตนัง่สปอรตมาสดา3 ที่ปีน้ีถือวารอนแรงเป็นอยางมาก ยังคงรักษาระดับความรอนแรงมาตลอดมียอดขายรวม

ทัง้สิน้ 1,285 คัน มีอัตราการเติบโตเพิ่มขึ้น 46% เมื่อเทียบกับชวงเดียวกันของปีที่ผานมา และในสวนของรถพีเมีย

มคารที่นําเขาจากประเทศญี่ป ุนทัง้คัน ประกอบดวยสปอรตโรดสเตอรเปิดประทุนมาสดา เอ็มเอ็กซ-5 และรถสปอรต

ครอสโอเวอรหรู 7 ที่นัง่ มาสดา ซีเอ็กซ-9 รวมกันอีก 5 คัน

นางสาวสุรีทิพย ละอองทอง โฉมทองดี ผูอํานวยการฝ ายการตลาด กลาววา เราตองขอบคุณเป็นอยางมาก

สําหรับลูกคาของมาสดา เพราะเป็นผูที่ใหความเชื่อมัน่ในแบรนด และใหความมัน่ใจในคุณภาพของรถยนตมาสดา



ซึ่งมาสดาถือวาลูกคาเป็นสินทรัพยที่แข็งแกรงของแบรนด ทําใหเรายึดมัน่ในเรื่องของการรักษาชื่อเสียง รักษา

คุณภาพผลิตภัณฑ และคุณภาพงานบริการ รวมถึงเดินหน านําเสนอสิ่งใหมๆ เทคโนโลยีใหมๆ ใหแกลูกคาชาวไทย

อยางตอเน่ือง ในงานมอเตอรโชวที่ผานมาก็เป็นอีกตัวอยางหน่ึง ที่จัดแสดงรถแมแบบมาสดา CX-5 จนไดรับความ

สนใจและคําชื่นชมจากลูกคาผูเขาที่ไดเห็นตัวจริงๆ  ที่สําคัญในระยะเวลาอีกไมกี่เดือนขางหน าก็จะเปิดตัวจําหนาย

อยางเป็นทางการตอไป

ทัง้น้ีเพื่อเปิดโอกาสใหลูกคาทัว่ประเทศและลูกคาที่พลาดเขาชมงานมอเตอรโชวที่ผานมา มาสดาจะยังคงมอบโปรโม

ชัน่มอเตอรโชวออกไปอกีจนถงึ 30 เมษายนน้ี  กบัขอเสนอดีๆ  มีใหครบทกุรนุ ทัง้รถปิคอพั บทีี-50 โปร ดอกเบีย้เริม่

ตน 1.99% พรอมแพ็กเกจบํารุงรักษานาน 1 ปี กับฟรีทันทีประกันภัยชัน้ 1 รถมาสดา2 ดาวนเริ่มตน 22,000 บาท

หรือเลือกรับดอกเบีย้ 1.79% และมาสดา3 ดาวนเริ่มตน 33,000 บาท หรือเลือกรับดอกเบีย้เพียง  33 สตางค พรอม

ฟรีประกันภัยชัน้หน่ึง ลูกคาที่กําลังมองหารถพรีเมียม ไมวาสปอรตโรดสเตอรมาสดา เอ็มเอ็กซ-5 และสปอรตครอ

สโอเวอร 7 ที่นัง่ มาสดา ซีเอ็กซ-9 ตัดสินใจภายในเดือนเมษายนน้ีรับดอกเบีย้เริ่มตนเพียง 2.45% พรอมมอบแพ็ก

เกจบํารุงรักษานาน 3 ปี หรือ 100,000 กิโลเมตร และฟรีประกันภัยชัน้หน่ึง สามารถแวะไปชมรถและทดลองขับ

กอนตัดสินใจไดที่โชวรูมมาสดาใกลบานไดทัง้ 145 แหงทัว่ประเทศ

ตารางยอดจําหนายรถยนตมาสดาไตรมาสแรกปี พ.ศ. 2556 เปรียบเทียบ พ.ศ. 2555

Model มีนาคม 56 มีนาคม 55 เปลี่ยนแปลง% ม.ค.-มี.ค. 56 ม.ค.-มี.ค. 55 เปลี่ยนแปลง%
Mazda2 3,074 3,317 – 7 9,260 9,741 – 5%
Mazda3 487 259 + 88% 1,285 881 + 46%
Mazda BT-50
PRO 2,809 2,422 + 16% 7,575 3,633 + 109%
Mazda MX-5 1 2 – 50% 2 7 – 71%
Mazda CX-9 1 1 ไมเปลี่ยนแปลง 3 2 + 50%
ยอดรวม 6,372 6,001 + 6% 18,125 14,264 + 27%

เชิญสัมผัสและทดลองขับรถสปอรตมาสดา2 สปอรต และมาสดา2 เอลิแกนซ รถยนตนัง่สปอรตมาสดา3 2.0ลิตร

และ 1.6 ใหม ปิกอัพสไตลเกง มาสดา บีที-50 โปร และรถสปอรตโรดสเตอรมาสดา เอ็มเอ็กซ-5 และรถสปอรตครอ

สโอเวอรหรู 7 ที่นัง่ มาสดา ซีเอ็กซ-9 ไดที่โชวรูมและศูนยบริการมาตรฐานของมาสดา 145 แหงทัว่ประเทศ หรือ

สอบถามรายละเอียดเพิ่มเติมไดที่ มาสดา สปีดไลน หมายเลขโทรศัพท (02) 664-4888 หรือตางจังหวัดโทรฟรี ไดที่

หมายเลข1-800-226-408


