
“มหกรรมยานยนต ครัง้ที่ 32” สรุปยอดจอง

44,874 คัน ผูชมทะลัก 1.5 ลานคน

“มหกรรมยานยนต ครัง้ที่ 32” สรุปยอดจอง 44,874 คัน ผูชมทะลัก 1.5 ลานคน

“มหกรรมยานยนต ครัง้ที่ 32” ประสบความสําเร็จ ยอดจองรถยนต 39,125 คัน รถจักรยานยนต 5,749 คัน ผูชม

งานทะลัก 1,476,936 คน โตโยตา รักษาแชมป  ตามดวย ฮอนดา และมาซดา อัดฉีดเม็ดเงินสะพัดสูระบบเศรษฐกิจ

กวา 50,000 ลานบาท

ขวัญชัย ปภัสรพงษ ประธานจัดงาน “มหกรรมยานยนต ครัง้ที่ 32” เปิดเผยวา “งานปีน้ีประสบความสําเร็จเป็น

อยางมาก พิสูจนใหเห็นถึงศักยภาพของงาน ดวยยอดจองรถยนตภายในงานรวม 39,125 คัน ลดลงกวาปีกอน 7.

4% (ปี 2557 มียอดจองรวม 42,254 คัน) สวนยอดจองรถจักรยานยนต 5,749 คัน เป็นอัตราเติบโตเพิ่มขึ้นกวาปี

กอน 111.5% (ปี 2557 มียอดจองรวม 2,718 คัน) สรางเม็ดเงินหมุนเวียนภายในงานประมาณ 50,000 ลานบาท”

ยอดจองรถยนตรวม 39,125 คัน คายรถยนตที่มียอดจองสูงสุด 5 อันดับ ไดแก โตโยตา 5,975 คัน อันดับ2 ฮอนดา

4,864 คัน อันดับ3 มาซดา 4,542 คัน อันดับ4 อีซูซุ 4,348 คัน และอันดับ5 มิตซูบิชิ 3,617 คัน อีกทัง้ผูจัดได

รวบรวมขอมูลจากผูรวมรายการซื้อรถ..ชิงรถ ปีน้ีพบวา รถเกง มียอดจองคิดเป็นสัดสวน 46.2% ของยอดจอง

ทัง้หมดในงาน รถกิจกรรมกลางแจง (เอสยูวี) มียอดจอง 30.9 % รถกระบะมียอดจอง 19.1% และรถประเภทอื่นๆ

3.8% สวนรุนรถที่มาแรงและมียอดจองสูงสุด 5 อันดับแรก ไดแก 1) ฮอนดา ซิที 2) มาซดา 2 3) มิตซูบิชิ ปาเจโร

สปอรท 4) ฟอรด เรนเจอร และ 5) อีซูซุ ดี-แมกซ

สําหรับรถจักรยานยนต ไดรับความสนใจจากผูเขาชมงานเป็นพิเศษ มียอดจองรวม 5,749 คัน สูงกวาปีที่แลวถึง

111.5% อันดับ1 ยามาฮา 1,323 คัน อันดับ2 จีพีเอกซ 775 คัน อันดับ3 คาวาซากิ 738 คัน สวนจํานวนผูเขาชม

งานปีน้ีสูงถึง 1,476,936 คน เพิ่มขึ้น 6.7% จากปีกอนที่มีผูชม 1,384,182 คน

ดานราคาเฉลี่ยรถที่ขายไดในงาน 1,146,351 บาท ใกลเคียงกับปีกอนเฉลี่ยอยูที่ 1,141,896 บาท ปีน้ีผูบริโภคให

ความสนใจกับรถเอสยูวี และรถกระบะ เพิ่มมากขึ้น
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