
ฟิลลิ​ปประกัน​ชีวิต​เดิน​หนา​เนน​ความ​มั่น​คง​ ผลิต

ภัณฑ​ และ​ชอง​ทาง​ขาย​ที่​หลาก​หลา​ย

นาย​สุ​จินต​ พ​งษศักดิ ์​ กรรมการ​ผู​จัด​การ​ บริษทั​ ฟิลลิ​ประกัน​ชี​วิ​ต จํากัด​ (มหา​ชน​) เปิด​เผย​วา​ หลัง​จาก​ที่​ได​รับ​ความ

ไว​วางใจ​จาก​กลุม​ฟิลลิ​ปแคปปิตอล​ ประเทศ​สิงคโปร​ ให​เป็น​ผู​บริหารธุรกิจ​ประกัน​ชี​วิ​ต ซึ่ง​เป็น​ธุรกิจ​ใหม​ที่​กลุม​ฟิลลิ

ปแคปปิตอล​ เขา​ซื้อ​กิจการ​จาก​ผู​ถือ​หุน​เดิม​ใน​ชื่อ​ บริษทั​ ฟินันซา​ประกัน​ชี​วิ​ต จํากัด​ ตัง้แต​ปี​ 2​556 จวบ​จน​ปัจจุบัน

เป็น​เวลา​ 3 ปี​ ซึ่ง​ใน​ชวง​เวลา​ดัง​กลาว​ แนวทาง​บริหาร​ได​มุง​เนน​การ​ฟ้ืนฟู​ธุรกิจ​ และ​สราง​ความ​เชื่อ​มัน่​ให​กับ​ผู​เอา​ประ

กัน​ ตัวแทน​ประกัน​ชีวิต​ พ​นักงาน​บริษทั​ และ​คู​คา​ทาง​ธุรกิจ​ตางๆ​ ซึ่ง​กลุม​ฟิลลิ​ปแคปปิตอล​ แสดง​ให​เห็น​ความ​ตัง้ใจ

จริง​ใน​การ​ทําธุรกิจ​ประกัน​ชีวิต​ใน​ประเทศ​ไทย​ ดวย​การ​เสริม​ความ​มัน่คง​ทางการ​เงิน​ของ​บริษทั​อยาง​ตอ​เน่ือง​ จาก

การ​เพิ่ม​ทุน​ชําระ​แลว​หลัง​เขา​ถือ​หุน​ จํานว​น ​1,534 ลาน​บาท​ จาก​นัน้​ได​เพิ่ม​ทุน​ตอ​เน่ือง​จํานวน​ 2​,834 ลาน​บาท​ ใน

ปัจจุบัน​ การ​บริหาร​งาน​ที่​ผาน​มา​ได​มุง​เนน​ของ​ความ​มัน่​คง​ สราง​ความ​เชื่อ​มัน่​ใน​ตลาด​ เพื่อ​รุก​ไป​ขาง​หน า​ จาก​ที่​ได​รับ

ตําแหนง​กรรมการ​ผู​จัดการ​บริษทั​รวม​กับ​นาย​ปรัชญา​ กุล​วณิช​พิสิฐ​ ตัง้แต​เริ่ม​ตน​ได​นําประสบการณ​ ควา​มเชี่ยวชาญ

ใน​หลาย​ๆ ดาน​มา​รวม​สราง​การ​เติบโต​ของ​ฟิลลิ​ปประกัน​ชี​วิ​ต ซึ่ง​เห็น​ได​จาก​ผล​ประกอบ​การ​ที่​เติบโต​อยาง​กาว

กระโดด​ใน​ชวง​เวลา​ดัง​กลาว​ และ​ดวย​ความ​พรอม​ใน​ทุก​ๆ ดาน​ จึง​เป็น​เวลา​เหมาะ​สม​ที่​จะ​เกษยีณ​งาน​โดย​ที่​ นาย

ปรัชญา​ซึ่ง​ดํารง​ตําแหนง​กรรมการ​ผู​จัดการ​รวม​ตัง้แต​ตน​ จะ​เขา​รับ​ชวง​ตอ​ของ​งาน​ที่​เคย​อยู​ใน​การ​ดู​แล​ การ​บริหาร

งาน​ใน​ภาพ​รวม​ตัง้แต​น้ี​ไป​นาย​ปรัชญา​ จะ​ดูแล​ใน​ฐานะ​กรรมการ​ผู​จัด​การ​ สวน​นาย​สุ​จินต​จะ​ผัน​ไป​ทําหน าที่​ของ

กรรมการ​ใน​บอรด​ของ​บริษทั​ ตัง้แต​วัน​ที่​ 1 กรกฏ​าคม​ 2​559 เป็น​ตน​ไป

ดาน​นาย​ปรัชญา​ กุล​วณิช​พิสิฐ​ เปิด​เผย​วา​ บทบาท​ใน​การ​บริหาร​งา​น ​ใน​ฟิลลิ​ปประกัน​ชีวิต​ชวง​ตอ​จาก​นาย​สุ​จินต​เป็น

ความ​ทาทาย​อยาง​มาก​ทัง้​ใน​ดาน​การ​แขงขัน​ของ​ตลาด​ที่​มี​ความ​เขม​ขน​มาก​ขึ้น​ การ​ลงทุน​ที่​มี​ขอ​จํากัด​ทาง​ดาน​ผล

ตอบแทน​ที่​ลด​ลง​ ซึ่ง​จาก​ผล​ประกอบ​การ​ของ​บริษทั​ใน​ชวง​ 5 เดือน​แรก​ของ​ปี​ 2​559 เมื่อ​เทียบ​กับ​ชวง​เดียวกัน​ของ​ปี

กอน​หน า​มี​การ​เติบโต​เพิ่ม​ขึ้น​ใน​ทุก​ดาน​ โดย​มี​เบีย้​ธุรกิจ​ราย​ใหม​จํานว​น ​80 ลาน​บาท​เพิ่ม​ขึ้น​ 70 % และ​ปี​ตอ​ไป

จํานวน​ 2​47 ลาน​บาท​ เพิ่ม​ขึ้น​ 3 % สวน​เบีย้​รวม​มี​จํานว​น ​326 ลาน​บาท​ เพิ่ม​ขึ้น​ 14 % โดย​มี​ชอง​ทาง​ตัวแทน​เป็น

ชอง​ทาง​หลัก​ใน​การ​ขยาย​ธุรกิจ

สําหรับ​ปี​ 2​559 บริษทัฯ​ ได​ตัง้​เป า​หมาย​เบีย้​ประกัน​รวม​ 9​00 ลาน​บาท​ โดย​เป็น​ธุรกิจ​ราย​ใหม​จํานวน​ 2​50 ลาน​บาท​

เติบโต​รอย​ละ​ 87% ดวย​กลยุทธ​การ​ขยาย​ธุรกิจ​ใน​ 4 ชอง​ทาง​หลัก​ ได​แก​ ชอง​ทาง​แรก​เป็น​สวน​ของ​ตัวแทน​ที่​มี​เป า

หมาย​ของ​การ​เพิ่ม​จํานวน​ตัวแทน​ใหม​ให​มาก​ขึ้น​ทัง้​ใน​กรุงเทพ​และ​ตาง​จัง​หวัด​ โดย​ชอง​ทาง​ตัวแทน​น้ี​ยัง​คง​เป็น​ชอง

ทาง​หลัก​ของ​บริษทั​ ชอง​ทาง​ที่​ 2​ จะ​เป็นการ​ขาย​ผาน​องคกร​ใน​รูป​แบบ​ของ B2B (Business to Business) ชอง​ทาง

ธุรกิจ​ตอ​ธุรกิจ​ ซึ่ง​ใน​ปัจจุบัน​บริษทั​มี​ธุรกิจ​รวม​ธนาคาร​อิสลาม​แหง​ประเทศ​ไทย​ และ​บริษทั​โบรกเกอร​ตางๆ​ ซึ่ง​ธุรกิจ
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ที่​ได​จาก​ชอง​ทาง​น้ี​จะ​มี​ทัง้​ราย​สามัญ​ของ​สัญญา​ตะ​กา​ฟุ​ล และ​ธุรกิจ​ประกัน​กลุม​ตางๆ​ สําหรับ​ชอง​ทาง​ที่​ 3 จะ​เป็น​ชอง

ทาง​ขาย​ตรง​ถึง​ลูก​คา​ดวย Telesales และ​การ​ตลาด​บน Online ซึ่ง​ได​เริ่ม​เปิด​ตัว​ใน​ปี​ 58 ที่​ผาน​มา​และ​ประสบ​ความ

สําเร็จ​เป็น​อยาง​สูง​จาก​ยอด​เบีย้​ประ​กัน​ และ​ชอง​ทาง​สุด​ทาย​ คือ​ ที่​ปรึกษา​ทางการ​เงิน​หรือ Financial Advisor ซึ่ง​จะ

เป็น​ทีม​ขาย​ที่​ให​บริการ​ดาน​การ​เงิน​อยาง​ครบ​วงจร​ทัง้​ประกัน​ชีวิต​และ​การ​ลง​ทุ​น ​ซึ่ง FA น้ี​จะ​มี​ใบ​อนุญาต​ตัวแทน​และ

ผู​แนะนําการ​ลง​ทุ​น ​โดย​การ​แนะนําดาน​การ​ลงทุน​ก็​จะ​ใช​บริการ​ผาน​ทาง​บริษทั​หลัก​ทรัพย​ ฟิลลิป

สําหรับ​การ​ขาย​ใน​ชอง​ทาง Online หลัง​จาก​ที่​บริษทั​ได​เปิด​ตลาด​มา​ครบ​ 1 ปี​ ใน​เดือน​กรกฎาคม​น้ี​ จาก​ผล​การ​ตอบ​รับ

ที่​ดี​ของ​ตลาด​บริษทัฯ​ จึง​มี​ความ​มัน่ใจ​ที่​จะ​กาว​สู​การ​เป็น Digital Insurer ดวย​รูป​แบบ​การ​ขาย​พรอม​การ​ชําระ​เบีย้

ประกัน​บน​ระ​บบ Online ซึ่ง​จะ​เป็นการ​ตอบ​สนอง​ตลาด​คน​รุน​ใหม​ที่​ตองการ​ศึกษา​ขอมูล​ของ​สินคา​ดวย​ตนเอง​จาก

แหลง​ตางๆ​ บน Internet ใน​การ​เปรียบ​เทียบ​กอน​การ​ตัดสิน​ใจ​ซื้อ​ ซึ่ง​ใน​การ​สนอง​ตอบ​ถึง​กลุม​คน​รุน​ใหม​น้ี​บริษทัฯ​

จะ​นําเสนอ​ขอมูล​ราย​ละเอียด​ของ​แบบ​ประกัน​บน​หน า Website ของ​บริษทัฯ​ รวม​กับ​การ​สื่อสาร​ถึง​กลุม​เป า​หมาย​ดวย

Social media ตางๆ​ รวม​ทัง้​การ​สราง​ระ​บบ Franchise ที่​ตัวแทน​จะ​สามารถ​แนะนําสินคา​บน​หน า Website ของ​ตัว

เอง​เป็น​หน า​รา​น Online ที่​เปิด​ตลอด​ 2​4 ชัว่โมง​ให​ผู​ที่​สนใจ​เขา​มา​ศึกษา​ขอมูล​เพื่อ​เลือก​ซื้อ​แบบ​ประกัน​ที่​เหมาะ​สม

กับ​ตัว​เอง​ โดย​บริษทัฯ​ จะ​สราง​ตัว​แทน Online อยาง​สมํ่าเสมอ​และ​ตอ​เน่ือง

การ​พัฒนา​สินคา​และ​ชอง​ทาง​ขาย​ที่​ความ​หลาก​หลาย​ จะ​เป็น​กลยุทธ​หลัก​ใน​การ​สราง​การ​เติบโต​ของ​บริษทัฯ​ อยาง

รวดเร็ว​ใน​ 2​ – 3 ปี​ ขาง​หน า​ ตอ​จาก​นัน้​จะ​เป็นการ​สราง​ความ​แตก​ตาง​ดวย​บริการ​ทางการ​เงิน​ที่​สรางสรรค​ดวย​จุด

แข็ง​ของ​กลุม​ฟิลลิ​ปแคปปิตอล​ที่​เป็น​ผู​ให​บริการ​ทางการ​เงิน​การ​ลงทุน​ที่​มี​ประสบการณ​จาก​ทัว่​โลก​ ใน​การนํามา​เสริม

สราง​ความ​แข็ง​แกรง​ และ​เติบโต​อยาง​มัน่คง​และ​ยัง่ยืน​ตอ​ไป


