
ฟิลลิปประกันชีวิตเดินหนาเนนความมั่นคง ผลิต

ภัณฑ และชองทางขายที่หลากหลาย

นายสุจินต พงษศักดิ ์ กรรมการผูจัดการ บริษทั ฟิลลิประกันชีวิต จํากัด (มหาชน) เปิดเผยวา หลังจากที่ไดรับความ

ไววางใจจากกลุมฟิลลิปแคปปิตอล ประเทศสิงคโปร ใหเป็นผูบริหารธุรกิจประกันชีวิต ซึ่งเป็นธุรกิจใหมที่กลุมฟิลลิ

ปแคปปิตอล เขาซื้อกิจการจากผูถือหุนเดิมในชื่อ บริษทั ฟินันซาประกันชีวิต จํากัด ตัง้แตปี 2556 จวบจนปัจจุบัน

เป็นเวลา 3 ปี ซึ่งในชวงเวลาดังกลาว แนวทางบริหารไดมุงเนนการฟ้ืนฟูธุรกิจ และสรางความเชื่อมัน่ใหกับผูเอาประ

กัน ตัวแทนประกันชีวิต พนักงานบริษทั และคูคาทางธุรกิจตางๆ ซึ่งกลุมฟิลลิปแคปปิตอล แสดงใหเห็นความตัง้ใจ

จริงในการทําธุรกิจประกันชีวิตในประเทศไทย ดวยการเสริมความมัน่คงทางการเงินของบริษทัอยางตอเน่ือง จาก

การเพิ่มทุนชําระแลวหลังเขาถือหุน จํานวน 1,534 ลานบาท จากนัน้ไดเพิ่มทุนตอเน่ืองจํานวน 2,834 ลานบาท ใน

ปัจจุบัน การบริหารงานที่ผานมาไดมุงเนนของความมัน่คง สรางความเชื่อมัน่ในตลาด เพื่อรุกไปขางหน า จากที่ไดรับ

ตําแหนงกรรมการผูจัดการบริษทัรวมกับนายปรัชญา กุลวณิชพิสิฐ ตัง้แตเริ่มตนไดนําประสบการณ ความเชี่ยวชาญ

ในหลายๆ ดานมารวมสรางการเติบโตของฟิลลิปประกันชีวิต ซึ่งเห็นไดจากผลประกอบการที่เติบโตอยางกาว

กระโดดในชวงเวลาดังกลาว และดวยความพรอมในทุกๆ ดาน จึงเป็นเวลาเหมาะสมที่จะเกษยีณงานโดยที่ นาย

ปรัชญาซึ่งดํารงตําแหนงกรรมการผูจัดการรวมตัง้แตตน จะเขารับชวงตอของงานที่เคยอยูในการดูแล การบริหาร

งานในภาพรวมตัง้แตน้ีไปนายปรัชญา จะดูแลในฐานะกรรมการผูจัดการ สวนนายสุจินตจะผันไปทําหน าที่ของ

กรรมการในบอรดของบริษทั ตัง้แตวันที่ 1 กรกฏาคม 2559 เป็นตนไป

ดานนายปรัชญา กุลวณิชพิสิฐ เปิดเผยวา บทบาทในการบริหารงาน ในฟิลลิปประกันชีวิตชวงตอจากนายสุจินตเป็น

ความทาทายอยางมากทัง้ในดานการแขงขันของตลาดที่มีความเขมขนมากขึ้น การลงทุนที่มีขอจํากัดทางดานผล

ตอบแทนที่ลดลง ซึ่งจากผลประกอบการของบริษทัในชวง 5 เดือนแรกของปี 2559 เมื่อเทียบกับชวงเดียวกันของปี

กอนหน ามีการเติบโตเพิ่มขึ้นในทุกดาน โดยมีเบีย้ธุรกิจรายใหมจํานวน 80 ลานบาทเพิ่มขึ้น 70 % และปีตอไป

จํานวน 247 ลานบาท เพิ่มขึ้น 3 % สวนเบีย้รวมมีจํานวน 326 ลานบาท เพิ่มขึ้น 14 % โดยมีชองทางตัวแทนเป็น

ชองทางหลักในการขยายธุรกิจ

สําหรับปี 2559 บริษทัฯ ไดตัง้เป าหมายเบีย้ประกันรวม 900 ลานบาท โดยเป็นธุรกิจรายใหมจํานวน 250 ลานบาท

เติบโตรอยละ 87% ดวยกลยุทธการขยายธุรกิจใน 4 ชองทางหลัก ไดแก ชองทางแรกเป็นสวนของตัวแทนที่มีเป า

หมายของการเพิ่มจํานวนตัวแทนใหมใหมากขึ้นทัง้ในกรุงเทพและตางจังหวัด โดยชองทางตัวแทนน้ียังคงเป็นชอง

ทางหลักของบริษทั ชองทางที่ 2 จะเป็นการขายผานองคกรในรูปแบบของ B2B (Business to Business) ชองทาง

ธุรกิจตอธุรกิจ ซึ่งในปัจจุบันบริษทัมีธุรกิจรวมธนาคารอิสลามแหงประเทศไทย และบริษทัโบรกเกอรตางๆ ซึ่งธุรกิจ
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ที่ไดจากชองทางน้ีจะมีทัง้รายสามัญของสัญญาตะกาฟุล และธุรกิจประกันกลุมตางๆ สําหรับชองทางที่ 3 จะเป็นชอง

ทางขายตรงถึงลูกคาดวย Telesales และการตลาดบน Online ซึ่งไดเริ่มเปิดตัวในปี 58 ที่ผานมาและประสบความ

สําเร็จเป็นอยางสูงจากยอดเบีย้ประกัน และชองทางสุดทาย คือ ที่ปรึกษาทางการเงินหรือ Financial Advisor ซึ่งจะ

เป็นทีมขายที่ใหบริการดานการเงินอยางครบวงจรทัง้ประกันชีวิตและการลงทุน ซึ่ง FA น้ีจะมีใบอนุญาตตัวแทนและ

ผูแนะนําการลงทุน โดยการแนะนําดานการลงทุนก็จะใชบริการผานทางบริษทัหลักทรัพย ฟิลลิป

สําหรับการขายในชองทาง Online หลังจากที่บริษทัไดเปิดตลาดมาครบ 1 ปี ในเดือนกรกฎาคมน้ี จากผลการตอบรับ

ที่ดีของตลาดบริษทัฯ จึงมีความมัน่ใจที่จะกาวสูการเป็น Digital Insurer ดวยรูปแบบการขายพรอมการชําระเบีย้

ประกันบนระบบ Online ซึ่งจะเป็นการตอบสนองตลาดคนรุนใหมที่ตองการศึกษาขอมูลของสินคาดวยตนเองจาก

แหลงตางๆ บน Internet ในการเปรียบเทียบกอนการตัดสินใจซื้อ ซึ่งในการสนองตอบถึงกลุมคนรุนใหมน้ีบริษทัฯ

จะนําเสนอขอมูลรายละเอียดของแบบประกันบนหน า Website ของบริษทัฯ รวมกับการสื่อสารถึงกลุมเป าหมายดวย

Social media ตางๆ รวมทัง้การสรางระบบ Franchise ที่ตัวแทนจะสามารถแนะนําสินคาบนหน า Website ของตัว

เองเป็นหน าราน Online ที่เปิดตลอด 24 ชัว่โมงใหผูที่สนใจเขามาศึกษาขอมูลเพื่อเลือกซื้อแบบประกันที่เหมาะสม

กับตัวเอง โดยบริษทัฯ จะสรางตัวแทน Online อยางสมํ่าเสมอและตอเน่ือง

การพัฒนาสินคาและชองทางขายที่ความหลากหลาย จะเป็นกลยุทธหลักในการสรางการเติบโตของบริษทัฯ อยาง

รวดเร็วใน 2 – 3 ปี ขางหน า ตอจากนัน้จะเป็นการสรางความแตกตางดวยบริการทางการเงินที่สรางสรรคดวยจุด

แข็งของกลุมฟิลลิปแคปปิตอลที่เป็นผูใหบริการทางการเงินการลงทุนที่มีประสบการณจากทัว่โลก ในการนํามาเสริม

สรางความแข็งแกรง และเติบโตอยางมัน่คงและยัง่ยืนตอไป


