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ปรัชญา​การ​ดําเนิน​ธุรกิจ​ ให​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ และ​มี​ประ​สิทธิ​ภาพ WILL …..I …….AM …… THE SUCCESSOR

PHILOSOPHY การ​ทําธุรกิจ​ หรือ​ กิจการ​ใดๆ​ ตอง​ประสบ​กับ​ปัญหา​นา​นานัปการ​ ถา​อยู​เฉยๆ​ ก็​ไมมี​ปัญหา​ อยาก

ทําธุรกิจ​ ก็​ตอง​เจอ​ปัญหา​ นัก​ธุรกิจ​คน​นัน้​จะ​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ หรือ​ ลม​เหลว​ อยู​ที่​วา​นัก​ธุรกิจ​เจอ​ปัญหา​ แลว​

ตัดสิน​ใจ​อยาง​ไร​ ? แกไข​ปัญหา​อยาง​ไร?

 

ปรัช​ญา 4 กลา​ 4 รู

1. กลา​รู​ :  กอน​ที่​จะ​ทําอะไร​ หรือ​ ตัดสิน​ใจ​ลง​ไป​ คือ​ ตัว​เงิน​ทัง้​นัน้​ ไมใช​ทําตาม​ กิเลส​ มี​แต​ความ​อยาก​หรือ

PASSION หรือ​ ทําแบบ​มวย​วัด​ เทา​นัน้​… กลา​รู​ คือ​ ตองหา​ขอมูล​ดิบ​ หรือ​ขอมูล​จริง​ ของ​สภาพ​การ​ปัจจุบัน​กอ​น ​เห

มือ​น SITUATIONAL ANALYSIS  ประกอบ​ดวย​ การ​ประเมิน​ทัง้​ 4 ขอ​ คือ

1.​1 รู​ตน :   บาง​คน​มี​ความ​รู​เยอะ​ไป​หมด​ แต​ถา​ให​พูด​เกี่ยว​กับ​ตน​เอง​ ยัง​ไมรู​เลย​วา​ ตนเอง​ตองการ​อะไร​ใน​ชี​วิ​ต

อะไร​ที่​ทําให​ตนเอง​เป็น​สุข​ เชน​ กับ​การ​บริหาร​ ตอง​รู​ถึง​ จุด​ออน​ จุด​แข็ง​ของ​ตน​ คือ​ จุด​ไหน​เรา​ดี​ ก็​ปรับปรุง​ให​เดน

ขึ้น​ เป็น​จุด​แข็ง​ของ​กิจ​การ​ … จุด​ออน​ หรือ​สิ่ง​ที่​เรา​ไม​เกง​ ไม​ชํานา​ญ ตอง​พยายาม​ปก​ปิด​ หรือ​ หา​คน​อื่น​มา​ชวย​ปรับ

จุด​ออน​ หรือ​ ทําหน าที่​แทน​เรา

1.​2 รู​คน :  ตอง​เรียน​รู​วา​ พันธมิตร​คน​ไห​น ​มี​อํานาจ​บารมี​ ควา​มรู​ ประสบการณ​ ควา​มสา​มา​รถ​ เครื่อง​ไม​เครื่อง​มือ​

ที่​จะ​ชวย​แก​ปัญหา​ให​เรา​ได​ ให​เขาไป​ติดตอ​กับ​เขา​ ให​มา​ชวย​แก​ปัญหา​เรา​ ที่​ตน​เห​ตุ​ อยาง​ถาวร​ หรือ​จาง​เป็น​ครัง้​เป็น

คราว​ก็ได​ฝรัง่​เขา​เรียก​วา Outsourcing จะ​เป็น​บริษทั​ที่​ใหญ​กวา​เรา​ก็​ได​ หรือ​ เล็ก​กวา​เรา​ก็​ได​ ไม​ตอง​สน​ใจ​ เป็น

บริษทั​ใน​ประเทศ​ไทย​ หรือ​ ใน​ตาง​ประเทศ​ก็​ได​ เหมือน​อยาง​ที่​ เติง้​เสี่ยว​ผิง​ พูด​วา​ “แมว​ไม​วา​สี​อะไร​ ถา​จับ​หนู​ได​

ก็​ถือวา​เป็น​แมว​ชัน้​ดี​ที่​เลีย้ง​ได​” ชู​จุด​เด​น ​คือ​จุด​แข็ง​ของ​เรา​ แลว​ นําจุด​แข็ง​ของ​คน​อื่น​ มา​เสริม​จุด​ออนข​อง​เรา

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b1%e0%b8%8a%e0%b8%8d%e0%b8%b2%e0%b8%98%e0%b8%b8%e0%b8%a3%e0%b8%81%e0%b8%b4%e0%b8%88-4-%e0%b8%81%e0%b8%a5%e0%b9%89%e0%b8%b2-4-%e0%b8%a3%e0%b8%b9%e0%b9%89-%e0%b9%82%e0%b8%94/
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1.​3 รู​ที่ : ตอง​รู​วา​เรา​อยู​ใน​สถานะ​ และ​สถานการณ​อยาง​ไร​ เป็น​ตอ​ หรือ​ เป็น​รอง​ เป็น​ตัว​เล็กๆ​ ปลาย​แถว​ หรือ​ เป็น

ตัว​ใหญ​ เบอร​ 1 , 2, 3 ใน​วงการ​นัน้ๆ​ เพราะ​วิธี​การ​แก​ไข​ จะ​แตก​ตาง​กัน​ ตาม​สถานะ​ภาพ​ กับ​การ​มอง​การณ​ไกล​

ของ​นัก​บริ​หาร

1.​4 รู​ทาง : นัก​ธุรกิจ​ควร​มี​ความ​รู​ เชิงกล​ยุทธ​ เพื่อ​วาง​แผน​ มี​กลยุทธ​ของ​ฝรัง่​ และ​จี​น ​การ​เลือก​ให​วิธี​การ​ หรือ​

กลยุทธ​ก็​ตาง​กัน​ ….​เร็ว​….​ชา​….​.​หนัก​….​.​เบา​  อยู​ที่​ทุน​ทรัพย​ และ​กระสุน​ที่​มี​ ของ​ฝรัง่​ก็​จะ​แยก​เป็น​กลยุทธ​องค​กร​

กลยุทธ​ธุรกิจ​ และ​กลยุทธ​ตาม​หนวย​ตางๆ​ ของ​จีน​ก็​จะ​นํามา​จาก​ กลยุทธ​การ​ทําสง​คราม​ รวม​เป็น​ 36 กลยุทธ​ธุรกิจ​

ซึ่ง​ผม​ได​บรรยาย​ไว​ใน VCD 36 กล​ยุทธ​ธุรกิจ

 

2. กลา​ลุน คือ​ หลัง​จาก​ได​ทํารีเสิรช​เบื้อง​ตน​ เพื่อ​หา​ขอมูล​ตางๆ​แลว​ ยัง​ตอง​มี​ความ​เชื่อ​มัน่​ และ​ทัศนคติ​ที่​ดี​ตอ​ธุรกิจ​

มี​ความ​มุง​มัน่​ ที่​จะ​ดําเนิน​ธุรกิจ​ดวย​ใจ​ หรือ​ชอบ​อยู​แลว​เป็น​ทุน​เดิม​ ซึ่ง​จะ​ทําให​ทํางาน​อยาง​มี​ความ​สุข​ และ​ยินดี​ที่​จะ

ยอม​รับ​ หาก​มี​ขอ​ผิด​พลาด​ ซึ่ง​เกิด​จาก​การ​ตัดสิน​ใจ​ และ​การก​ระ​ทําของ​ตน​เอง

 

3. กลา​ลอง เมื่อ​มี​ขอมูล​ความ​รู​แลว​ นํามา​พิจารณา​วา​มี​ปัญหา​ และ​มี​วิธี​แก​ปัญหา​ได​ ก็​คือ​รู​วา​ มี​ปัญหา​แลว​ และ​รู​วิธี

แก​ แต​ไม​ยอม​แก​ หรือ​ไม​กลา​แก​ไข​ คน​สมัย​กอ​น ​ทําธุรกิจ​แบบ​มวย​วัด​ คือ​ไม​ตอง​รู​ ทําไป​กอน​เลย​ แลว​คอย​ไป​ลอง

ผิด​ลอง​ถูก​ แกไข​ที​หลัง​ ซึ่ง​ก็​เสี่ยง​ แต​สมัย​กอน​มี​คู​แขง​น อย​จึง​อยู​ได​ ถา​สมัย​น้ี​ทําธุรกิจ​ แบบ​ไมมี​ขอ​มูล​ ลอง​ผิด​ลอง

ถูก​ รับรอง​วา​รอด​ยาก

 

4. กลา​ลุย คือ​ คน​ที่​มี​จุดยืน​ที่​เขม​แข็ง​ มี​ความ​มุง​มัน่​ ไม​ทอ​ถอย​ แม​ทําแลว​ไม​สําเร็จ​ ลม​เหลว​ ก็​หา​วิธี​ใหม​ โดย​เริ่ม

จาก​การ​หา​ขอมูล​ใหม​เพิ่ม​เติม​ เพราะ​บางที​วิธี​แกไข​ที่​คิด​วา​ถูก​ อาจ​ผิด​ ทําให​เรา​หลง​ทาง​อยู​ก็​ได​ ลอง​คิด​ใน​มุม​อื่นๆ​ ดู​

ขอ​เพียง​แต​ใจ​ไม​ยอม​แพ​ตอ​ปัญหา​ อุปสรรค​ใดๆ​ ทัง้​ปวง​ ก็​จะ​ประสบ​สําเร็จ

          เจาของ​กจิการ​ทาน​ใด​สนใจ​ตองการ​ปรกึษา​ธรุกจิ สามารถ​ตดิ​ตอ ดร.วิ​โรจ​น กศุล​โน​มยั โดย​ตรง​ที ่โทร

ศัพท 085-4885-427 หรือ E-mail: info@kusamai.com http://www.kusamai.com

สอบถาม​ขอมูล​ขาว​ประชาสัมพันธ​เพิ่ม​เติม​ไดที่​โทร​ศัพท  02 989 7844 , 081 732 7889


