
บ.ลีดเวยฯ ตัวแทนจําหนายเครื่องจักรกลหนัก

แบรนดซูมิโตโม ฉลองยอดขาย 1000 คัน สุด

อลังการ คาดสิน้ปียอดขายพุง 1500 ลาน

บริษทั ลีดเวย เฮฟวี่ แมชชีนเนอรี่ จํากัด จัดงานฉลองยอดขายเครื่องจักรกลหนักรถขุดไฮโดรลิค ยี่หอ ซูมิโตโมทะลุ

1000 คันในระยะ 5 ปี พรอมรุกตลาดรถขุดขนาดใหญ รุน SH 800 LDH -5 คาดสิน้ปีฟันยอดขายฉลุย 1500 ลาน

บาท

นาย ฉกาจ แสนจัน กรรมการผูจัดการบริษทั ลีดเวย เฮฟวี่ แมชชีนเนอรี่ จํากัด ซึ่งเป็นตัวแทนจําหนายเครื่องจักร

กลหนักจากญี่ป ุนอยางเป็นทางการ ภายใตแบรนด ซูมิโตโม หน่ึงเดียวในประเทศไทย กลาวถึงความสําเร็จของ

บริษทัฯ ในการทําตลาดเครื่องจักรกลหนักในประเทศไทยวา “ปัจจุบัน บริษทั ลีดเวยฯ ไดดําเนินธุรกิจมานับเป็นปีที่

5 แลว (ตัง้แตปี 2555-2560) ซึ่งผลการดําเนินงานตลอดระยะเวลา 5 ปีที่ผานมาบริษทัฯ มียอดขายเติบโตอยางตอ

เน่ืองจนกระทัง่ประสบความสําเร็จมียอดขายครบ 1000 คัน ในปีน้ี อันเป็นผลสืบเน่ืองมาจาก การทําตลาด

เครื่องจักรกลหนักครอบคลุมทุกความตองการของลูกคา ไมวาจะเป็นรถขุดขนาดเล็ก 8-20 ตัน รถขุดขนาดกลาง 2

0-40 ตัน และรถขุดขนาดใหญ 40-80 ตัน โดยบริษทัมีอัตราการเติบโตเพิ่มขึ้นทุกปี สําหรับรถ 2 รุน ที่ลีดเวยฯ

นําเขามาทําตลาดในประเทศไทย แบงเป็น 2 ประเภท คือ รถขุดและรถปูยาง (Paver) แยกตามน้ําหนักและกําลัง

การใชงาน ทัง้น้ีจุดแข็งของรถขุดไฮโดรลิคแบรนดซูมิโตโมที่ลีดเวยฯ นําเขามาจําหนายคือเทคโนโลยีระบบไฮโดรลิ

คที่มีสมรรถนะดี มีแรงขุด ขณะเดียวกันยังขึ้นชื่อวาประหยัดน้ํามันมากที่สุดอีกดวย”

นอกจากน้ียังมีปัจจัยอื่นๆ ที่สําคัญนอกเหนือจากสินคาที่ประหยัดน้ํามันดีที่สุดสามารถตอบสนองทุกความตองการ

ของลูกคาแลว บริษทัลีดเวยฯ ยังคงรักษาความสามารถในการแขงขันในตลาดอยางตอเน่ือง เชน การขยายตลาด

ใหมเขาภาครัฐ การใหบริการขายล็อตใหญ รวมทัง้การพัฒนาบุคลากรอยางตอเน่ือง อีกทัง้ยังมีการนําเสนอรูปแบบ

การเงินที่หลากหลายและรวดเร็วเพื่อความพึงพอใจของลูกคาและที่สําคัญคือเรื่องบริการหลังการขายที่มี

ประสิทธิภาพสูงอีกดวย

สวนเป าหมายยอดขายของบริษทั ลีดเวยฯ ตัง้เป าในการขยายตัวเพิ่มขึ้นทุกปี ซึ่งในปี 2560 น้ี บริษทั ลีดเวยฯ และ

ซูมิโตโมตัง้เป ายอดขายรถขุดไวที่ 300 คัน รถปูยาง 15 คัน นอกจากน้ีบริษทัยังไดนํารถขุดขนาดใหญอยาง SH800

LHD เขามาเพื่อตอบสนองความตองการของลูกคาที่ใชงานในเหมืองแรเป็นหลัก ซึ่งคาดวาจะทําใหยอดขายรวมของ

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%9a-%e0%b8%a5%e0%b8%b5%e0%b8%94%e0%b9%80%e0%b8%a7%e0%b8%a2%e0%b9%8c%e0%b8%af-%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b8%99%e0%b8%88%e0%b8%b3%e0%b8%ab%e0%b8%99%e0%b9%88%e0%b8%b2%e0%b8%a2/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%9a-%e0%b8%a5%e0%b8%b5%e0%b8%94%e0%b9%80%e0%b8%a7%e0%b8%a2%e0%b9%8c%e0%b8%af-%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b8%99%e0%b8%88%e0%b8%b3%e0%b8%ab%e0%b8%99%e0%b9%88%e0%b8%b2%e0%b8%a2/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%9a-%e0%b8%a5%e0%b8%b5%e0%b8%94%e0%b9%80%e0%b8%a7%e0%b8%a2%e0%b9%8c%e0%b8%af-%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b8%99%e0%b8%88%e0%b8%b3%e0%b8%ab%e0%b8%99%e0%b9%88%e0%b8%b2%e0%b8%a2/


ปีหน าเพิ่มขึ้นเป็นประมาณ 350 คัน สงผลใหบริษทั ลีดเวยฯ สามารถกาวขึ้นสูอันดับที่ 5 ของตลาดภายในระยะ

เวลาเพียง 5 ปี

นอกจากน้ี เราก็ไดวางแนวนโยบายในการรุกตลาดซึ่งอยูในเขตพื้นที่เมืองสําคัญ และกลุมลูกคาบริษทักอสรางราย

ใหญมากยิ่งขึ้นเน่ืองจากในปัจจุบันเรามีชื่อเสียงและเป็นที่ยอมรับในตลาดมากยิ่งขึ้น เพราะรถขุด Sumitomo นัน้ได

รับการตอบรับเป็นอยางมากทัง้ในเรื่องการประหยัดน้ํามัน พละกําลังในการขุด และ ความประหยัดในการบํารุงรักษา

อีกทัง้ลีดเวยก็ไดมีการขยายศูนยบริการอยางตอเน่ืองโดยในปีน้ีเรามีแผนที่จะขยายศูนยบริการเพิ่มอีก 3 แหงรวม

เป็น 12 แหงภายในสิน้ปีน้ีเพื่อรองรับงานบริการหลังการขายสําหรับลูกคาใหดีที่สุด รวมถึงไดมีการนํารถขุดรุนขนาด

8 ตัน (SH80-6B) และ 13 ตัน (SH130-5) ซึ่งเป็นรุนที่มีความกระทัดรัดเหมาะกับพื้นที่หน างานที่จํากัดอีกทัง้ยัง

ประหยัดน้ํามันแบบสุด ๆ มาทําตลาดอยางจริงจังเพื่อตอบโจทยการทํางานในเขตเมือง พรอมเสริมทัพความเป็น

One Stop Service ดวยธุรกิจเครื่องจักรมือสองคุณภาพสูงที่คัดสรรมาอยางดีทัง้รถเกานอกและในประเทศที่มีให

ลูกคาเลือกทัง้ในสวนรถขุดและรถปูยาง เชื่อยอดรายไดปีน้ีทะลุ 1500 ลานอยางแนนอน

ดานนาย โชจิ ยูชิดะ ประธานเจาหน าที่บริหาร บริษทั ซูมิโตโม เอส.เอข.ไอ. คอนสตรัคชัน่ แมชชีนเนอรี่ จํากัด

กลาววา “ตลาดเครื่องจักรกลหนักในประเทศไทยเติบโตสูงสุดเป็นอันดับที่ 2 ในแถบเซาธอีส เอเชีย นัน่เป็นเพราะ

ไดรับผลพวงจากเศรษฐกิจและอุตสาหกรรมกอสรางภาครัฐที่เติบโตขึ้นอยางตอเน่ือง มีหลายเมกะโปรเจ็กตทีดําเนิน

การอยูในขณะน้ี ทัง้รถไฟฟ าสายสีตางๆ การขยายถนนหนทาง อยางเชน โครงการระเบียงเศรษฐกิจ (EEC) และอีก

หลายโครงการที่สําคัญๆ นัน่คือเหตุผลที่ทําใหบริษทั ซูมิโตโมฯ ใหความสําคัญในการตัง้เป าหมายและทําตลาดรวม

กับ บริษทั ลีดเวยฯ ซึ่งเป็นตัวแทนจําหนายสินคาของซูมิโตโม เจาเดียวในประเทศ เราใสใจรายละเอียดลูกคาคน

สําคัญทุกคนในตลาดประเทศไทย สนับสนุนทุกกิจกรรมจนกระทัง่ประสบความสําเร็จในระยะเวลาเพียง 5 ปี ดวย

ยอดขาย 1000 คัน นัน่คือความภาคภูมิใจที่สินคาของบริษทัซูมิโตโม เป็นสวนหน่ึงในความสําเร็จของบริษทั ลี

ดเวยฯ ในวันน้ี

ดานแผนการลงทุนในอนาคต ลีดเวยฯ จะใชงบประมาณ 80 ลานบาทในการนําเขารถขุดพรอมทัง้ขยายสาขาเพิ่มอีก

3 สาขา คือ เชียงใหม นครราชสีมา และระยอง รวมการใชสื่อในรูปแบบผสมผสาน เพื่อใหสอดรับการการตลาดในยุค

ดิจิตอลที่มีความรวดเร็ว ปรับปรุงระบบฐานขอมูลตางๆ ในปีน้ีเพื่อใหครอบคลุมกลุมลูกคาและการดูและการให

บริการหลังการขายไดสะดวกมากยิ่งขึ้น รวมทัง้มีการเพิ่มบุคลากรเพื่อขยายตลาดครอบคลุมการดูแลบริการหลังการ

ขายมากยิ่งขึ้น

ไมเพียงแตตลาดในประเทศเทานัน้ที่ลีดเวยฯ จะขยายการลงทุน บริษทัลีดเวยฯ ใหความสําคัญกับตลาดในตาง

ประเทศเชนเดียวกัน โดยจะเริ่มผลักดันตลาดที่พมาใหแข็งแกรงมากยิ่งขึ้น โดยเราตัง้เป ายอดขายไว 1,000 ลาน

บาทภายในสิน้ปี 2560 น้ี สวนปีหน าตัง้เป ายอดขายไวที่ 1,200 ลานบาท เป็นตน


