
ธีริศรา อัศวนิเวศน  สาวเกงผูบุกเบิกธุรกิจอสังหาฯ

ดวยสองมือ

ธีริศรา อัศวนิเวศน

สาวเกงผูบุกเบิกธุรกิจอสังหาฯดวยสองมือ

ธุรกิจอสังหาริมทรัพยนัน้เติบโตอยางตอเน่ืองทุกปี ราคาก็มีแนวโนมสูงขึ้นตลอด และมีผูแขงขันมากขึ้น ธุรกิจน้ีจึง

ไดรับความสนใจจากคนรุนใหมอยูไมน อย เชนเดียวกับ คุณแพร- ธีริศรา อัศวนิเวศน รองกรรมการผูจัดการ Asava

Property Group ธุรกิจดานอสังหาริมทรัพย เจาของโครงการบานเดี่ยวสุดหรู THE PAVILLA ที่หันมาสนใจจับ

ธุรกิจน้ีจนสามารถบุกเบิกและกอตัง้โครงการบานเดี่ยวราคา 25 ลานบาท มูลคาโครงการทัง้สิน้ 600 ลานบาท โดย

ปลุกป้ันตัง้แตเริ่มจนจบโครงการดวยตัวเองจนสามารถขายโครงการในเฟสแรกหมดไปภายในเวลา 1 ปี แมจะไม

เคยมีประสบการณดานน้ีมากอน อีกทัง้ทางครอบครัวก็ไมไดทําธุรกิจทางดานน้ีแตอยางใด

หลังเรียนจบมัธยมจาก Shrewsbury International School เธอไปเรียนตอที่ Monkton Combe School, Bath,

UK: As-Level ประเทศอังกฤษ แลวจึงกลับมาเรียนที่มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร อินเตอร ดาน BBA บริหารธุรกิจ

ดานการเงิน กอนจะเริ่มทํางานที่ McKinsey & Company (Consulting Analyst) บริษทัที่ปรึกษาอันดับหน่ึงของ

โลก เป็นที่ปรึกษาธุรกิจใหกับบริษทัใหญๆ หลายบริษทั ไดทําโปรเจกตกับแบงกชัน้นําทัง้ในประเทศและนอกประ

เทศ จนรูเรื่องการทําธุรกิจพอสมควร และอยากเริ่มธุรกิจของตัวเองตัง้แตเริ่มตนจนจบ จนเกิดเป็นโครงการบาน

เดี่ยว THE PAVILLA (Private Residences) เมื่อ 3 ปีที่ผานมา และประสบความสําเร็จเป็นที่นาพอใจ จนไดรับ

รางวัลตางๆ ในการทํางานหลายรางวัล เชน Global Business Case Competition by Washington University,
Seattle, USA/1st Runner-up: Belgrade International Business Case Competition, Belgrade,
Serbia/Best Presenter Award at Belgrade International Case Competition, Belgrade, Serbia/1st
Runner-up: Loreal Brandstorm, Bangkok, Thailand

“คือเรารูวาเราเป็นโครงการใหม แพรก็หน าใหม ทัง้แบงกและลูกคาอาจจะไมเชื่อถือ เพราะเราไมไดอยูในธุรกิจน้ีมา

กอน บานหลังละเกือบ 30 ลานลูกคาอาจไมกลาซื้อถาไมเห็นบานกอน แพรเลยตัดสินใจสรางเสร็จแลวคอยขาย แลว

การที่ไมไดกูแบงกเลยใชเงินสดของเราทัง้หมด ที่ดินก็เป็นของสะสมที่คุณพอซื้อไวนานแลว ทําใหบานของเรา

ทําราคาไดดี เพราะเราไมไดเสียดอกเบีย้ตนทุนเราถูกกวา บนทําเลและพื้นที่ที่เทากัน บานเราราคาถูกกวาอยางแน

นอน” เธอกลาว

ดวยวัยเพียง 25 ปีที่เธอสามารถสรางธุรกิจทางดานอสังหาริมทรัพยจนประสบความสําเร็จดวยตัวเองลวนๆ เธอบอก

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%98%e0%b8%b5%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b8%a8%e0%b8%a3%e0%b8%b2-%e0%b8%ad%e0%b8%b1%e0%b8%a8%e0%b8%a7%e0%b8%99%e0%b8%b4%e0%b9%80%e0%b8%a7%e0%b8%a8%e0%b8%99%e0%b9%8c-%e0%b8%aa%e0%b8%b2%e0%b8%a7%e0%b9%80/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%98%e0%b8%b5%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b8%a8%e0%b8%a3%e0%b8%b2-%e0%b8%ad%e0%b8%b1%e0%b8%a8%e0%b8%a7%e0%b8%99%e0%b8%b4%e0%b9%80%e0%b8%a7%e0%b8%a8%e0%b8%99%e0%b9%8c-%e0%b8%aa%e0%b8%b2%e0%b8%a7%e0%b9%80/


วาไมใชเพราะความฟลุก แตตองมีความมุงมัน่ คติที่ใชในการทํางาน คืออยายอมแพ แมจะเจองานยาก เพราะถา

ผานไปไดผลลัพธที่ไดจะคุมคานาภูมิใจมาก และมองโลกในแงดีเขาไว เมื่อเจออุปสรรคปัญหาก็เรียนรูจากมัน เพราะ

มันจะทําใหเราเติบโต ไมมีอะไรที่ทําไมได

นับจากน้ีเป าหมายตอไปของเธอคือการเปิดเฟส 2 โดยจะสรางเป็นแบรนดน องใหม จับตลาดกลุมบีลงไป และหา

ตลาดกอนแลวจึงสรางบานมารองรับลํกคาที่มองไว โดยมีเป าหมายจะปิดโครงการภายใน 1-1.5 ปีน้ี ในทัง้ดาน

กอสรางและการขาย ในขณะเดียวกันก็เล็งหาพื้นที่เพื่อขึ้นโครงการใหมอีกตอไปดวย

สื่อมวลชนสอบถามขอมูลเพิ่มเติม

บริษทั โนตเอเบิล้แบงคคอก จํากัด
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