
ธนัชวิ​ชญ แทรเวล​ กรุป​ ปลืม้​ ยอด​ขาย​แตะ​ 2​40

ลาน​บาท

ธนัชวิ​ชญ แทรเวล​ กรุป​ ปลื้ม​ ยอด​ขาย​แตะ​ 2​40 ลาน​บาท

• ยํ้า หัวใจ​อยู​ที่​คุณภาพ​ของ​รถ​และ​บริ​การ

• ยก​ระดับ​คุณภาพ​การ​ให​บริการ​ดวย​การ​ใช Volvo Service Agreement

บริษทั​ ธนัชวิ​ชญ แทรเวล​ กรุป​ จํากัด​ ซึ่ง​เป็น​ผูนําใน​ตลาด​รถ​โดยสาร​ไม​ประจําทาง​ระ​ดับ​พรี​เมี่​ยม​ ของ​ประเทศ​ไทย​

เชื่อ​มัน่​ยอด​ขาย​ใน​ปี​น้ี​จะ​ไม​ตํ่ากวา​ปี​ที่​ผาน​มา​ที่​แตะ​ระดับ​ 2​40 ลาน​บาท​ ซึ่ง​เป็น​ผล​จาก​การ​ใสใจ​กับ​คุณภาพ​การ​ให

บริการ​ ซึ่ง​รวม​ไป​ถึง​คุณภาพ​ของ​รถ​ที่​ให​บริ​การ

นาย​แพทย​ธนัช เงิน​ประเสริฐ​ศรี​ กรรมการ​ผู​จัดการ​บริษทั​ ธนัชวิ​ชญ แทรเวล​ กรุป​ จํากัด​ เปิด​เผย​วา​จาก​สภาพ​การ

ดําเนิน​ธุรกิจ​ให​บริการ​รถ​โดยสาร​ไม​ประจําทางใน​ชวง​ปี​ที่​แลว​ ใน​ธุรกิจ​น้ี​ตอง​ประสบ​กับ​ปัญหา​ทัวร​ศูนย​เหรียญ​ที่

รัฐบาล​ได​ดําเนิน​การ​ปราบ​ปราม​อยาง​เด็ด​ขาด​เมื่อ​ปี​ที่​แลว​ ทําให​การ​ธุรกิจ​การ​ให​บริการ​รถ​โดยสาร​ไม​ประจําทาง​ตอง

ปรับ​การ​ดําเนิน​งา​น ​โดย​เฉพาะ​ตลาด​ที่​พึ่งพา​ตลาด​จาก​ตาง​ประเทศ​ที่​มี​งาน​ลด​ลง​ จําตองหา​ตลาด​ภายใน​ประเทศ​เพื่อ

ชดเชย​กับ​ตลาด​ที่​หด​ตัว​ไป

“ถาม​วา​เรา​ (ธนัชวิ​ชญ) ได​รับ​ผลก​ระ​ทบ​จาก​การ​ปราบ​ปราม​ดัง​กลาว​ ตอบ​ได​เลย​วา​กระทบ​โดยตรง​น อย​มาก​เพราะ

เป็น​คนละ​ตลาด​กัน​ แต​ผู​ประกอบ​การ​ที่​ยึด​โยง​กับ​ทัวร​ดัง​กลาว​ สวน​หน่ึง​ได​ผัน​เป า​หมาย​ตลาด​ตาง​ประเทศ​มา​เป็น​ใน

ประ​เทศ​ ทําให​ผู​ประกอบ​การก​ลุม​น้ี​ มี​การนําเสนอ​ราคา​ที่​คอน​ขาง​ตํ่า ราคา​เรา​จึง​แพง​กวา​ประมาณ​ 2​0 – 30% แต

โดย​ทัว่​ไป​ ลูกคา​ยัง​คง​อยู​กับ​เรา​” นาย​แพทย​ธนัช กลา​ว

บริษทั​ ธนัชวิ​ชญ แทรเวล​ กรุป​ จํากัด​ มี​รากฐาน​จาก​ธุรกิจ​การ​ขนสง​ตัง้แต​ปี​ พ​.​ศ.​ 2500 โดย​นาย​แพทย​ธนัช ถือ​เป็น

ผู​บริหาร​รุน​ใหม​ที่​บุกเบิก​ธุรกิจ​การ​ให​บริการ​รถ​โดยสาร​ไม​ประจําทาง​ และ​ดําเนิน​การ​ใน​รูป​แบบ​บริษทั​ตัง้แต​ปี​ พ​.​ศ.​

2547 เพื่อ​เนน​การ​ให​บริการ​รถ​โดยสาร​ไม​ประจําทาง​ทัว่​ราช​อาณา​จักร​ โดย​ปัจจุบัน​มี​ฐาน​ลูกคา​ที่​เป็น​บริษทั​ชัน้​นําของ

ประเทศ​ไม​ตํ่ากวา​ 7,000 ราย​ เนน​กล​ยุทธการ​ให​บริการ​ที่​มี​คุณ​ภาพ​ โดย​เฉพาะ​ตัว​รถ​ที่​เป็น​รถ​อายุ​การ​ใช​งาน​ไม​เกิน​

5 ปี​ มี​การ​บํารุง​รักษา​ตาม​มาตรฐาน​โรงงาน​ประกอบ​รถ​บัส​ที่​กําหนด​ไว​อยาง​เครงครัด​ ซึ่ง​ปัจจุบัน​ บริษทัฯ​ มี​รถ​บัส​ทัง้

สิน้​ 100 คัน​ โดย​เป็น​รถ​ยี่หอ​วอ​ลโว​ บัส​ 30 คัน
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นาย​แพทย​ธนัชก​ลา​ววา​เพื่อ​รักษา​มาตรฐาน​การ​ให​บริการ​ที่​ดี​ตลอด​เวลา​ บริษทัฯ​ จึง​ได​ตัดสิน​ใจ​ซื้อ​สัญญา​การ​ให

บริการ​ซอม​บํารุง​ครบ​วง​จร​หรือ Volvo Service Agreement จาก​บริษทั​ วอ​ลโว​ กรุป​ (ประเทศ​ไทย​) จํากัด​ เพื่อ​บํารุง

รักษา​รถ​วอ​ลโว​ บัส​ ให​พรอม​ใช​งาน​ได​ตลอด​เวลา​ อีก​ทัง้​ยัง​สราง​ความ​มัน่ใจ​วา​บริษทัฯ​ จะ​สามารถ​ใช​รถ​วอ​ลโว​ บัส​ ได

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%98%e0%b8%99%e0%b8%b1%e0%b8%8a%e0%b8%a7%e0%b8%b4%e0%b8%8a%e0%b8%8d%e0%b9%8c-%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b8%a3%e0%b9%80%e0%b8%a7%e0%b8%a5-%e0%b8%81%e0%b8%a3%e0%b8%b8%e0%b9%8a%e0%b8%9b-%e0%b8%9b/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%98%e0%b8%99%e0%b8%b1%e0%b8%8a%e0%b8%a7%e0%b8%b4%e0%b8%8a%e0%b8%8d%e0%b9%8c-%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b8%a3%e0%b9%80%e0%b8%a7%e0%b8%a5-%e0%b8%81%e0%b8%a3%e0%b8%b8%e0%b9%8a%e0%b8%9b-%e0%b8%9b/


ตลอด​อายุ​การ​ใช​งาน​ของ​วอ​ลโว​ บัส​ ได​อยาง​เต็ม​ที่

“กา​รที่​เรา​ซื้อ​สัญญา​ซอม​บํารุง​กับ​วอ​ลโว​ กรุป​ ก็​เพราะ​เรา​ตองการ​ให​รถ​เรา​สราง​ความ​พึง​พอใจ​กับ​ลูกคา​ของ​เรา​ จาก

การ​สอบถาม​กับ​ลูกคา​ พ​วก​เขา​มอง​ถึง​สภาพ​รถ​เป็น​เรื่อง​สําคัญ​ บวก​กับ​เรา​มี​ระบบ​งาน​คุณภาพ​ พ​รอม​ดวย​ระเบียบ

การ​ให​บริการ​ที่​ดี​ มี​คุณ​ภาพ​ และ​คํานึง​ถึง​ความ​ปลอดภัย​ของ​ผู​โดยสาร​เป็น​สําคัญ​ พ​นักงาน​ขับ​รถ​ตอง​ปฎิบัติ​ตาม​กฎ

ระเบียบ​ของ​บริษทั​ที่​เพิ่ม​เติม​จาก​กฎ​ขอ​บังคับ​ของ​ทาง​การ​ บวก​กับ​เรา​พยายาม​นําเสนอ​รูป​แบบ​ของ​รถ​ที่​เนน​ลูกคา

ระดับ​บน​ที่​ตองการ​ความ​เรียบ​งาย​ สามารถ​ใช​งาน​ได​จริง​และ​คํานึง​ถึง​ความ​สะดวก​สบาย​กับ​ความ​ปลอด​ภัย​ รวม​ไป​ถึง

ความ​สุภาพ​ของ​พนักงาน​ภายใน​รถ​ที่​มี​ความ​เขาใจ​ความ​ตองการ​ของ​ลูก​คา​” นาย​แพทย​ธนัช กลา​ว

“ผม​อยาก​จะ​บอก​ขอดี​ของ​การ​ซื้อ​สัญญา​การ​ให​บริการ​หลัง​การ​ขาย​กับ​วอ​ลโว​ กรุป​ ผม​สามารถ​มุง​ทําตลาด​ได​อยาง

เต็ม​ที่​โดย​ไม​จําเป็น​ตอง​กังวล​เรื่อง​การ​ซอม​บํารุง​รักษา​ และ​ขอ​สําคัญ​ ผม​เชื่อ​มัน่​วาการ​ซอม​บํารุง​เอง​ หาก​ทําตาม

มาตรฐาน​ของ​ผู​ผลิต​แลว​ เรา​ทําแพง​กวา​เขา​แนนอน​และ​เรา​ทําไม​คุม​กับ​เวลา​และ​สมาธิ​ที่​ตอง​เสีย​ไป​กับ​เรื่อง​ที่​ไมใช

ธุรกิจ​หลัก​ของ​เรา​” นาย​แพทย​ ธนัช กลา​ว

นาย​แพทย​ธนัชก​ลา​ววา​จาก​คุณภาพ​การ​ให​บริการ​ที่​ดี​เสริม​ดวย​สภาพ​รถ​ใหม​ สะอาด​และ​ปลอดภัย​ พ​รอม​ให​บริการ

ตลอด​เวลา​ ทําให​ลูกคา​ยินดี​จาย​เพิ่ม​จาก​ราคา​ที่​ผู​ประกอบ​การ​ราย​อื่น​ตัด​ราคา​ตํ่ากวา​ราคา​ตลาด​ ที่​ไม​สามารถ​ให

บริการ​ดัง​เชน​บริษทัฯ​ จึง​ทําให​ลูกคา​จะ​กลับ​มา​ใช​บริการ​ของ​บริษทัฯ​ อยาง​ตอ​เน่ือง​ โดย​ใน​ปี​น้ี​เชื่อ​มัน่​วาย​อด​ขาย​ของ

ธนัชวิ​ชญ แทรเวล​ กรุป​ จะ​ไม​ตํ่ากวา​ปี​ที่​แลว​ที่​อยู​ที่​ 2​40 ลาน​บาท​ โดย​ลูกคา​ประมาณ​ 2​0% เป็น​ลูกคา​ตาง​ชาติ​และ​ที่

เห​ลือ​ 80% เป็น​ลูกคา​องคกร​ภายใน​ประเทศ​ที่​ตองการ​นําพนักงาน​ไป​ทัศนะ​ศึกษา​ใน​สถาน​ที่​ตาง​ ๆ ทัว่​ประ​เทศ
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นาย​แพทย​ธนัช กลาว​เสริม​วา​ใน​ปี​น้ี​ บริษทัฯ​ มี​แผน​จะ​ซื้อ​รถ​วอ​โว​ บัส​ เพิ่ม​อีก​ 10 คัน​เพื่อ​ทดแทน​รถ​วอ​ลโว​ บัส​ ที่

ครบ​ระยะ​การ​ให​บริการ​ 5 ปี​ที่​จะ​ถูก​ปลด​ระ​วาง​ ซึ่ง​สอดคลอง​กับ​ความ​ตองการ​ของ​ลูกคา​ที่​ตองการ​รถ​ที่​มี​สภาพ​ใหม​

จึง​ถือ​เป็น​จุด​ขาย​ที่​บริษทัฯ​ ได​ทุม​ลงทุน​มา​อยาง​ตอ​เน่ือง


