
จระเข​เล็ง​ขยาย​ตลาด​สู​เอเชีย​ตะวัน​ออก​เฉียง​ใต​ บุก

เปิด​สํานักงาน​หลัก​ที่​ลาว​ หวัง​เป็น​เจา​ตลาด​วัสดุ​กอ

สรา​ง

ทิศทาง​ตลาด​วัสดุ​กอสราง​เอเชีย​ตะวัน​ออก​เฉียง​ใต​ยัง​ไป​ได​สวย​ จระเข​เตรียม​บุก​ตลาด​อยาง​ตอ​เน่ือง​ เปิด​สํานักงาน

หลัก​ที่​ลาว​เรง​พัฒนา​สินคา​และ​บริการ​เขา​สู​ ตัง้​เป า​ตลาด​ใน​ตาง​ประ​เทศ​ ยอด​เติบโต​เพิ่ม​ 15-20%

นาย​นร​วี​ร เศร​ษฐิน ​ผู​อํานวย​การ​ฝ าย​สื่อสาร​การ​ตลาด​ บริษทั​ จระเข​ คอรปอเรชัน่​ จํากัด​ ผูนําใน​การ​ผลิต​และ

จําหนาย​สินคา​นวัตกรรม​ เพื่อ​งาน​กอ​สราง​ ซอม​แซม​ และ​ตก​แตง​ ตรา​จระเข​และ​ชา​ละ​วัน​ กลาว​วา​ ขณะ​น้ี​บริษทัฯ​ มี

แผนที่​จะ​รุก​ตลาด​วัสดุ​กอสราง​ใน​ภูมิภาค​เอเชีย​ตะวัน​ออก​เฉียง​ใต​ โดย​กอน​หน า​น้ี​ได​เปิด​สํานัก​หลัก​ที่​เมือง​ยาง​กุง​

ประเทศ​พมา​ สวน​การ​เปิด​สํานักงาน​หลัก​ที่​เมือง​เวียง​จันทร​ สาธารณรัฐ​ประชาธิปไตย​ประชาชน​ลาว​ใน​ครัง้​น้ี​

เน่ืองจาก​ชวง​หลาย​ปี​ที่​ผาน​มา​จระเข​ได​เขา​มา​ทําตลาด​ใน​ประเทศ​น้ี​ การ​เปิด​สํานักงาน​ก็​เพื่อ​ให​กลุม​ลูกคา​ของ​บริษทัฯ​

สามารถ​ติดตอ​ประสาน​งาน​ตางๆ​ ได​สะดวก​เพิ่ม​ประสิทธิภาพ​ใน​การ​ให​บริการ​มาก​ขึ้น​ โดย​รูป​แบบ​การ​ดําเนิน​ธุรกิจ​จะ

มี​ลักษณะ​เป็น Representative Office ไมมี​การ​ขาย​สินคา​หรือ​ดําเนิน​ธุรกรรม​ทางการ​เงิน​ผาน​สํานักงาน​ที่​ลาว​ แต

เป็นการ​ซื้อ​ขาย​ผาน​สํานักงาน​ที่​ประเทศ​ไทย​ และ​ขนสง​ให​กับ​ตัวแทน​จําหนาย​หลัก​ตางๆ​ ที่​อยู​ใน​ประเทศ​ลาว​ ตอ​จาก

นัน้​ตัวแทน​จําหนาย​หลัก​ ซึ่ง​มี​อยู​ 12 ราย​ จะ​เป็น​ผู​กระจาย​สินคา​ตอ​ไป​ยัง​ผู​คา​ชวง​ตาม​จังหวัด​ตางๆ​ ตอ​ไป

สําหรับ​ตลาด​วัสดุ​กอสราง​ใน​ประเทศ​ลาว​นัน้​ เป็น​ตลาด​คอน​ขาง​ใหญ​ แบง​พื้นที่​ตาม​ภูมิ​ภาค​ แต​ธุรกิจ​โดย​รวม​ยัง​อยู

แต​ใน​ภาค​กลาง​ เชน​ เมือง​เวียง​จันทร​ ทา​แขก​ ปาก​เซ​ เป็น​หลัก​ เป็น​โอกาส​ให​เกิด​การ​ขยาย​ตัว​ทาง​ธุรกิจ​ ไป​ยัง

ภูมิภาค​อื่น​ของ​ประเทศ​ลาว​ได​ และ​บริษทั​มอง​เห็น​ชอง​ทาง​ดัง​กลาว​ ประกอบ​กับ​แบรนด​จระเข​และ​ชา​ละ​วัน​ เขา​มา

เปิด​ตลาด​ที่​น่ี​เป็น​ระยะ​เวลา​นาน​พอ​สม​ควร​ ทําให​เป็น​ที่​ยอมรับ​และ​มีชื่อ​เสียง​ใน​ตลาด​วัสดุ​กอสราง​ของ​ลาว​อยู​ใน

อันดับ​ตนๆ​ ทัง้น้ี​การ​ทําตลาด​ใน​ลาว​ไมมี​ความ​แตก​ตาง​จาก​ใน​ประเทศ​ไทย​ เพราะ​ทัง้​สอง​ประเทศ​มี​พื้นที่​ติดตอ​กัน​

วัฒนธรรม​การ​สื่อสาร​ตางๆ​ มี​ความ​คลาย​คลึง​ ไม​เป็น​อุปสรรค​ใน​การ​ดําเนิน​ธุรกิจ​ทําให​มี​ความ​คลอง​ตัว​และ​มี​ประ​สิทธิ

ภาพ​ โดย​ใน​ปี​น้ี​บริษทัฯ​ ได​ตัง้​เป า​ยอด​ขาย​ใน​ตาง​ประ​เทศ​ 10% จาก​ยอด​ขาย​รวม​ของ​บริษทัฯ​ และ​วาง​เป า​หมาย

เติบโต​ขึ้น​ 15-20% ซึ่ง​ปัจจุบัน​บริษทั​ จระเข​เขาไป​ทําตลาด​ใน​ประเทศ​พมา​ ลาว​ และ​กัมพู​ชา​ เวียดนาม​ มาเลเซีย​

รวม​ถึง​การ​เขาไป​ขยาย​ตลาด​ใน​ประเทศ​อื่นๆ​ ใน​เอเชีย​ตะวัน​ออก​เฉียง​ใต​ดวย

“ตลาด​วัสดุ​กอสราง​เอเชีย​ตะวัน​ออก​เฉียง​ใต​มี​อัตรา​การ​เติบโต​อยาง​ตอ​เน่ือง​ เน่ืองจาก​การ​เติบโต​ของ GDP และ

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%88%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b9%80%e0%b8%82%e0%b9%89%e0%b9%80%e0%b8%a5%e0%b9%87%e0%b8%87%e0%b8%82%e0%b8%a2%e0%b8%b2%e0%b8%a2%e0%b8%95%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b8%aa%e0%b8%b9%e0%b9%88%e0%b9%80/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%88%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b9%80%e0%b8%82%e0%b9%89%e0%b9%80%e0%b8%a5%e0%b9%87%e0%b8%87%e0%b8%82%e0%b8%a2%e0%b8%b2%e0%b8%a2%e0%b8%95%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b8%aa%e0%b8%b9%e0%b9%88%e0%b9%80/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%88%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b9%80%e0%b8%82%e0%b9%89%e0%b9%80%e0%b8%a5%e0%b9%87%e0%b8%87%e0%b8%82%e0%b8%a2%e0%b8%b2%e0%b8%a2%e0%b8%95%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b8%aa%e0%b8%b9%e0%b9%88%e0%b9%80/


ความ​ตองการ​ใน​การ​พัฒนา​ประ​เทศ​ โดย​มี​อัตรา​การ​เติบโต​มาก​กวา​ 10% ตอ​ปี​ สวน​ตลาด​ใน​กลุม​ประ​เทศ CLMV

ประกอบ​ดวย​ประ​เทศ​ กัมพู​ชา​ ลาว​ พ​มา เวียดนาม​ก็​เป็น​ตลาด​ที่​มี​ขนาด​ใหญ​ และ​มี​กําลัง​ซื้อ​สูง​ แต​ก็​มี​นัก​ลงทุน​และ

คู​แขง​เพิ่ม​เชน​กัน​ ซึ่ง​ปัจจุบัน​มี​ผู​ประกอบ​การ​จาก​ประเทศ​จี​น ​เขา​มา​ดําเนิน​ธุรกิจ​เกี่ยว​กับ​วัสดุ​กอสราง​ที่​มี​ราคา​ถูก​ สง

ผลก​ระ​ทบ​ตอ​ผู​ผลิต​ทัง้​ใน​และ​ตาง​ประ​เทศ​ ทําให​บริษทัฯ​ จําเป็น​ตอง​พัฒนา​ทัง้​ใน​ดาน​ผลิตภัณฑ​และ​การ​ให​บริการ​ให

ได​มาตร​ฐาน​ เพื่อ​ครอง​ใจ​ลูกคา​ใน​ตลาด​ตาง​ประ​เทศ​” นาย​นร​วี​ร กลาว​ใน​ที่​สุด


