
“คารคอนวิน่ี” จุดพลุแฟรนไชสศูนยซอมสีและตัวถัง

ดวนสาขาแรก “คารคอน วิภาวดี36”

บจก.คารคอนวิน่ี ในเครือล็อกซเลย เซ็นสัญญาแฟรนไชสรายแรกกับ บจก.เอสซีจีออโตเซอรวิส ใชชื่อสาขา “คารคอ

น วิภาวดี36” หลังศูนยบริการตนแบบไดรับการตอบรับเป็นอยางดี ตัง้เป าเปิดใหครบ 10 สาขาภายในสิน้ปีน้ี

1 มีนาคม 2560, นายณัฐพล เดชวิทักษ ผูชวยกรรมการผูจัดการใหญ บริษทั ล็อกซเลย จํากัด (มหาชน) ในฐานะ

กรรมการผูจัดการ บริษทั คารคอนวิน่ี จํากัด เผยวา หลังจากบริษทัเริ่มดําเนินธุรกิจดานการซอมสีและตัวถังรถยนต

แบบรวดเร็วภายใตแบรนด “คารคอน” ตัง้แตตนปี 2559 ที่ผานมา โดยมีศูนยบริการตัง้อยูบนถนนพระราม3 ซึ่งใช

เป็นศูนยบริการตนแบบและเป็นศูนยการเรียนรูและพัฒนาเทคโนโลยีใหมๆ ไดรับการตอบรับเป็นอยางดีจากกลุม

ลูกคาผูใชรถ ลาสุดบริษทัไดเซ็นสัญญาขยายสาขาแฟรนไชสรายแรกกับ บริษทั เอสซีจีออโตเซอรวิส จํากัด โดยใช

ชื่อสาขา “คาร คอน วิภาวดี36” ตัง้อยูบริเวณปากซอยวิภาวดีรังสิต36 บนพื้นที่กวา 500 ตารางเมตรซึ่งสาขาน้ีจัด

อยูในประเภทแฟรนไชสขนาดใหญ(ไซส L)มีชองซอมจํานวน 8 ชองซอม คาดวาจะพรอมเปิดใหบริการไดภายใน

เดือนกรกฎาคม 2560

“แผนการขยายสาขาจะมีทัง้ในรูปแบบที่บริษทัลงทุนเองและสาขาแฟรนไชสโดยในชวง 2-3 ปีแรกจะเนนพื้นที่กรุง

เทพฯ และปริมณฑลกอน โดยจะขยายใหครบสี่มุมเมือง รองรับพื้นที่ยานพระรามสอง ลําลูกกา บางนา และบางบัว

ทอง สวนในอนาคตจะขยายสาขาไปยังหัวเมืองใหญในตางจังหวัด ไดแก ชลบุรี เชียงใหมอุดรธานี นครราชสีมาสง

ขลา และภูเก็ต เป็นตน”

นายณัฐพลกลาวอีกวา ภายในสิน้ปีน้ี บริษทัตัง้เป าเพิ่มสาขาแฟรนไชส “คารคอน” ใหไดประมาณ 10 สาขา กอนที่

จะเพิ่มเป็น 100 สาขาในปี 2565 ขณะน้ีกําลังเจรจากับอีก 5-6 ราย ซึ่งสนใจจะเขามารวมเป็นพันธมิตรแฟรนไชส

“คารคอน” ซึ่งบริษทัแบงขนาดแฟรนไชสไวเป็น 3 ขนาดคือ 1.ขนาดเล็ก (ไซส S) ใชพื้นที่ประมาณ 100 ตาราง

เมตร มี 2 ชองซอม เหมาะสําหรับผูประกอบการที่มีอูอยูแลวแตตองการเพิ่มบริการในสวนของการซอมสีและตัวถัง

แบบเรงดวน2.ขนาดกลาง (ไซส M) ใชพื้นที่ประมาณ 300 ตารางเมตร มี 6 ชองซอมและ3.ขนาดใหญ (ไซส L) ใช

พื้นที่มากกวา 500 ตารางเมตร มี 8 ชองซอม

ทัง้น้ีพันธมิตรทางธุรกิจที่เขามารวมแฟรนไชส “คารคอน” จะไดรับการสนับสนุนจากบริษทัทางดานการดําเนินธุรกิจ

ทัง้หมด 5 ดานไดแก
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1.ระบบซอฟทแวรในการบริหารจัดการศูนย “คารคอน”

2. วัสดุอุปกรณและเทคโนโลยีที่ “คารคอน” เป็นเจาของสิทธิบัตร

3. การฝึกอบรมดานการซอมแบบเฉพาะของ “คารคอน” ใหแกเจาหน าที่ปฏิบัติงานในศูนย

4. ทีมชางเทคนิคมาตรฐานเดียวกับคารคอนจากญี่ป ุนเขามาซัพพอรตในชวงแรก

5. กิจกรรมสนับสนุนทางดานการตลาด

นอกจากการทําตลาดดวยการขยายสาขาแฟรนไชส “คารคอน” เพื่อเจาะกลุมอูซอมสีและตัวถังใหเขามาเป็น

พันธมิตรทางธุรกิจแลว บริษทัยังเดินหน าหาพันธมิตรที่เป็นบริษทัประกันภัยรถยนตตางๆ เพื่อนําเสนอการใหบริการ

ซอมสีและตัวถังรถยนตของบริษทัใหกับลูกคา หลังจากกอนหน าน้ีบริษทัไดเจรจาตกลงรวมเป็นพันธมิตรกับ 5

บริษทัประกันภัยชัน้นําแลวไดแก บมจ.เมืองไทยประกันภัย, บมจ.ทิพยประกันภัย, บมจ.สินมัน่คงประกันภัย,บมจ.

สมโพธิ ์ เจแปน ประกันภัย (ประเทศไทย) และบมจ.เอ็มเอสไอจีประกันภัยบริษทัคาดวาภายในสิน้ปีน้ีจะมีบริษทั

ประกันภัยเขารวมเป็นพันธมิตรเพิ่มขึ้นจากเดิมอีก 5 รายรวมเป็น 10 ราย


