
คออสังหาฯนับรอยแหรวมงานTREP#4

คออสังหาฯ กวารอยคนตบเทารวมงานสัมมนา Thailand Real Estate Professionals ครัง้ที่ 4 (TREP#4) เมื่อ

วันพุธที่ 25 ก.ย. 56 ที่ผานมา เพื่ออัพเดทแนวโนมของตลาดและเทรนดของโลกออนไลนในธุรกิจอยางคึกคัก

จบลงไปดวยความสําเร็จอีกครัง้กับสัมมนาประจําเดือนซึ่งจัดขึ้นโดย DDproperty.com เว็บไซตขอมูล

อสังหาริมทรัพยอันดับ 1 ของเมืองไทย โดยไดรับการตอบรับที่ดีจากบรรดานายหน าอสังหาริมทรัพยและบุคคล

ทัว่ไปที่เขารวมงานอยางคับคัง่ โดยการจัดงานในครัง้น้ีจัดขึ้น ณ สมาคมธรรมศาสตร ซอยงามดูพลี ถนนพระราม 4

ภายใตหัวขอ “จับโฟกัสตลาดอสังหาฯ เปิดมุมมองโลกออนไลนครึ่งปีหลัง” โดยไดรับเกียรติจากกูรูอสังหาฯ 4 ทาน

มารวมเป็นวิทยากร ไดแก คุณไพโรจน จําปา ผูชวยผูจัดการ ฝายการตลาดออนไลนประจําภูมิภาคเอเชียตะวันออก

เฉียงใต เว็บไซต DDproperty.com, คุณสมศักดิ ์ ชุติศิลป  อุปนายกฝายวิชาการ สมาคมการขายและการตลาด

อสังหาริมทรัพย (RESAM), คุณธิติวัฒน ธีรกุลธัญโรจน รองประธานบริหาร บริษทัเซ็นจูรี่ 21 เรียลตี ้แอฟฟิลิเอทส

(ประเทศไทย) จํากัด และดร.โสภณ พรโชคชัย ประธานกรรมการบริหาร ศูนยขอมูลวิจัยและประเมินคา

อสังหาริมทรัพยไทย. บจก.เอเจนซี่ฟอรเรียลเอสเตท แอฟแฟรส (AREA)

คุณไพโรจน กลาววาในขณะที่เทรนดของการใชอินเตอรเนตและสมารทโฟนของคนไทยเพิ่มขึ้นอยางตอเน่ือง สงผล

ใหเรื่องของออนไลนและโซเชียล มีเดียเขามามีบทบาทตอการดําเนินธุรกิจตางๆ ซึ่งรวมไปถึงธุรกิจอสังหาริมทรัพย

ที่เป็นเรื่องที่คนสวนใหญใหความสนใจ โดยจากสถิติลาสุดจากกูเกิล้ (Google) ซึ่งเป็นเสริชเอนจิน้ที่คนทัว่โลกใชใน

การคนหาขอมูลออนไลนมากที่สุดพบวา คนในภูมิภาคเอเชียตะวันออกเฉียงใตนัน้ ทุก 1 วินาทีจะมีคนคนหาเกี่ยว

กับอสังหาฯ ถึง 16 คน ดังนัน้ การที่มีความรูและเขาใจในเทรนดของออนไลนจะชวยใหคนในธุรกิจอสังหาฯ ไมวาจะ

เป็นตัวผูประกอบการ หรือนายหน าอสังหาฯ นําไปตอยอดทางดานการตลาดเพื่อประสบความสําเร็จในการดําเนิน

ธุรกิจตอไป

ในขณะที่คุณสมศักดิ ์ ชุติศิลป  อุปนายกสมาคมการขายและการตลาดอสังหาริมทรัพย (RESAM) ไดกลาวถึง

สถานการณของธุรกิจเอเจนทหรือนายหน าอสังหาริมทรัพยในเมืองไทยวา ปัจจุบันมีเอเจนทหลายรูปแบบ ไมวาจะ

เป็นแบบนิติบุคคลที่มาในรูปแบบของบริษทัตางๆ ทัง้ที่เป็นบริษทัในเมืองไทยและเป็นแฟรนไชสจากตางประเทศ,

แบบกึ่งนิติบุคคล ซึ่งมีการตัง้ชื่อแบรนดเป็นของตัวเองแตไมไดจดทะเบีนกับกระทรวงพาณิชย และแบบบุคคลธรรม

ดา ซึ่งเป็นเอเจนทอิสระที่มีทัง้ทําแบบจริงจังและแบบสมัครเลน แตอยางไรก็ดีการที่ประเทศไทยยังไมมีการขึ้น

ทะเบียนและกฎหมายที่ชัดเจนในการควบคุมอาชีพดังกลาว ทําใหเกิดชองวางที่นําไปสูปัญหาในวิชาชีพ เชน มีการ

แยงลูกคาระหวางนายหน า หรือแมแตฝ่ังเอเจนทเองก็อาจจะโดนโกงคานายหน า ในขณะเดียวกัน คนสวนใหญยังมี

มุมมองตอการใชบริการเอเจนทที่ยังไมถูกตองสักเทาใด

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%84%e0%b8%ad%e0%b8%ad%e0%b8%aa%e0%b8%b1%e0%b8%87%e0%b8%ab%e0%b8%b2%e0%b8%af%e0%b8%99%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b8%a3%e0%b9%89%e0%b8%ad%e0%b8%a2%e0%b9%81%e0%b8%ab%e0%b9%88%e0%b8%a3%e0%b9%88%e0%b8%a7/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%84%e0%b8%ad%e0%b8%ad%e0%b8%aa%e0%b8%b1%e0%b8%87%e0%b8%ab%e0%b8%b2%e0%b8%af%e0%b8%99%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b8%a3%e0%b9%89%e0%b8%ad%e0%b8%a2%e0%b9%81%e0%b8%ab%e0%b9%88%e0%b8%a3%e0%b9%88%e0%b8%a7/
http://www.thaimediapr.com/wp-content/uploads/2013/09/IMG_1314resize.jpg


“เมื่อมีการเปิด AEC (ประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน) ในอีกไมถึง 2 ปีขางหน า หากเอเจนทไทยเอาทรัพยไปขายใน

ประเทศกลุม AEC จําเป็นตองมี co-broke ซึ่งเป็นบริษทัทองถิ่น แตในขณะที่เอเจนทของประเทศอื่นๆ ในกลุม

AEC สามารถมาขายในเมืองไทยไดอยางอิสระ เพราะบานเรายังไมมีกฎหมายควบคุม สิ่งที่เอเจนทพึงกระทําเพื่อ

เป็นการรับมือกับ AEC นัน่ก็คือ รักษาจรรยาบรรณในวิชาชีพ หมัน่หาความรูเพิ่มเติม เปลี่ยนมุมมองใหม โดยโฟกัส

ที่ความสําเร็จมากกวาผลตอบแทนเป็นสําคัญ หากการ co-broke จะชวยใหขายได อยาลังเลที่จะทํา เพราะความ

สําเร็จในการขายจะชวยสรางความไววางใจจากผูบริโภคมากขึ้น” นายสมศักดิ ์กลาว

เชนเดียวกับนายธิติวัฒน ธีรกุลธัญโรจน รองประธานบริหาร บริษทัเซ็นจูรี่ 21 เรียลตี ้แอฟฟิลิเอทส (ประเทศไทย)

จํากัด ที่มองวาการสรางความนาเชื่อถือเป็นสิ่งสําคัญของการเป็นเอเจนทที่ประสบความสําเร็จ ไมวาจะเป็นเอเจน

ทอิสระหรือเอเจนทที่มีสังกัดก็ตาม

“จะมีแบรนดหรือไม ไมใชเรื่องสําคัญ นายหน าที่ดีตองรูจักสรางคุณคาของตัวเองใหโดดเดนขึ้นมาได สรางตัวตนให

มีความนาเชื่อถือและนาสนใจโดยแสดงใหลูกคาเห็นวาเรามีความเชี่ยวชาญดานไหนบาง หลายครัง้ที่เห็นวาการขาย

ไมประสบความสําเร็จเมื่อมีเรื่องเงินมาเกี่ยวของ ใหมองขามเรื่องผลประโยชนแลวยอนกลับมามองวาเราไดทําหน าที่

ในวิชาชีพของตัวเองไดดีพอแลวหรือยัง”

ดาน ดร.โสภณ พรโชคชัย ประธานกรรมการบริหาร AREA ไดมาแชรมุมมองเกี่ยวกับเรื่องผังเมืองใหม และภาพ

ตลาดอสังหาฯ ในชวงที่เหลือของปี โดยดร.โสภณยังมีความมัน่ใจในทิศทางของตลาดในชวงไตรมาสทายของปีวาจะ

ยังเติบโตขึ้นอยางตอเน่ือง โดยมีคอนโดมิเนียมเป็นสินคาที่บรรดาดีเวลลอปเปอรเนนพัฒนาออกมาเพื่อตอบรับ

ดีมานดที่มีอยางตอเน่ือง โดยผูเลนที่ครองสวนแบงใหญในตลาดยังคงเป็นผูประกอบการในตลาดหลักทรัพย คิดเป็น

ราว 70% ทัง้น้ี ในชวงที่เหลือของปีน้ียังมีโครงการที่อยูอาศัยที่รอเปิดตัวใหมมีถึง 337 โครงการ เป็นคอนโดฯ สูงสุด

ถึง 204 โครงการ ทําเลหลักยังคงเป็นในเขตกรุงเทพฯและปริมณฑล

ขาวอสังหาฯอื่นๆ http://www.ddproperty.com/ขาวอสังหาริมทรัพย-บทความ

อัพเดทขาวอสังหาฯ สงตรงจากเว็บไซตอสังหาฯ อันดับ 1 ของเมืองไทยฟรี สมัครไดที่น่ี
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