
คอลลิเออรสฯ เติบโตอยางรวดเร็ว พรอมเป็น

ผูนําดานธุรกิจที่ปรึกษา

คอลลิเออรส อินเตอรเนชัน่แนล ประเทศไทย หน่ึงในผูนําดานธุรกิจที่ปรึกษาดานอสังหาริมทรัพยครบวงจร ประกาศ

ศักดาพรอมเป็นที่หน่ึงในธุรกิจดานที่ปรึกษา หลังจากการดําเนินธุรกิจในไทยมาได 5 ปี คอลลิเออรสฯ คาดวาผล

ประกอบการจะไปไดสวยกวาปีอื่นๆที่ผานมาเน่ืองจากอัตราการเติบโตของธุรกิจดานที่ปรึกษาและ ตัวแทนการขายที่

แข็งแกรงขึ้น

 

นับตัง้แตเริ่มกอตัง้บริษทัในปี 2550 อัตราการเติบโตเฉลี่ยของคอลลิเออรสอยูที่ 44 เปอรเซ็นตตอปี สูงกวาการ

เตบิโตเฉลีย่ของธรุกจิที่ปรกึษาอสงัหาฯ โดยรวมซึ่งมีอตัราอยูที่ 10 เปอรเซน็ตตอปี และในปี 2555 น้ี บรษิทัฯ    คาด

วาจะประสบความสาํเรจ็ดวยอตัราการเตบิโตเกนิกวา 40 เปอรเซน็อกีอยางแนนอน โดยเฉพาะในครึ่งปีแรก      คอลลิ

เออรสก็สามารถทํารายไดจากสวนตัวแทนการขาย และการเป็นที่ปรึกษาใหกับลูกคารายใหญไดอยางนาประทับใจ

“จุดแข็งของบริษทัคือ ธุรกิจการใหคําปรึกษา โดยปรัชญาของเราคือการใหความจริงใจ ความนาเชื่อถือ และขอมูลที่

เป็นขอเท็จจริงในการใหปรึกษาแกลูกคา ซึ่งสงผลใหเราไดรับความไววางใจจากลูกคาเดิมในการทําธุรกิจกับเราตอไป

” นายไทรมัน่ กลาว ซึ่งการนําปรัชญาน้ีมาใชในธุรกิจทําใหเราไดรับความไววางใจจากลูกคารายใหญในการเป็นที่

ปรึกษาโครงการ อาทิ ตลาดหลักทรัพยแหงประเทศไทย การทาเรือแหงประเทศไทย อสมท. และภาคเอกชน ซึ่งคอ

ลลิเออรสฯยังไดรับรางวัลดานที่ปรึกษาจาก เอเชียแปซิฟิค อินเตอรเนชัน่แนล พร็อพเพอรตี ้อวอรด ที่จัดขึ้น ณ กรุง

กัวลาลัมเปอร ในเดือนพฤษภาคมที่ผานมา “เป าหมายของเราคือการใหคําปรึกษาที่ชัดเจน และปฏิบัติไดกับทัง้

เจาของโครงการ และผูอยูอาศัย ซึ่งถือไดวาประสบความสําเร็จอยางแทจริง” น.ส. ณภัทร   เธียรชุติมา  ผูชวยผู

อํานวยการฝ ายที่ปรึกษาโครงการ  กลาวสรุป

 

การเติบโตของบริษทัฯในสวนอื่น คือธุรกิจดานการขายที่ดินที่ทางคอลลิเออรสฯ ทําการขายสถานทูตญี่ป ุนเดิมในปี 2

554 ซึ่งทําใหคอลลิเออรสฯไดรับรางวัลดีลยอดเยี่ยมแหงปี 2554 จาก ไทยแลนด พร็อพเพอรตี ้อวอรด ซึ่งนําไปสู

การขายที่ดิน อาคาร และรีสอรทที่มีขนาดใหญมากขึ้น นางสาวณุกานต สุวัตธิกุล รองผูอํานวยการฝ ายการลงทุน ให

ความเห็นวา “ตลาดอสังหาริมทรัพยยังคงคึกคักอยางตอเน่ือง เน่ืองจากยังมีที่ดินอีกหลายแปลงที่รอเขาประมูล
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ประกอบกับแนวโนมการประกาศเรื่อง REITs จาก กลต. ซึ่งจะกระตุนใหมีการซื้อขายมากขึ้น” นอกจากน้ีดานฝ าย

ดานการลงทุนธุรกิจโรงแรม ไดทําการขายโรงแรมไปแลว 2 แหงดวยกัน และลาสุดยังไดรับการแตงตัง้ใหขายสนาม

กอลฟที่ศรีราชา ประกอบกับคอลลิเออรสฯประสบความสําเร็จในการหาเชนโรงแรม Waldorf Astoria มาบริหาร

โครงการ Magnolia ราชดําริ อีกดวย

 

นับเป็นการเติบโตของธุรกิจที่เร็วที่สุดนับตัง้แต ปี 2550 โดยปัจจุบันคอลลิเออรสฯมีสาขาทัง้ที่พัทยา และหัวหิน

  ทาํใหปัจจบุนั   คอลลิเออรสฯ มีพนักงานราว 200 คน ซึ่งทัง้สองสาขานัน้มีการเตบิโตเชนกนัโดยไดรบัการแตงตัง้ให

รับผิดชอบขายโครงการที่อยูอาศัยหลายโครงการ และคอลลิเออรสฯ สามารถขายโครงการบานทิวทะเลในหัวหินไป

แลวกวา 70 เปอรเซ็นต ซึ่งเป็นโครงการที่เกิดจากการรวมทุนกันระหวางชาญอิสสระ และกลุมสหพัฒน

 

อีกหน่ึงความสําเร็จคือ การเป็นตัวแทนการขายโครงการที่อยูอาศัย โดยคอลลิเออรสฯ สามารถปิดการขายโครงการ

เดอะ แคปปิตอล เอกมัย – ทองหลอ 100 เปอรเซ็นต ภายในหน่ึงเดือน อีกทัง้ดานการประเมิน การบริหารจัดการอา

คาร การเป็นตัวแทนการหาผูเชาอาคารสํานักงาน ภาคอุตสาหกรรม และตัวแทนขายและเชาที่อยูอาศัย รวมถึงการ

บุกเบิกตลาดในพมาดานการเป็นที่ปรึกษาดานการประเมิน และไดทําการศึกษาตลาดอสังหาฯเป็นเจาแรกอีกดวย

 

“สวนตลาดที่พมาเอง ยังคงเป็นประเทศที่เปิดโอกาศสําหรับนักธุรกิจไทย และคอลลิเออรสฯ ก็วางแผนจะให

คําปรึกษากับนักธุรกิจของไทย รวมถึงนักลงทุนชาวตางชาติที่สนใจขยายธุรกิจในพมาอีกดวย” นายไทรมัน่ กลาว

ปิดทาย

 

 

 


