
กลุมดีทีซี เอ็นเตอรไพรส รุกตลาดจับคูผูคาและรถ

ขนสง ในประเทศไทย

กลุมดีทีซี เอ็นเตอรไพรส รุกตลาดจับคูผูคาและรถขนสง ในประเทศไทย

• 3 พันธมิตร จับมือตัง้บริษทัรวมทุน บริษทั โทรามูฟ จํากัด

• ตอกยํ้า ดีทีซี ผูนําเทคโนโลยีขนสงในประเทศไทย

กลุมบริษทั ดี.ที.ซี. เอ็นเตอรไพรส ผูใหบริการ GPS Tracking และ IoT ชัน้นํา รุกตลาดจับคูขนสงระหวางผูคาและ

เจาของรถขนสงเพื่ออุดจุดบอดของธุรกิจขนสง สรางผลกําไรใหแกเจาของรถบรรทุก ขณะเดียวกันลดตนทุนดาน

ขนสงใหแกเจาของสินคา ซึ่งสงผลใหเกิดประสิทธิภาพในการใชพลังงานสําหรับการขนสง

นายทศพล คุณะเพิ่มศิริ กรรมการผูจัดการใหญ กลุมบริษทั ดี.ที.ซี. เอ็นเตอรไพรส เปิดเผยวากลุมดีทีซี ไดจัดตัง้

บริษทั โทรามูฟ จํากัด รวมกับบริษทัญี่ป ุน 2 รายคือบริษทั ยาซากิ เอ็นเนอรยี่ ซิสเท็มส จํากัด และบริษทั ทราบ็อกซ

คอรปอเรชัน่ จํากัด ซึ่งบริษทัรวมทุนดังกลาวถือเป็นบริษทัรวมทุนบริษทัแรกของกลุม ทัง้น้ีเพื่อใหมีการถายทอด

เทคโนโลยีมายังประเทศไทยในดานการจับคูระหวางเจาของสินคากับเจาของรถขนสงอยางแทจริง โดยกลุมบริษทัดี

ทีซีฯ ถือหุนในสัดสวน 59% ของทุนจดทะเบียน 5 ลานบาท สวนที่เหลือเป็นการถือโดยกลุมบริษทัญี่ป ุน

“ความจริงแลว ธุรกิจจับคูในลักษณะน้ีไมใชเรื่องใหมในประเทศไทย มีความพยายามทํามาตลอดและทุกวันน้ีก็มีการ

ทําอยู แตก็ยังไมเป็นที่ยอมรับอยางกวางขวางในตลาด ดังนัน้ ความรวมมือระหวางเรากับญี่ป ุนครัง้น้ี ผมมัน่ใจ

มากวาจะสามารถนําเสนอบริการที่ดีและไดรับการยอมรับจากตลาดเพราะการนําเทคโนโลยีในรูป Platform มาให

บริการและชื่อเสียงของทราบ็อกซซึ่งเป็นที่รูจักดีในประเทศญี่ป ุน ดังนัน้เมื่อPlatform น้ี เราเอามาแนะนําในเมือง

ไทย ผมมัน่ใจวาจะไดรับการยอมรับจากตลาดแนนอน” นายทศพล กลาว

นายทศพล กลาววาสาเหตุที่กลุมดีทีซีฯ ใหความสนใจในธุรกิจน้ีเพราะไดเล็งเห็นจุดออนของการทําธุรกิจขนสงมา

ตลอดที่เจาของรถบรรทุกจะตองประสบกับปัญหาการขนสงสินคาขาเดียว ทําใหตนทุนการดําเนินงานสูงโดยไม

จําเป็น อีกทัง้ยังเป็นธุรกิจเกี่ยวเน่ืองจากธุรกิจที่กลุมดีทีซีฯ ใหบริการ จึงถือเป็นบริการที่จะทําใหกลุมดีทีซีฯ สามารถ

ใหบริการลูกคาไดครบวงจร

นายทศพล กลาววาธุรกิจจับคูลักษณะน้ี เป็นธุรกิจที่มีผูใหบริการหลายรายมาเป็นเวลานาน แตยังไมเป็นที่ยอมรับใน

ตลาดเพราะไมมีการนําระบบที่ดีและไดมาตรฐานมาใช ดังนัน้จึงเชื่อมัน่วาบริการทราบ็อกซที่คิดคนโดยทราบ็อกซ

คอรปอเรชัน่ จากประเทศญี่ป ุน จะไดรับการยอมรับอยางดีจากตลาดโดยเฉพาะกลุมลูกคาบริษทัญี่ป ุนในประเทศไทย

โดยจะเริ่มใหบริการในประเทศไทยภายในเดือนตุลาคมน้ี

“จุดขายของเราคือชื่อเสียงของทราบ็อกซในประเทศญี่ป ุนที่ไดรับการยอมรับอยางดีในประเทศญี่ป ุน ทําใหเรา
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สามารถนําเสนอบริการแบบเดียวกันน้ีในประเทศไทยใหกับลูกคาญี่ป ุนในประเทศไทย และกลุมของเราก็มีพันธมิตร

คูคาที่เป็นบริษทัขนสงจํานวนมาก ก็จะเป็นลูกคากลุมเริ่มตนของเราดวย และแนนอน เราก็จะตองรุกไปหาลูกคา

กลุมใหม ๆ เพิ่มเติมเพื่อใหบริการน้ีไดรับการยอมรับอยางกวางขวาง” นายทศพล กลาว

นายทศพล กลาววาจุดขายของทราบ็อกซคือความยุติธรรมแกทุกฝ ายคือบริการที่ดีโดยเนนคาธรรมเนียมที่ยุติธรรม

ไดแกคาลงทะเบียนสมัคร 1,000 บาทและคาใชบริการรายเดือน 1,000 บาทตอเดือน อยางไรก็ตาม ในชวงแนะนํา

ทราบ็อกซจะใหสมาชิกทดลองใชบริการฟรีเป็นเวลา 3 เดือน โดยบริษทัฯ ตัง้เป าหมายวาในปีแรกจะมีสมาชิกประมา

ณ 3,000 ราย โดยกลุมเป าหมายจะเป็นบริษทัญี่ป ุนในประเทศไทยเพราะรูจักบริการของทราบ็อกซเป็นอยางดี สวน

กลุมเป าหมายที่สําคัญอีกกลุมคือกลุมคูคาของ ดี.ที.ซี. จากนัน้ บริษทัฯ จะมุงขยายเครือขายหาลูกคารายใหมเพิ่ม

เติม โดยคาดวาภายใน 2 ปี ยอดสมาชิกจะเพิ่มขึ้นเป็น 13,000 ราย

ทางดาน มร. โค ยาซากิ President Representative Director บริษทั ยาซากิ เอ็นเนอรยี่ ซิสเท็มส คอรปอเรชัน่

จํากัด กลาวเพิ่มเติมวาสาเหตุที่สนใจเขามาทําธุรกิจจับคูขนสงในประเทศไทยเพราะไดเห็นศักยภาพที่ตลาด

ประเทศไทยสามารถเติบโตได อีกทัง้ปัจจุบันธุรกิจโลจิสติกสในประเทศไทยกําลังเจริญเติบโต ประกอบกับการได

พันธมิตรที่เป็นบริษทัที่ไมมีผลประโยชนทับซอนจากการใหบริการจับคูขนสง และยังเป็นบริษทัที่มีความสัมพันธอัน

ดีกับบริษทัขนสง จึงถือเป็นโอกาสที่ดีที่จะเขามารุกตลาดประเทศไทย

“ความจริงแลว การเริ่มคิดทําธุรกิจในประเทศไทย ไมใชเรื่องยากเพราะเรามีบริษทัคูคาที่เป็นลูกคาของเราใน

ประเทศญี่ป ุนมากมายในประเทศไทย จึงไมใชเรื่องยากที่จะแนะนําบริการของเราใหกับบริษทัเหลาน้ีในประเทศไทย

แตเรื่องที่ยากคือการหาพันธมิตรที่ดีและอยูในธุรกิจที่เราเห็นวาไมมีผลประโยชนทับซอน ซึ่งเป็นเรื่องยาก แตเราก็

คนหาจนพบ จึงทําใหเรามัน่ใจวาเราจะเจริญเติบโตในประเทศไทยในระยะยาวไดอยางแนนอน” มร. ยาซากิ กลาว

ทางดาน มร. โยชิโอกะ ไทอิชิโร ผูบริหารจากบริษทั Tr@Box Corporation จํากัด กลาวเพิ่มเติมวาการรุกเขามายัง

ประเทศไทยครัง้น้ี ทางทราบ็อกซ มีเป าหมายที่จะใชประเทศไทยเป็นตนแบบการรุกธุรกิจน้ีไปยังประเทศอื่น ๆ ทัว่

โลก โดยเฉพาะกลุมประเทศอาเซียนนัน้ เชื่อวาบริษทัรวมทุนในประเทศไทยนาจะเป็นผูรับผิดชอบไดเป็นอยางดี

เพราะเครือขายของกลุมดีทีซีฯ มีสายสัมพันธอันดีกับบริษทัตาง ๆ ในภูมิภาคน้ี

“เรามองวาการออกนอกประเทศญี่ป ุนครัง้น้ี ถือเป็นการกาวกระโดดที่สําคัญที่จะขยายเครือขายเราออกไปยัง

ประเทศตาง ๆ ทัว่โลก ซึ่งความรวมมือครัง้น้ี จะทําใหเรามีโอกาสไดศึกษาการทํางานรวมกับพันธมิตรตางชาติของ

เรา สุดทาย เราจะนําประสบการณจากการทํางานรวมกันครัง้น้ี ไปใชในประเทศตาง ๆ ซึ่งมีความเป็นไปไดที่เราจะไป

ดวยกันกับกลุมดีทีซีฯ” มร. ไทยอิชิโร กลาว


