
กรุงศรี คอนซูมเมอร รุกตลาด CLMV เปิดตลาด

สปป.ลาว ตัง้เป าสินเชื่อใหมโตกวา 200%

กรุงศรี คอนซูมเมอร ตอกยํ้าความเป็นผูนําในธุรกิจสินเชื่อบุคคล เตรียมขยายสูตลาด CLMV ชูธุรกิจรวมทุน “กรุ

งศรี บริการเชาสินเชื่อ” ขยายตลาดสินเชื่อเพื่อผอนชําระคาสินคา และสินเชื่อเชาซื้อรถยนตในสปป.ลาว ตัง้เป ายอด

สินเชื่อใหมโตกวา 200% ภายในปีน้ี

ฐากร ปิยะพันธ ประธานเจาหน าที่บริหารดานกรุงศรี คอนซูมเมอร เปิดเผยวา “หน่ึงในกลยุทธหลักในปี 2559 ของ

กรุงศรี คอนซูมเมอร คือ การขยายธุรกิจสูตางประเทศ โดยเฉพาะกลุมประเทศ CLMV (กัมพูชา, ลาว, เมียนมาร

และเวียดนาม) เน่ืองจากเป็นกลุมประเทศที่มีแนวโนมการเติบโตทางเศรษฐกิจสูงจากอุปสงคภายในประเทศ และมี

ศักยภาพสูงในการเติบโตของธุรกรรมการคาและการลงทุนระหวางประเทศ โดยคาดวาภายใน 10 ปีขางหน า จีดีพี

ขนาดเศรษฐกิจของกลุมประเทศน้ีจะเพิ่มขึ้นอีก 1 เทาตัว สําหรับธุรกิจสินเชื่อเพื่อรายยอยของเครือกรุงศรี ในสปป.

ลาว ไดจัดตัง้ขึ้นตัง้แตชวงปลายปี 2557 ในนามของ บริษทั กรุงศรี บริการเชาสินเชื่อ จํากัด หรือ Krungsri

Leasing Services Co., Ltd. (KLS) โดยเป็นธุรกิจรวมทุนระหวางบริษทั อยุธยา แคปปิตอล เซอรวิสเซส จํากัด

บริษทั อยุธยา แคปปิตอล ออโต ลีส จํากัด (มหาชน) และบริษทั ยูนิตี ้แคปปิตอล จํากัด ปัจจุบันนําเสนอผลิตภัณฑ

สินเชื่อเพื่อผอนชําระคาสินคา ภายใตแบรนด กรุงศรี เฟิรสชอยส และ สินเชื่อเชาซื้อรถยนต ภายใตแบรนด กรุงศรี

ออโต”

“สาเหตุที่กรุงศรี คอนซูมเมอร เลือกมาเปิดตลาดที่สปป. ลาวเป็นแหงแรก เน่ืองจากเป็นประเทศที่มีความอุดม

สมบูรณทางดานชีวภาพ พลังงาน ไฟฟ า ที่มีศักยภาพเป็นฐานการผลิตดานอุตสาหกรรมในอนาคต มีอัตราการจาง

งานที่ขยายตัวเพิ่มขึ้น โดยเฉพาะในภาคอุตสาหกรรมและการบริการ อีกทัง้ยังมีวัฒนธรรมใกลเคียงกับไทย เมื่อ

ประกอบกับความพรอมในเรื่องของพันธมิตรทางธุรกิจที่มีปัจจัยพื้นฐานที่แข็งแกรง กรุงศรี คอนซูมเมอรจึงเชื่อมัน่

วาธุรกิจรวมทุนของเราในสปป. ลาวจะตองมีศักยภาพการเติบโตสูง”

“ในชวงกวาหน่ึงปีที่ไดดําเนินธุรกิจในสปป.ลาว ธุรกิจของบริษทั กรุงศรี บริการเชาสินเชื่อ จํากัด เติบโตเป็นที่นาพอ

ใจ โดยพอรทสินเชื่อปัจจุบัน มีมูลคารวม 400 ลานบาท โดยรอยละ 90 เป็นพอรทสินเชื่อเชาซื้อรถยนต สวนอีกรอย

ละ 10 เป็นพอรทสินเชื่อเพื่อผอนชําระคาสินคา ภายใตแบรนด กรุงศรี เฟิรสชอยส ทัง้น้ี แนวโนมตลาดในปัจจุบัน

คาดวา สินเชื่อเพื่อผอนชําระคาสินคา เชน โทรศัพทมือถือ แล็ปท็อป คอมพิวเตอร เครื่องใชไฟฟ า อุปกรณประดับรถ

ยนต จะมีอัตราเติบโตสูงขึ้น เน่ืองจากพฤติกรรมของผูบริโภคในสปป.ลาวเริ่มเปลี่ยนแปลงไป โดยผูบริโภคในสปป.
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ลาวมีความตองการใชสินคาเหลาน้ีเพื่อใหกาวทันกับเทคโนโลยีใหมๆ และหันมาสนใจซื้อสินคาดวยการผอนชําระ

เพิ่มขึ้น นับเป็นโอกาสในการเติบโตของแบรนดกรุงศรี เฟิรสชอยสในสปป. ลาว ทัง้น้ี คาดวา ภายในปี 2559 น้ี

จํานวนบัญชีใหมรวมทุกผลิตภัณฑจะเติบโตขึ้น 141% ยอดสินเชื่อใหมเติบโตขึ้นเป็น 1,030 ลานบาท หรือเติบโต

ขึ้นกวา 200% เมื่อเทียบกับปีที่แลว” นายฐากร กลาวเสริม

ทัง้น้ี สําหรับกลยุทธในการขยายธุรกิจใน สปป.ลาวของ บริษทักรุงศรี บริการเชาสินเชื่อ จํากัด นัน้ นายสุรเดช

ปัณฑุรอัมพร กรรมการผูจัดการ บริษทั กรุงศรี บริการเชาสินเชื่อ จํากัด อธิบายเพิ่มเติมวา “กลยุทธในการขยาย

ธุรกิจของบริษทั จะเนนการทํากิจกรรมทางการตลาด ผานกลยุทธ 3E (Expand, Enrich, Excel) กลาวคือ 1.มุง

ขยายตลาดโดยเจาะกลุมลูกคาใหม และกลุมลูกคาองคกรใหมากขึ้น รวมทัง้ขยายประเภทรานคาและดีลเลอร และ

เพิ่มมูลคาสินคาและบริการใหครอบคลุมความตองการของลูกคากลุมเป าหมาย 2. รักษาฐานลูกคาเกาผานกิจกรรม

ทางการตลาดเพื่อกระชับความสัมพันธกับลูกคาเกาและรานคา และพยายามนําเสนอขายผลิตภัณฑอื่นตามความ

เหมาะสม และ 3. พัฒนากระบวนการทํางานเพื่อสรางความพอใจสูงสุดใหกับลูกคาและเสริมสรางทีมขายใหแข็ง

แกรง โดยบริษทัเชื่อมัน่วา ดวยความเชี่ยวชาญในธุรกิจสินเชื่อรายยอยของกรุงศรี คอนซูมเมอร และเครือขาย

พันธมิตรทางธุรกิจที่กวางขวางของบริษทัในลาว จะชวยใหธุรกิจของกรุงศรี บริการเชาสินเชื่อ เติบโตเป็นที่นาพอใจ

ไดอยางแนนอน”


